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ANTES DE ENTRAR AL CONCEPTO DE GASTOS, CONVIENE ESTABLECER LA DIFERENCIA BÁSICA QUE EXISTE ENTRE COSTOS Y GASTOS Y PARA ELLO LA PREGUNTA ES:

¿Cuál es la diferencia entre Costos y Gastos?

Esquemas de Costos
· Costo primo: o primer costo, compuesto por la suma: MATERIALES + MANO DE OBRA. 

· Costo de conversión: MANO DE OBRA + COSTOS INDIRECTOS DE FABRICACIÓN. 

· Costo de producción: MATERIALES + MANO DE OBRA + COSTOS INDIRECTOS DE FABRICACIÓN.

 

	MAT. PRIMA
	M.O.D.
	C.I.F.
	C.D.
	UTILIDADES
	BONIFICAC.

	Costo primo
	 
	 
	 
	 

	 
	Costo de conversión
	 
	 
	 

	Costo de producción
	 
	 
	 

	Costo total
	 
	 

	Precio neto
	 

	Precio bruto


· Gastos: Son las partidas contables o conceptos contables y financieros que demanda un proceso de producción y venta. Se considera un resultado negativo del período al cual corresponden (gastos de administración, que no se activan). 

· Costos: Son las partidas o conceptos contables y financieros que son consumidos por la producción de un bien o la prestación de un servicio. Se convierte en un beneficio empresarial hasta el período de su venta, en el que se transforman en un resultado negativo, que comparado con el ingreso que genera la venta, determina la utilidad bruta. 

El transcurso del tiempo es precisamente la variable que ayuda a convertir un Costo  de alguna manera en Activo capitalizable, son precisamente los costos y por el contrario,  aquellos que no reúnen esta condición, constituyen un gasto.

El costo de un bien es el necesario para ponerlo en condiciones de ser vendido o utilizado, según corresponda en función de su destino. Por lo tanto, incluye la porción asignable de los costos de los servicios externos e internos necesarios para ello (por ejemplo: fletes, seguros, costos de la función de compras, costos del sector producción), además de los materiales o insumos directos e indirectos requeridos para su elaboración, preparación o montaje. Las asignaciones de los costos indirectos deben practicarse sobre bases razonables que consideren la naturaleza del servicio adquirido o producido y la forma en que sus costos se han generado. Esta definición supone adoptar el concepto de costo integral o por absorción.

    En el largo plazo, todos los costos tienen el mismo destino: resultado negativo.

La diferencia radica en el período en que se les considera ya  como Resultados, por haberse consumido su potencialidad de servicio.

Mientras posean capacidad de generar un ingreso – a través de la venta – constituyen un activo. En cambio, los gastos son conceptos o desembolsos que se agotan en el mismo ejercicio de su devengamiento, y en consecuencia no tienen capacidad para generar ingresos futuros.

Costos, gastos y pérdidas:

    Los costos representan una porción del precio de adquisición de artículos, propiedades o servicios, que ha sido diferida o que todavía no se ha aplicado a la realización de ingresos (Activo Fijo e Inventarios).

    Los gastos son costos que se han aplicado contra el ingreso de un período determinado (sueldos administrativos).
GASTOS.- Son las erogaciones hechas con motivo de las operaciones de administración, producción, distribución y venta. Normalmente se les clasifica en Gastos de Administración, Venta, Fabricación, Financieros, Otros.

¿Cuáles son los PCGA aplicables a los Gastos?

PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD.- Criterio Prudencial.- Los gastos deben registrarse cuando se conocen, no importando que no estén pagados. Del periodo contable significa que deben registrarse en el periodo contable al que correspondan.

¿Cuáles son los objetivos de la auditoría aplicables a Gastos?

OBJETIVOS.- Verificar que los gastos sean reales, que correspondan al ejercicio en revisión, que estén clasificados en función a su origen y concepto y Determinar los gastos extraordinarios para resaltarlos en el E. de Resultados.

¿Cuál es el Control Interno aplicable a Gastos?

CONTROL INTERNO.-Deben existir presupuestos de gastos e informe de las variaciones resultante en relación con los gastos reales, exigiéndose explicaciones y responsabilidades a quién corresponda. Deben siempre estar autorizados. El soporte documental debe siempre estar autorizado antes de su desembolso. Su clasificación debe ser vigilada al contabilizarse.

¿Cuáles son los procedimientos de auditoría aplicables a Gastos? PROCEDIMIENTOS.- Análisis de variaciones. Verificación del soporte documental. Conexión con otras cuentas. Pruebas Globales (Ej. Comisiones sobre ventas).


COSTO DE VENTAS O COSTO DE LO VENDIDO

Objetivo general del tema tratar: Comprender en qué consiste el Costo de lo Vendido o de Ventas y cuál es su importancia, ya que representa una de las deducciones y fiscales más importantes, así como su incidencia en el resultado fiscal de las empresas. Al final usted comprenderá:

A) En qué consiste el costo de ventas y el costo de producción de lo vendido.

B) Conocerá el Sistema de Costos nos permite aplicar la LISR.
Aunque se menciona más adelante, como preámbulo, al reformarse el Artículo 29 Fracción II de la LISR, vigente a partir del 1 enero del año 2005, al ser reemplazadas las Compras de mercancías por el nuevo concepto de Costo de Ventas o llamado también por el fisco Costo de Producción de lo Vendido, como uno de los conceptos más importantes deducibles, se adicionaron los artículos del 45-A al 45-I, para ser creada la nueva Sección III, del Capítulo II, Título II, denominada “Del Costo de lo Vendido”, misma que en términos generales consiste en considerar el costo erogado incurrido, o dicho de otra manera, en que se invirtió, o bien en su caso, lo que costó a la empresa producir un bien para ponerlo en condiciones de venta.

DETERMINACIÓN DEL COSTO DE LAS MERCANCÍAS QUE SE ENAJENEN Y DE LAS QUE INTEGREN EL INVENTARIO FINAL.

Artículo 45-A: El Costo de las Mercancías que se enajenen, así como en las que integren el inventario final del ejercicio se determinará conforme al SISTEMA DE COSTEO ABSORBENTE SOBRE LA BASE DE COSTOS HISTÓRICOS O PREDETERMINADOS.
¿En qué cosiste el Costeo Absorbente o también llamado Costeo Total?

Consiste en considerar dentro del costo de producción, tanto los Costos Fijos, así como los Costos Variables, ya que ambos contribuyen a realizar la producción.

En este sistema de costeo prorratea o distribuye proporcionalmente el Costo Fijo a la producción, utilizando ciertos criterios, como lo son: número de unidades producidas, horas-máquina, entre otros, lo que repercute en la producción de las unidades fabricadas. Aquellos inventarios o unidades que por cualquier razón no llegan a ser vendidos, permanecen en dicho inventario y por contra, las que sí se venden se convierten de hecho en un Costo de Ventas, que se muestra en el Estado de Resultados.
¿Cuándo se puede deducir el Costo de Ventas para efectos de la LISR?

Continuando con lo establecido en la ley del impuesto sobre la renta, el costo debe deducirse sólo en el ejercicio aquél en que se acumulen los ingresos provenientes de la enajenación de los bienes de que se trate.

¿Cuáles son los Elementos a considerar si se utiliza o aplica el Sistema de Costeo Directo?

Si aplicamos el sistema de costo directo para calcular el costo en base a costos históricos, deberá considerarse:

La materia prima consumida.

La mano de obra directa.

Los gastos indirectos de fabricación.

De los costos variables cambiarían en relación con los volúmenes, siempre que se cumpla con lo dispuesto en el Reglamento de la LISR.

De acuerdo con el artículo 45-B, todos los contribuyentes que lleven a cabo actividades comerciales consistentes en la adquisición y enajenación de mercancías, considerarán únicamente dentro del costo los siguientes elementos:

1. El importe de las compras de mercancías, disminuidas con devoluciones, descuentos y bonificaciones efectuadas en el ejercicio.

2. Los gastos incurridos para comprar y dejar las mercancías en condición de ser vendidas.

Si el contribuyente fuese una comercializadora ¿Cómo se lleva a cabo la determinación del Costo de Ventas?

Inventario inicial de artículos comprados

15,000,000

Más:

Compra de artículos más gastos incurridos

16,500,000
Artículos disponibles




      31,500

Menos:

Inventario final de artículos



        3,000
COSTO DE VENTAS




      28,500
El Costo de Ventas determinado debe ser reflejado en Estado de Resultados de la empresa, siendo además una deducción para la determinación de su utilidad fiscal.


ACTIVIDADES EMPRESARIALES DE TRANSFORMACIÓN (Manufactureras)
Si el contribuyente fuese una manufacturera ¿Cómo se lleva a cabo la determinación de su Costo de Ventas?
De acuerdo con el artículo 45-C los contribuyentes que lleven a cabo actividades distintas a las señaladas en el artículo 45-B su costo lo determinarán como sigue:

1. Las compras de materias, productos semiterminados o productos terminados, disminuidas con las devoluciones, descuentos y bonificaciones, sobre los mismos efectuados en el ejercicio.

2. Las remuneraciones por la prestación de servicios personales subordinados (nómina), relacionados directamente con la producción o la prestación de servicios.

3. Los gastos netos de descuentos, bonificaciones o devoluciones, directamente relacionados con la producción o la prestación de servicios.

4. La reducción de las inversiones directamente relacionadas con la producción de mercancías o la prestación de servicios, calculada conforme a la Sección II, del Capítulo II, de Título II de la el LISR (De las personas morales, de la deducciones, de las inversiones-Deducción de las inversiones) siempre que se trate de bienes por los que se no se optó por aplicar la reducción a la que se refieren los artículos 220 y 221 de la LISR o sea la deducción inmediata.
Cuando tales conceptos guarden una relación indirecta con la producción, los mismos formarán parte del costo en proporción a la importancia que tengan en dicha producción. Para determinar el costo del ejercicio deberá excluirse el correspondiente a la mercancía no vendida en el mismo, así como el de la producción en proceso al cierre del ejercicio de que se trate.

En función este último párrafo, se interpreta que las empresas con actividades de transformación, su inventario final o de producción en proceso no deben formar parte del costo de lo vendido y por tanto, mientras no las enajenen, nunca podrán ser deducibles, situación que no menciona el artículo 45-B de para las empresas comercializadoras en donde no se prohíbe deducir las mercancías aún y cuando no hayan sido enajenadas.
Caso práctico, sobre la determinación del costo de ventas en una empresa manufacturera.
Estado de Costo de Producción y de lo Vendido al 31 de diciembre del 20XX

        C   O   N   C   E   P   T   O



      IMPORTE

Inventario inicial de materia prima



15,000
Más:

Compras de materia prima




16,500

Materia prima disponible





31,500

Menos:

Inventario final de materia prima



  3,000

Materia prima directa utilizada en la producción

28,500

Más:

Mano de obra utilizada





14,400

Costos indirectos






36,000

Total de Costos de manufactura



78,900

Más:

Inventario inicial de producción en proceso

  3,000

Total de costos de producción




81,900

Menos:

Inventario final de producción en proceso


  7,500

Costo de artículos producidos




74,400

Más:

Inventario inicial de productos terminados


  4,650

Costo de artículos disponibles para la venta

79,050

Menos:

Inventario final de productos terminados


  1,860

Costo de Ventas






77,190

Dicho costo de ventas debe reflejarse en el estado resultados de la empresa, impactando importe en la utilidad fiscal por ser una deducción de gran importancia.
	Artículo 45-D
	De la determinación del Costo por parte de los residentes en el extranjero

	Artículo 45-E
	Por las enajenaciones a plazo o contratos de arrendamiento financiero:

1. Cuando se opte por acumular como ingreso sólo los pagos efectivamente cobrados.

2. Cuando se opte por acumular como ingreso del ejercicio sólo la parte del precio exigible.

	Artículo 45-F
	Exactamente el mismo procedimiento para determinar el costo de ventas, excepto que es por un período de 5 años.

	Artículo 45-G
	Métodos de valuación de inventarios a ser utilizados:

1. PEPS

2. UEPS

3. Costo identificado.
4. Costo promedio.

5. Detallista.

	Artículo 45-H
Artículo 45-I
	¿Cuando el costo de las mercancías sea superior al precio del mercado o de reposición?
1. Costo de reposición.

2. Costo de realización

3. Costo neto de realización

Prestación de servicios y enajenaciones en operaciones conjuntas


Situaciones especiales:
El considerar como deducible el costo de ventas y no las compras se inició en el 2005, en lo que antes la partida deducible más importante era la de compras, sin importar las existencias de inventarios. Ver disposiciones transitorias para otros casos especiales en su artículo tercero y en el impacto para el año 2005 y posteriores.

	Fracción IV
	No deducción de las existencias en inventarios que se hubieran tenido al 31 diciembre del año 2004. Excepciones

	Fracción V
	De los contribuyentes que opten por acumular los inventarios al 31 de diciembre del 2004. Procedimiento.

	Fracción VI
	Enajenaciones a plazo realizadas hasta el 31 diciembre 2004.

	Fracción VII
	Contratos de arrendamiento financiero convenidos al 31 diciembre 2004.

	Fracción IX
	Levantamiento de inventarios al diciembre de 2004, pudiendo utilizar el realizado con anterioridad sin que exceda de 30 días.


Resumen:

A partir del año 2005, las compras de mercancías ya no son deducibles, situación que existía hasta el año anterior, al ser reemplazada por el costo de lo vendido, siendo para las industrias y prestadoras de servicios el costo incurrido para producir lo que se vendió; y para el caso de las comercializadoras, el costo de ventas que no es sino el costo erogado para comprarlo que se vendió. Tomando importancia el sistema de costo absorbente sobre la base de costos históricos o predeterminados y el costeo directo, así como los métodos de valuación de inventarios: PEPS, UEPS, costo identificado, costo promedio y detallista.
Debe correlacionarse el costo de lo vendido con lo establecido en el reglamento de la ley en sus artículos 69-A al 69-J.
1. Defina el costo de lo vendido.

2. ¿Cuáles son los sistemas de costos que se pueden aplicar para efectos del impuesto sobre la renta?
3. ¿Qué elementos del costo se consideran para determinar el costo del vendido en una manufacturera?

4. ¿Qué elementos del costo se consideran para determinar el costo lo vendido en una comercializadora?

5. ¿Con base en la LISR que método de valuación de inventarios se puede convenir a las personas morales?


Valor de Mercado o Costo de Reposición

Este valor significa adquisición de mercancías o de producción de las mismas, según sea el caso, obteniendo de las cotizaciones que aparecen en publicaciones especializadas, si se trata de artículos mercancías cotizadas en el mercado, de cotizaciones y precios de facturas de los proveedores, o bien de otras fuentes.

Para poder obtener costo de reposición tienen forzosamente que seguirse las bases del sistema y método implantado, lo que significa que no debe calcularse el costo de reposición sobre bases de Costeo Absorbente y cuando se está manejando la operación sobre bases de Costeo Directo.

Valor de realización


Precio normal de venta

Menos:

Gastos de venta

= Valor de realización
Los gastos directos de venta están constituidos por regalías, franquicias, comisiones, salarios, entre otros.


Valor Neto de Realización

Precio normal de venta

Menos:

Gastos de venta

Margen de utilidad

= Valor neto de realización


La finalidad de ajustar el costo del inventario de acuerdo a los conceptos anteriores, es el de presentar razonablemente los resultados del ejercicio, y por tanto, cuando el costo de reposición es inferior al valor neto de realización, el ajuste debe hacerse precisamente en el valor neto de realización, con el objeto de no registrar pérdidas en exceso a las que en operaciones normales se obtendrían.


DISPOSICIONES FISCALES RELATIVAS AL COSTO DE VENTAS

A partir del primero de enero del año 2005, en base al artículo 29 F-II de la LISR relativa a la posibilidad detectar una de las deducciones autorizadas de mayor cuantía que tienen las empresas, establece que las deducciones que pueden efectuarse, es precisamente el Costo de Ventas. Pareciera que las Normas de Información Financiera (NIF´s) debieran ser similares a las Fiscales, pero de hecho, hay grandes discrepancias.


Sistemas de Costeo

El artículo 45-A establece teóricamente la existencia de dos sistemas para obtener costo de ventas de las mercancías que se enajena, así como las mercancías que integran el inventario final de cada periodo: a) El Sistema de Costeo Absorbente o  y b)  El Sistema de Costeo Indirecto.

El Costeo Absorbente se determina en base a los costos históricos o predeterminados, ya que absorbe su totalidad los elementos del costo, tomando en cuenta sus elementos que son: Materia Prima, Mano de Obra y Costos Directos e Indirectos de Fabricación, mismos que están muy relacionados con los volúmenes de inventario producido, como lo son los costos variables y aquéllos que no tienen tanta importancia respecto de los volúmenes producidos como son los Costos Fijos.

Cuando el Costo de Ventas se determina utilizando el Costeo Directo con base en costos históricos, deberá considerarse la materia prima consumida, mano de obra o sea el Costo Primo y solamente aquellos gastos de fabricación que varían en relación con la cantidad de producción. Los gastos fijos se revelan directamente en el Estado de Resultados.

La utilización del sistema del costeo directo está condicionado que se cumplan con las disposiciones de la LISR, que veremos más adelante.

En la regla 3. 14.16 de la resolución miscelánea 2006, se establece que las personas morales que determinen el costo de lo vendido, así como de las que integren el inventario final del ejercicio cuestión, aplicando el sistema de Costeo Directo basado en costos históricos, identificarán y agruparán los gastos de fabricación indirectos que varíen en relación con los volúmenes producidos, en fijos o variables, tomando en cuenta que los gastos fijos (mismos que no varían en función a la producción) no formarán parte del costo de ventas del ejercicio.

Para entender mejor las disposiciones de la LISR en materia de conceptos tales como Costos Variables y Fijos, la SHCP siempre se ha basado en los principios que rigen a la Contaduría Pública para llevar a cabo los ciertos cambios en la LISR, por ello considero necesario hacer un breve paréntesis para introducir al lector en el tema del “Punto de Equilibrio”.
TEMARIO

El Punto de Equilibrio como herramienta de Planeación

 Táctica    (Corto Plazo)
El estudio del Punto de Equilibrio (PE), nos sirve para determinar con anticipación las utilidades empresariales deseadas.
Es una herramienta que nos sirve para planear los niveles de operatividad y una de las bases en la toma de decisiones financieras para la fijación de precios de venta, el análisis de costos, de gastos e ingresos y sobre todo nos sirve para la toma de decisiones financieras.

Nos sirve como herramienta para además de planear las utilidades deseadas, definir el nivel de producción mínima necesaria para cumplir con las utilidades exigidas por las metas planeadas para un determinado ejercicio.

Si bien sirve a la dirección de la empresa para que pueda alcanzar sus propias utilidades deseadas, ¿Qué pasaría si la capacidad instalada de la empresa es insuficiente para lograr ese volumen de producción necesario para alcanzar esa meta? 

Si se conoce con anticipación esta situación, nos daría los elementos para cambiar la meta fijada o bien invertir para cambiar dicha capacidad instalada. Las metas solo se lograrían si se determina el volumen de producción previo al inicio del ejercicio, ya que si no se hiciera así, la Dirección se daría cuenta de la insuficiencia de la capacidad empresarial o del exceso en la meta fijada ya muy avanzado el ejercicio y sin posibilidad de corregir oportunamente los hechos.

Los Niveles de Operación o también conocida como Palanca Operativa (o sea conocer qué renglones de la operación han sido afectados por el entorno económico), el punto de equilibrio es útil para conocer lo que debo producir y vender, para evitar tener pérdidas, y contar con elementos reales para la planeación de la actividad empresarial.

Si se conoce el punto de equilibrio, se pueden modificar decisiones para a su vez modificar costos, calidades, precios y volúmenes de operación.

Por eso se confirma que el PE es una Herramienta de Planeación.

¿Cuáles son los requisitos para poder aplicar el PE?

· Es indispensable establecer que los inventarios permanezcan constantes, o si llegaran a tener variaciones, éstas no serían relevantes durante la operación de la empresa. En otras palabras, se debe considerar que la cantidad que se produzca, deberá ser la cantidad que forzosamente se venda.

· Se requiere que la contabilidad se maneje por un sistema de costos de Costeo Directo o Marginal, en lugar del Método por Costeo Absorbente, para poder identificar los costos fijos de los costos variables. Precisamente por dogma del Costeo directo, es necesario hacer una separación de los Costos Directos y de los Gastos Variables.

· Deberá determinarse la Utilidad o Contribución Marginal por unidad de producción.
¿Cuáles son los Gastos y Costos Fijos y/o Estructurales? Los Gastos y Costos Fijos son todos aquellos que permanecen constantes, no importando cuanto se producen. También son llamados Gastos Estructurales, ya que son los necesarios para darle forma y estructura necesaria, dado el nivel de producción y operatividad de la empresa, previamente determinada.
Los gastos típicos fijos serían: renta, depreciación en línea recta, sueldos de administración, sueldos de supervisores que no se relacionen con el nivel de producción.

Los gastos típicos variables serían: Materias Primas, Mano de Obra, Comisiones sobre Ventas, Energía y Combustibles de Producción, Fletes, y todos los relacionados con la producción.

Existen otros gastos que no son precisamente fijos o bien variables, y son los semifijos o semivariables. Los mismos deberán ser clasificados por un técnico responsable de su clasificación y en atención a su naturaleza predominante de la variabilidad o no, respecto al volumen de producción.

¿Cómo se determina la utilidad o contribución marginal?

La utilidad o contribución marginal se determina por la diferencia entre el precio de venta unitario menos los gastos y costos variables unitarios, o bien, por el cociente de ambos, para obtener el resultado en porcentaje.

¿Cuál es el concepto del Punto de Equilibrio?

Es el nivel de producción y ventas en el que la utilidad es igual a cero, es decir, es el nivel en el que la Utilidad Marginal es suficiente sólo para cubrir los gastos y costos fijos, quedando como resultado de la operación cero utilidades y cero pérdidas.

¿Qué es la Palanca Operativa?

Debido a que el PE se determina para un negocio en marcha, dentro de un entorno económico cambiante, es necesario determinar constantemente el PE para determinar en qué magnitud y en qué renglones de la operación de la empresa han afectado los cambios provocados por medio económico que les es relativo.


REPRESENTACIÓN GRÁFICA DEL Punto de Equilibrio
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Los Gastos Variables se incrementan o decrementan conforme al nivel de Producción
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Producción en Unidades

No importa que pase con la producción, los Gastos Fijos siempre permanecen constantes.
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REPRESENTACIÓN MATEMÁTICA DEL PUNTO DE EQUILIBRIO

Punto de Equilibrio

FÓRMULA:


 PE = C F




 

 UM
PE = Punto de equilibrio

CF = Costos Fijos

PV = Precio de Venta unitario

CV = Costos y Gastos Variables por unidad

UM = Utilidad o Contribución Marginal

UM = PVta – CVariable
Ejemplo

· Una compañía vende un solo producto en


 $1.10

· Sus costos y Gastos Variables Unitarios son de 

 $0.60

· Sus Gastos Fijos Mensuales son de $ 

     25,000.00

¿Determine cuál es el Punto de Equilibrio?
PE =     $25,000      = $25,000 =   50,000 unidades

$1.10 - $0.60
   $0.50

PE =     $25,000      = $25,000   = $55,000 (pesos)


$0.50
  45.4545%



$1.10 

COMPROBACIÓN DE CÁLCULO:
Ventas ($1.10 x 50,000 unidades)

 
55,000

Menos:  Costos Variables ($.60 x 50,000 u)  
30,000
Contribución o Utilidad Marginal


25,000

Menos:  Costos Fijos




25,000
Diferencia entre Ventas y Costos


  0
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             50,000 U    Producción en Unidades

El punto de equilibrio sirve para planear las utilidades. Permite conocer  cual es el nivel mínimo de ventas para obtener la utilidad deseada después de ISR y PTU.


PEU 
 

= 
Punto de Equilibrio en Utilidad Deseada

CF  
 

= 
Costos Fijos

UD ISR y PTU 
= 
Utilidad deseada después de ISR y PTU

%ISR
 

= 
% de ISR y PTU

CM
 

= 
Contribución Marginal en porcentaje

Ejemplo:

· Una empresa desea tener una utilidad neta (después de ISR y PTU) de $200,000. 
· Los Gastos Fijos son $300,000 
· El precio de venta por unidad es de $80.00 y Gastos Variables por unidad de $32.00
· La tasa mezclada entre ISR y PTU es del 42%

PV   
  =

80

CV  
  =

32

CF  
  =
300,000

UDISR =
200,000

ISR-PTU=

42%


CM
  =
80 – 32 = $48 o bien equivales al 60% [(48/80)x100=60%]



 UDISR y PTU_______              200,000   
PEU = CF + (1-% de ISR y PTU) =  300,000 + (1- 42%) 




CM


         0.60


PEU = $300,000 + 344,828 = $1,074,713



0.60





       644,828_____= 13,434unidades (redondeo)
o bien PEU =    $48(PV-CV=$80-$32)
  13,433.91666

Comprobación $1,074,713 = $80.00




13,434 u
Ventas ( 13,434 x 80 )




1,074,720

100%

Costos Variables ( 13,434 x 32 )


   429,888   
 40
Contribución Marginal




   644,832   
 60

Costos Fijos






   300,000
  
 28
Utilidad Gravable





   344,832
  
 32

ISR y PTU 42%





   144,832

 14
UDISR y PTU





   200,000

 18%
 

Una vez entendido los conceptos anteriores, veremos un caso combinado:

CASO PRÁCTICO

Una empresa que produce y vende diversos productos totalmente diferentes, los cuales pueden ser englobados en 4 líneas básicas, en las que se conservan índices de utilidad marginal similares por los productos que conforman cada línea.  El precio de venta de cada línea básica de producto es el precio promedio ponderado de cada uno de sus artículos integrantes. Los datos de cada línea, así como su volumen de ventas, se desglosan a continuación:




Volumen de

Precio de

 Costos
Contribución

Tipo de
 Ventas en

 Venta

Variables
  Marginal

Producto
Unidades

Unitario

Unitarios
  Unitaria


   A

   20,000

  5.00

   2.00
    3.00

   B

   10,000

  4.00

   3.00
    1.00

   C

   15,000

  6.00

   4.00
    2.00

   D

   15,000

  6.50

   5.00
    1.50


Los Costos Fijos Totales de la empresa son de $100,000.00

Es necesario determinar la Contribución Marginal Promedio, como resultado de la Contribución Marginal Unitaria respecto de la combinación de ventas de cada una de las 4 líneas de producto.

[image: image1.emf]VOLUMEN DE PRECIO DE COSTOS CONTRIBUCIÓN

TIPO DE VENTA EN VENTA VARIABLES MARGINAL

PRODUCTO UNIDADES UNITARIO UNITARIOS UNITARIA

A 20,000 5.00 2.00 3.00

B 10,000 4.00 3.00 1.00

C 15,000 6.00 4.00 2.00

D 15,000 6.50 5.00 1.50

CONTRIBUC CONTRIBUC

TIPO DE PROPORCIÓN MARGINAL MARGINAL

PRODUCTO DE MEZCLA UNITARIA PROMEDIO

A 2.0 3.00 6.00

B 1.0 1.00 1.00

C 1.5 2.00 3.00

D 1.5 1.50 2.25

12.25

Una vez obtenida la Contribución Marginal promedio por combinación

de ventas, debemos determinar el punto de equilibrio:

CF 100,000.00

PE = -------------- =        -------------- = 8,163.2653 UNIDADES

CM 12.25


[image: image2.emf]Las 8,163 unidades son las unidades combinadas en el PE en 

proporción de 1 a 1.     Para determinar el número de unidades

totales de cada línea de producto en el PE, se realiza lo siguiente:

UNIDADES CONTRIBUC CONTRIBUC

TIPO DE PROPORCIÓN UNIDADES TOTALES MARGINAL MARGINAL

PRODUCTO DE MEZCLA COMBINADAS POR LÍNEA UNITARIA TOTAL

A 2.0 8,163.27 16,326.54 3.00 48,979.62

B 1.0 8,163.27 8,163.27 1.00 8,163.27

C 1.5 8,163.27 12,244.91 2.00 24,489.81

D 1.5 8,163.27 12,244.91 1.50 18,367.36

48,979.62 100,000.06

AJUSTE -0.06 

100,000.00

COMPROBACIÓN

PRECIO DE

VENTA

VTAS NETAS UNITARIO 267,347.09

A 16,326.54 5.00 81,632.70

B 8,163.27 4.00 32,653.08

C 12,244.91 6.00 73,469.43

D 12,244.91 6.50 79,591.88

COSTOS

COSTOS VARIABLES

VARIABLES UNITARIOS 167,347.04

A 16,326.54 2.00 32,653.08

B 8,163.27 3.00 24,489.81

C 12,244.91 4.00 48,979.62

D 12,244.91 5.00 61,224.53

100,000.06

-0.06 

CONTRIBUCIÓN MARGINAL 100,000.00

COSTOS FIJOS 100,000.00

-0.00 


Después de haber estudiado lo anterior, continuemos con los conceptos fiscales que integran al Costo.

Conceptos que integran el Costo

Con base en el artículo 45-B consideremos el siguiente ejemplo:


Inventario Inicial de mercancías


                     1,743,400

Más

Adquisición de mercancías


15,474,400

Menos

Devoluciones, descuentos,

y bonificaciones sobre compras


     326,400
Compras netas




15,148,000

Más

Gastos sobre compras



     294,300
15,442,300
Mercancías disponibles






17,185,700

Menos

Inventario final de mercancías





  1,288,600
Costo de lo Vendido






15,497,100

Con el objeto de que sea reconocido fiscalmente la incorporación al costo de lo vendido las compras de mercancías y gastos relacionados con las mismas, deberán reunir todos los requisitos señalados en ley, de lo contrario las compras y gastos que no tengan efectos fiscales para su deducción, producirán un costo mayor al que se determine en la contabilidad.

Esto que acaba de ser comentado, es una de las discrepancias que se pueden observar al comparar el costo de ventas para efectos contables y el costo de ventas para efectos fiscales.

El artículo 45-C señala los conceptos que debe ser incorporados únicamente la determinación del Costo de lo Vendido, cuando se trate de actividades diferentes a las comerciales, como lo serían los industriales, mineras, automotrices, construcción, entre otras industrias, de la siguiente forma:

Inventario Inicial de materias primas




1,827,400

Más

Compras de Materia Prima, Productos Terminados
24,693,600

Menos

Devoluciones, descuentos y bonificaciones

sobre compras 





     474,600  
Compras Netas







24,219,000
Materia Prima Disponible






26,046,400

Menos

Inventario Final de Materias Primas




  1,386,200
Materia Prima Utilizada






24,660,200

Más

Mano de Obra





2,148,600

Costos Directos Netos




1,648,300

Deducción de inversiones de producción

   560,400
  4,357,300

Costo Primo







29,017,500

Más

Inventario Inicial de Producción Proceso

683,500

Menos

Inventario Final de Producción Proceso


594 600
      88,900
Costo de Producción






29,106,400

Más

Inventario Inicial de Producción Terminada

844,800

Menos

Inventario Final de Producción Terminada

973,200
    (128,400)
Costo de lo Vendido






28,978,000

En todos los casos en que existan otros tipos de costos, diferentes a los analizados anteriormente y que guarden relación indirecta con la producción, también deberán formar parte del Costo de Producción en la proporción o porcentaje en que influyan en dicha producción.

Si bien es cierto que el Costo de las Mercancías Vendidas, así como el costo de las que integran el Inventario Final del ejercicio, son determinados por los contribuyentes que llevan a cabo actividades comerciales y no comerciales, lo deberán hacer conforme Sistema de Costeo Absorbente sobre la base de Costos Históricos, según lo reglamenta el título 69-A del RLISR. Por otra parte el 69-B establece que para tener costo de las mercancías vendidas utilizando el Costeo Absorbente, sobre la base de costos predeterminados, deberán aplicarse las siguientes reglas:


1. El costo se aplicará a cada una de las mercancías que produzcan y para cada uno de los elementos del costo.

2. Los costos se determinarán desde el primer mes del ejercicio de que se trate o bien a partir del mes del que se inicie la producción de nuevas mercancías.

3. La variación que exista entre la comparación de los costos históricos contra los costos predeterminados, se asignará proporcionalmente, tanto al costo de las mercancías vendidas, como las que integran el inventario final del ejercicio. Con un margen de diferencia equivalente al 3%, éste se podrá considerar como un ingreso o como un gasto del ejercicio de que se trate.

Es evidente que para efectos fiscales existe una mayor complejidad la determinación del Costo lo Vendido. El hecho de que existan más conceptos que integran el Costo de Producción, mayor intervención será necesaria por parte de Contabilidad o bien del Departamento de Costos, para detectar aquellas partidas que de no reunir los requisitos establecidos en la ley para su deducibilidad, deberán eliminarse del esquema del Costo de Ventas Fiscal:

· Las compras no realizadas o indebidamente contabilizadas;

· Nóminas por el pago de la mano de obra y no sean pagadas a los obreros o trabajadores las cantidades que por concepto de crédito al salario les correspondan recibir, o bien;
· No haber proporcionado las autoridades fiscales las declaraciones informativas anuales que tengan que ver con los sueldos y salarios;

· Asimismo, dentro de los gastos de fabricación habrá que determinar la depreciación contable, toda vez que en su lugar se le incorpora la deducción de inversiones por aquellos bienes por los que se optó por aplicar la deducción inmediata, y entre otros, desincorporar aquellos gastos contables que no producen efectos fiscales, e incluir aquellas deducciones que tienen impacto fiscal pero no contable.

· Por si fuera poco lo mencionado anteriormente, otra medida de control requerido, lo exigen aquellas operaciones realizadas por personas físicas y contribuyentes del régimen simplificado cuyos pagos se deducen cuando hayan sido efectivamente erogados en el ejercicio de que se trate.

Para estos efectos, en el artículo 69-E del RLISR se establece que se podrá deducir en el ejercicio, el Costo de lo Vendido respecto de mercancías adquiridas a las personas mencionadas, aun cuando no se hubieran erogado efectivamente, siempre y cuando lleven un registro de las compras como sigue:

Saldo inicial en el ejercicio de compras y servicios por pagar

Más

Compras y servicios efectuados en el ejercicio por pagar

Suma de compras y servicios en el ejercicio

Menos

Compras y servicios efectivamente pagados en el ejercicio

= Saldo final del ejercicio de compras y servicios por pagar
El saldo al final del ejercicio de compras y servicios por pagar representa el saldo obtenido del registro al cierre del ejercicio de que se trate, y se considerará como registro inicial del ejercicio inmediato posterior, según el artículo 69-E.


Costo de lo vendido

Más

Saldo de compras y servicios por pagar al inicio del ejercicio

Menos

Saldo al final del ejercicio de compras y servicios por pagar

= Deducción fiscal en el ejercicio del costo de lo vendido

Con la conciliación anterior, se puede inferir que dentro del costo de lo vendido únicamente se encuentran las erogaciones incurridas efectivamente pagadas.

Cuando la empresa realiza actividades comerciales o cualquier otra actividad distinta, para terminar el costo de ventas deducible considerará únicamente las partidas que conforme a lo establecido en cada precepto legal correspondan a cada actividad que desarrollen según las regla 3-14.18 de la RMF 2005

Para determinar el costo del ejercicio, se excluirá del valor de la mercancía lo siguiente:


· Inventario final de materias primas, semiterminados o terminados

· Inventario final de producción proceso

· Inventario final de productos terminados

Costo de Ventas en Cobros y Anticipos hechos por Clientes
En vez de acumular el importe de los ingresos por cobrar, ya sea total o parcialmente el precio de bienes o servicios o bien por concepto de anticipos, podrá considerarse como ingreso acumulable en el ejercicio tan sólo el saldo que por los mismos conceptos se tenga al cierre del ejercicio, como sigue:

Saldo del registro de cobros totales o parciales más anticipos.

Más:

Monto de los cobros totales o parciales más los anticipos

Menos:

Monto de los comprobantes expedidos por cobros

= Saldo del registro de ingresos cobrados

Por:

Factor (1)

= Estimación del Costo lo vendido

(1) Para determinar el factor, se aplica la siguiente fórmula:


Costo de lo vendido

Entre:

Ingresos del ejercicio

= Factor

(Regla 3.4.19 RMF 2005)
El artículo 45-D restringe a los establecimientos permanentes de los residentes en el extranjero sobre aquellas mercancías que reciban de su oficina matriz o de cualquier otro establecimiento que tengan en el extranjero, que de no comprobar que se han cumplido con los requisitos legales para su introducción al país, el costo de las mercancías no será deducible, por lo tanto no formarán parte del costo de producción para efectos fiscales.


Enajenaciones a plazos

Los contribuyentes que enajenen a plazos, pueden optar por acumular un ingreso acumulable los pagos que efectivamente hubieran cobrado de sus clientes en el ejercicio. Si fuera el caso el costo de ventas que podrá deducirse en el ejercicio, será la parte proporcional que represente dicho costo respecto del ingreso acumulado del mismo.
Las personas morales que tengan ingresos pendientes de acumular por haber optado por considerar como ingreso obtenido el ejercicio la parte del precio cobrado durante el mismo, en lugar de aplicar el procedimiento enunciado en el párrafo anterior, podrán deducir el costo de lo vendido de dichas mercancías conforme a la regla 3.4.23 de la Resolución Miscelánea Vigente, como sigue:

Ingresos pendientes de acumular

Entre:

Precio pactado de las mercancías

= Proporción

Costo de adquisición de las mercancías vendidas a plazos

Por:
Proporción

= Costo de lo Vendido Deducible
Aquellos contribuyentes que apliquen esta regla y sigan optando por considerar como ingreso del ejercicio los pagos efectivamente cobrados durante el mismo, en lugar de reducir el costo de lo vendido en los términos del artículo 45-E, lo podrán determinar conforme al siguiente procedimiento:


Costo de lo vendido no deducido de las mercancías enajenadas a plazos aún pendientes de cobro al inicio del ejercicio

Más:

Costo de lo vendido deducible de las mercancías enajenadas a plazos del ejercicio

Resultado

Entre:

Monto total del precio de enajenación

= Cociente (1)
Para calcular el costo de lo vendido deducible, se aplica la siguiente fórmula:


Ingresos acumulables del ejercicio por concepto de enajenaciones a plazo

Por:

Cociente (1)
= Costo de lo Vendido Deducible
Arrendadoras financieras

Las arrendadoras financieras podrán optar por acumular en el ejercicio solamente la parte exigible, de tal manera que para deducir el costo, sólo será la parte proporcional de lo que representa el costo de la mercancía vendida respecto de las contraprestaciones exigibles en el ejercicio.

Por la consistencia en aplicación del procedimiento elegido para determinar el costo de la mercancía vendida en cada ejercicio, el artículo 45-F establece un plazo mínimo de cinco ejercicios, y para poder variar el sistema de evaluación deberán cumplirse con los requisitos establecidos en el RLISR.

Métodos de valuación inventarios

De acuerdo con el Código Fiscal de la Federación en su artículo 28, se establece que las personas morales que deban llevar contabilidad, tienen que contar con mecanismos para controlar los inventarios y los volúmenes de productos conforman la siguiente:
Artículo 28: “Las personas que de acuerdo con las disposiciones fiscales estén obligadas a llevar contabilidad, deberán observar las siguientes reglas:

IV. Llevarán un control de inventarios de mercancías, materias primas, productos en proceso y productos terminados según se trate, el cual consistirá en un registro que permita identificar por unidades, por productos, por concepto y por fecha, los aumentos y disminuciones en dichos inventarios, así como las existencias al inicio y al final de cada ejercicio, de tales inventarios. Dentro del concepto, deberá indicarse si se trata de devoluciones, enajenaciones, donaciones, destrucciones, entre otros.

V. Tratándose de personas que enajenen gasolina, gas natural para combustión automotriz o gas licuado de petróleo para combustión automotriz, en establecimientos abiertos al público en general, deberán contar con controles volumétricos y mantenerlos en todo momento en operación…”

Para efectos de control de inventarios y por tanto para la determinación del costo de ventas se adicionó la fracción XVIII al artículo 86 de la LISR, como sigue:

“Los contribuyentes que obtengan ingresos de los señalados en este título, además de las obligaciones establecidas en otros artículos de esta ley, tendrá las siguientes:

XVIII. “Llevar un control de inventarios de mercancías, materias primas, producción en  proceso y productos terminados, según se trate, conforme al sistema de inventarios perpetuos. Los contribuyentes podrán incorporar variaciones al sistema señalarán esta fracción, siempre y cuando cumplan con los requisitos que se establezcan mediante reglas de carácter general”.
Para que las personas morales cumplan plenamente con las obligaciones mencionadas, será indispensable que además de llevar un control de inventarios conforme al sistema de inventarios perpetuos, deberán contar con un método para su valuación. El artículo 45-G, establece los métodos de valuación inventarios, a saber:


Primeras entradas primeras salidas

Este método define que las primeras entradas de mercancía son las primeras que se utilizan en el proceso productivo, o bien, las primeras que se enajenan, por tanto, las últimas mercancías que entraron al almacén, son las primeras que quedaron en el inventario al finalizar el ejercicio. En consecuencia, la valuación de dichos inventarios corresponde a los precios de las últimas compras que por capas entraron más recientemente al almacén.


Últimas entradas primeras salidas

Exactamente al revés del método anterior, las mercancías que más recientemente entraron al almacén, representan las primeras mercancías que se utilizaron en el proceso productivo, o bien fueron enajenadas, en tanto que el inventario final del ejercicio corresponderá a las mercancías que se recibieron con fechas más antiguas. En este caso la valuación de los inventarios finales, corresponderá a los costos que con mayor antigüedad entraron en capas al almacén.

Con objeto de controlar objetivamente los inventarios por cualquiera de los métodos anteriores, se deberá llevar por cada tipo de mercancías en forma individual, la definición de las unidades que servirán de base para su cuantificación en cuánto volúmenes y no así por medio de los costos en forma monetaria representen.

En casos especiales cuando en el reglamento de la ley así lo establezca, podrán establecerse facilidades para no identificar los porcentajes de deducción del costo respecto de las compras por cada tipo de mercancías en forma individual.

Costo identificado

Las empresas identifican a sus productos por número de serie, por ejemplo, industria automotriz, fabricantes de relojes y joyas, equipo de cómputo, proyectores de imágenes digitales, cámaras fotográficas, cámaras de videofilmación, cámaras de cinematografía, entre otros muchos, se aplica el sistema de costo identificado, siendo obligatoria la aplicación de este sistema cuando los artículos excedan de 50,000 pesos.


Costo promedio

La razón por la cual la mayoría de las empresas utiliza este sistema es para determinar con cierta facilidad el costo unitario, cada momento en que se modifiquen las existencias durante el ejercicio, dividiendo el importe monetario acumulado de cada producto entre el número total de unidades en existencia del mismo producto, de esta manera se conocerá el costo promedio por unidad a la fecha en que se deba tomar parte de los inventarios en existencia ya sea para enviarlos a producción en proceso o bien para venderlos.


Detallista

Consiste en determinar la diferencia entre el precio de venta disminuido del margen de utilidad bruta que tengan en el ejercicio, siendo desde el punto de vista administrativo un método práctico al identificar los artículos homogéneos por departamento, sin que esto no libere a dichas empresas de la obligación de llevar un sistema de control de inventarios.

Los contribuyentes que elijan el método más adecuado para valuar su mercancía, cuando menos deberán utilizarlo cinco años. Ahora bien, puede ser que para efectos contables se utilice un método diferente al utilizado para efectos fiscales. Si fuera el caso, deberá llevarse un registro de las diferencias entre ambos métodos. Dichas diferencias no son causales de acumulación o deducción.

En el momento en que se generó una deducción fiscal cuando los contribuyentes tengan la posibilidad de cambiar el método de evaluación inventarios, dicha deducción deberá hacerse en forma proporcional dentro de los cinco ejercicios siguientes.


Otros métodos valuación

Cuando el costo de las mercancías sea superior al precio de mercado o bien la reposición, podrá considerarse el que corresponda a lo estipulado en el artículo 45-H, como sigue:

Costo de las mercancías


125

Costo de reposición



120

Precio de venta



140

Menos:

Gastos de venta



  24
Valor de realización



116

Menos:

% de utilidad




  18
Valor neto de realización


  98

Comparativo

Costo de las mercancías 

>

Precio de Mercado o Reposición

125






120

Alternativas

Reposición
No
>
Realización 
    >
Neto de Realización


120



116


  98


Realización



<

Reposición

116 120


Neto de realización


<

Reposición

98 120

En este caso concreto, el método que por su naturaleza debiera emplearse, es el de realización, ya que es el único que cumple con el supuesto de ser menor al de reposición.

Aquellos contribuyentes, personas morales que presenten dictamen de Estados Financieros para efectos fiscales, tanto los que se encuentran obligados, como los que voluntariamente lo hagan, deberán informar en dicho dictamen el Costo de lo Vendido que consideraron. Aquellos contribuyentes que no presenten dicho dictamen, deberán informarlo en la declaración del ejercicio.

Para estos efectos, deberá modificarse el desarrollo electrónico del Sipred como el de la declaración anual correspondiente y estar en la posibilidad de cumplir con dicha información.

Cuando con motivo de la prestación del servicio se proporcionen bienes al prestatario, se considerará como ingreso por el servicio la contraprestación a cargo del prestatario, siempre que sean bienes que normalmente se proporcionen, de acuerdo con el artículo 17 del código fiscal de la federación.

En estos casos, el artículo 45-I establece que sólo se podrán deducir los bienes proporcionados en el ejercicio en el que se acumule en ingresos por la prestación del servicio, valuados con cualquiera de los métodos ya descritos.


Etapa de transición del costo de lo vendido

A partir del primero de enero del 2005, entró en vigor el decreto por el que se reforman, adicionan, derogan y establecen diversas disposiciones de la ley del impuesto sobre la renta, en el que se modifica en forma importante el proceso para determinar el resultado fiscal. El cambio consiste en deducir fiscalmente el costo de las mercancías vendidas, en lugar de las compras de mercancías, materias primas, productos semiterminados o bien terminados, que estuvo vigente desde el ejercicio de 1987 hasta el ejercicio 2004.

El impacto que mayor complejidad tiene en dicho cambio, es que las existencias de inventarios hasta 31 de diciembre 2004, corresponden a mercancías que habían sido deducidas fiscalmente a través del régimen vigente en aquellos años y por otra parte, dichas existencias serán utilizadas o enajenadas en ejercicios posteriores.

En este sentido, la fracción IV del artículo tercero de disposiciones transitorias del mencionado decreto, establece que para determinar el costo de lo vendido a partir del primero de diciembre del 2005, las personas morales no podrán deducir las existencias que formen parte del inventario que hubieran tenido al 31 de diciembre 2004. Con cierta lógica esta norma evita que los contribuyentes se beneficien con una doble deducción ya  que en su momento ya habían efectuado a través de las compras y que, con la deducción del inventario inicial, ya que éste se incorpora en la determinación del costo de lo vendido. Por lo mencionado anteriormente, el costo de lo vendido se determina como sigue:

Compras netas

Menos:

Inventario Final de mercancías

= Costo lo vendido

A pesar de lo mencionado anteriormente, las personas morales podrán optar por acumular los inventarios al 31 diciembre 2004 a partir del ejercicio 2005 en adelante. Con esta alternativa se intenta neutralizar el doble efecto de la deducción, tomando en cuenta que en una primera instancia se acumula el inventario al 31 diciembre del 2004 y por la otra parte, se permite deducir el inventario inicial del 2005, dentro del costo de lo vendido conforme se enajenen las mercancías de acuerdo a lo siguiente:


Inventario inicial de mercancías

Más:

Compras netas

Mercancía disponible

Menos:

Inventario final de mercancías

= Costo de lo vendido

Las personas morales que no opten por acumular los inventarios, considerarán que lo primero que se enajena es lo primero que se había comprado con anterioridad al primero de enero del 2005, hasta agotar sus existencias a esa fecha. Esto significa que por las mercancías vendidas que correspondan al inventario inicial se considerará únicamente el ingreso acumulable sin deducción alguna.

Opción de acumular el inventario al 31 de diciembre 2004
Con el objeto de analizar las disposiciones que deberán cumplirse durante el período por el que se deba acumular el monto del inventario practicado el 31 diciembre 2004, será necesario estudiar los siguientes temas:

Inventario base

Las personas morales deberán determinar el inventario base al 31 de diciembre 2004 utilizando el sistema de primeras entradas primeras salidas para efectos de su valuación. Sin embargo, en la séptima resolución miscelánea fiscal publicada el 28 de diciembre 2004, se establece que para las personas morales que lleven a cabo actividades comerciales, en el sentido de que pueden cambiar el método de evaluación, considerando para ello el costo de adquisición de la última compra correspondiente al 2004 por cada tipo de artículo, siempre que el número de unidades adquiridas de dicha compra representan cuando menos del 50% de las existencias por cada tipo de mercancías al cierre ejercicio.

La misma opción se aplicará a las personas morales no comercializadoras, pero sobre aquellos inventarios de materias primas, productos semiterminados o terminados, considerando el último costo de producción de 2004, siempre que número de unidades producidas representan cuando menos el 50% de las existencias al cierre de ejercicio.

Las existencias de los dos casos mencionados anteriormente, serán los inventarios iniciales del ejercicio 2005.
Las personas morales que hubieran optado por acumular el inventario acumulable, podrán optar por valuar el inventario base utilizando el método de valuación inventarios que hayan utilizado para efectos contables, condicionado a que dicho método se utilice durante un período mínimo de cinco años posteriores al ejercicio 2005, de acuerdo con lo establecido en el artículo tercero fracción V quinto párrafo de disposiciones transitorias 2005.

El origen del término inventario base proviene de levantar un inventario físico de las mercancías, materias primas, productos semiterminados o terminados que tengan a dicha fecha. En este sentido no obstante que la fracción IX del artículo tercero de disposiciones transitorias 2005 permite utilizar el inventario físico tomado con anterioridad a 30 días, la regla 3.4.23 de la séptima resolución miscelánea del 28 de diciembre 2004, otorgó la posibilidad de considerar el inventario físico en su caso hubieran tomado con posterioridad a dicha fecha, sin que excediera de 90 días, siempre y cuando eliminaran los movimientos efectuados durante dicho plazo. De igual forma, los contribuyentes pudieron considerar los inventarios que menciona esta regla, en su caso hubieran tomado con anterioridad al primero de enero del 2005, sin que excediera de un plazo de 60 días, siempre que hubiesen considerado los movimientos efectuados durante dicho período.

Los contribuyentes que teniendo incluido en el inventario base del ejercicio 2004 bienes sujetos al régimen de importación temporal pitex, aún no deducidos, contaron con una alternativa establecida en la regla 3.4.5 de la resolución miscelánea 2005, en la que se señala que las personas morales podrán no incluir en el inventario base los bienes sujetos al régimen de importación temporal adquiridos en el ejercicio 2004 y que no los hubieran podido deducir en ese ejercicio, toda vez que estas adquisiciones serían deducibles en el ejercicio en que se retornaran al extranjero en los términos de la ley aduanera.
También podrán no incluir las compras de bienes que en el ejercicio 2004 se hubieran encontrado sujetas al régimen de depósito fiscal, o bien, aquellas que se mantuvieran fuera del país en dicho ejercicio, siempre que dichas adquisiciones formaran parte del inventario base. Dichos bienes serán deducibles en el ejercicio en que se enajenen, retornen al extranjero, o bien se retiren del depósito fiscal.

Inventario Acumulable

En segundo lugar, procede la determinación de inventario acumulable conforme a lo siguiente:
[image: image3.emf]Determinación del inventario

Acumulable Parcial Parcial Importe

Materias primas 1,827,400

Producción en Proceso 683,500

Producción Terminada 844,800

3,355,700

Inventario Base al 31 de diciembre

del 2004 valuado con PEPS

Menos:

Saldo de inventarios al

31 de diciembre de 1986,

pendiente de deducir al

1° de enero del 2005 284,500

Pérdidas fiscales pendientes

de disminuir al 31 de diciembre

de 2004 de las utilidades

fiscales 439,400

Inventarios importados

directamente

Costo Promedio de los últimos

cuatro meses, 2004 885,100

Menos:

Costo promedio de los

últimos cuatro meses 2003 396,400 488,700 1,212,600

Acumulación de inventarios 2,143,100


Como puede observarse, al inventario base se le disminuye el saldo pendiente de deducir al primero de enero del 2005 que en su caso tuviera el contribuyente del importe que resultó menor entre los inventarios de mercancías, materias primas, productos terminados o semiterminados que se tuvieron en el ejercicio de 1986 o de 1988.
El saldo pendiente deducir al primero de enero del 2005 de los inventarios en cuestión, se actualizarán desde el mes de diciembre de 1986 o 1988, según la fecha a la que corresponda el inventario y hasta el último mes del ejercicio 2004.

También se podrán disminuir del inventario base las pérdidas fiscales pendientes de aplicar al 31 de diciembre del 2004, contra las utilidades fiscales. Las pérdidas fiscales deberán estar actualizadas:

1. Si la pérdida fiscal corresponde al propio ejercicio 2004, la actualización será desde el primer mes de la segunda mitad del ejercicio, hasta el mes de diciembre del mismo año.

2. Cuando la pérdida o parte de ella proviene de ejercicios anteriores, su actualización comprenderá a partir del mes de la última actualización y hasta el último mes del ejercicio 2004.
Se entiende que las pérdidas que se hubiesen disminuido del inventario base, ya no podrán disminuirse de las utilidades fiscales de ejercicios posteriores.

La posibilidad actualizar el saldo de los inventarios que se tuvieron en el ejercicio 1986 o 1988, así como las pérdidas fiscales de ejercicios anteriores pendientes de disminuir, se establecen en la regla 3.4.33

Las personas morales que tengan en sus inventarios bienes que hayan importado directamente, cuentan con otro concepto por el que se verá disminuido el inventario base. Este concepto es la diferencia del costo promedio mensual de los inventarios de bienes importación de los últimos cuatro meses de los ejercicio 2003 y 2004, cuando promedio mensual de este último año sea mayor.

En la regla 3.4.30 de la resolución miscelánea, se precisa que para determinar el promedio de inventarios de bienes importados no se deberán considerar aquellos bienes importados bajo el régimen de importación temporal con los que estén sujetos al régimen de depósito fiscal.

La incertidumbre jurídica radica en la omisión legislativa de la mecánica o metodología para determinar el promedio de inventarios de bienes de importación, pudiendo implicar diversas interpretaciones por los contribuyentes, sin embargo en la regla 3.4.31 se incluye una opción para determinar la diferencia de inventarios de bienes importados en 2004 y 2003:


Inventario de bienes importados al 31 de diciembre 2004

(Cuando sea mayor)
Menos:

Inventario de bienes importados al 31 de diciembre del 2003

= Diferencia que se disminuye del inventario base
Los inventarios de bienes importados al 31 de diciembre 2004 y al 31 de diciembre del 2003, deberán ser valuados al precio de la última compra del 2004.
La diferencia que se disminuya será la que se acumule en el ejercicio 2005, y a falta de exposición de motivos, se supone que se le da un tratamiento fiscal especial obligando las personas morales a su acumulación en ejercicio 2005, para evitar especulaciones en los precios que le transfieran sobre productos que se reciban de sus partes relacionadas al extranjero.
Para determinar el inventario base, en la regla 3.4.31 permite los contribuyentes la posibilidad de disminuir del mismo, el valor de las mercancías obsoletas o violento movimiento que tuviesen al cierre del ejercicio 2004.

Índice promedio de rotación de inventarios
RAZONES FINANCIERAS DE ACTIVIDAD Ó EFICIENCIA OPERATIVA RELACIONADAS CON INVENTARIOS

a)Rotación de Invent.
Vtas.Netas Anuales=        Veces por año que 
Promedio de Invent.          se venden los Inv.









        a precio de venta

O bien         


Prom. de Invent. (x) 365 d= No. de días util.

Vtas. Netas Actual.
    en cada rotación 



  a precio de Vta.
O bien

Prom. de Invent.=             No. días de venta

Ventas Netas Diarias        invertidos en Inv.

a´) 



Costo Ventas Anual. =      Veces por año 

          Promedio Inventarios       que se utilizan

                                                  los Inventarios

 a precio de costo

O bien





Prom. de Invent. X 360 =  Días utilizados

 



Costo de Mat. Anual          en cada rotación









  a precio de Costo
Indica las veces que el inventario ha dado la vuelta en un año ya sea a precio de venta o bien a precio de costo, en el primer caso respecto al volumen de ventas y en el segundo caso respecto del costo de materiales. Siempre es necesario tomar el inventario promedio del período, así como anualizar las ventas y costo de los materiales para evitar las distorsiones que ocasiona la “estacionalización” de las operaciones de la empresa o bien, el hecho de que por ejemplo, en los últimos días del mes se tengan altos inventarios por alguna fuerte compra de última hora. Los inventarios son MP, PP y PT y están relacionados con el volumen y CV, de considerarse el promedio de todos los renglones de inventarios que maneje la empresa, si no, la prueba sería sesgada, y por tanto equivocada.
Para determinar el inventario que deberá acumularse a partir del ejercicio 2005, es necesario multiplicar el valor de dicho inventario acumulable, por el porcentaje de acumulación que corresponda al índice promedio de rotación de inventarios calculado por el periodo correspondiente a los años del 2002 al 2004, o de acuerdo al que se determine cuando el contribuyente haya iniciado actividades con posterioridad al 2002, conforme a la siguiente tabla:

[image: image4.emf]ÍNDICE 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

PROMEDIO

DE

ROTACIÓN

DE

INVENTARIOS

Más de 15 25.00% 25.00% 25.00% 25.00%

De + de 10 a 15 20.00% 20.00% 20.00% 20.00% 20.00%

De + 8 a 10 20.00% 20.00% 20.00% 20.00% 10.00% 10.00%

De + 6 a 8 20.00% 15.00% 15.00% 15.00% 15.00% 10.00% 10.00%

De + 4 a 6 16.67% 12.50% 12.50% 12.50% 12.50% 12.50% 12.50% 8.33%

De + 3 a 4 15.00% 14.00% 13.00% 12.00% 11.11% 10.00% 9.00% 8.00% 7.89%

De + 2 a 3 10.00% 13.00% 12.00% 11.00% 10.00% 10.00% 9.00% 8.00% 7.00% 6.00%

De + 1 a 2 13.00% 12.50% 12.00% 11.00% 10.00% 9.09% 8.00% 7.00% 6.50% 6.00% 4.91%

De + 0 a 1 12.00% 11.50% 11.00% 10.00% 9.00% 8.33% 8.33% 8.00% 7.00% 6.00% 5.00% 3.84%

-----------------------------------------------PORCIENTOS EN EL QUE SE ACUMULAN LOS INVENTARIOS--------------------------------------



Primer Paso

Se determinan las compras de mercancías, materias primas, productos terminados o semiterminados netas de los ejercicios 2002 a 2004.
[image: image5.emf]AÑOS 2002 2003 2004

Compras de mercancías,

MP, PST ó Terminados 16,574,000.00 20,846,300.00 18,845,100.00

Menos:

Devoluciones, Dctos y

Bonific. sobre Compras 1,354,800.00 864,300.00 463,800.00

COMPRAS NETAS 15,219,200.00 19,982,000.00 18,381,300.00


Segundo Paso

Se realiza el cálculo del promedio anual de rotación de inventarios de los ejercicios del 2002 al 2004
[image: image6.emf]AÑOS 2002 2003 2004

Inventario Inicial del Ejercicio 1,693,400.00 1,818,400.00 2,384,500.00

Más:

Inventario Final de Ejercicio 1,818,400.00 2,384,500.00 2,034,500.00

Suma de los Inventarios 3,511,800.00 4,202,900.00 4,419,000.00

Entre: 2 2 2

INVENTARIO PROMEDIO ANUAL 1,755,900.00 2,101,450.00 2,209,500.00


Tercer Paso

Se calcula el promedio anual de los ejercicios 2002 al 2004
[image: image7.emf]AÑOS 2002 2003 2004

Compras Netas 15,219,200.00 19,982,000.00 18,381,300.00

Entre:

Inventario Promedio Anual 1,755,900.00 2,101,450.00 2,209,500.00

Índice Promedio Anual por año 8.667 9.509 8.319



Cuarto Paso
Se calcula el Índice Promedio de Rotación
[image: image8.emf]AÑOS ÍNDICES

2002 8.667

2003 9.509

2004 8.319

Suma de Índices 26.50

Entre: 3

Índice Promedio de Rotación 8.8318


Debido a que índice promedio de rotación anual corresponde al rango de la tabla de más de 8 a 10 veces de rotación, le corresponden 6 años para acumular la totalidad del inventario.

Información para el cálculo del monto del inventario acumulable en cada ejercicio.
[image: image9.emf]DATOS 2005 2006 2007 2008 2009 2010

Inventario al cierre de cada ejercicio 3,500,000.00 3,400,000.00 3,200,000.00 3,300,000.00 2,700,000.00 2,500,000.00

Inventario Base 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00

% pendiente de acumular 80.00% 60.00% 40.00% 20.00% 10.00% 0.00%


Determinación del Inventario Acumulable en cada ejercicio
[image: image10.emf]INVENTARIO PENDIENTE DE 2005 2006 2007

ACUMULAR

Inventario reducido 3,200,000.00

Entre:

Inventario Base 3,355,700.00

Proporción del inventario reducido 95.45%

Por:

Inventario Acumulable 2,143,100.00 2,143,100.00 2,143,100.00

Resultado 2,143,100.00 2,143,100.00 2,043,663.02

Por:

% aplicable 80.00% 60.00% 40.00%

INVENTARIO PENDIENTE DE

ACUMULAR 1,714,480.00 1,285,860.00 817,465.21

Entre:

Número de años pendientes de

acumular, incluido el año por el que

se efectúe el cálculo

INVENTARIO ACUMULABLE EN EL

EJERCICIO


Continúa la primera parte
[image: image11.emf]2005 2006 2007

Inventario Acumulable 2,143,100.00 2,143,100.00 2,143,100.00

Menos:

Inventario Pendiente de Acumular 1,714,480.00 1,285,860.00 817,465.21

Diferencia 428,620.00 857,240.00 1,325,634.79

Menos:

Acumulación en ejercicios anteriores 0.00 428,620.00 857,240.00

ACUMULACIÓN EN EL EJERCICIO 428,620.00 428,620.00 468,394.79


Mientras que el valor de las existencias del inventario al cierre de cada ejercicio no se reduzca respecto al valor de inventario base, la acumulación consistirá en multiplicar el porciento establecido en la tabla de acumulación por el valor del inventario acumulable en el transcurso de cada uno de los años con inventario no reducido.

Por ejemplo, en el ejercicio 2005 en el supuesto, ya que el valor del inventario al cierre resulta superior respecto del inventario base (3,500,000 > 3,355,700), entonces la acumulación del inventario para ese ejercicio 2005 tendrá el siguiente resultado:

(20% x 2,143,100 = 428,620)

De igual manera es el supuesto del 2006, ya que el valor del inventario al cierre resulta superior que el inventario base (3,400,000 > 3,355,700), por lo tanto, la acumulación del inventario en el ejercicio 2006, da un resultado similar al del ejercicio 2005.
Consideraciones especiales:

Cuando el inventario al cierre del ejercicio sea inferior al inventario base, se le identifica como un inventario reducido. Por tanto, se calcula la proporción que representa el inventario reducido del ejercicio 2007 respecto al inventario base (3,200,000 / 3,355,700 = 95.4%), el porcentaje así determinado se multiplica por el inventario acumulable (95.4% x 2,143,100 = 2,043,663.02) y al monto que resulte se le aplica el porcentaje que le corresponda conforme al índice promedio de rotación de inventarios multiplicado dicho porcentaje  por el número de años pendientes de acumular la parte del inventario.
Debido a una imprecisión legislativa, en lugar de señalar “multiplicado dicho porciento por el número de años pendiente de acumular la parte del inventario” debería decir “sumando dicho porciento a los porcientos pendientes de acumular la parte del inventario”.

En el ejemplo mostrado, al inventario acumulable se le debe disminuir el monto pendiente de acumular en ejercicios posteriores y las acumulaciones efectuadas en años anteriores, con el objeto de que derivado de este proceso se obtenga el monto del inventario  que deberá acumularse en ese ejercicio.

Segunda Parte
[image: image12.emf]Inventario Pendiente de Acumular

2008 2009 2010

Inventario Reducido 3,200,000.00

Entre:

Inventario Base 3,355,700.00

Proporción de Inventario Reducido 95.36%

Por:

Inventario Acumulable 2,143,100.00

Resultado 2,043,663.02

% aplicable 40.00%

Inventario Pendiente de Acumular 817,465.21

Entre:

No de años pendientes de acumular

incluido el año por el que se efectúe

el cálculo 3

Cantidad que se debe acumular 272,488.40 272,488.40 272,488.40

Inventario Acumulable

Inventario Acumulable

Menos:

Inventario Pendiente de Acumular

Diferencia

Menos:

Acumulaciones de ejercicios anteriores

Acumulación del ejercicio

272,488.40 272,488.40 272,488.40


Si con posterioridad a un ejercicio que hubiera tenido inventario reducido respecto al inventario base, se determinara también otro inventario reducido y este inventario reducido fuera menor al monto del inventario reducido del ejercicio inmediato anterior, se deberá aplicar el mismo procedimiento de cálculo que se aplicó a ese inventario inmediato anterior.
Si se presentara otro supuesto contrario, consistente en que pudiera resultar que con posterioridad a un ejercicio con inventario reducido respecto al inventario base, se determine también un inventario reducido pero el mismo fuese superior al inventario reducido del ejercicio inmediato anterior, el procedimiento cambia como se observó en el caso práctico respecto al ejercicio 2008.

En el caso práctico puede ser observado que el monto del inventario reducido del ejercicio 2008 respecto al inventario base del ejercicio 2004, es superior al monto de inventario reducido del ejercicio 2007, en cuyo caso, para calcular la proporción del inventario reducido respecto al inventario base se considerará este último inventario.

Lo anterior significa que si el monto del inventario reducido del ejercicio 2008 de 3,300,000 es superior al inventario reducido del ejercicio 2007 de 3,200,000, entonces, se considerará este último inventario de 3,200,000 para calcular la mencionada proporción.

Aquellas personas morales que determinen un monto acumulable en el ejercicio en el cual reduzcan su inventario, como es el caso del caso práctico, considerarán el dicho monto únicamente para la determinación de la utilidad o pérdida fiscal del ejercicio de que se trate.

Para determinar la cantidad que debe ser acumulada en el año en que se reduzca el inventario y en los posteriores, se dividirá la cantidad que resulte de multiplicar el inventario pendiente de acumular por el porcentaje de la tabla según el índice promedio de rotación de inventarios “más los porcentajes” de los años pendientes de acumular, entre el número de años pendientes de acumular, incluido el año por el que se efectúe el cálculo. Esto quiere decir que el inventario pendientes de acumular en nuestro ejemplo de 817,465. 21 deberá multiplicarse por el 40% que representa la suma de los dos porcentajes de la tabla respecto de los años pendiente de acumulación (20% + 10% +10%, respecto de los años 2008, 2009 y 2010); el resultado que así se obtenga será dividido entre 4 que es el número de años pendientes incluyendo el propio año del 2008.
Esta segunda parte corresponde a la continuación del proceso de acumulación del resto de los años en los que se acumulará la totalidad del importe de 2,143,100.
Debido a que se amplió a 12 años los 7 originales aprobados por  la Cámara de Diputados para efectuar la acumulación de los inventarios, los porcentajes de la tabla fueron modificados con valores desiguales a la tabla original y si omitió modificar el procedimiento para obtener el porcentaje de los años siguientes.

[image: image13.emf]% según

Ejercicio Fiscal Acumulado % Real Tabla

2005 428,620.00 20.00% 20.00%

2006 428,620.00 20.00% 20.00%

2007 468,394. 79 21.90% 20.00%

2008 272,488. 40 12.70% 20.00%

2009 272,488. 40 12.70% 10.00%

2010 272,488. 40 12.70% 10.00%

857,240.00 100.00% 100.00


Como puede observarse, con el procedimiento aplicado se obtiene el objetivo de que los contribuyentes que hubiesen optado por a acumular las existencias de su inventario de 31 de diciembre del 2004, lo hará tomando en cuenta el porcentaje que del índice promedio de rotación de inventarios le corresponda.


Escisión y fusión

Las sociedades escindentes y escindidas que provengan de una escisión de sociedades, acumularán la parte proporcional del inventario que les corresponda, en la proporción en que se divida la suma del valor de los inventarios entre ellas y conforme a los porcentajes que correspondan a la escindente en los términos de la tabla de acumulación y el índice promedio de rotación de inventarios anual.

De la misma forma, la sociedad que subsista o que surja con motivo de una fusión, continuará acumulando los inventarios correspondientes a las sociedades fusionadas, como lo venían acumulando las mismas en su caso, la sociedad fusionante. Si la fusionante tiene pérdidas fiscales al 31 de diciembre del 2004, las fusionadas deberán acumular en el ejercicio en que ocurra la fusión, sus inventarios acumulables pendientes de acumular.


Inventario acumulable para pagos provisionales

Las personas morales que hubieran optado por acumular el monto del inventario al 31 de diciembre del 2004, estarán obligadas efectuar pagos provisionales a cuenta del impuesto sobre la renta, acumulando la doceava parte del inventario acumulable en el ejercicio, adicionando también en el ejercicio 2005 la doceava parte de la diferencia del promedio de compras de importación de los últimos cuatro meses de los ejercicio 2003 y 2004 cuando éste último sea mayor.

Primera Parte
[image: image14.emf]C  O  N  C  E  P  T  O 2005 2006 2007

Acumulación en el ejercicio 428,620.00 428,620.00 468,394.79

Más

Inventario Acumulable de importación 488,700.00

Suma de inventarios acumulables 917,320.00 428,620.00 468,394.79

Entre: 12 12 12

Acumulación Mensual 76,443.33 35,718.33 39,032.90


Segunda Parte
[image: image15.emf]C  O  N  C  E  P  T  O 2005 2006 2007

Acumulación en el ejercicio 272,488.40 272,488.40 272,488.40

Más

Inventario Acumulable de importación

Suma de inventarios acumulables 272,488.40 272,488.40 272,488.40

Entre: 12 12 12

Acumulación Mensual 22,707.37 22,707.37 22,707.37


Cada uno de los resultados deberá multiplicarse por el número de meses comprendidos desde el inicio del ejercicio hasta el mes del pago.[image: image16.png]
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