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TEMARIO


EMPRESAS CERTIFICADAS

a) BENEFICIOS

b) CANCELACIÓN DE REGISTRO


MAQUILADORA CONTROLADORA

a) REQUISITOS

b) SITUACIONES ESPECIALES

c) OBLIGACIONES


INVERSIÓN EXTRANJERA

a) IMPORTANCIA

b) ANTECEDENTES

c) ¿QUÉ REGULA LA LEY DE I.E.?

TRATADOS COMERCIALES INTERNACIONALES


PRESENTACIONES INDIVIDUALES ASIGNADAS

OBJETIVO: INFORMATIVO Y DE DISCUSIÓN GRUPAL.
AL FINAL DE LA SESIÓN, SE TENDRÁ UNA OPINIÓN PROFESIONAL DE LO QUE SON LAS EMPRESAS CERTIFICADAS, MAQUILADORAS CONTROLADORAS, INVERSIÓN EXTRANJERA Y UN CONOCIMIENTO ADECUADO DE LOS TRATADOS DE LIBRE COMERCIO QUE MÉXICO TIENE CELEBRADOS CON DIFERENTES PAÍSES, A TRAVÉS DE UNA EXPOSICIÓN INDIVIDUAL DE CADA ALUMNO.
EMPRESAS CERTIFICADAS

¿Qué son las Empresas Certificadas?

Son empresas constituidas legalmente, registradas ante la Admón. General de Aduanas, con el fin de obtener los beneficios para el despacho aduanero de mercancías y de otras facilidades administrativas. Los artículos 100A,B, y 101A de la LA, establecen y desarrollan esta nueva figura de Empresa Certificada.

Estas empresas deben ser PM, y una vez registradas como Certificadas tendrán derecho a las facilidades administrativas para el despacho aduanero de las mercancías y la rectificación de los pedimentos, así como para regularizar mercancías mediante la importación definitiva. Como Empresas Certificadas podrán beneficiarse, evidentemente también se incluyen a las empresas Maquiladoras, PITEX, ECEX, ALTEX y Automotriz.
Como E. Certificadas que equivale a nombrarlas también : “Empresas Confiables” o bien “Contribuyentes Cumplidos”, tiene como fundamento la modernización aduanera, ya que elimina burocracia, tramitología y requisitos de despacho aduanero de mercancías, haciendo mas expedito, fácil y económico y mas flexible en la aplicación de las infracciones y sanciones aduaneras. Estas empresas deberán cumplir con todas las obligaciones establecidas en ley para mantener su registro.

¿Cuáles son los beneficios más importantes de las empresas certificadas?

· Podrán efectuar el despacho a domicilio a la exportación.

· Podrán tramitar el despacho aduanero de mercancías para su importación o exportación, sin que ingresen al recinto fiscalizado, en aduanas de tráfico aéreo.

· Podrán realizar operaciones al amparo de pedimentos consolidados sin estar obligadas a validar la información de las facturas para cada remesa.

· Se dan facilidades para la inscripción en los Padrones de Importadores en Sectores Específicos.

· Dan beneficios en la importación temporal de etiquetas, folletos y manuales impresos para maquiladoras o PITEX, sin pagar IGI por regresarlas a América del Norte.

· Podrán ratificar el Origen de las mercancías dentro de los 3 meses siguientes a aquél en que se realice es despacho.

· En las importaciones definitivas, cuando el resultado del mecanismos aleatorio de selección automatizado haya determinado desaduanamiento libre y las autoridades no hayan iniciado su comprobación, dentro de los 30 días siguientes a aquél en que se realice es despacho, podrán rectificar los datos contenidos en el pedimento para aumentar el número de piezas, volumen y otros datos que permitan cuantificar las mercancías.

· Podrán efectuar el retorno de mercancías de procedencia extranjera que hayan ingresado a territorio nacional por vía aérea y que se encuentren en depósito ante la aduana y que no vayan a ser importadas, sin tramitar pedimento, solo deberán dar aviso por escrito con anticipación.

· Podrán regularizar mercancías que hubieran ingresado a territorio nacional bajo el régimen de importación temporal, siempre que no se trate de contenedores de FFCC o cajas de trailers y no se hubiera iniciado el ejercicio de las facultades de comprobación en relación con las mercancías.

· Las empresas con programa Maquila o PITEX que cambien de régimen temporal a definitivo de aquellas mercancías que importaron temporalmente, no tendrán que cumplir con el permiso previo de importación.

· Podrán aplicar tasas arancelarias preferenciales en los cambios de régimen temporal a definitivo, así como las tasas PROSEC y al amparo de la Regla Octava de las complementarias para la interpretación y aplicación de la TIGIE, cuando corresponda.

· Tendrán beneficios en materia de IVA las maquiladoras y PITEX autorizadas por la SE y podrán efectuar la entrega de material en territorio nacional a empresas residentes en México sin programa, de mercancías resultantes del proceso de elaboración, transformación o reparación que sean de su propiedad o propiedad de residentes en el extranjero, elaboradas con insumos, al amparo de operaciones virtuales.

· Beneficios de reconocimiento aduanero o segundo reconocimiento cuando se detecten mercancías excedentes o no declaradas; la aduana solo levantará una acta circunstanciada en la que haga constar la irregularidad, ordene la retención de dicho excedente y requerirá al interesado  para que tramiten el respectivo pedimento de importación definitiva. La multa a aplicar tendrá un 50% de descuento, y lo más importante, liberando de inmediato las mercancías.

· Las maquiladoras o PITEX que detecten mercancías no declaradas que no se encuentren registradas en su respectivo programa, podrán retornar al extranjero antes de que la autoridad inicie la auditoría, esto sin sanción alguna, siempre que el mecanismo de selección automatizado hubiera determinado desaduanamiento libre.

· No se pagará el DTA, cuando se tramiten pedimentos que amparen las transferencias de activos fijos importados temporalmente.

· Podrán determinar y pagar el IGI por los productos originarios que resulten de los procesos de elaboración, transformación o reparación, respecto de las mercancías que se hubieran importado bajo alguno de los programas de diferimiento de aranceles, en el pedimento que ampare el retorno  a cualquier miembro de la Comunidad, o mediante pedimento complementario, mismo que tendrá un plazo de 60 días calendario contados a partir de la fecha en que se haya tramitado el pedimento que ampare el retorno.
¿En qué casos procederá la cancelación de la autorización para operar como Empresa Certificada?

· Cuando no lleven contabilidad, registros, inventarios o medios de control a que estén obligados o documentación que ampare las operaciones de comercio exterior o  que no faciliten dicha documentación a las autoridades aduaneras cuando las requieran.

· Cuando omitan o alteren los registros o documentos que amparen operaciones de comercio exterior o cuando usen documentación falsa o encuentren errores en la contabilidad.

· Cuando no presenten declaraciones del ejercicio de cualquier impuesto o contribución o que no cumplan con los requerimientos de las autoridades aduaneras para presentar documentación o información que compruebe que se cumplió con las obligaciones en materia fiscal o aduanera.

· Cuando la documentación sea falsa o bien contenga datos falsos o inexactos.

· Cuando no presenten los avisos exigidos

· Cuando hagan uso indebido del programa de maquila o PITEX

MAQUILADORA CONTROLADORA

¿Qué es una Maquiladora Controladora (MC)?

En DOF del 12 de mayo del 2003 que reforma al diverso para el fomento y operación de la industria maquiladora de exportación, establece que es una empresa a la que le es aprobado un programa de operación de maquila para que integre las operaciones de maquila de dos o mas sociedades controladas.

De acuerdo con la LISR para ser controladora debe:

· Ser una sociedad residente en México.

· Ser propietaria de mas del 50% de las acciones con derecho a voto de otra u otras sociedades controladas, inclusive cuando dicha propiedad se tenga por conducto de otras sociedades que a su vez sean controladas por la misma sociedad controladora.

· Que en ningún caso más del 50% de sus acciones con derecho a voto sean propiedad de otra u otras sociedades, salvo que dichas sociedades sean residentes de algún país con el que se tenga acuerdo amplio de intercambio de información. Para estos efectos no se computarán las acciones que se coloquen entre el gran público inversionista.

¿Cuáles son los requisitos para obtener un programa de maquiladora controladora?
· EL primer requisito es haber realizado exportaciones mínimas por 500 millones de dólares en el ejercicio fiscal inmediato anterior.

· Entregar una relación de las sociedades controladas indicando su denominación o razón social, RFC, domicilio fiscal, monto de sus exportaciones y el número de maquila de cada exportación en su caso.

· Actas de Asamblea de Accionistas, en donde conste la participación accionaría de la sociedad controladora y de las controladas

· Libro de registro de accionistas certificado.

· Contratos de maquila de cada sociedad controlada en donde se establezcan las obligaciones contraídas tanto por la controladora como por las controladas en cuanto a los objetivos del programa, protocolizado ante Notario Público.

· Copia de la autorización como Empresa Certificada otorgada por la SHCP.

¿Una vez que la SE aprueba el Programa de Maquiladora Controladora, las sociedades controladas pueden seguir gozando de forma individual de un programa de operación de maquila?

NO. Ya que la empresa titular del programa de controladora es la única responsable ante la SE y SHCP y la DGA respecto de los créditos fiscales y otras obligaciones.

¿Cuáles son las obligaciones de la Maquiladora Controladora?

· Presentar un solo reporte anual de operaciones de comercio exterior

· Llevar un sistema de control de inventarios automatizado

· Realizar el retorno o cambio de régimen en los plazos aprobados.

· Otros.


INVERSIÓN ENTRANJERA

¿Por qué es importante la Inversión Extranjera (IE) para México?

Debido a la globalización e integración mundial, se ha provocado una carrera de competencia entre países para atraer la inversión extranjera directa (IED), y también para obtener una inversión extranjera indirecta (IEI).

La IE es un instrumento valioso para el desarrollo macroeconómico de México, ya que complementa al ahorro interno, incrementa la recaudación fiscal, aumenta el empleo, propicia el desarrollo tecnológico, alienta la competitividad internacional y eleva el nivel de vida. También tiene desventajas para aquellos países que no son competitivos.

¿Cuáles son los antecedentes de la Ley de Inversión Extranjera?

En los años setentas la economía mexicana era proteccionista, las leyes entonces eran solo para regular la presencia del capital extranjero y dichas Leyes fueron LEY para Promover la Inversión Mexicana y Regular la Inversión Extranjera en 1973, la Ley de Invenciones y Marcas en  1976,

La Ley sobre el Control y Registro de la Transferencia de Tecnología y el Uso de Explotación de Patentes y Marcas en 1982, entre otras.

Con la globalización al finales de los ochentas y principios de los noventas, México entra de lleno a la competencia internacional y atraer mayor capital extranjero. Fue entonces cuando el capital invertido en México por extranjeros fue un instrumento esencial para soportar la apertura económica y modernizar al aparato productivo del país.

Como primer paso se expidió el Reglamento de la Ley para Promover la Inversión Mexicana y Regular la Inversión Extranjera (RLIE) el 16 de mayo  de 1989, con los objetivos de:

· Simplificar los procedimientos administrativos

· Abrir sectores para la inversión provenientes de otros países.

· Facilitar el ingreso del capital extranjero en la BMV

Sin embargo el Reglamento tuvo un régimen restrictivo de la  lED debido a que preservó las actividades reservadas al Estado. Además reservó ciertos sectores a mexicanos con cláusulas de exclusión, conservó topes máximos de inversión extranjera. Es decir el Reglamento excedía a la propia Ley y por lo tanto no brindaba seguridad jurídica a los  inversionistas extranjeros.

¿Qué regula la Ley de Inversión Extranjera vigente?

La ley en vigor abrogó la legislación vigente hasta 1991 para poder captar mayor IE y lograr una mayor apertura. Su relación con el Comercio Exterior es básica para la captación de capitales, nuevas tecnologías y mayor generación de divisas y reglas claras para la inversión extranjera.

La Ley de Inversión Extranjera regula lo siguiente:

· Actividades reservadas al Estado (Petróleo, Telégrafos, correos, emisión de billetes, generación de energía nuclear, petroquímica básica, control, supervisión y vigilancia de puertos, aeropuertos,  entre otros.

· Actividades reservadas a mexicanos con exclusión de extranjeros como lo es comercio al menudeo de gasolina y gas licuado, uniones de crédito, banca de desarrollo, etc.

· Actividades y adquisiciones con regulación específica en porcentajes del 10%,25%,30%, y49%. En este caso la inversión extranjera puede participar en ciertos porcentajes, por ejemplo, hasta un 25% en transporte aéreo nacional y hasta el 30% en sociedades controladoras de agrupaciones financieras, casas de bolsa y especialistas bursátiles.

· Actividades de régimen de apertura gradual, entre otros, transporte terrestre nacional de pasajeros, turismo y de carga.

· Actividades en donde se requiere autorización de la Comisión de Inversión Extranjera para que la inversión extranjera participe en una proporción mayor al 49%: servicios portuarios de navegación interior, sociedades navieras para la explotación de embarcaciones de tráfico de altura, administración de terminales aéreas, servicios legales, etc.

· La eliminación de requisitos para los extranjeros, tales como creación de empleos, generación de divisas, etc.

· Inversiones neutras que son aquéllas realizadas por extranjeros en sociedades mexicanas y que no computa para determinar el porcentaje de inversión extranjera en el capital de la sociedad mexicana.

· Sanciones que van desde multas hasta la nulidad de los convenios por no acatar a la propia Ley de Inversión Extranjera.

TRATADOS COMERCIALES INTERNACIONALES

¿Cuál es la base legal de los tratados internacionales celebrados por México?

En los ochentas con el ingreso de México al GATT en 1986 y a la OMC en  1995. La base constitucional es el artículo 133: “Esta Constitución, las leyes del Congreso de la Unión que emanen de ella y todos los tratados que estén de acuerdo con la misma, celebrados y que se celebren por el Presidente de la República, con aprobación del Senado, serán la Ley Suprema de toda la Unión. Los jueces de cada Estado se arreglarán a dicha Constitución, Leyes y Tratados, a pesar de las disposiciones en contrario que pueda haber en las Constituciones o Leyes de los Estados”.

El artículo 89-X señala las obligaciones y facultados del Presidente de la República para dirigir la política exterior y celebrar tratados internacionales con la aprobación del Senado.

¿Cómo se define a un Tratado Internacional?

Es un acuerdo internacional celebrado por escrito entre estados y regido por el derecho internacional, ya sea conste en un instrumento único o en dos o más instrumentos conexos y cualquiera que sea su denominación particular.

¿Cuál es la relación que guardan los tratados internacionales con respecto de las leyes federales?

Existen dos teorías

a) Teoría del ámbito de aplicación.

b) Teoría de jerarquía de los tratados y leyes

¿En qué consiste la Teoría del Ambito de Aplicación?

En la teoría del ámbito de aplicación sus defensores distinguen dos procedimientos de formación de las normas jurídicas previstos por la Constitución: el procedimiento legislativo (72 CPEUM) y el procedimiento de celebración de tratados (133 CPEUM)

¿Qué sucede cuando existan dos mecanismos de solución de diferencias, uno regulado por la Consititución y otro por acuerdo Internacional?

En el caso de que existan dos mecanismos de solución de diferencias, uno regulado por la ley nacional y otro por acuerdo internacional que regulen el mismo supuesto, se aplica el segundo mecanismo por existir la obligación del Estado de aplicar el tratado.

¿En qué consiste la Teoría de la Jerarquía de los Tratados y Leyes?

En la teoría de jerarquía de los tratados y leyes la SCJN emitió en Pleno la tesis de jurisprudencia LXXVII/99 que postula el criterio de jerarquía de los tratados y leyes. Los tratados internacionales se ubican jerárquicamente por encima de las leyes federales y en segundo plano respecto a la Constitución Federal.

¿Qué son los Acuerdos Interinstitucionales?

Son acuerdos ejecutivos que permiten a las dependencias u organismos descentralizados de la administración pública federal, estatal o municipal, la suscripción de acuerdos interinstitucionales con uno o varios órganos extranjeros u organizaciones internacionales, ya sea que dichos acuerdos deriven o no de un tratado previamente aprobado en los términos de la CPEUM.

¿Cuál es la estructura en general de los tratados o acuerdos comerciales celebrados por México?

Normalmente tienen la siguiente estructura:

1. Aspectos Generales

· Disposiciones Iniciales

· Definiciones Generales
2. Comercio de Bienes

· Trato nacional y acceso de bienes al mercado

· Agricultura y medidas fitosanitarias y zoosanitarias.

· Reglas de origen

· Procedimientos aduaneros

· Medidas de Salvaguarda

· Prácticas desleales

3. Comercio de Servicios

· Principios generales sobre el comercio de servicios

· Entrada temporal de personas de negocios

· Telecomunicaciones

· Servicios Financieros

4. Barreras Técnicas al Comercio

· Medidas de normalización

5. Compras del Sector Público

6. Inversión

7. Propiedad Intelectual

8. Disposiciones Administrativas

· Publicación y garantías de audiencia y legalidad (Principio de la Transparencia)

· Administración del Tratado.

9. Solución de Controversias

10. Otras Disposiciones

· Excepciones

· Disposiciones Finales

11. Anexos
¿Qué tratados firmados, tiene México en material comercial con otros países?

TLCAN, Colombia y Venezuela G3, Costa Rica, Bolivia, Nicaragua, Chile, Comunidad Europea, Israel, Salvador, Guatemala y Honduras, Islandia, Noruega, Liechtenstein y Suiza, Asociación Latino-Americana de Integración  ALADI, Acuerdo de Complementación Económica entre México, la República Oriental de Uruguay y recientemente el TLC con Japón.
TEMARIO

· ALADI Y SUS FUNCIONES BÁSICAS

· TLC DE MÉXICO CON LA AELC

· TRATO A MÉXICO COMO “NACIÓN MÁS FAVORECIDA”

· MÉXICO Y LA ORGANIZACIÓN MUNDIAL DEL COMERCIO

· FONDO MONETARIO INTERNACIONAL

· MÉXICO Y EL FONDO MONETARIO INTERNACIONAL

· BANCO MUNDIAL

· ORGANIZACIÓN PARA LA COOPERACIÓN Y DESARROLLO ECONÓMICOS

· ÁREA DE LIBRE COMERCIO PARA EL CONTINENTE AMERICANO

· MÉXICO Y LA APLICACIÓN DE LOS ARTÍCULOS 303 Y 304 DEL TLCAN

· CASO PRÁCTICO DE LA APLICACIÓN DE LA FÓRMULA DEL MENOR DE LOS DOS

· PRUEBA SUFICIENTE

OBJETIVO: Sesión informativa y de discusión grupal.  Usted conocerá los aspectos básicos de estos temas, mismos que le servirán para ser aplicados en lo concerniente a su práctica profesional.

¿Qué es la ALADI y cuales son sus funciones principales?

Es la Asociación Latinoamericana de Integración, cuyo texto fue publicado en DOF del 31 de marzo de 1981 y tiene por objeto dar continuidad al proceso de integración latinoamericano y establecer a largo plazo en forma gradual y progresiva, un Mercado Común.

Tiene como funciones principales, las siguientes:

· La promoción y regulación del comercio recíproco

· La complementación económica y desarrollo de las acciones de cooperación económica que coadyuven  a la ampliación de los mercados.

· Para los países participantes existen preferencias arancelarias regionales.

· El acuerdo mas significativos y completos es el “Acuerdo de Complementación Económica No. 5 entre México y la República Oriental de Uruguay del 28 de febrero del 2001
¿Qué es el Tratado de Libre Comercio México-AELC?

La Asociación Europea de Libre Comercio es una zona de libre comercia formada por la República de Islandia, el Reino de Noruega, el Principado de Liechtenstein e Islandia. De éstos países, Noruega, Liechtenstein e Islandia participan en el mercado de la Unión Europea mediante un mecanismo del Espacio Económico Europeo; Suiza cuenta con un tratado de libre comercio con la Unión Europea y con una Unión Aduanera con Liechtenstein.

México estableció 3 períodos de desgravación aduanera en este tratado comercial, para las importaciones de productos industriales procedentes de estos países; 2003, 2005 y 2007. El 4 de junio del 2001 se publicó el Decreto de aprobación del TLC entre México y los Estados de la Asociación Europea de Libre Comercio.
Por qué se necesitó una firma del Tratado con la Asociación Europea de Libre Comercio?

Porque la AELC ha formalizado tratados de libre comercio con 16 países de Europa central, África,  Medio Oriente y Oriente. Es una zona comercial que tiene uno de los mas altos ingresos per cápita del mundo, adicionalmente, con su participación en el Espacio Económico Europeo con la Unión Europea, conjuntamente constituyen un mercado comercial de 380 millones de consumidores, que representa el 18% de importaciones y el 20% de exportaciones de todo el mundo.

Por tanto este Tratado significa para México una oportunidad de diversificar los flujos comerciales con el exterior, tener nuevas oportunidades de mercado para exportación de productos mexicanos, incrementar la inversión extranjera en México, entre otros motivos.

¿Cómo México consiguió que se le concediera el Trato de Nación mas Favorecida  y en qué consiste?

En diciembre de 1994 se publicó en el DOF el Decreto de Promulgación del Acta Final de la Ronda Uruguay de Negociaciones Comerciales Multilaterales, mas conocida como Acuerdo por el que se Establece la OMC y México como país en desarrollo logró el trato de nación mas favorecida que consiste en la flexibilidad que tienen los países en desarrollo en la determinación de los períodos que le permiten aplazar o ampliar la aplicación de algunas disposiciones de los acuerdos o instrumentos jurídicos derivados de los resultados de la Ronda de Uruguay, así como trato diferenciado en diversos acuerdos que forman parte del Acta Final de la OMC.
Como resultado de la Ronda de Uruguay, los países desarrollados se comprometieron a reducir sus aranceles en un 40% en un lapso de 5 años para productos industriales y de 6 para productos agrícolas. Por su parte los países en desarrollo se comprometieron a reducir sus aranceles en un 30% en un lapso de 5 años para productos industriales y 10 para productos agrícolas.

¿México cómo se vio beneficiado al adherirse a la OMC?

Como consecuencia de lo anterior, México se vio beneficiado con importantes deducciones arancelarias en la exportación de sus productos a dichos países, ya que hubo muy poco cambio en la estructura arancelaria de México, que se sitúa en niveles inferiores al 35%+

México no tuvo que reducir sus aranceles, por ser congruentes con los de la Ronda.

Por tanto México obtiene reciprocidad para la liberalización comercial de los últimos años y consolida sus esfuerzos de diversificación de mercados. A México se le facilita las iniciativas de diversificación comercial que ha emprendido y garantiza que los esfuerzos efectuados por incrementar su participación en el comercio internacional no se ven obstaculizados.
¿Cuáles son las actividades que México como país activo realiza en la OMC?

· Defensa de la compatibilidad de acuerdos de Libre Comercio

· La no utilización de medidas ambientales con fines proteccionistas

· Defensa de las exportaciones mexicanas contra las prácticas desleales del comercio internacional

· Búsqueda de reciprocidad con los demás países miembros en el proceso de apertura comercial

· Apoyo a la diversificación del comercio exterior de México

· Aprovechamiento de las oportunidades de acceso en los mercados de Europa, Japón y Sudeste Asiático, a través de una difusión ante cámaras y asociaciones de exportadores.

· Finalizar negociaciones para lograr un mayor acceso a los mercados de China, Taiwán, Arabia Saudita y Rusia, así como de otros 11 países que están en proceso de adhesión a la OMC

· Seguimiento de los comités y grupos de trabajo de la OMC para defender los intereses comerciales del país.

· Evitar el uso de medidas unilaterales.

· Obtener mayor participación de la pequeña y mediana empresa en el comercio internacional.

· Analizar las políticas comerciales de los miembros de la OMC y cuidar que sean compatibles con sus principios.

· Coordinar la posición de México tanto en la OMC como en la OCDE en temas complementarios.


¿Cuál es la función principal del Fondo Monetario Internacional?

Su función mas importante es la vigilar las políticas relativas al Tipo de Cambio de los países miembros, a los que les preste recursos en divisas para apoyar sus políticas de ajuste cuando tienen dificultades en la Balanza de Pagos y les aporta ayuda financiera mediante “un recurso de financiamiento compensatorio” cuado existe un déficit temporal en sus ganancias por exportaciones de productos básicos.


¿Cuáles son los objetivos del Banco Mundial?

Sus objetivos son elevar la productividad y los ingresos y reducir la pobreza mediante recursos financieros a los países en desarrollo que merecen crédito. Los fondos del BM los recauda vendiendo bonos en los mercados mundiales. Los proyectos que respalda el BM son proyectos muy bien planeados y supervisados. México tiene acceso al BM mediante tratados firmados desde diciembre de 1945.

¿Qué es la OCDE Organización para la Cooperación y Desarrollo Económicos y por qué fue creada?

 Es un foro de consulta y coordinación intergubernamental que agrupa a los 24 países más industrializados. 

Se creó desde 1960 para:

· Expandir la economía y el empleo

· Promover el bienestar económico y social mediante la coordinación de las políticas de sus asociados

· Estimular y armonizar los esfuerzos a favor de los países en desarrollo.

México se integra a la OCDE el 5 de julio de 1994
¿Existe un plazo establecido para efectuar el cambio de régimen de mercancía y aplicar la tasa preferencial de un Tratado?

Si. El cambio de régimen deberá efectuarse en un plazo no mayor a 4 años a partir de la fecha de su importación temporal en el caso del TLCAN. En los demás tratados de libre comercio suscritos por México, se deberá efectuar el cambio de régimen en un año.
¿Qué es el ALCA y cuál es su propósito?

Es el proyecto para crear un área de libre comercio para el Continente Americano. EL proyecto es empezar a operar en el 2005.    Sus propósitos son:

· Eliminar o reducir las barreras arancelarias y no arancelarias al comercio.

· Promover las inversiones

· Promover la propiedad intelectual

· Promover el libre tránsito de mercancías y servicios

· Promover la libertad en el movimiento de capitales

· Homologar las normas aduaneras.

· Promover las compras del sector público.

· Establecer normas para evitar las prácticas desleales de comercio internacional.

· Promover la competencia económica, entre otros aspectos.

Para esta negociación se han celebrado reuniones cumbres en Miami 1994, Santiago de Chile 1998, Quebec 2001. Reuniones ministeriales en Buenos Aires 1996, en Toronto 1999 y San José, Costa Rica 1998 y a la fecha siguen llevándose a cabo las negociaciones tendientes a concretar un acuerdo internacional. Existen comisiones y grupos de trabajo que se encuentran analizando diferentes áreas de este proyecto tales como:

· Acceso a mercados

· Competencia económica

· Compras del sector público

· Propiedad intelectual

· Soluciones a controversias y prácticas desleales

· Salvaguardas

· Comercio Electrónico, etc.
¿Cómo debe ser entendida la implementación de los artículos 303 y  304 del TLCAN en las operaciones de comercio exterior de México y cuál es su propósito?

Los artículos 303  y 304 establecieron cambios importantes en materia de Importaciones Temporales de insumos, partes, componentes, maquinaria y demás materiales importados temporalmente con posterioridad al 20 de noviembre del 2000 y que se exportaran a los EUA o Canadá a partir del 2001. Los gobiernos de dichos países NO podrán:
a) Exentar el pago de aranceles a la importación de bienes, cuando se destinen a los países mencionados anteriormente, en una proporción que exceda a los aranceles pagados en ese territorio. Ejemplo: Si un artículo paga un arancel de US 10.00 al ser importado por México y ese mismo bien se exporta (vía retorno) a EUA pagando un arancel de US 0.00, México no puede exentar o eximir el arancel de US 10.00

b) Exentar aranceles a la importación de bienes cuando la exención se condicione de manera explícita al cumplimiento de un requisito de desempeño, por ejemplo, condicionarlo a la exportación.

c) Eximir de cuotas compensatorias (o llamados también derechos antidumping) a las exportaciones de bienes de un país socio del TLCAN y que son exportados a otro país del TLCAN.

Su propósito es evitar que los países de la zona del TLCAN se conviertan en un puente o trampolín para otros países distintos de los socios y que pudieran aprovechar las ventajas arancelarias del TLCAN y que las empresas exporten indirectamente de un país parte a otro país parte del TLCAN, evitando así el pago de los impuestos correspondientes en una operación normal.

Estos dos artículos no se aplican cuando las importaciones y exportaciones o retorno de mercancías tengan como origen o destino EUA o Canadá. Ejemplo, si México importa un bien de Corea y después se retorna al mismo país o a cualquier otro diferente de EUA o Canadá.

¿En qué casos aplica el Artículo 303 del TLCAN implicando el pago de aranceles de importación y cuotas compensatorias?

a) Cuando se trate de insumos, partes, componentes, material auxiliar, material de empaque y consumibles, excepto folletería y etiquetas.

b) Que dichos productos no sean originarios de la región del TLCAN o que no se pueda demostrarlo, por no tener Certificado de Origen

c) Que se sometan a procesos productivos o de transformación, excepto las reparaciones o procesos simples que no impliquen transformación.

d) Que se exporten directa o indirectamente de México a los EUA o Canadá.

¿Cuáles son las operaciones reguladas por el artículo 303 TLCAN?
a) Los programas de diferimiento de aranceles de las empresas: maquiladoras, PITEX, de  Depósito Fiscal para la I. Automotriz, Del régimen de elaboración, transformación en recinto fiscalizado.

b) El programa de devolución de aranceles (IGI) conocido como Draw-Back y la importación definitiva en cuenta aduanera.

¿Qué otras importaciones se ven modificadas en la aplicación del artículo 303 del TLCAN?

a) Las importaciones temporales de maquinaria y equipo utilizado en la fabricación de bienes de exportación.

b) Las importaciones temporales se sujetan a pago de cuotas compensatorias

c) Se establecen Programas de Promoción Sectorial.

¿Aplicando la fórmula del artículo 303 cómo se hace el cálculo de la exención de aranceles a que se tiene derecho en la importación temporal, conocida también como la FÓRMULA DEL MENOR DE LOS DOS (fundamento artículo 303.1 TLCAN y Regla 8.2 RTLCAN)?

México NO puede exentar o devolver los aranceles referentes a un bien no originario, que entre al país bajo un programa de diferimiento o devolución de aranceles  y que después sea exportado a EUA o Canadá en un monto que exceda al menor entre:

a) El monto total de los aranceles aduaneros pagados o adeudados obre la importación del artículo a México. En otras palabras, cuando el arancel en México sea mayor al pagado en EUA o Canadá, la exención será parcial y la diferencia deberá ser pagada en México.

b) El monto total de los aranceles aduaneros pagados por la importación definitiva del bien final en EUA o Canadá. Es decir, cuando el arancel en EUA o Canadá sea igual o mayor que el de México, la exención será obviamente total y no habrá impuesto a pagar en México.

¿Cómo se aplica la fórmula del MENOR DE LOS DOS?

Si una empresa mexicana automotriz importa una batería de auto y un chasis no originarios de México y determina $50.00 de aranceles pagando respectivamente $10 y $40:

a) Fabrica un automóvil y lo exporta a los EUA, en donde se importa con un pago de $30 de aranceles

b) La empresa mexicana tiene derecho a la exención parcial de $30 que es “el menor de los dos impuestos”( entre $50 y $30), por lo que solo deberá pagar la diferencia de $20 en México.

Si por ejemplo, la misma empresa mexicana pagara un arancel de $50 en la importación a EUA y determinó $35 en la importación a México, la exención sería al 100% y no habrá impuesto en México debido a que los $50 son una cantidad mayor o igual a la pagada en EUA que el arancel de $35 pagado en México.

CASO PRÁCTICO DE APLICACIÓN DE  LA FÓRMULA
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¿En qué momento se pagan los aranceles aplicando el Artículo 303?

El IGI se paga al tramitar el pedimento que ampare el retorno de los bienes o bien a mas tardar dentro los siguientes 60 días calendario al la fecha en que se haya realizado el retorno mediante el pedimento complementario. De no hacerlo así se pagarán actualizaciones y recargos desde el momento en que se debió pagar y hasta que se efectúe el pago.

¿Qué es una Prueba Suficiente?

Es el documento válido exigible por el Gobierno para determinar el monto de los aranceles susceptibles de reembolso, exención o reducción en México. Se exige la presentación de la Prueba Suficiente de lo pagado por aranceles en EUA o Canadá en relación con el artículo posteriormente exportado a los países mencionados. 

¿Qué sucede si no presento el documento Prueba Suficiente?

a) El gobierno mexicano cobrará los aranceles como si el artículo exportado se hubiera importado definitivamente.

b) Podrá reembolsar el monto susceptible de devolución con la presentación oportuna de la Prueba Suficiente conforme a la normatividad.

¿Cuáles son los documentos válidos para presentarlos como Prueba Suficiente?

a) Copia del recibo de pago del IGI en EUA o Canadá

b) Copia del documento de importación en donde conste que éste fue recibido por las autoridades aduaneras de EUA o Canadá

c) Copia de la Resolución Definitiva de la autoridad aduanera de los EUA o Canadá respecto del Impuesto correspondiente a la importación de que trate.

d) Un escrito firmado por el importador en los EUA o Canadá

e) Un escrito bajo protesta de decir verdad, por la persona que hizo el retorno o exportación de los bienes, con base en la información proporcionada por el importador.

¿Qué requisitos debe contener la “Prueba Suficiente”?

a) Número de pedimento de importación de EUA o Canadá

b) Fecha de importación a EUA o Canadá

c) Clasificación arancelaria

d) Tasa de aranceles

e) Monto de los aranceles pagados.

PADRON DE IMPORTADORES


¿Qué tipo de información debe presentarse para inscribirse en le Padrón de Importadores?

De acuerdo con la LA y su Reglamento (artículo 59) y la regla 2.2.1 de carácter general, el interesado deberá presentar un formato denominado “Padrón de Importadores” que forma parte del anexo 1 de las RCGMC en original y dos copias con firma autógrafa, anexando copia de la Escritura Constitutiva o del acta de asamblea, que compruebe la aprobación de la empresa conferida al agente aduanal para realizar operaciones.

¿Qué tipo de importaciones no requieren inscripción en el Padrón de Importadores?

· Las que lleven a cabo los pasajeros.

· La importación  de aparatos ortopédicos, previa autorización.

· La importación de medicamentos con receta médica

· Los menajes de casa

· Las importaciones de misiones diplomáticas, consulares

· La importación de libros, esculturas, pinturas

· Importación de materiales cinematográficos que se vayan a consumir durante la filmación.
¿Qué productos si requieren del Padrón en Sectores Específicos?

· Carne y despojos de cerdo, Carnes y despojos comestibles, Huevos de aves, Frutícola, Mantecas y grasas, Cerveza, Cigarros, Productos químicos, Productos de aseo para el hogar, Productos de la industria del hule, Lápices, triplay, pañales, textil, accesorios para la industria del vestido, maletas, zapatos, calzado, acero, herramientas, candados y cerraduras, electrónicos, industria automotriz, bicicletas, juguetes, encendedores, carne y despojos de ovinos o caprinos, bovinos, artículos escolares y de escritorio, papel y cartón, café, papa, aceites de petróleo, cemento, etc.

¿Cómo se pueden importar las mercancías de las fracciones arancelarias que conforman los Padrones de Sectores Específicos?

Los contribuyentes que necesiten importar mercancías de las fracciones arancelarias listadas en el anexo 10 de las Reglas de Carácter General en Materia de Comercio Exterior, deberán presentar en original la “Solicitud de Inscripción en los Padrones de Importación de Sectores Específicos” ya sea personalmente o por mensajería al Padrón de Importadores de Sectores Específicos de la Administración Central de Contabilidad y Glosa de la Administración General de Aduanas.

¿En caso de suspensión de la inscripción en el Padrón de Importadores, cuál es el procedimiento  a seguir?

La regla 2.2.5 de las RCGMCE, para efectos de los artículos 78 y  79 del Reglamento de la Ley Aduanera, los contribuyentes cuya inscripción hubiese quedado suspendida en el Padrón de Importadores, deberán presentar el formato “ Solicitud de autorización para dejar sin efectos la suspensión en el Padrón de Importadores conforme a la Regla 2.2.5” ante la Administración Central de Planeación, adscrita a la Administración General de Recaudación, anexando copia de la documentación que acredite el cumplimiento de la omisión por la que fue dado de baja por la autoridad y tratándose de los Sectores Específicos, se deberá presentar ante la Administración Central de Contabilidad y Glosa de la Administración General de Aduanas.

¿Se puede importar sin estar inscrito en el Padrón de Importadores?

Si puede importarse mercancía siempre y cuando no tributen en la LISR como PM o PF con actividades empresariales, en el Régimen General o en el Régimen Intermedio, debiendo presentar una “Solicitud de Autorización para Importar Mercancías sin estar Inscrito en el Padrón de Importadores conforme a la Regla 2.2.6, ante la Administración Local Jurídica que corresponda a su domicilio. Deberá describirse el tipo de mercancía a importar, identificándose y justificando la necesidad de dicha importación. Deberá indicarse el valor de al mercancía y la aduana por la que ingresará la misma, anexando copia de la siguiente documentación:

1. Para PF o PM inscritas en el RFC ante la SHCP:

· Cualquiera de los documentos relacionados con la regla 2.2.1 acta de asamblea o constitutiva en donde se confirme el encargo conferido al agente aduanal.

· Cédula de RFC

· Declaraciones anuales de ISR, IVA e IMPAC de los 2 último ejercicios, en su caso.

· Declaraciones de pagos provisionales de ISR, IVA e IMPAC del último ejercicio y del ejercicio en curso.

· Factura que justifique la propiedad de la mercancía a importar o bien declaración bajo protesta de decir verdad de que es su legítimo propietario.

· Declaración bajo protesta de decir verdad que la mercancía a importar no se comercializada o acreditar que será destinada a las actividades propias de su objeto social o giro.

2. Para PF no inscritas en la SHCP y que no tengan RFC:

· Cualquiera de los documentos relacionados en la Regla 2.2.1

· Identificación oficial vigente (credencial de elector, cartilla, etc)

· Factura o documento que justifique la propiedad de la mercancía a importar

· Declaración de que la mercancía será para uso personal
MERCANCÍAS EN DEPÓSITO

¿Qué significa que las mercancías se encuentren en depósito en una Aduana?
No debe confundirse este concepto con el de Régimen de Depósito Fiscal. El Depósito en Aduana significa que las mercancías quedarán custodiadas en recintos fiscales (custodiados por la autoridad) o fiscalizados (custodia de particulares autorizados) destinados a este objeto para destinarlas a un régimen aduanero. Las mercancías podrán ser motivo de actos de conservación, exámen y toma de muestras, siempre que no altere su naturaleza. Se podrán prestar servicios de almacenaje, análisis de laboratorio, vigilancia, etiquetado, marcado, marcado de leyendas comerciales. Si se destruyeran las mercancías por accidente, la obligación fiscal se extingue.


¿Qué sucede si se extravían mercancías que se encuentran en depósito en aduana?

Se considera extravío cuando transcurridos 3 días a partir de la fecha en que se haya pedido para exámen, entrega o reconocimiento, no sea presentada por el personal encargado de la custodia. El Fisco responderá por el valor de las mercancías depositadas en recintos fiscales, así como por los créditos fiscales pagados por las mismas. El plazo para solicitar su pago o reembolso es de 2 años.


¿Cuándo se considera abandono de la mercancía que se encuentra en depósito en la Aduana?

· Expresamente, cuando así expresamente lo manifiesten los interesados.

· Tácitamente cuando no sean retiradas las mercancías en los plazos que a continuación se indican:

1. 3 meses tratándose de exportación

2. 3 días tratándose de mercancías explosivas, inflamables, contaminantes, radioactivas o corrosivas, perecederas y de animales vivos.

3. Dos meses en los demás casos.

4. Se considerará abandono a favor del Fisco, cuando las mercancías hayan sido embargadas por autoridades aduaneras, sin embargo, este embargo puede suspenderse por interposición de recursos administrativo de acuerdo al CFF o bien por el extravío de mercancías que se encuentren en depósito ante la Aduana. 

RECTIFICACIÓN DE PEDIMENTOS

¿Se pueden rectificar pedimentos?

Si, según el artículo 89 de la LA se establece que los datos en los pedimentos son definitivos, sin embargo, solo podrán modificarse mediante ciertos datos contendidos en los mismos.

¿Cómo deben realizarse la rectificación de Pedimentos y cuántas veces puede llevarse a cabo la rectificación?

De acuerdo al Reglamento de la LA, deberán llevarse a cabo mediante la presentación del pedimento de rectificación (Clave R1) el cual deberá presentarse en la forma oficial aprobada por la SHCP, anexando copia del pedimento al cual rectifica.

Los contribuyentes podrán rectificar los datos del pedimento tantas veces como sea necesario, siempre y cuando lo hagan antes de activar el mecanismo de selección automatizado. Si ya fue automatizado solo podrán rectificarlo 2 veces siempre y cuando haya un saldo a favor o bien no exista saldo alguno, o las veces que sea necesario cuando existan contribuciones a pagar al Fisco, siempre y cuando no se modifiquen:

· Las unidades de medida señaladas en las tarifas de las leyes de los impuestos generales de importación o exportación, así como el número de piezas, volumen y otros datos que permitan cuantificar las mercancías.

· Descripción, naturaleza, estado y demás característica de las mercancías que permitan su clasificación arancelaria.

· Los datos que permitan la identificación de las mercancías

· Los datos que determinen el origen de las mercancías.

· El RFC del importador o exportador

· El Régimen Aduanero a que se destinen las mercancías.

· El número de candados oficiales utilizados en los vehículos o medios de transporte que contengan mercancías.

· Hasta 2 ocasiones podrán rectificarse los datos contenidos en el pedimento para declarar los números de serie de maquinaria, dentro de los 90 días siguientes a aquél en que se realice el despacho aduanero y dentro de 15 días en otro tipo de mercancías, excepto cuando se trate de vehículos.

¿En importaciones temporales de maquiladoras y PITEX, cómo procede la rectificación de pedimentos?

En las importaciones temporales de maquilas o bajo programas de exportación autorizados por la SE, se podrán rectificar dentro de los 10 días siguientes a aquél en que se realice el despacho, los datos del pedimento para aumentar el número de piezas, volumen y otros datos que permitan cuantificar las mercancías amparadas por dichos programas. Las mercancías que se exporten para ser enajenadas en el extranjero, se podrán rectificar los datos contenidos en el pedimento el número de veces que sean necesarias, con el objeto de disminuir el número, volumen o peso de las mercancías por mermas o bien modificar el valor de las mismas cuando este valor se conozca posteriormente con motivo de su enajenación.

¿Cuándo no es posible rectificar los pedimentos?

Cuando el mecanismo de selección automatizado determine que debe practicarse el reconocimiento aduanero, o bien un segundo reconocimiento, o bien cuando:

· Las unidades de medida señaladas en las tarifas de las leyes de los impuestos generales de importación o exportación, así como el número de piezas, volumen y otros datos que permitan cuantificar las mercancías.

· Descripción, naturaleza, estado y demás característica de las mercancías que permitan su clasificación arancelaria.

· Los datos que permitan la identificación de las mercancías

· Los datos que determinen el origen de las mercancías.

· El RFC del importador o exportador

· El Régimen Aduanero a que se destinen las mercancías.

· El número de candados oficiales utilizados en los vehículos o medios de transporte que contengan mercancías.

REGULARIZACIÓN DE MERCANCÍAS


¿Cómo puede regularizarse mercancía de procedencia extranjera que se hubiese introducido al país sin haber cumplido con las formalidades del despacho aduanero?

El artículo 101 de la LA permite que las personas que tengan en su poder por  cualquier título, mercancías de procedencia extranjera, que se hubieran introducido al país sin haberse sometido a las formalidades del despacho aduanero, podrán regularizarse importándolas definitivamente, previo pago de contribuciones y cuotas compensatorias que correspondan y previo cumplimiento de las demás obligaciones en materia de regulaciones y restricciones no arancelarias.

¿En qué casos no procede la regularización de mercancías de procedencia extranjera?

No podrán ser regularizadas cuando hayan  ingresado bajo el régimen de importación temporal o cuando la omisión haya sido descubierta por las autoridades fiscales o hay mediado un requerimiento o cualquier otra gestión notificada por dichas autoridades.

¿Cómo puede regularizarse mercancía de procedencia extranjera?

De acuerdo a la regla 1.5.1 de las RCGMCE y el artículo 101 de la LA, quienes tengan en su poder mercancías susceptibles de regularizarse, podrán hacerlo mediante la presentación del pedimento de importación respectivo, el cual podrá ser presentado ante la aduana que elija el importador, anexando al mismo, el documento que compruebe el cumplimiento de las obligaciones en materia de regulaciones y restricciones no arancelarias.

Si la mercancía se encuentra sujeta a permiso o cupo, se anotará en el pedimento la firma electrónica que demuestre el descargo total o parcial del dicho permiso o cupo. El pago deberá efectuarse con cheque de la cuenta del importador.

La BASE GRAVABLE de los impuestos al comercio exterior causados se calculará de acuerdo al Título Tercero, Capítulo III, Sección Primera de la Ley Aduanera, para determinar la cantidad a pagar por concepto de contribuciones y cuotas compensatorias con base a lo siguiente:

1. Si es posible, determinar la fecha de introducción de la mercancía a territorio nacional, se determinarán las contribuciones y cuotas compensatorias causadas a esa fecha, mediante la aplicación de cuotas, bases gravables y tipos de cambio vigentes y al resultado se le adicionará la cantidad que proceda por concepto de actualización y recargos generados hasta la fecha de pago.

2. Si no fuese posible establecer la fecha de entrada al país, las contribuciones se determinarán mediante la aplicación de las cuotas, bases gravables y tipos de cambio vigentes.

En ningún caso aplicará tasas preferenciales previstas en el TLC ni del PROSEC, ni de Región Fronteriza.
¿Se pueden regularizar mercancías que se hubiesen internado bajo el régimen de importación temporal?

Si, de acuerdo a la regla 1.5.2 de las RCGMCE, siempre y cuando no se trate de contenedores y cajas de trailers, conforme a lo siguiente:

1. En forma simultánea, deberán presentarse en la misma aduana, por conducto del mismo agente aduanal, con el mecanismo de selección automatizado, los pedimentos d exportación y de importación definitiva, si que se requiera la presentación física de las mercancías  y sin que se tenga que activar por segunda ocasión el mecanismo de selección automático.

2. Deberán anexar al pedimento de importación definitiva, el documento que acredite el cumplimiento de las obligaciones en materia de regulaciones y restricciones no arancelarias aplicables o bien efectuar la anotación en el pedimento de la firma electrónica que demuestre el descargo total o parcial del permiso de importación expedido por la SE.

3. Deberán anexar al pedimento de importación definitiva, el pedimento de importación temporal, la factura y demás documentación que ampare la importación temporal de la mercancía, así como una carta en donde se manifieste bajo protesta de decir verdad que se ha dado cumplimiento a lo dispuesto en el artículo  31 de  la LISR.

4. Al pagar el Impuesto General de Importación, el IVA y otras contribuciones que correspondan, con actualizaciones, recargos y demás sanciones, calculados conforme al CFF. Deberán pagarse las cuotas compensatorias aplicables y pagar la multa prevista en el artículo 183 de la LA
¿Las empresas certificadas pueden regularizar mercancías importadas temporalmente?

Si, excepto cuando: Se trate de mercancías que determine el SAT y en el segundo caso  cuando la omisión que se pretenda corregir sea descubierta antes por las autoridades fiscales o bien cuando ya hubiera un requerimiento previo.


IMPORTACIÓN Y REGULARIZACIÓN DE VEHÍCULOS DE PROCEDENCIA EXTRANJERA


¿Existe la posibilidad de importar definitivamente autos de EUA y Canadá?

Si, mediante el Decreto por el que se establecen la condiciones par la importación definitiva de vehículos automotores usados por parte de empresas comercializadoras de autos usados, destinados a permanecer en la franja fronteriza del norte del país; en BC y BCSur, parcialmente en Sonora y en el municipio fronterizo de Cananea (DEIVFN).

¿Cuál es el objeto del decreto DEIVFN?

Establecer las condiciones para la importación definitiva de vehículos automotores usados, por comercializadoras de autos usados, destinados a franjas fronterizas del norte del país.

¿Qué requisitos deben cubrir las PM que deseen tener los beneficios a que se refieren el DEIVFN (Decreto que establece la Importación de Vehículos en la Frontera Norte)?

· Obtener  el registro como  empresa comercial de autos usados en los términos del artículo 4 del Decreto por el que se establece el Impuesto General de Importación para la Región Fronteriza y Franja Fronteriza Norte, según DOF del 31 diciembre del 2002, para ello deberá presentarse un solicitud expedida por la SE para operar como empresas autorizadas

· Contar con un capital mínimo de $50,000

· Contar con instalaciones par atención al público con terreno para la exhibición de vehículos de cuando menos 200m2 debidamente pavimentado.

¿Qué beneficios obtendrían las empresas que operen bajo el DEIVFN? 

· Exención de cumplir con el requisito del permiso previo de importación.

· Se pagará un arancel mixto formado por la suma de los resultados de aplicar el arancel ad valorem al valor en aduana de la mercancía y el arancel específico expresado en moneda norteamericana

· Estos beneficios serán por el número de autos que la SE determine

¿Qué vehículos serán objeto de importación según el DEIVFN?

· Solo vehículos usados de mas de 5 años.

· Autos que no excedan de 12,000 dólares

· Camiones comerciales, ligeros y medianos con motor de gasolina

· Camiones pesados para transporte de mercancía de gasolina.

· Camiones pesados y autobuses para el transporte urbano.

¿Qué pasará con los vehículos usados de acuerdo con el TLCAN?

· A partir del 2009 México no podrá adoptar ni mantener ninguna prohibición o restricción a la importación de vehículos usados-

· A partir del 2011, no podrá impedir la entrada de vehículos que tengan 8 años o mas de antigüedad

· En el  2013, no podrá impedirse la entrada de vehículos con 6 años o mas de antigüedad.

· En el 2015 con 4 años

· En el 2017 con dos años

· En el 2019 todos los vehículos podrán importarse sin ninguna restricción.

PROCEDIMIENTOS ADMINISTRATIVOS EN MATERIA ADUANERA (PAMA)


¿Qué es un PAMA?

Es un procedimiento administrativo formado por una serie de actos jurídicos regulados por la Ley Aduanera por los cuales se llevan a cabo una serie de trámites que tienen por objeto emitir una resolución que puede consistir en la aplicación de una sanción o no para el particular, siempre que se violen los supuestos establecidos en el artículo 151 de la LA.

¿Cuál es el objeto del PAMA?

PAMA es un conjunto de actos jurídicos previstos en la Ley que se encuentran unidos entre sí, mediante los cuales se trata de investigar si una mercancía se encuentra legal o ilegalmente en México, para lo cual se concede a los particulares el derecho de audiencia para que manifiesten y hagan valer lo que a su derecho convenga.

¿En qué casos la autoridades pueden embargar precautoriamente mercancías y sus medios de transporte?

· Cuando las mercancías se introduzcan a territorio nacional por lugar no autorizado o cuando las mercancías extranjeras en tránsito internacional se desvíen de las rutas fiscales o sean transportadas en medios distintos a los autorizados, tratándose de tránsito interno.

· Cuando se trate de mercancías de importación o exportación prohibida o sujeta a regulaciones y restricciones no arancelarias según el artículo 176 de la Ley Aduanera y que no acredite el cumplimiento de las NOMs o que se haya omitido el pago de cuotas compensatorias.

· Cuando no se compruebe con documentación aduanera que las mercancías se sometieron a los trámites previstos en la LA para su introducción a territorio nacional o a la franja fronteriza para después internarla al resto del país, o cuando no se acredite su legal estancia o se trate de vehículos conducidos por personas no autorizadas.

· Cuando por motivo de un segundo reconocimiento aduanero se encuentren diferencias en más del 10% del valor total declarado, o bien se detecte mercancía no declarada.

· Cuando se introduzcan a recinto fiscal vehículos de carga que transporten mercancías de importación sin pedimento.

· Cuando el domicilio fiscal del proveedor o importador señalado en la factura sea falso.

· Cuando el valor declarado en el pedimento sea inferior en un 50% o mas, al valor de transacción de mercancías o  similares, según los artículos 72 y 73 d la LA
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¿Cuáles son los principales programas de modernización en las aduanas?
A raíz de la entrada de México al GATT en 1986 y con la entrada en vigor del TLCAN en 1994, se hizo necesario que para el 2000 se hicieran importantes modificaciones para el control electrónico, principalmente en el manejo, almacenaje y custodia de las mercancías del CE; el ingreso o extracción de mercancías vía postal; la valoración aduanera; la garantía de contribuciones para el régimen de tránsito de las mercancías, los procedimientos administrativos y las infracciones aduaneras, entre otras. La Administración General de Aduanas (AGA) ha implementado diversos proyectos de sistemas informáticos que forman parte del SAAI M3, a fin de agilizar y mejorar el control del despacho aduanero, así como dar mayor seguridad en la importación y exportación de mercancías, dentro de los cuales están:
a) SISTEMA DE OPERACIÓN INTEGRAN ADUANERA EN WEB (SOIA). 
Mediante este sistema confidencial, el personal adscrito a las aduanas, los importadores, exportadores, agentes aduanales, apoderados aduanales, prevalidadores y demás usuarios autorizados, tienen acceso a diversos sistemas de consulta y podrán visualizar el estado que guardan sus operaciones en el despacho aduanero tales como: el estado que guardan los pedimentos en el proceso del despacho aduanero, incluyendo fecha y hora en que se realizó el pago de impuestos, así como la fecha y hora en que se llevó a cabo la selección automatizada; Cartas de Cupo electrónicas, para garantizar que la información enviada electrónicamente al SAAI, por el Almacén General de Depósito Fiscal se encuentre disponible para el agente aduanal que va a realizar la operación; patentes exclusivas para constatar que el agente aduanal seleccionado por su empresa sea quien realizará, en su nombre y representación, las operaciones comerciales, así como la aceptación, rechazo del encargo conferido por parte del agente aduanal; movimientos de pedimentos de importación temporal de remolques, semiremolques y portacontenedores (SAIT); situación que guardan los pedimentos de tránsitos, incluyendo la fecha de inicio, plazo, así como la fecha de vencimiento o arribo y aduana de origen; información de la importación de automóviles nuevos, usados y pick-up’s; consulta de la información de los programas de Maquila y Pitex, incluyendo las fechas tanto de inicio, como de vigencia del programa, fracciones autorizadas en el programa; y consulta de Permisos Previos, permitiendo también consultar la información relacionada a los permisos otorgados por la SE.
b) SISTEMA DE REGISTRO, EVALUACIÓN Y SEGUIMIENTO DE INCIDENCIAS (SIRESI)
 Su objetivo principal es el de convertirse en una herramienta útil para el personal de las aduanas mediante la generación automatizada de los distintos tipos de actas, donde se señalan las irregularidades detectadas con motivo del reconocimiento aduanero, tales como: Actas Circunstanciadas de hechos, Acta de Inicio de Procedimiento Administrativo en materia aduanera (PAMA), de retención de mercancías cuando están sujetas a la presentación de la garantía por precio estimado y de los requerimientos que se efectúan para complementar certificados de origen para uso de preferencias arancelarias.
c) SISTEMA DE CONTROL DE ALMACENES  Y RECINTOS FISCALES (SCARF).
 Permite a las autoridades aduanales controlar el registro de entradas y salidas de mercancías de comercio exterior en almacenes y recintos fiscales.
d) FIRMA ELECTRÓNICA AVANZADA (FEA) 
En virtud de que el despacho de las mercancías debe efectuarse a través del SAAI, con grabación simultánea en medios magnéticos, es indispensable que estas operaciones queden gravados con impuestos al CE y aparezcan en medios magnéticos de la FEA, así como el Código de Validación generado por la Aduana. En este caso, se considerará que dichas operaciones fueron realizadas por el agente aduanal, el mandatario autorizado o por el apoderado aduanal a quien corresponda la referida firma, salvo prueba en contrario. La FEA produce los mismos efectos que las leyes otorgan a los documentos con firma autógrafa, teniendo el mismo valor probatorio.

E) PROGRAMA ADVANCE PASSANGER INFORMATION SYSTEM (APIS)
Es un proceso por el cual se da cumplimiento al artículo 7° de la LA y 5° de su Reglamento, y de la regla 2.16 de las RCGMCE,  las líneas aéreas deben proporcionar información para la identificación de los pasajeros de manera electrónica, antes de que arribe el avión al puerto de destino. Las aerolíneas obtienen esta información en el momento en que se registran los pasajeros se registran en los puertos de origen y la transmiten mientras el vuelo se encuentra en ruta.  El objetivo obvio es contar con información para crear una base de datos que facilitará un proceso de revisión rápida y confiable para analizar el riesgo probable.

f) Sistema de Toma de Muestras. Este sistema aún está en estudio para que entre en operación dentro de muy pronto, con el objetivo de optimizar el control de los procesos involucrados en el seguimiento de las tareas que se derivan del proceso de toma de muestras que se realizan en el área de reconocimiento, sistematizando el vínculo existente entre el Área Legal y de Operación Aduanera, precisamente en las aduanas del país con la Administración Central de Laboratorio y Servicios Científicos, debido a que existe una estrecha relación entre estas instancias que participan en la operación del Despacho Aduanera.
g) SISTEMA DE CONTROL DE AGENTES Y APODERADOS ADUANALES (SCAAA). 
Este esquema es una herramienta que permite la administración eficiente de la información relacionada con las patentes de Agentes Aduanales y apoderados aduanales autorizados. Ofrece confiabilidad, consistencia e integridad sobre dicha información, ya que tiene una relación directa con la patente o autorización en el SAAI M3, garantizando que la CURP declarada es el campo CURP del pedimento del agente, apoderado o mandatario, esté permitida para la patente que realiza la operación.

Existen nuevos proyectos, uso de Internet y la eliminación de papeleo de trámites y operaciones aduanales, en el futuro inmediato serán un roll determinante en las funciones y redefinición de la Aduana Mexicana, modernizándose el Sistema Aduanero de México en forma extremadamente rápida. Por ejemplo de ello es el proyecto de Inscripción en el Padrón de Sectores Específicos por medio de Internet, con lo cual se sistematizará el registro en dicho Padrón mediante la página Web de la “Aduana México” con los niveles informáticos de seguridad necesarios, que garanticen la confidencialidad de la información, su validación y su oportuna recepción por el personal autorizados de la SHCP.

También existe en la AGA diversos programas, tales como la cooperación entre los sectores público y privado, sistema de reconocimiento de huellas dactilares, esquema de alertas “warnings”, control electrónico de juicios de amparo, rectificación de pedimentos entre aduanas, y la constante actualización tecnológica, entre otros nuevos programas, que le permitirán ser más eficiente. En la página www.aduanas.gob.mx  se pueden consultar los sistemas y programas mencionados.

Existen aduanas modelo desde el 2004, como la de Veracruz, Reynosa, Nuevo Laredo y Manzanillo, que cuentan con equipos de alta tecnología, con actualización permanente de la red informática, con la generación de reportes automatizados (Tipo ERP). Por otra parte el registro de empresas y almacenes certificados, así como el uso de carriles exclusivos FAST (free and Secure Trade) y Express en los puentes internacionales, contribuyen de manera importante en la modernización de las operaciones de comercio exterior. Ejemplo Rayos Gamma para ferrocarril, Rayos X para pasajeros y carga en aeropuertos, Básculas de alta precisión, circuito cerrado de TV en las aduanas marítimas, sistemas de supervisión y control vehicular, Binomio Canino, Patrullas de uso rudo.

P A M A S

El procedimiento más conocido de los procedimientos de la LA es el PROCEDIMIENTO ADMINISTRATIVO EN MATERIA ADUANERA, mejor conocido como PAMA.

El que se ha visto involucrado o ha tenido la desventura de sufrir un PAMA, ya sea con una Agencia Aduanal, de un importador, de un transportista o bien de un exportador, sabe bien las consecuencias nocivas, que inclusive puede hacer desaparecer a una empresa.

El PAMA implica necesariamente un embargo precautorio de mercancías cuyo origen no pueda ser acreditado satisfactoriamente o bien su legal tenencia no pueda ser comprobada ante las autoridades aduaneras, o si para su ingreso al país la mercancía presente indicios de que no cumplen con todas las obligaciones de la legislación aduanera.

Una vez que se levanta el Acta de inicio que da origen al PAMA, se lleva a cabo el “secuestro” de la mercancía, quedando sujeta a una investigación tendiente a demostrar ilegalidades o infracciones, hasta ahora solo presumidas por la Autoridad que iniciará el PAMA y determinar la situación fiscal que privará sobre la mercancía embargada. Tiempo que puede llevar desde unos cuantos meses hasta 5 largos y penosos años.

Lo anterior implica no poder entregar a los clientes la mercancía, quedar mal, inmovilización de inventarios y de dinero.

PAMA es “el Procedimiento Administrativo en Materia Aduanera que consiste en un conjunto de actos jurídicos que enlazados en una secuencia lógica permiten a la autoridad aduanera determinar si una mercancía de origen o procedencia extranjera se encuentra de manera legal en el país o bien si su estancia en territorio nacional ha cubierto con los requisitos y formalidades que exige la legislación aduanera que le es aplicable, lo anterior, después que el particular ha tenido la oportunidad de expresar a su favor los alegatos que ha juzgado convenientes y presentar las pruebas y alegatos correspondientes. (Arts. 150, 151, 153, 154 y 155 de la LA)

ELEMENTOS PRINCIPALES DEL PAMA

1) Existencia de un procedimiento

2) Embargo Precautorio

3) Presunción de irregularidades graves

4) Emisión de documentos oficiales que indiquen

el inicio y el fin del procedimiento

5) Tiempo de Resolución

6) Garantía de audiencia

7) Utilización de medios de defensa posteriores a
la emisión de la resolución.
FASES DEL PROCEDIMIENTO ADMINISTRATIVO EN MATERIA ADUANERA
1) Levantamiento de un Acta de Irregularidades

2) Elaboración del Acta de Inicio del PAMA

3) Período para la presentación de alegatos y

pruebas

4) Período para que la autoridad dicte la
resolución al procedimiento.

5) Emisión del documento con el que se pone fin
al procedimiento.

REQUISITOS DEL ACTA DE INICIO DE UN PAMA

1) Identificación de la autoridad

2) Descripción de los hechos y circunstancias

que motivan al PAMA

3) Descripción de la mercancía a embargar
  

precautoriamente

4) Toma de muestras

5) Designación de testigos

6) Señalar domicilio para oir y recibir
notificaciones

7) Señalar el período para el ofrecimiento de



pruebas y alegatos

8) Notificación del embargo precautorio de la
mercancía y en su caso de los medios en que
se transporta.

9) Notificación del Acta de Inicio

Principales Causas del embargo precautorio

El embargo precautorio es el mayor perjuicio que se le puede causar a un contribuyente, ya que si al final se demuestra que todo estaba correcto y que no se incurrió en infracciones, la autoridad nunca podrá reponer los daños provocados por haber secuestrado a la mercancías.
El artículo 151 de la LA contempla 19 supuestos (leer)
1) Cuando ingresen o se extraigan mercancías al

país por lugar no autorizado. (Ver artículo 7 del

RLA) (Existen 82 aduanas y secciones

aduaneras en México)

2) Cuando se desvíen de la ruta fiscal, las

mercancías en tránsito internacional

3) Cuando se transporten mercancías en medios
distintos a los autorizados en tránsito interno.

4) Cuando se trate de mercancías de importación
o exportación prohibida.

5)
Cuando se omita el cumplimiento de regulaciones y restricciones no arancelarias.
6)
Cuando no se acredite el cumplimiento de las NOMS, excepto las de información comercial.
7)
Cuando se omita el pago de cuotas compensatorias.
8)
Cuando no se acredite que las mercancías se sometieron a los trámites previstos para su introducción a territorio nacional (Art. 36 de la LA)
9)
Cuando no se acredite que las mercancías se sometieron a los trámites previstos en la LA para su internación de la Franja Fronteriza al resto de Territorio Nacional.
10)
Cuando no se acredite la legal estancia de la mercancía en territorio nacional.
11)    Cuando se trate de vehículos conducidos por personas no autorizadas.

12) 
Cuando se trate de mercancías no declaradas

por pasajeros.

13) 
Cuando se trate de medios de transporte en

los que viajen los pasajeros (Cuando las
mercancías no son declaradas).
14)
Cuando se detecten mercancías no declaradas

o excedentes en más de un 10% del valor
declarado.

15 )    Cuando se introduzcan vehículos de carga al

recinto fiscal en las condiciones que se

indican.
16) 
Cuando el nombre o domicilio fiscal de

proveedor o importador sea falso o inexistente.

17) Cuando el domicilio fiscal señalado en la
factura o pedimento no se pueda localizar

al proveedor.

18) Cuando la factura sea falsa.

19) Cuando el valor declarado sea inferior en un 50% o más, al de mercancías idénticas o similares

El Legislador establece varios supuestos para llevar a cabo el embargo precautorio. La autoridad aduanera deberá aplicarlos en el momento que “presuma” cometido alguno de estos supuestos. Pero el artículo 151 solo establecen causales de embargo precautorio, cuando los hechos jurídicos son considerados como graves y se esté en posibilidad de configurar una conducta ilícita de fuertes dimensiones.

Existen varios momentos de las facultades comprobación que dan origen a un PAMA.

1) Durante la práctica del reconocimiento aduanero

2) Durante la práctica del segundo reconocimiento aduanero.

3) Durante la verificación de mercancías en transporte

4) Durante la práctica de visitas domiciliarias (PACO = Procedimiento Administrativo de Contribuciones Omitidas).

5) Cuando no se debe levantar un PAMA. Cuando no se de alguno de los supuestos de embargo precautorio.

6) Cuando se trate de Contribuciones y Aprovechamientos omitidos.

Contabilización del plazo de 10 días.

Es importante establecer que existe 10 días (LA) para el ofrecimiento de pruebas y alegatos que se empiezan a contar al día siguiente hábil a aquél en que surta efectos la notificación.

Requisitos del escrito de ofrecimiento de pruebas y alegatos.

Según el 153 de la LA los alegatos y pruebas se deben ofrecer por escrito ante la oficina de la autoridad aduanera que haya levantado el acta de inicio debiendo tener lo siguiente:

a) Firma del interesado

b) Ser suscritos por el representante legal

c) Presentarlo en formas oficiales según el
CFF

d) Datos del promoverte

e) Señalar el propósito de la promoción

f) Señalar si fuera el caso otro domicilio

fiscal.

g) Debe utilizarse un lenguaje técnico

aduanero

Tiempo para el cumplimiento de las regulaciones y restricciones no arancelarias.

Ver artículo 183-A F-VI de la LA.

No procede la aplicación de prórrogas

Se cuenta a partir de la fecha de la notificación del acta, no a partir de que surta efectos la notificación de la misma.

Se debe comprobar el cumplimiento de las regulaciones y restricciones no arancelarias y no solo ofrecer como pruebas que se están en el intento de cumplir con los citados requisitos.
RESOLUCIONES A LOS PAMAS

Los documentos con los que se pone fin a un PAMA, se compones de varias partes:

1) Preámbulo o Proemio. Se identifica a la

autoridad que emite la resolución. Citando

todos los fundamentos legales, desde la

CPEUM, Ley del SAT y su Reglamento,

Acuerdos, CFF, Ley Federal de Derechos, LIVA,

LISR, IEPS, ISAN, etc.

2) RESULTANDOS.-  Reseña cronológica de todos
y cada uno de los hechos más relevantes que

motivaron el levantamiento del PAMA

3) CONSIDERANDOS.- Análisis de las
irregularidades del Acta de Inicio (Es la parte

más importante de la resolución ya que se

emite la motivación de la autoridad)

4) LIQUIDACIÓN.- Se aplican las sanciones si son

procedentes.

5) PUNTOS RESOLUTIVOS.- Es un resumen de lo 
que concluyó la autoridad en todo el
procedimiento.

6) NOMBRE, FIRMA Y CARGO DEL AUTORIDAD
COMPETENTE.

INCOTERMS

(INTERNATIONAL COMMERCE TERMS)

TÉRMINOS DE COMPRA-VENTA INTERNACIONAL

Necesidad de la existencia de los INCOTERMS

Debemos considerar que en la actividad profesional del Comercio Internacional existen herramientas muy importantes que el especialista debe manejar con habilidad, ya que con ello tendrá la seguridad y oportunidad de comerciar con el máximo beneficio y con pocos riesgos, considerando que nuestros clientes están fuera de nuestras fronteras.

Los Términos de Compra Venta Internacional INCOTERMS que la Cámara Internacional de Comercio estipula para que sean utilizadas por los importadores y exportadores de toda actividad comercial.

Al efectuar compra-venta de cualquier tipo, por lo general se llevan a cabo contratos en donde se establecen las condiciones que tanto el comprador como el vendedor deben cumplir, como lo es la entrega de la mercancía y el pago de la misma.
 Los Incoterms ayudan al mejor entendimiento entre el vendedor y comprador internacional, definiendo con claridad cuáles serán las actividades de ambas partes, considerando también los casos de controversia resultantes de los incumplimientos. 

Los Incoterms consideran los avances tecnológicos y la rapidez del comercio internacional y dejan estructurado el camino para la aplicación de los EDI que son mensajes electrónicos equivalentes, que permitirán a ambas partes no depender físicamente de los “hard copy” (documentos físicos) que se emiten para la entrega de mercancías.




¿Cómo se definen a los Incoterms?

Son un conjunto de reglas aprobadas por la Cámara de Comercio Internacional de París que permiten una fácil interpretación del los principales términos empleados en los contratos de compra-venta internacional. En cado uno de ellos, se establecen claramente las obligaciones de cada una de las partes en la práctica normal del comercio internacional, o sea que, se deslindan con precisión las responsabilidades de los operadores de comercio exterior (tanto exportadores como importadores).

¿Cómo se clasifican los Incoterms?

Los Incoterms se clasifican en 4 grupos (E,F,C y D):
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Porte y seguro




Paid To=



pagado hasta



DAF=

Delivered at Frontier=
Entregada en
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¿Cuál es la finalidad de los Incoterms?

Tienen como finalidad establecer las reglas internacionales para la interpretación de los términos mas utilizados en el comercio internacional, para evitar incertidumbres que se crean por las diferentes interpretaciones de dichos términos en diferentes países.

¿Cuál fue el propósito de la adaptación de los Incoterms de 1990? El origen de los Incoterms data de 1936 y tuvieron adiciones y correcciones en 1953, 1967, 1976, 1980 y 1990. Esta última tuvo como propósito adaptar los términos al creciente uso de intercambio de datos electrónicos EDI, ya que las partes facilitaron facturas comerciales, documentos aduaneros o documentos que evidencian el transporte y entrega de mercancías.

¿Por qué es importante la comunicación EDI?

Sirve para asegurar que el comprador tiene la misma posición legal que tendría de haber recibido un conocimiento de embarque del vendedor. Otra razón son los cambios en las técnicas de transporte internacional, principalmente en el uso de contenedores, transporte multimodal y transporte con vehículos que transitan en carreteras y vagones de ferrocarril, así como el trasporte marítimo a corta distancia.

¿Cuál fue la razón principal para la revisión de los Incoterms?

· Fue el deseo de adaptar los términos del creciente uso de los datos electrónicos. Principalmente surgen problemas cuando el vendedor tiene que presentar el documento de transporte negociable, en específico el conocimiento de embarque que se usa frecuentemente para la venta de mercancía mientras está siendo transportada Por ello es muy importante al utilizar los mensajes EDI asegurarse de que el comprador tiene la misma posición jurídica o legal.

· Otra razón fue para llevar a cabo la revisión de los principales cambios en las técnicas de transporte internacional, principalmente en la utilización de contenedores y todas sus combinaciones.

¿Cuál fue la razón de dividir por grupos a los Incoterms y qué significa cada uno de ellos?

· Definir las operaciones de comercio exterior por términos. Por ejemplo, por el que el vendedor pone las mercancías a disposición del comprador en los locales, propios o no.

· Otro de los grupos en donde se le pide al vendedor entregue la mercancía en un cierto medio de transporte previamente seleccionado por el comprador (FCA, FAS y FOB)

· En el grupo C en donde el vendedor debe contratar el medio de transporte, pero sin asumir ningún riesgo de pérdida o de daño a las mercancías transportadas o de costos adicionales como lo son carga y descarga o despacho (CFR, CIF, CPT y CIP)

· Finalmente en el grupo D en que el vendedor debe absorber todos los gastos y riesgos necesarios para hacer llegar la mercancía al comprador (DAF, DES, DEQ, DDU y DDP).

¿Cómo se dividen las obligaciones tanto del vendedor como del comprador para efectos de Incoterms?
Se dividen en 10 epígrafes marcados con la letra “V” par sentar las posiciones del vendedor y “C” para señalar las posiciones del comprador sobre cada aspecto del evento.

Por ejemplo si V3 el vendedor tiene que contratar el transporte y pagarlo, encontramos la indicación “ninguna obligación, bajo el epígrafe C3” que significa “Contrato de Transporte” donde se señala la posición del comprador. 
Sin embargo los derechos aduaneros, impuestos, DTA y otras obligaciones, se aclaran cómo se van a dividir o prorratear, dichos costos entre las partes.


¿Qué sucede con la aplicación de los términos del grupo D?

En estos casos el comprador ya no se interesa por los gastos en que el vendedor incurra, a fin de hacer llegar los productos al punto de destino convenido.

¿Cómo podría solucionar un problema el término DDU en materia de Incoterms?

Se ha observado que en varios países es difícil para una empresa extranjera obtener no solo las licencias de importación sino también las desgravaciones, como la deducción de IVA, etc. Con éste término se ahorra al vendedor la obligación de despachar la mercancía en aduana para la importación.

¿Qué debería hacer el vendedor en términos de Incoterms del DDU, cuya obligación es trasportar la mercancía hasta el domicilio del comprador y no desea pagar aranceles?

En este caso al término DDU deben añadirse las palabras tales como “DDU cleared” (DDU despachado), o bien puede hacerse en otros términos como D, DDP, VAT Unpaid, (DDP, IVA no pagado), o bien DEQ Duty Unpaid (DEQ derechos no pagados).


¿En materia de Incoterms, cómo funciona el término PSI?

(Pre-Shipment Inspection)? EL comprador, con cargo a sus gastos,  deberá hacer examinar la mercancía antes o en el momento de su entrega por parte del vendedor al medio de transporte, a menos que se estipule lo contrario expresamente.


¿Cuándo no es apropiado el uso del FOB en materia de Incoterms?

Cuando el vendedor ha de entregar la mercancía en una terminal de mercancías antes de la llegada del buque, puesto que tendría entonces que correr con los riesgos y gastos posteriores al momento en que deje de controlar la mercancía o de dar instrucciones para su custodia.

¿Qué significa el envío de mercancías en los términos de F en materia de Incoterms?

Significa que el vendedor debe enviar la mercancía en lo que respecta a su transporte, de conformidad con las instrucciones del comprador, puesto que éste es quién debe concluir el contrato de transporte y designar al transportista.


¿Qué significa la palabra transportista para efectos de Incoterms?

Además de su significado natural, también comprende a una empresa que se haya comprometido a realizarlo o a hacer efectuar el traslado, en la medida que dicha empresa asuma la responsabilidad del mismo.


¿Qué significa “Carrier” en materia de Incotermns?

Es el transportista que realiza el traslado e incluye también al que lo contrata.

¿El término C en materia de Incoterms qué significa?

Debe hacerse constar obligatoriamente el lugar hasta el que ha de pagar los costos de transporte y de conformidad con los términos CIF y CIP (contratando un seguro contra riesgos) el vendedor también debe contratar un seguro y absorber su costo. En su esencia misma, es exonerar al vendedor de todo riesgo o costo excesivo, una vez que se ha cumplido debidamente con su contrato, encargando el transporte y entregando la mercancía al transportista. En comprador que pague la mercancía bajo este término, debe asegurarse de que una vez efectuado el pago, el vendedor no pueda disponer de la mercancía a través de nuevas instrucciones al transportista.


¿Cuáles son los puntos críticos del término C a diferencia de otros términos?

Uno de ellos se refiere al prorrateo de los costos y el otro para el prorrateo de los riesgos.

¿En qué circunstancias los términos C y F son de la misma naturaleza para efectos de Incoterms?

Esto se da, por cuanto el vendedor cumple el contrato en el país de embarque o de despacho, por ello dichas condiciones de términos entran en la misma categoría de contratos de embarque.


¿En qué casos se añade la palabra “Landed” (descargada, desembarcada) en materia de Incoterms?

Se agrega después de CFR o CIF, sin embargo es aconsejable no utilizar abreviaturas añadidas a los términos C a menos que en determinado tráfico las abreviaturas sean claramente entendidas y aceptadas por las partes contratantes.


¿El vendedor puede cambiar la naturaleza de los términos C en materia de Incoterms?

De hecho no es posible asumiendo cualquier obligación con respecto a la llegada de las mercancías a su destino, puesto que el riesgo de cualquier retraso durante la transportación es soportado por el comprador.

¿Cómo debe estipularse en materia de Incoterms cualquier obligación relativa al plazo de entrega de la mercancía? Siempre deberá referirse necesariamente al lugar de carga o despacho, o sea “carga (despacho) no más tarde ...”


¿Cómo debe manejarse el comercio de productos que se vendan durante su transporte en alta mar en materia de Incoterms?

Deberá añadirse la palabra “afloat” antes del término comercial, ya que entonces el riesgo de pérdida o daño de la mercancía con términos CFR y CIF pasaría del vendedor al comprador y se pueden crear dificultades de interpretación.


¿Qué recomendaría en el caso de la entrega de mercancía por el vendedor al porteador antes de que sea cargada a bordo para efectos de los términos Incoterms?

Las partes deberán emplear los términos F o C que desligan la entrega de la mercancía de hecho material del embarque a bordo para su transporte, o sea los términos FCA, CPT o CIP, en lugar de los términos FOB, CFR y CIF.

¿Por qué los términos D y C son de naturaleza distinta en materia de Incoterms?

Debido a que en el primer término, el vendedor responde por la llegada de la mercancía al lugar convenido punto de destino. El vendedor asume todos los costos y riesgos para hacer llegar la mercancía a su destino, por lo que este término significa CONTRATOS DE LLEGADA. El segundo término es siempre adecuado para ser utilizado para estipular todo lo necesario referente al EMBARQUE.


¿Cuál es la diferencia en términos del grupo “DAF (tráfico ferroviario), DES y DDU”   y los términos del grupo “DEQ y DDP” en materia de Incoterms?

En los primeros el vendedor no tiene porqué entregar la mercancía despachada en el régimen de importación, mientras que en el segundo si debe hacerlo.

¿Cuál es la finalidad del término DDU en materia de Incoterms?

Se da cuando el vendedor conviene entregar la mercancía en el país de destino, despacharla a la importación y sin la obligación de pagar las contribuciones o derechos aduaneros. Esto no es tan necesario en el Mercado Común Europeo, aunque es deseable utilizarlo, no así en los países donde el despacho aduanero presenta dificultades, tales como tardanza y riesgo al entregar la mercancía más allá del punto de despacho de la aduana.


¿Cuáles son las funciones más importantes del conocimiento de embarque?

· Es el testimonio de la entrega de la mercancía a bordo del buque

· Es la demostración de la existencia del contrato de transporte

· Sirve para transferir la propiedad y los derechos sobre la mercancía en tránsito mediante transferencia documental.
¿Cuáles serían los términos de grupo adecuados a utilizar para efectos de Incoterms, en función al medio de transporte utilizado, cuando se utilice?:

a) Cualquier medio de transporte, incluido el
        multimodal.

b) Transporte aéreo

c) Ferrocarril

d) Marítimo

 EXW, FCA, CPT, CIP, DAF, DDU y DDP agregando al final, la mención, según el caso, “lugar convenido o lugar de destino convenido”

a) FCA, adicionando “Lugar Convenido”

b) FCA, adicionando “Lugar Convenido”

c) FAS, FOB, CFR, CIF, DES, DEQ adicionando “puerto de carga convenido” o bien “ puerto de destino convenido”

¿Cuál es el requisito más importante para efectos del término EXW en materia de Incoterms?

Para estos efectos y para  que se dé la transferencia anticipada de gastos y riesgos, basta que la mercancía hay sido identificada como destinada al comprador, o bien que haya sido apartada para el mismo.


¿Es factible que la mercancía pueda ser enviada a granel por el vendedor sin identificación cuantitativa para cada comprador y de ser así, cómo se comportaría la transferencia de riesgos y costos?

SI. Las transferencias de riesgos y costos no se darán en tanto no se haya apartado adecuadamente la mercancía de acuerdo al artículo 69.3 del Convenio Internacional de las Naciones Unidas para la Venta Internacional de Mercancías.

Los operadores del comercio internacional que deseen aplicar esta normativa deberán manifestar en sus contratos que se someten a los “Incoterms 1990”. En caso de litigio estos operadores internacionales pueden recurrir al arbitraje de la Cámara de Comercio Internacional o bien hacerlo constar en su contrato.

¿Qué son los “Incoterms 2000”?

Es el documento oficial de la Cámara de Comercio Internacional cuyo alcance de los términos se encuentra limitado a los derechos y obligaciones de las partes, en un contrato de compra-venta en relación con la entrega de mercancías vendidas en el sentido de bienes tangibles, por lo que no se incluyen intangibles como lo son los softwares para procesamiento de datos. Es muy frecuente que los usuarios confundan los términos o clausulados de contratos de trasporte y los de compra-venta y los mezclen, cuando en realidad éstos son totalmente diferentes.

¿Qué definió la Cámara de Comercio Internacional acerca los Incoterms 2000?

Sólo se ocupan de la relación entre los vendedores y compradores, en un CONTRATO DE COMPRAVENTA y sólo de algunos aspectos bien especificados, por lo que es esencial que los exportadores e importadores tomen en consideración la vinculación práctica entre los diversos contratos necesarios para realizar una venta internacional, donde no solo es un contrato, sino varios tales como el del transporte, seguro, financiamiento, acuerdo entre partes en la utilización de los términos.

¿Cómo sería posible perfeccionar una venta en donde el vendedor utilizara en su contrato los términos CFR o CIF en materia de Incoterms 2000?

Un vendedor que realiza un contrato en términos CFR o CIF solo puede cumplirlo utilizando un medio de transporte marítimo, ya que bajo estos términos, debe entregar un conocimiento de embarque u otro documento marítimo al comprador, lo que no sería posible cumplir si utilizara otro medio de transporte.

Los Incoterms fueron creados para ser utilizados cuando existe una obligación de entregar mercancías mas allá de la frontera mexicana, sin embargo, en la práctica los utilizan en contratos de compraventa de mercancías en mercados internos por lo que los epígrafes V2 y C” son superfluos.


¿Aunque bien los Incoterms 2000 son importantes para el cumplimiento de un contrato de compra-venta, qué aspectos no tratan o resuelven?

· Transmisión de la propiedad y derechos conexos.

· Incumplimiento del contrato y sus consecuencias.

· Excepciones de responsabilidad en ciertas
             condiciones


Terminología, clausulado, nuevas aplicaciones terminológicas de los Incoterms.
TÉRMINOS: SIGNIFICADOS Y OBLIGACIONES DE LAS PARTES


¿Qué significa EXW, para efectos de Incoterms?

EXW = Ex Works  En Fábrica, en el lugar convenido. Significa que el vendedor ha cumplido su obligación de entrega de la mercancía, cuando éste la ha puesto en su establecimiento (fábrica, taller, almacén, etc.) a disposición del comprador. El vendedor no es responsable ni de cargar la mercancía en el transporte proporcionado por el comprador, ni de efectuar el despacho aduanero de exportación, salvo acuerdo en contrario, que deberá constar por escrito en el contrato de compra venta. El Comprador debe absorber todos los gastos y riesgos de transportar la mercancía desde el domicilio del vendedor hasta el destino deseado por el comprador y si éste no puede hacerlo será preferible utilizar el término FCA

Este término es el de menos obligación para el vendedor.

¿Cuáles son las obligaciones del Vendedor en EXW en materia de Incoterms?

EXW El VENDEDOR debe:

· Suministrar la mercancía y documentos convenidos. Es decir, entregar la mercancía que le fue comprada y entregar también la factura comercial, o bien su equivalente mensaje electrónico, de acuerdo al contrato de compra-venta

· Otorgar permisos autorizaciones y formalidades: Es decir, proporcionar al comprador a su riesgo y costos de éste último, cuando sea pertinente, la obtención de cualquier permiso de exportación o autorizaciones que sean necesarias para exportar la mercancía.

· Contratar al transporte y a la póliza de seguro: O sea contratar el transporte  y el seguro, el vendedor NO tiene ninguna obligación.

· Punto de entrega de la mercancía: Poner a disposición del comprador la mercancía en el lugar convenido, si hacer maniobras de carga y descarga, en la fecha convenida y si no se designa un lugar de entrega, el vendedor lo puede escoger a su conveniencia.

· Transmisión de los riesgos: El vendedor debe asumir todos los riesgos de pérdida o daño a la mercancía hasta el momento en que quede a disposición del comprador.

· Reparto de los gastos. El vendedor debe cubrir todos los gastos que se originen por el traslado de la mercancía hasta que  ésta quede a cargo del comprador.

· Informar al comprador en forma suficiente y necesaria acerca de cuándo y dónde la mercancía será puesta a su disposición.

· Otorgar constancia plena de la entrega, que es el documento de transporte o bien el mensaje electrónico equivalente.

· Verificación, embalaje, marcado: Debe el vendedor cubrir todos los gastos que impliquen las operaciones de verificación, es decir, certificación de calidad, medida, peso, recuento, etc. que sean necesarias, con la finalidad de poner la mercancía a disposición del comprador. Por otro lado el embalaje, empaque debe ser absorbido por el vendedor y éste debe ser marcado en forma adecuada, cumpliendo con las normas internacionales estipuladas para este efecto.

· Obligaciones Diversas: Al comprador debe dársele asistencia a petición y riesgo de éste, de cualquier ayuda necesaria para la obtención de cualquier documento o mensaje electrónico emitido y transmitido en el país de entrega y/o de origen que el comprador requiera para la exportación y/o importación de la mercancía y para su paso en tránsito por otro país, si esto último fuese necesario. Darle al comprador la información necesaria para obtener un seguro.

¿Cuáles son las obligaciones del Comprador en EXW en materia de Incoterms? 

EXW EL COMPRADOR DEBE:

· Pagar el precio convenido

· Conseguir los permisos, autorizaciones y formalidades por su propia cuenta y riesgo. Permisos de exportación e importación y llevar a cabo las formalidades del despacho aduanero.

· En la contratación del medio de transporte y seguro NO se tiene obligación alguna, solo deberá contratarse cuando así lo establezca el Incoterm y la mercancía será entregada en el domicilio del Vendedor pero aquí si deberá contratarse seguro por riesgos y daños.
· Responsabilizarse por la recepción de la mercancía tan pronto como sea puesta a su disposición, según el V4,V7/C7

· En transmisión de todos los riesgos, soportarlos en caso de pérdida o daño desde el momento en que haya sido puesta a su disposición de acuerdo con el V4. Si no da aviso, según el C7 absorberá todos los riesgos por pérdidas a partir de la fecha convenida de entrega

· En el Reparto o Prorrateo de Gastos, el comprador debe liquidar todos los gastos relacionados con la mercancía desde el momento en que hay sido puesta a su disposición con base al V4, así como cualquier otro gasto adicional. Saldar todos los derechos, impuestos y cualquier otro gasto del despacho aduanero, estibas, cargas y demás erogaciones.

· Debe informar al Vendedor con la suficiente anticipación de la fecha o período determinado y el lugar de recepción de la mercancía.

Dar al vendedor el documento de transporte o mensaje electrónico equivalente.

Liquidar los gatos de verificación previa del embarque ordenada por las autoridades del país de exportación

Liquidar todos los gastos y cargos convenidos para la obtención de los documentos o de los mensajes electrónicos según V10 y reembolsar todos aquellos en que se hubiesen incurrido por parte del vendedor  al prestar su ayuda.

¿Qué significa FCA, para efectos de Incoterms?

FCA = Franco transportista (.... en el lugar convenido)

Significa que el vendedor cumplió con su obligación de entregar la mercancía cuando la puso en el despacho de aduana para su exportación, bajo la custodia del transportista que designó el comprador, en el punto acordado. Si el comprador no designó un lugar, el vendedor puede designarlo dentro de la zona estipulada en donde el transportista deberá hacerse cargo de la mercancía. Solo cuando la práctica comercial lo requiera para finiquitar la operación con el transportista (como en ferrocarril o en avión), el vendedor puede decidir por cuenta y riesgo del comprador.

Se puede decidir por el transporte multimodal “transportista” que significa que cualquier persona en un contrato de transporte, se compromete a llevar a cabo el mismo por cualquier medio. Pero si el comprador da instrucciones al vendedor de entregar la mercancía a otra persona, también puede hacerse, aunque no sea un transportista y por tanto el vendedor ha cumplido su parte.

¿Qué significa “terminal de transporte”? Es la estación de flete, depósito de containers, almacén polivalente o lugar de recepción parecido.

¿Qué significa “container”? Es cualquier equipo utilizado para unitizar la mercancía, o sea toda clase de contenedores o plataformas reconocidas o no por ISO, remolques, cajas móviles, equipos, frigoríficos y se aplica a todos los medios de transporte.

Cuando la mercancía se entregue en los locales del vendedor, éste será el responsable de poner la carga sobre el vehículo que la ha de transportar, pero si se diera otro lugar, el vendedor no será responsable de la carga de esta mercancía.

¿Cuáles son las obligaciones del Vendedor en FCA materia de Incoterms?

· Suministrar la mercancía y los documentos acordados en contrato.

· Conseguir los permisos, autorizaciones y formalidades de exportación y de ser conveniente también los de despacho aduanero para efectos de la exportación de la mercancía.

· Contratar los medios de transporte y póliza de seguro. EN los medios de transporte, el vendedor no tiene ninguna obligación salvo pacto en contrario, o bien por práctica comercial al igual que el seguro.

· Realizar la entrega en el punto acordado. El vendedor se obliga a entregar la mercancía al transportista bajo la custodia de éste o bien de otra persona, de acuerdo al V3, en el lugar acordado en la fecha o plazo establecido. Si no hay un lugar predeterminado, el vendedor puede designar el lugar de entrega que mejor le convenga dentro de la zona convenida.

¿Cuándo concluye la entrega de mercancía al transportista?

Para ferrocarril:

Si la mercancía ocupa un container, el vendedor debe cargar la mercancía en dicho recipiente en forma adecuada. La entrega termina cuando el ferrocarril se hace cargo del vagón ya cargado.

Por carretera:

Si la mercancía se cargara en el domicilio del vendedor, se concluye la entrega cuando se carga la mercancía en el vehículo proporcionado por el comprador. Si la mercancía se entrega en el domicilio del transportista, la entrega concluye cuando la mercancía se le da a transportista o a su representante.

Por vías navegables interiores Si la mercancía se carga en el domicilio del vendedor, la entrega concluye cuando se carga la mercancía en el buque designado por el comprador. Si la mercancía se entrega en el domicilio del transportista, la entrega concluye cuando ésta se hace al transportista por vías navegables interiores o a otra persona que actúe en su nombre.

Para el transporte marítimo: Si la mercancía ocupa un container FLC Full Container Low, la entrega concluye cuando el transportista marítimo se hace cargo del container cargado. Si el container se entrega a un operador de una terminal de transporte que actúa por cuenta del transportista, se considera que la mercancía ha sido entregada cuando el container haya entrado en las instalaciones de la terminal.

Si la mercancía no ocupa todo el container, el vendedor DEBE LLEVARLA a la terminal de transporte.

La entrega concluye cuando se entrega la mercancía al transportista marítimo o a la persona que actúe en su nombre.

Para el transporte aéreo: La entrega concluye cuando la mercancía se entrega al transportista o a otra persona que actúa en su nombre

Para el transporte no especificado: La entrega concluye cuando la mercancía se entrega al transportista o a su representante.

Para el transporte multimodal: La entrega concluye cuando la mercancía se entrega según las especificaciones dadas

a) Cuando se convenga la entrega de la mercancía en el local del vendedor, la entrega se concluye cuando la mercancía se ha puesto  sobre el transporte que el transportista envía al  vendedor previamente designado por el comprador o bien a su representante.

b) Cuando el lugar destinado es distinto al del vendedor, la entrega concluye cuando la mercancía ha sido puesta a disposición del transportista o de la persona designada por el vendedor, según el V3, sobre los medios de transporte sin haberse descargado. Si se omitió designar un punto de entrega y si hubiera varios puntos disponibles, el vendedor elegirá el que más convenga  a sus intereses.

V5 Transmisión de Riesgos

Conforme a lo previsto en C5, asumir todos los riesgos de pérdidas o de daño de la mercancía hasta el momento en que ésta haya sido entregada, según el epígrafe V4

V6 Reparto de los Gastos

Conforme a lo previsto en el C6:

· Liquidar todos los gastos relacionados con la mercancía hasta el momento en que haya sido entregada al transportista, según el epígrafe V4

· Liquidar en caso necesario, todos los gastos de los trámites de despacho aduanero, así como los derechos, impuestos y otras cargas oficiales a la exportación.

V7 Informar al comprador

Dar al comprador informe necesario y suficiente de que la mercancía se ha entregado conforme a lo establecido en V4 o a la custodia del transportista; si este último no se hiciese cargo de la mercancía en el momento convenido, el vendedor deberá informa al comprador de inmediato.

V8 Constancia plena de la entrega (documento de transporte o mensaje electrónico equivalente)

Entregar al comprador, con cargo al vendedor, el documento usual que demuestre prueba plena de la entrega de la mercancía, de conformidad con el V4

Salvo que el documento mencionado sea el documento de transporte, deberá de prestársele al comprador, a petición, riesgo y expensas de éste, el auxilio suficiente y necesario  para conseguir un documento de transporte amparado por un contrato (ejemplo un conocimiento de embarque negociable, carta de porte marítimo no negociable, documento de navegación interior, carta de porte aéreo, nota de entrega de transporte por carretera o documento de transporte multimodal).

Si se acordó entre el comprador y el vendedor comunicarse electrónicamente, el documento anterior puede ser sustituido por un mensaje electrónico equivalente.

V9 Verificación, embalaje y marcado

Liquidar todos los gastos por las operaciones de verificación (tales como comprobación de calidad, medida, peso, recuento, etc.) necesarios para la entrega de la mercancía, según lo establecido en el V4 o bien al transportista.

Incorporar a sus expensas, el embalaje necesario par la transportación y su marcado.

V10 Obligaciones Diversas

Otorgar al comprador a solicitud, riesgo y expensas de éste, el auxilio necesarias para obtener cualquier documento o mensaje electrónico equivalente distinto de los mencionados en V8, emitidos o transmitidos en el país de entrega y/o de origen, que pueda necesitar el comprador para la importación de la mercancía y si es necesario para su paso en tránsito por otro país. 

Otorgar al comprador, a solicitud de éste, la información necesaria para conseguir una póliza de seguro.

¿Cuáles son las obligaciones del Comprador en FCA materia de Incoterms?

C1. Pagar el precio convenido

Liquidar el precio acordado en el contrato de compraventa.

C2. Permisos, autorizaciones y formalidades

Conseguir por su cuenta y riesgo cualquier permiso de importación u otra autorización oficial necesaria. Y cuando sea necesario, llevar a cabo los actos y las formalidades de despacho aduanal para la importación de la mercancía y si fuese necesario, para el tránsito por territorio de otro país.

C3. Contratación del medio de transporte y del seguro

Convenir por su propia cuenta y riesgo, el contrato para el transporte de la mercancía a partir del lugar fijado, a excepción de cuando se trate del caso previsto en V3 a)

Aunque no es obligatorio por Incoterm contratar un seguro, es altamente recomendable hacerlo para protegerse contra cualquier eventualidad.

C4 Recepción y entrega de la mercancía. Encargarse de la mercancía conforme al V4

C5 Transmisión de los riesgos

Soportar todos los riesgos de pérdida o daño de la mercancía desde el momento en que ésta haya sido entregada de conformidad con V4

Si se deja de informar conforme a C7, o si el transportista no se encarga de la mercancía, deberá soportar todos los riesgos de pérdida o daño que pueda sufrir la mercancía a partir de la fecha convenida o de la fecha de terminación de algún plazo fijado para recibir la entrega, siempre y cuando la mercancía haya sido individualizada.

C6 Reparto de los Gastos

Efectuar el pago de todos los gastos que se relaciones con la mercancía desde el momento en que ésta haya sido entregada de conformidad con V4

Liquidar cualquier gasto adicional que se haya ocasionado, ya sea por no haber designado al transportista o porque el transportista designado por él no se hace cargo de la mercancía en el momento convenido, o bien porque no ha avisado de conformidad con C7, siempre que la mercancía haya sido debidamente individualizada, es decir, claramente apartada o identificada de otro modo como la mercancía estipulada en el contrato.

Efectuar el pago, en caso de ser necesario, de todos los derechos, impuestos, y otras cargas fiscales, así como los gastos de las formalidades del despacho aduanero, pagaderos por la importación de mercancía y si es necesario, por el tránsito de la mercancía por territorio de otro país.

C7 Informar al Vendedor

Informar al vendedor sobre el nombre del transportista o de la persona designada conforme a los establecido en V4 y si fuese necesario, especificar el tipo de transporte, así como la fecha o el plazo dentro del cual debe efectuarse la entrega de la mercancía y llegado el caso, el punto dentro de la zona donde la mercancía deberá ser entregada.

C8 Constancia plena de la entrega (documento de transporte o mensaje electrónico equivalente) Aceptar la constancia de entrega, según V8

C9 Verificación de la mercancía

Liquidar, de no haberse convenido otra cosa, todos los gastos relativos a la inspección previa al embarque, excepto si la inspección la ha ordenado la autoridad del país exportador.

C10 Obligaciones Diversas

Efectuar el pago de todos los gastos y los gravámenes en que se haya incurrido para la obtención de los documentos o mensajes electrónicos equivalentes según V10 y reembolsar los realizados por el vendedor al prestar su apoyo al respecto y para contratar el transporte, de conformidad con V3 a)

Otorgar al vendedor las adecuadas instrucciones cuando se necesite su ayuda para efectuar la contratación del medio de transporte, de acuerdo con V3 a)

PADRON DE IMPORTADORES

¿Qué tipo de información debe presentarse para inscribirse en el Padrón de Importadores?

De acuerdo con la LA y su Reglamento (artículo 59) y la regla 2.2.1 de carácter general, el interesado deberá presentar un formato denominado “Padrón de Importadores” que forma parte del anexo 1 de las RCGMC en original y dos copias con firma autógrafa, anexando copia de la Escritura Constitutiva o del acta de asamblea, que compruebe la aprobación de la empresa conferida al agente aduanal para realizar operaciones.

¿Qué tipo de importaciones no requieren inscripción en el Padrón de Importadores?

· Las que lleven a cabo los pasajeros.

· La importación  de aparatos ortopédicos, previa autorización.

· La importación de medicamentos con receta médica

· Los menajes de casa

· Las importaciones de misiones diplomáticas, consulares

· La importación de libros, esculturas, pinturas

· Importación de materiales cinematográficos que se vayan a consumir durante la filmación.

¿Qué productos si requieren del Padrón en Sectores Específicos? Carne y despojos de cerdo, Carnes y despojos comestibles, Huevos de aves, Frutícola, Mantecas y grasas, Cerveza, Cigarros, Productos químicos, Productos de aseo para el hogar, Productos de la industria del hule, Lápices, triplay, pañales, textil, accesorios para la industria del vestido, maletas, zapatos, calzado, acero, herramientas, candados y cerraduras, electrónicos, industria automotriz, bicicletas, juguetes, encendedores, carne y despojos de ovinos o caprinos, bovinos, artículos escolares y de escritorio, papel y cartón, café, papa, aceites de petróleo, cemento, etc.

¿Cómo se pueden importar las mercancías de las fracciones arancelarias que conforman los Padrones de Sectores Específicos? Los contribuyentes que necesiten importar mercancías de las fracciones arancelarias listadas en el anexo 10 de las Reglas de Carácter General en Materia de Comercio Exterior, deberán presentar en original la “Solicitud de Inscripción en los Padrones de Importación de Sectores Específicos” ya sea personalmente o por mensajería al Padrón de Importadores de Sectores Específicos de la Administración Central de Contabilidad y Glosa de la Administración General de Aduanas.

¿En caso de suspensión de la inscripción en el Padrón de Importadores, cuál es el procedimiento  a seguir?

La regla 2.2.5 de las RCGMCE, para efectos de los artículos 78 y  79 del Reglamento de la Ley Aduanera, los contribuyentes cuya inscripción hubiese quedado suspendida en el Padrón de Importadores, deberán presentar el formato “ Solicitud de autorización para dejar sin efectos la suspensión en el Padrón de Importadores conforme a la Regla 2.2.5” ante la Administración Central de Planeación, adscrita a la Administración General de Recaudación, anexando copia de la documentación que acredite el cumplimiento de la omisión por la que fue dado de baja por la autoridad y tratándose de los Sectores Específicos, se deberá presentar ante la Administración Central de Contabilidad y Glosa de la Administración General de Aduanas.

¿Se puede importar sin estar inscrito en el Padrón de Importadores?

Si puede importarse mercancía siempre y cuando no tributen en la LISR como PM o PF con actividades empresariales, en el Régimen General o en el Régimen Intermedio, debiendo presentar una “Solicitud de Autorización para Importar Mercancías sin estar Inscrito en el Padrón de Importadores conforme a la Regla 2.2.6, ante la Administración Local Jurídica que corresponda a su domicilio. Deberá describirse el tipo de mercancía a importar, identificándose y justificando la necesidad de dicha importación. Deberá indicarse el valor de la mercancía y la aduana por la que ingresará la misma, anexando copia de la siguiente documentación:
3. Para PF o PM inscritas en el RFC ante la SHCP:

· Cualquiera de los documentos relacionados con la regla 2.2.1 acta de asamblea o constitutiva en donde se confirme el encargo conferido al agente aduanal.

· Cédula de RFC

· Declaraciones anuales de ISR, IVA e IMPAC de los 2 último ejercicios, en su caso.

· Declaraciones de pagos provisionales de ISR, IVA e IMPAC del último ejercicio y del ejercicio en curso.

· Factura que justifique la propiedad de la mercancía a importar o bien declaración bajo protesta de decir verdad de que es su legítimo propietario.

· Declaración bajo protesta de decir verdad que la mercancía a importar no se comercializada o acreditar que será destinada a las actividades propias de su objeto social o giro.

4. Para PF no inscritas en la SHCP y que no tengan RFC:

· Cualquiera de los documentos relacionados en la R-2.2.1

· Identificación oficial vigente (credencial de elector, cartilla, etc.)

· Factura o documento que justifique la propiedad de la mercancía a importar

· Declaración de que la mercancía será para uso personal

MERCANCÍAS EN DEPÓSITO

¿Qué significa que las mercancías se encuentren en depósito en una Aduana?

No debe confundirse este concepto con el de Régimen de Depósito Fiscal. El Depósito en Aduana significa que las mercancías quedarán custodiadas en recintos fiscales (custodiados por la autoridad) o fiscalizados (custodia de particulares autorizados) destinados a este objeto para destinarlas a un régimen aduanero. Las mercancías podrán ser motivo de actos de conservación, exámen y toma de muestras, siempre que no altere su naturaleza. Se podrán prestar servicios de almacenaje, análisis de laboratorio, vigilancia, etiquetado, marcado, marcado de leyendas comerciales. Si se destruyeran las mercancías por accidente, la obligación fiscal se extingue.

¿Qué sucede si se extravían mercancías que se encuentran en depósito en aduana?

Se considera extravío cuando transcurridos 3 días a partir de la fecha en que se haya pedido para exámen, entrega o reconocimiento, no sea presentada por el personal encargado de la custodia. El Fisco responderá por el valor de las mercancías depositadas en recintos fiscales, así como por los créditos fiscales pagados por las mismas. El plazo para solicitar su pago o reembolso es de 2 años.

¿Cuándo se considera abandono de la mercancía que se encuentra en depósito en la Aduana?

· Expresamente, cuando así expresamente lo manifiesten los interesados.

· Tácitamente cuando no sean retiradas las mercancías en los plazos que a continuación se indican:

5. 3 meses tratándose de exportación

6. 3 días tratándose de mercancías explosivas, inflamables, contaminantes, radioactivas o corrosivas, perecederas y de animales vivos.

7. Dos meses en los demás casos.

8. Se considerará abandono a favor del Fisco, cuando las mercancías hayan sido embargadas por autoridades aduaneras, sin embargo, este embargo puede suspenderse por interposición de recursos administrativo de acuerdo al CFF o bien por el extravío de mercancías que se encuentren en depósito ante la Aduana. 

RECTIFICACIÓN DE PEDIMENTOS

¿Se pueden rectificar pedimentos?

Si, según el artículo 89 de la LA se establece que los datos en los pedimentos son definitivos, sin embargo, solo podrán modificarse mediante ciertos datos contendidos en los mismos.
¿Cómo deben realizarse la rectificación de Pedimentos y cuántas veces puede llevarse a cabo la rectificación?

De acuerdo al Reglamento de la LA, deberán llevarse a cabo mediante la presentación del pedimento de rectificación (Clave R1) el cual deberá presentarse en la forma oficial aprobada por la SHCP, anexando copia del pedimento al cual rectifica.

¿Cuántas veces los contribuyentes pueden rectificar los pedimentos? 

Los contribuyentes podrán rectificar los datos del pedimento tantas veces como sea necesario, siempre y cuando lo hagan antes de activar el mecanismo de selección automatizado. Si ya fue automatizado solo podrán rectificarlo 2 veces siempre y cuando haya un saldo a favor o bien no exista saldo alguno, o las veces que sea necesario cuando existan contribuciones a pagar al Fisco, siempre y cuando no se modifiquen:

· Las unidades de medida señaladas en las tarifas de las leyes de los impuestos generales de importación o exportación, así como el número de piezas, volumen y otros datos que permitan cuantificar las mercancías.

· Descripción, naturaleza, estado y demás característica de las mercancías que permitan su clasificación arancelaria.

· Los datos que permitan la identificación de las mercancías

· Los datos que determinen el origen de las mercancías.

· El RFC del importador o exportador

· El Régimen Aduanero a que se destinen las mercancías.
· El número de candados oficiales utilizados en los vehículos o medios de transporte que contengan mercancías.

· Hasta 2 ocasiones podrán rectificarse los datos contenidos en el pedimento para declarar los números de serie de maquinaria, dentro de los 90 días siguientes a aquél en que se realice el despacho aduanero y dentro de 15 días en otro tipo de mercancías, excepto cuando se trate de vehículos.

¿En importaciones temporales de maquiladoras y PITEX, cómo procede la rectificación de pedimentos? En las importaciones temporales de maquilas o bajo programas de exportación autorizados por la SE, se podrán rectificar dentro de los 10 días siguientes a aquél en que se realice el despacho, los datos del pedimento para aumentar el número de piezas, volumen y otros datos que permitan cuantificar las mercancías amparadas por dichos programas. Las mercancías que se exporten para ser enajenadas en el extranjero, se podrán rectificar los datos contenidos en el pedimento el número de veces que sean necesarias, con el objeto de disminuir el número, volumen o peso de las mercancías por mermas o bien modificar el valor de las mismas cuando este valor se conozca posteriormente con motivo de su enajenación.

¿Cuándo no es posible rectificar los pedimentos?

Cuando el mecanismo de selección automatizado determine que debe practicarse el reconocimiento aduanero, o bien un segundo reconocimiento, o bien cuando:

· Las unidades de medida señaladas en las tarifas de las leyes de los impuestos generales de importación o exportación, así como el número de piezas, volumen y otros datos que permitan cuantificar las mercancías.

· Descripción, naturaleza, estado y demás característica de las mercancías que permitan su clasificación arancelaria.

· Los datos que permitan la identificación de las mercancías

· Los datos que determinen el origen de las mercancías.

· El RFC del importador o exportador

· El Régimen Aduanero a que se destinen las mercancías.

· El número de candados oficiales utilizados en los vehículos o medios de transporte que contengan mercancías.
REGULARIZACIÓN DE MERCANCÍAS

¿Cómo puede regularizarse mercancía de procedencia extranjera que se hubiese introducido al país sin haber cumplido con las formalidades del despacho aduanero?

El artículo 101 de la LA permite que las personas que tengan en su poder por  cualquier título, mercancías de procedencia extranjera, que se hubieran introducido al país sin haberse sometido a las formalidades del despacho aduanero, podrán regularizarse importándolas definitivamente, previo pago de contribuciones y cuotas compensatorias que correspondan y previo cumplimiento de las demás obligaciones en materia de regulaciones y restricciones no arancelarias.

¿En qué casos no procede la regularización de mercancías de procedencia extranjera?

No podrán ser regularizadas cuando hayan  ingresado bajo el régimen de importación temporal o cuando la omisión haya sido descubierta por las autoridades fiscales o hay mediado un requerimiento o cualquier otra gestión notificada por dichas autoridades.

¿Cómo puede regularizarse mercancía de procedencia extranjera?

De acuerdo a la regla 1.5.1 de las RCGMCE y el artículo 101 de la LA, quienes tengan en su poder mercancías susceptibles de regularizarse, podrán hacerlo mediante la presentación del pedimento de importación respectivo, el cual podrá ser presentado ante la aduana que elija el importador, anexando al mismo, el documento que compruebe el cumplimiento de las obligaciones en materia de regulaciones y restricciones no arancelarias.

Si la mercancía se encuentra sujeta a permiso o cupo, se anotará en el pedimento la firma electrónica que demuestre el descargo total o parcial del dicho permiso o cupo. El pago deberá efectuarse con cheque de la cuenta del importador.

¿Cuál es la base gravable de los impuestos al CE causados?

La BASE GRAVABLE de los impuestos al comercio exterior causados se calculará de acuerdo al Título Tercero, Capítulo III, Sección Primera de la Ley Aduanera, para determinar la cantidad a pagar por concepto de contribuciones y cuotas compensatorias con base a lo siguiente:

1. Si es posible, determinar la fecha de introducción de la mercancía a territorio nacional, se determinarán las contribuciones y cuotas compensatorias causadas a esa fecha, mediante la aplicación de cuotas, bases gravables y tipos de cambio vigentes y al resultado se le adicionará la cantidad que proceda por concepto de actualización y recargos generados hasta la fecha de pago.

2. Si no fuese posible establecer la fecha de entrada al país, las contribuciones se determinarán mediante la aplicación de las cuotas, bases gravables y tipos de cambio vigentes.

En ningún caso aplicará tasas preferenciales previstas en el TLC ni del PROSEC, ni de Región Fronteriza.

¿Se pueden regularizar mercancías que se hubiesen internado bajo el régimen de importación temporal?

Si, de acuerdo a la regla 1.5.2 de las RCGMCE, siempre y cuando no se trate de contenedores y cajas de trailers, conforme a lo siguiente:
5. En forma simultánea, deberán presentarse en la misma aduana, por conducto del mismo agente aduanal, con el mecanismo de selección automatizado, los pedimentos d exportación y de importación definitiva, si que se requiera la presentación física de las mercancías  y sin que se tenga que activar por segunda ocasión el mecanismo de selección automático.

6. Deberán anexar al pedimento de importación definitiva, el documento que acredite el cumplimiento de las obligaciones en materia de regulaciones y restricciones no arancelarias aplicables o bien efectuar la anotación en el pedimento de la firma electrónica que demuestre el descargo total o parcial del permiso de importación expedido por la SE.

7. Deberán anexar al pedimento de importación definitiva, el pedimento de importación temporal, la factura y demás documentación que ampare la importación temporal de la mercancía, así como una carta en donde se manifieste bajo protesta de decir verdad que se ha dado cumplimiento a lo dispuesto en el artículo  31 de  la LISR.
8. Al pagar el Impuesto General de Importación, el IVA y otras contribuciones que correspondan, con actualizaciones, recargos y demás sanciones, calculados conforme al CFF. Deberán pagarse las cuotas compensatorias aplicables y pagar la multa prevista en el artículo 183 de la LA

¿Las empresas certificadas pueden regularizar mercancías importadas temporalmente?

Si, excepto cuando: Se trate de mercancías que determine el SAT y en el segundo caso  cuando la omisión que se pretenda corregir sea descubierta antes por las autoridades fiscales o bien cuando ya hubiera un requerimiento previo.

IMPORTACIÓN Y REGULARIZACIÓN DE VEHÍCULOS DE PROCEDENCIA EXTRANJERA

¿Existe la posibilidad de importar definitivamente autos de EUA y Canadá?

Si, mediante el Decreto por el que se establecen la condiciones par la importación definitiva de vehículos automotores usados por parte de empresas comercializadoras de autos usados, destinados a permanecer en la franja fronteriza del norte del país; en BC y BC Sur, parcialmente en Sonora y en el municipio fronterizo de Cananea (DEIVFN=Decreto que Establece la Importación de Vehículos en la Frontera Norte).

¿Cuál es el objeto del decreto DEIVFN?

Establecer las condiciones para la importación definitiva de vehículos automotores usados, por comercializadoras de autos usados, destinados a franjas fronterizas del norte del país.

¿Qué requisitos deben cubrir las PM que deseen tener los beneficios a que se refieren el DEIVFN (Decreto que establece la Importación de Vehículos en la Frontera Norte)?

· Obtener  el registro como  empresa comercial de autos usados en los términos del artículo 4 del Decreto por el que se establece el Impuesto General de Importación para la Región Fronteriza y Franja Fronteriza Norte, según DOF del 31 diciembre del 2002, para ello deberá presentarse un solicitud expedida por la SE para operar como empresas autorizadas

· Contar con un capital mínimo de $50,000

· Contar con instalaciones par atención al público con terreno para la exhibición de vehículos de cuando menos 200m2 debidamente pavimentado.

¿Qué beneficios obtendrían las empresas que operen bajo el DEIVFN? 

· Exención de cumplir con el requisito del permiso previo de importación.

· Se pagará un arancel mixto formado por la suma de los resultados de aplicar el arancel ad valorem al valor en aduana de la mercancía y el arancel específico expresado en moneda norteamericana

· Estos beneficios serán por el número de autos que la SE determine

¿Qué vehículos serán objeto de importación según el DEIVFN?

· Solo vehículos usados de más de 5 años.

· Autos que no excedan de 12,000 dólares

· Camiones comerciales, ligeros y medianos con motor de gasolina

· Camiones pesados para transporte de mercancía de gasolina.

· Camiones pesados y autobuses para el transporte urbano.

¿Qué pasará con los vehículos usados de acuerdo con el TLCAN?

· A partir del 2009 México no podrá adoptar ni mantener ninguna prohibición o restricción a la importación de vehículos usados-

· A partir del 2011, no podrá impedir la entrada de vehículos que tengan 8 años o mas de antigüedad

· En el  2013, no podrá impedirse la entrada de vehículos con 6 años o más de antigüedad.

· En el 2015 con 4 años

· En el 2017 con dos años

· En el 2019 todos los vehículos podrán importarse sin ninguna restricción.

LAS “CARTAS DE CRÉDITO” COMO UN INSTRUMENTO ESENCIAL EN EL COMERCIO EXTERIOR

INTRODUCCIÓN

¿Cuál ha sido el desarrollo de la economía mundial en años recientes?


 En los últimos años, la economía mundial ha tenido un desarrollo impresionante. Cada día, un mayor número de países entran a formar parte de la globalización económica, en donde se da el intercambio de bienes para ser procesados y ser convertidos en productos terminados, nos pone en contacto con naciones que antes ni hubiéramos imaginado. Sin embargo, las exigencias han aumentado y para poder tener éxito en este ramo, es indispensable el conocimiento de técnicas y prácticas que nos faciliten el comercio internacional. 

Es así como se hace necesario para todas aquellas personas interesadas en ésta área, el entendimiento claro de los créditos documentarios, forma de pago internacional, que dadas las garantías que ofrece su aplicación, constituyen una herramienta clave para todos aquellos que exportan o importan un producto o servicio y principalmente cuando se está incursionando en un nuevo mercado o se trabaja por primera vez con un cliente. 

Crédito Documentario y Carta de Crédito no son equivalentes, ya que el primero engloba al segundo, pero para efectos del desarrollo de este tema, los consideraremos como sinónimos.
¿Qué tan amplio es el uso de las Cartas de Crédito y qué tan flexibles pueden ser?

Las Cartas de Crédito o Créditos Documentarios son ampliamente utilizados en el mercado mundial, principalmente en el Europeo, en donde las empresas no solo exigen calidad en el producto, sino también servicio, el cuál, puede ir desde la atención que se dé al cliente, los servicios de logística que se ofrezcan, tipo de empaque, hasta  el conocimiento de las formas de pago que el personal de una empresa pueda tener al momento de realizar una negociación, siendo una ventaja no sólo para el cliente, ya que un conocimiento claro de esto, da como resultado un ahorro financiero en el costo y tiempo empleado en el pago y cobranza de una transacción.

Por su flexibilidad y normatividad, los créditos documentarios pueden adaptarse a las necesidades de cualquier persona o empresa que requiera realizar el pago por un servicio o producto dentro o fuera de un país, donde se desee tener la garantía de que dicha operación se realizará con la intervención de los bancos y que se cumplirán con los términos establecidos en un ámbito regulado por normas internacionalmente aceptadas.

¿Qué ventajas ofrecen a los exportadores/importadores los Créditos Documentarios?

Cabe señalar que, una de las ventajas que tienen los créditos documentarios, es la de adaptarse a las necesidades de quienes los están negociando, por lo cual el comprador puede recibir crédito, mismo que será garantizado por un banco y el vendedor tendrá la oportunidad de recibir el pago de su producto o servicio con anticipos, o bien sin tener que esperar a que éstos lleguen a manos de su cliente, ya que bastará con presentar en el banco acordado, los documentos que le sean requeridos en tiempo y forma establecidos en la carta de crédito.

Posteriormente se analizaremos a la carta de crédito o crédito documentario, desde sus antecedentes, hasta sus principales regulaciones nacionales e internacionales, las cuales dan  fortaleza y confianza a la negociación. Asimismo, veremos una clasificación general que permita identificar al (los) interesado(s) en este tema, las diversas modalidades y formas en que se puede presentar esta valiosa herramienta financiera y comercial.

También daremos  un enfoque general del contexto, en el cual se negocia una carta de crédito en el proceso de exportación, destacando en el mismo, los documentos involucrados en dicho proceso y las características de cada uno, las cuales permiten manejar correctamente los que se soliciten al  cobrar una carta de crédito.

Otros temas que se tratan, son los referentes a los “Términos de Comercio Internacional” o “Incoterms” (International Commerce Terms), y que el conocimiento de los mismos, ayudarán al participante en el comercio internacional a planear una negociación exitosa antes, durante y después de incursionar en cualquier negociación con el extranjero. De este tema de Incoterms, ustedes encontrarán otro archivo que complementa o refuerza lo que se verá en este tema.

Finalmente, analizaremos un caso práctico, en el cual se desarrolla el proceso de apertura y negociación  de una carta de crédito, señalando los principales documentos involucrados en la negociación, así como los términos y condiciones en que ésta se realiza. 

En el caso específico de la empresa textilera ABC el departamento de comercio exterior tiene dos Gerencias: Importaciones y Exportaciones, donde se auditan todas las cartas de crédito y los trámites necesarios de comercio exterior, como lo son elaborar los certificados de origen y de calidad, elaborar la factura comercial, lista de empaque y obtener el conocimiento de embarque, siendo el objetivo principal  de la Gerencia de Comercio Exterior, el elaborar correctamente los documentos necesarios para el cobro de la carta de crédito de exportación, así como también establecer las cartas de crédito de importación en las condiciones más favorables para la empresa.

Por otra parte la Gerencia de Importación es la de establecer las cartas de crédito de importación por medio de los bancos comerciales en los que se tengan líneas de crédito, apoyados por el área financiera, misma que es la encargada de conseguir los financiamientos necesarios para esta operación, así también es la responsable de verificar los documentos necesarios para el despacho de la mercancía, elaborando una solicitud de recursos al área de tesorería para el pago de la mercancía importada.
Como función principal de la Gerencia de Exportación es la revisión de la carta de crédito, misma que se recibe del proveedor extranjero, validando términos y condiciones que se solicitaron con antelación para cobrar la carta de crédito sin contratiempos.

Esta Gerencia también tiene como función la elaboración de los documentos requeridos en la carta de crédito y solicitar los documentos a terceros, como son los conocimientos de embarque, los que son entregados por el transporte que trasladará la mercancía en cuestión y que puede ser: marítimo, aéreo, multimodal o ferroviario.

De esta manera se demostrará cómo  una empresa doméstica se transformó en una empresa de clase mundial.

La problemática que se atendió, tuvo sus orígenes en los años ochentas, cuando  necesitaba específicamente este grupo industrial incrementar, tanto la calidad de sus artículos,  como la  cantidad de producción de los mismos, para estar en posición de convertirse de una empresa doméstica a una empresa internacional de primer nivel; objetivo que se alcanzó con el reconocimiento de empresas internacionales, tales como: Coca Cola Inc. (FEMSA), Pepsi Co., Nestlé, entre otras empresas de nivel mundial.

Por otra parte, la empresa estableció como objetivo primordial; dar al cliente un servicio internacional de primera calidad, evidentemente sin descuidar el mercado nacional.

El propósito de esta experiencia profesional es el de puntualizar los pasos y estrategias a seguir, para que las empresas nacionales puedan crecer en forma sólida y sostenida, desde el punto de vista financiero, para llegar a penetrar competitivamente en los mercados internacionales.

¿Por qué se presenta este caso de la vida  real y qué importancia podría tener para usted?


A principios de 1989, la empresa en cuestión, exportó por primera vez a Italia un contenedor de 25 toneladas del producto denominado Resina Pet (Polietileno, Etelenglicol, Tereftalato) que sirve para fabricar envases para uso alimenticio; y  hacia finales de 1989, es decir, a casi un año el producto se encontraba aún en la aduana italiana debido a problemas que en ese tiempo le llamaban de “logística”. Esto es, que por desconocimiento se embarcó el producto y no se siguieron las normas internacionales para su debida exportación, lo que originó limitantes que impidieron la recepción de los productos al comprador.

El costo humano, material y financiero que representaron esos desatinos  dio paso a la creación de un departamento especializado en Comercio Exterior, además de otra área que serviría para aprovechar los apoyos que el Gobierno Federal otorgaba y hasta la fecha otorga a empresas exportadoras e importadoras, como la de ser una empresa certificada, facilidades arancelarias, entre otras muchas promociones existentes en el Comercio Exterior.

La importancia de tomar la decisión de exportar 

¿Qué importancia tiene la exportación tanto a nivel personal, empresarial, como de País?

Actualmente “exportar”, debería ser parte prioritaria de las actividades empresariales, ya que permite establecer planes de negocios más estables y de largo plazo, logrando con ello, no sólo la sobrevivencia empresarial, sino el crecimiento estable y sostenido, más allá de los competidores nacionales.

Usted debiera estar convencido de que conviene exportar. Un empresario podría convertirse en exportador, vendiendo directamente sus productos al exterior. A la vez, podría ser un exportador “indirecto” si vendiera materias primas y bienes intermedios que son necesarios en la fabricación de productos de exportación final.

Pero antes de poder exportar, la empresa en comento,  tuvo que fabricar productos de primera calidad, ya que el mundo en proceso de globalización así lo demandaba,  y para ello era indispensable contar con equipo textil altamente especializado, lo cual sólo se obtiene de dos formas, una de ellas, con inversión propia y, la segunda, con financiamiento bancario, siendo la primera muy difícil por el nivel de inversión necesario para lograr un producto de primer mundo.

¿Cómo se define a un Crédito Documentario o Carta de Crédito?


Se define al Crédito Documentario, como “el compromiso escrito que asume una institución de crédito (banco emisor) por cuenta y orden de una persona física o moral (comprador/importador/ordenante), a favor de un tercero (vendedor/exportador/beneficiario) de pagar una suma determinada de dinero o de aceptar letras de cambio a favor del vendedor, ya sea en sus cajas o a través de otra institución de crédito (banco notificador/confirmador), contra la presentación de determinados documentos relativos a la venta de mercancías o prestación de servicios, los cuales deben cumplir estricta y literalmente con los términos y condiciones estipulados en la carta de crédito”. 

¿Cuál es el término internacional bancario, para identificar a la Carta de Crédito?


El término internacionalmente empleado en la banca para identificar la carta de crédito es el de “L/C”, iniciales de “Letter of Credit”, que traducido al español significa “Carta de Crédito”.

¿Qué es una operación de Crédito Documentario, en qué consiste el mismo y que partes contratantes intervienen?

La operación de un crédito documentario, consiste en un “triángulo contractual”, que al menos contiene lo siguiente:

· Contrato de compraventa entre comprador y vendedor.

· Pacto sobre solicitud de crédito y garantía o el pacto de reembolso entre el comprador (Ordenante) y el emisor (banco emisor).

· Crédito documentario entre el banco emisor y el beneficiario

Partes en un crédito documentario:

· Banco emisor, el que emite o inicia (abre) una carta de crédito.

· Banco confirmador /pagador/aceptador/negociador, quien acepta la carta de crédito y gestiona el cobro de la misma.

· Ordenante, quien en una operación internacional será también el importador, ya que es él quien solicita en primera instancia la emisión de la carta de crédito e instruye a su banco en todo lo concerniente a la transacción.

· Beneficiario, quien al embarcar mercancías con destino a otro país se convierte en exportador, ya que él recibirá en su oportunidad el beneficio del pago.

¿Cuál es la definición desde el punto de vista de comercio exterior de lo que es un Crédito Documentario y/o Carta de Crédito?

Tanto Crédito documentario, como Cartas de Crédito, debemos entenderlas como aquellas que se refieren a todo acuerdo, cualquiera que sea su denominación o descripción, por el que un banco (banco emisor), obrando  a petición y de conformidad con las instrucciones de un cliente (ordenante) o en su propio nombre. 

Para estos efectos, la carta de crédito es una promesa condicionada de pago, ya que si el beneficiario cumple con todas las condiciones de la misma, se le efectuará el pago por su mercancía y también el ordenante tendrá la certeza de recibir la mercancía en las condiciones que solicitó.

¿Qué partes que intervienen en el crédito documentario?


Banco avisador y transferente

· El banco avisador, el que avisa de la apertura de la carta de crédito al exportador.

· El banco transferente, si es el caso.

            El banco avisador no paga la carta de crédito, sólo como se menciona la informa y no tiene el compromiso de pagar.

¿Por su tipo, como se dividen las cartas de crédito?

          a)  POR SU REVOCABILIDAD
· Revocables: 

Son las cartas de crédito que pueden ser modificadas o canceladas sin necesidad de aviso previo o conformidad por parte del vendedor. Implican un riesgo, puesto que la carta de crédito puede ser modificada o cancelada mientras las mercancías se encuentren en tránsito y antes de que se presenten los documentos,  inclusive, una vez presentados antes de que se hubiese realizado el pago; el vendedor tendrá que enfrentar, entonces el problema de obtener el pago directamente del comprador.

Este tipo de carta de crédito es emitido a favor del beneficiario de acuerdo con las instrucciones del ordenante, y otorga al comprador la máxima flexibilidad. En general, es utilizado entre personas físicas o jurídicas relacionadas, (por vínculos jurídicos o relaciones comerciales estables) o empresas filiales, o como uso en un comercio determinado, o como sustituto de una promesa de pago o de una orden de pago.

En la práctica se utiliza cuando el grado de confianza y experiencia es elevado y se pretende cumplir con políticas corporativas, minimizar los costos originados en las cartas de crédito (ya que algunos bancos cobran comisiones menores por este tipo de carta de crédito) o alcanzar otro tipo de beneficios, tal vez de orden fiscal o arancelario y no tanto el cubrir con esta modalidad el riesgo de no pago del comprador. 

En la práctica bancaria no existe una carta de crédito revocable, ya que este instrumento es para asegurar que el ordenante y el beneficiario cumplan con lo pactado y no que en cualquier momento puedan resarcir la carta de crédito. 

· Irrevocables

Son las cartas de crédito que sólo pueden ser modificadas o canceladas mediante acuerdo de todas las partes involucradas (comprador, vendedor, banco emisor y banco notificador o confirmador). Es el tipo de cartas de crédito más utilizado.

Constituye un compromiso firme por parte del banco emisor, siempre que los documentos requeridos hayan sido presentados al banco designado o al banco emisor y cumplidos los términos y condiciones del crédito documentario de pagar y aceptar los documentos de giro y/o los documentos presentados en virtud del crédito documentario. 

¿En la práctica empresarial que características deben tener las Cartas de Crédito?

En la práctica empresarial, todas las cartas de crédito deben tener como característica, ser irrevocables y confirmadas.

¿Cuáles son las obligaciones Banco Confirmador/Notificador y qué significa ser Cartas de Crédito Avisadas y/o Notificadas?


Los créditos documentarios pueden ser confirmados ó avisados/notificados 

· Avisadas o notificadas

Son aquellas en las que el banco no adquiere ningún compromiso de pago ante el exportador; ya que su obligación se restringe únicamente a darlas a conocer a los beneficiarios. Una vez que se determina que los documentos cumplen con los términos y condiciones de la carta de crédito, se solicitan los recursos al banco emisor y el pago al exportador se efectúa hasta recibir los fondos respectivos.

El banco avisador actúa como agente del banco emisor, sin asumir ante el beneficiario ninguna responsabilidad en virtud del crédito documentario, excepto la de actuar con un cuidado razonable en el momento de comprobar la aparente autenticidad del crédito documentario que avisa.

El banco avisador informará al beneficiario que le transmite el crédito documentario del banco emisor y añadirá en su aviso el siguiente texto:

“Esta notificación y el aviso adjunto le son remitidos sin ningún compromiso por nuestra parte”.

Las cartas de crédito notificadas pudieran presentar el inconveniente de que el banco emisor normalmente se encuentra ubicado en el país del importador.

¿Qué significa Cartas de Crédito Confirmadas?
· Confirmadas

En este tipo de cartas de crédito el banco se adhiere solidariamente al compromiso que adquiere el banco emisor ante el exportador, por lo que se realizará el pago o se aceptará la letra de cambio una vez que se determine que los documentos cumplen estricta y literalmente con los términos de la misma.

¿Qué significa Cartas de Crédito Contra-Aceptación?
· Contra-aceptación

En este tipo de crédito documentario el exportador pacta con el comprador un plazo comercial para recibir su pago el cual generalmente va desde 30 hasta 180 días, ya sea posterior a la fecha de embarque, a la fecha de la factura o a la fecha de negociación/presentación al banco designado de los documentos en orden. El exportador gira una letra de cambio la cual le es aceptada y liquidada a su vencimiento.

¿Qué significa Cartas de Crédito con Negociación?
· Con negociación

El compromiso del banco emisor se hace extensivo a las terceras partes que negocien o adquieran los instrumentos de giro o los documentos presentados por el beneficiario al amparo del crédito documentario. De esta forma, se asegura, a cualquiera que esté autorizado a negociar que serán debidamente atendidos por el banco emisor siempre que los términos y condiciones del crédito hayan sido cumplidos. Un banco que negocie de forma efectiva instrumentos de giro o documentos está comprándolos al beneficiario y se convierte en su legítimo tenedor.

¿Qué significa Cartas de Crédito con pago diferido?
· Con pago diferido
El pago se realiza al vencimiento del plazo convenido entre comprador y vendedor.

Esta modalidad es frecuentemente utilizada en el mundo, como otra alternativa para documentar el compromiso de pago consiste en que el beneficiario elabore letras de cambio a cargo del banco emisor o confirmador y, así, cuando entrega sus documentos exige a cambio la aceptación del banco en ese título de crédito.

Cuando los bancos confirman la letra, el exportador tiene en su poder un documento fácilmente descontable en los mercados secundarios internacionales a tasas de interés muy atractivas. 

¿Cuál es la vigencia de los créditos comerciales y qué alternativas existen en la práctica?

La carta de crédito normalmente expira al ser utilizada en su totalidad o al llegar al término de su vigencia, pero cuando se requiere establecerlas con frecuencia a un mismo proveedor y por el mismo tipo de bienes resulta poco aconsejable, por ejemplo, tramitar una nueva carta de crédito cada semana ya que hacerlo así conduciría a excesivas cargas administrativas para controlar individualmente cada transacción y sus modificaciones particulares.

¿Qué significa  Cartas de Crédito Revolventes?
· Revolventes

Son aquellas mediante las cuales la vigencia de la operación puede reinstalarse automáticamente durante, por ejemplo, un año, condicionándose tal reinstalación a períodos específicos y a montos predeterminados. 

Es conveniente que el ordenante indique claramente en el formato de solicitud de emisión de la carta de crédito que la desea revolvente. Las cartas de crédito sin mención específica se consideran no revolventes.

¿Qué significa  Carta de Crédito Acumulativa?
· Acumulativa.

En este tipo de carta el exportador tiene oportunidad de presentar a cobro documentos por embarques menores a los establecidos en los periodos marcados en la carta de crédito sin tener dificultades para su cobro por ejemplo: si se abre con una vigencia por seis meses y un valor máximo por 25,000.00 dólares, limitándola a aceptar embarques diversos con frecuencias menores (semanales o quincenales) y pagando el importador cada bimestre, el exportador podría presentar en un primer bimestre documentos por 20,000.00 dólares y cobrarlos; no enviar mercancías en el segundo bimestre y para el tercero presentar documentos por un total de 55,000.00 dólares y cobrarlos sin ningún problema.

¿Qué significa  Carta de Crédito No Acumulativa?
· No Acumulativa.

En ésta, el exportador no puede presentar a cobro documentos por más del importe establecido en un período de tiempo específico.

Siguiendo con el ejemplo anterior, el exportador que embarcara menos de 25,000.00 dólares en un bimestre no podrá cobrar más de ese importe en el siguiente, lo cual le resultaría perjudicial, suponiendo que hubiera consolidado para el segundo envío lo que no había podido remitir en el primero.

¿Qué significa  Cartas de Crédito Transferibles?
· Transferibles

En este tipo existen dos métodos que permiten transmitir los derechos del beneficiario a un tercero: la cesión y la transferencia. La diferencia entre ambas, consiste en que por medio de una cesión el beneficiario cede o transfiere a un tercero sus derechos sobre el producto, de acuerdo con las disposiciones legales aplicables; mientras que en una transferencia el beneficiario cede o transfiere su derecho de utilización del crédito documentario a una tercera parte (el segundo beneficiario).

¿Qué significa  Carta de Back to Back?
· Back to Back

El nombre asignado para este tipo de carta de crédito en idioma inglés, hace referencia a que una carta de crédito (la de exportación) sustenta a la otra (la de importación), pero en México el análisis del riesgo implícito es diferente y las cartas de crédito de importación no se establecen a menos que el ordenante satisfaga los criterios de solvencia moral y de endeudamiento con independencia de las cartas de crédito de exportación.


¿Qué significa  Carta de Crédito Standby?
Es aquella en la cual el requisito para su cobro por el beneficiario es presentar evidencia del incumplimiento de un obligado (o deudor).

Este tipo de carta de crédito se origina en los Estados Unidos de Norte América, por el interés ferviente de los bancos americanos de satisfacer la demanda de sus clientes de contar con “garantías bancarias” que sin llamarse como tales y sin contravenir las disposiciones legales, cumpliesen la función de garantizar.

El banco emisor o el confirmador, en su caso, permanece a la expectativa (en espera o, utilizando precisamente el idioma Inglés, en “Standby”) para hacer el pago en caso de que el obligado original no satisfaga su deuda o contrato.

La comprobación del incumplimiento puede hacerse mediante certificación elaborada por tercera persona, pero en la práctica, lo más común es que sea suficiente con un reclamo de pago formal y por escrito acompañado del título de crédito vencido o de convenio incumplido, en cuyo cuerpo se hubiera anotado la relación existente con el standby número “x”, emitido por el banco “y”.
¿Qué características a detalle presentan los Créditos Standby?

 Se emiten con la intención de que no sean utilizados.

· Su propósito es servir como garantía, más que como un instrumento de pago.

· Se emite por una cantidad tal que cubra y ampare completamente el valor total de la transacción financiera o comercial, más los intereses o comisiones que hayan acordado el ordenante y el beneficiario.

· Se emiten con un vencimiento determinado, ese plazo deberá ser considerado por el ordenante como la fecha límite para cumplir con sus compromisos de pago ante el beneficiario. Para el beneficiario significará la fecha límite para cobrar el standby.

· Por su naturaleza de garantía, se recomienda que se emitan como irrevocables, confirmadas y a la vista.

· La carta de incumplimiento, en términos generales, expresa lo siguiente: We hereby certify that applicant has failed in his payment’s obligations with us on due date. En español se expresará como sigue: “certificamos que el ordenante ante nosotros ha incumplido sus obligaciones de pago en la fecha debida”.

· Además de la carta de incumplimiento, por práctica bancaria, se requiere que el beneficiario también presente un título de crédito (letra de cambio) a la vista girado a cargo del banco emisor o del confirmador (si lo hubiere).

· Puede darse el caso de que también sean solicitados los pagarés con el sello de no pagados (si el standby es para garantizar una operación financiera) o las facturas con el sello de no pagadas (si el standby es para garantizar una operación comercial).

¿Qué significa  Carta de Crédito Standby de Cumplimiento (Performance Standby)?
Standby de cumplimiento. (Performance standby). Soporta otra obligación de cumplimiento distinta a la de pago de dinero, pero con el propósito de cubrir pérdidas surgidas por falta del solicitante/deudor, en el cumplimiento de una obligación subyacente.

¿Qué significa  Carta de Crédito Standby de Pago Anticipado (Advance Payment Standby)?
Standby de pago anticipado (Advance payment standby) Soporta una obligación de buen uso o devolución de un pago o anticipo hecho por el beneficiario al solicitante/deudor.

¿Qué significa  Carta de Crédito Standby de Seriedad de Oferta (Bind bond/tender bond standby)?
Standby de seriedad de oferta (Bid bond/tender bond standby). Soporta una obligación del solicitante para cumplir las condiciones establecidas en la licitación/oferta, en caso de que el contrato le sea adjudicado. Se usa para licitaciones públicas y ofertas contractuales.

¿Qué significa  Carta de Crédito Standby Financiera (Financial Standby)?
Standby financiera (Financial standby). Soporta una obligación de pagar dinero, incluyendo cualquier instrumento, evidenciando una obligación de pagar dinero prestado.

¿Qué significa  Carta de Crédito Standby de Pago Directo (Direct Pay Standby)?
Standby de pago directo (Direct pay standby). Soporta pagos cuando son debidos/adeudados de una obligación de pago subyacente típicamente en conexión con un standby financiero, sin referirse al incumplimiento.
¿Qué significa  Carta de Crédito Standby Comercial (Commercial Standby)?
Standby comercial (Commercial standby). Soporta las obligaciones de un solicitante/deudor para pagar mercancías y/o servicios, en el caso de que éstas no hayan sido pagadas por otros métodos. 

REAFIANZAMIENTO DE LOS INCOTERMS

Incoterms (Términos de Comercio Internacional)

La Cámara de Comercio Internacional en su publicación 560, define y regula las llamadas cotizaciones o Incoterms, mismos que aportan definiciones comunes en el comercio internacional y definen las obligaciones y responsabilidades del comprador y vendedor respecto al flete, maniobras de carga y descarga de mercancías, el seguro de la mercancía y los aranceles de importación y exportación.

Es importante que las partes que intervienen en la operación acepten la utilización y aplicación de los Incoterms y que tanto en el contrato de compraventa, como en el caso del crédito documentario se indique que las partes que intervienen aceptan ajustarse a los Incoterms 2000 de la Publicación 560. Así, se estará dando soporte jurídico a la negociación y en caso de controversia por incumplimiento de cualquiera de las partes la instancia legal a quién se le pida intervenir en el caso tendrá un criterio y una base para tratar el mismo.

La Publicación 560 considera 13 cotizaciones o Incoterms, representada cada una de ellas mediante tres letras y divididas en cuatro grupos de acuerdo con la letra con que inician.

3.3.1. Grupos de Incoterms 

El grupo “E” se compone de una sola cotización “EXW”; el grupo F lo integran las cotizaciones “FAS”, “FOB” y “FCA”; el grupo “C” comprende “CFR”, “CIF”, “CPT” y, “CIP” y por último, el grupo “D” compuesto por “DES”, “DEQ”, “DAF”, “DDU” y “DDP”.

El Incoterm “EXW” representa el mínimo de obligaciones y responsabilidades para el vendedor ya que el comprador es responsable de recoger la mercancía desde la bodega o fábrica del vendedor y coordinar todo el transporte, maniobras de carga y descarga, trámites aduanales de exportación e importación, así como seguro de la mercancía; puede decirse que es la cotización que más conviene al vendedor, sin embargo, esto dependerá del servicio que el vendedor esté dispuesto a dar a su cliente. Asimismo, actualmente existen empresas internacionales que realizan todo este trabajo por cuenta del comprador quien sólo tiene que contactar a la oficina más cercana a su localidad indicando cuáles son sus necesidades.

Los Incoterms del grupo “F” se caracterizan porque el compromiso del vendedor es entregar la mercancía en un lugar (terrestre), aeropuerto o puerto marítimo de embarque, estando obligado en “FCA” y “FOB” a contratar el transporte, pero no a pagar el flete al destino estipulado. Si se utiliza “FAS”, el vendedor no se obliga a contratar el transporte marítimo. En cualquiera de estos tres Incoterms, el flete es por cuenta del comprador.

En los Incoterms del grupo “C” la obligación y responsabilidad del vendedor termina al entregar la mercancía en el lugar (terrestre), aeropuerto o puerto marítimo de embarque, aunque se compromete a contratar el transporte y a cubrir el costo del flete. En este grupo el vendedor adquiere un compromiso de embarque en el lugar de embarque convenido.

Por último, la característica primordial en los Incoterms del grupo “D” es la obligación del vendedor de entregar la mercancía en el punto convenido cubriendo todos los gastos del flete, trámites de exportación y seguro de la mercancía hasta el destino. Sólo en los casos “DEQ” y “DDP” el vendedor tramita también la importación.

3.3.2. Incoterms Grupo “E”

“EXW” (Ex Works) 

Puesta en fábrica del vendedor

Este Incoterm significa entregar la mercancía al comprador en la fábrica, bodega o almacén del vendedor. A partir de este hecho, todos los gastos y responsabilidades siguientes correrán por cuenta del comprador. Incluye únicamente el valor de la mercancía, su empaque y/o embalaje y, dado que no es responsabilidad del vendedor contratar el transporte, el crédito documentario podrá ser negociable únicamente contra la factura comercial (y sólo si se requieren, lista de empaque y certificados) sin necesidad del documento de embarque, a menos de que indique que el transportista debe entregar el talón de embarque al vendedor (Incoterms, 2,000)

3.3.3. Incoterms Grupo “F”

“FAS” (Free Alongside Ship)

Libre a un costado del buque

La cotización “FAS” representa, para el vendedor, la obligación de entregar la mercancía al comprador a un costado del buque en el puerto marítimo de embarque; es preciso señalar que no incluye subirla a bordo del buque. Incluye el valor de la mercancía, el costo del empaque y/o embalaje y el transporte hasta un costado del buque en el puerto de embarque. 

El vendedor debe realizar los trámites de exportación y entregar la mercancía en el puerto marítimo de embarque a un costado del buque, pero sin contratar el transporte.

El comprador es responsable de contratar el transporte a partir del puerto de embarque hasta el puerto de destino, contratar el seguro de la mercancía desde el puerto de entrega hasta su fábrica, bodega o almacén; pagar las maniobras de carga y descarga, tramitar la importación y pagar los aranceles de importación y exportación, y contratar y pagar el flete desde el punto de destino hasta su fábrica, bodega o almacén.

Finalmente, así como en la cotización anterior, si se utiliza esta cotización en un crédito documentario podrá ser negociable contra factura comercial sin necesidad del documento de embarque, a menos que deba entregarse el talón de embarque al vendedor. 

“FOB” (Free On Board)
Libre a bordo
La cotización “FOB” significa que el vendedor se obliga a entregar la mercancía al comprador a bordo del buque en el puerto marítimo de embarque. Cabe señalar que ésta es una de las cotizaciones más utilizadas por las obligaciones compartidas que otorga al comprador y vendedor.

Esta cotización incluye: el valor de la mercancía, el costo del empaque y/o embalaje, el transporte hasta un costado del buque en el puerto de embarque, los gastos de maniobra de carga a bordo del buque y el pago de los aranceles de exportación. El vendedor debe contratar el transporte, pero sin pagar el flete.

Es responsabilidad del comprador: pagar el flete en el puerto de destino, contratar el seguro de la mercancía desde el puerto de entrega hasta su fábrica, bodega o almacén, pagar las maniobras de descarga, tramitar la importación y pagar los aranceles respectivos, y contratar y pagar el flete desde el puerto de destino hasta su fábrica, bodega o almacén.

Si se utiliza esta cotización, el crédito documentario podrá ser negociable contra la factura comercial y el documento de embarque y, si se requieren, también contra la lista de empaque y los certificados.

Finalmente, debemos señalar que este Incoterm se aplica solamente para embarques marítimos y para aquellos que se realizan a través de ríos o canales navegables.

La responsabilidad del vendedor termina cuando la mercancía cruza la borda del buque en el puerto de embarque y no hasta que la mercancía es puesta dentro de las bodegas del barco.

“FCA” (Free Carrier At)

Libre transportista hasta

El Incoterm “FCA” significa que el vendedor entrega la mercancía al transportista (carrier), libre de todo gasto y lista para ser puesta a bordo del medio de transporte (terrestre, aéreo o marítimo) convenido.

Esta cotización incluye: el valor de la mercancía, el costo del empaque y/o embalaje, el transporte hasta el lugar de embarque convenido o terminal de carga donde se encuentre el transportista, los gastos de maniobra de carga, pagar los aranceles de exportación si así lo conviene con el comprador. El flete y el seguro de la mercancía son responsabilidad del comprador.

Si se utiliza esta cotización, el crédito documentario podrá ser negociable contra la factura comercial y el documento de embarque y, si se requieren, lista de empaque y los certificados.

3.3.4. Incoterms Grupo “C”

Grupo “C”

“CFR” (Cost and Freight)

Costo y Flete

La cotización “CFR” sustituye a la cotización “C & F” y se traduce como costo y flete. En este Incoterm, el vendedor es responsable, además de lo que se incluye en “FOB”, del costo del flete hasta el puerto marítimo de destino, pero sin bajar la mercancía del buque.

Esta cotización junto con “FOB” son las más utilizadas por las obligaciones que otorgan al comprador y al vendedor.

Esta cotización incluye: el valor de la mercancía, el costo del empaque y/o embalaje, el transporte hasta un costado del buque en el puerto de embarque, los gastos de maniobra de carga a bordo del buque, pagar el flete hasta el puerto de destino y pagar los aranceles de exportación.

Si se utiliza esta cotización, el crédito documentario podrá ser negociable contra la factura comercial y el documento de embarque (indicando que el flete es pagado) y, si se requieren, también contra lista de empaque y los certificados. Se aplica solamente para embarques marítimos y para aquellos que se realicen a través de ríos o canales navegables.

“CIF” (Costo Insurance and Freight)

Costo Seguro y Flete

Mediante esta cotización el vendedor es responsable, además de lo que se incluye en “CFR”, del seguro hasta el puerto marítimo de destino, pero sin bajar la mercancía del buque.

Si se utiliza esta cotización, el crédito documentario podrá ser negociable contra la factura comercial y el documento de embarque y, si se requieren, también contra lista de empaque y los certificados.

Aplica solamente para embarques marítimos y para aquellos que se realicen a través de ríos o canales navegables.

“CPT” (Carriage Paid To)

Transporte pagado hasta

Este Incoterm significa transporte pagado hasta un punto de destino convenido. Se considera la contraparte de la cotización “CFR”, ya que cubre y ampara las mismas obligaciones y responsabilidades para el vendedor y el comprador, sólo se diferencian por los medios de transporte que pueden utilizarse, pues la cotización “CFR” es exclusivamente para embarques marítimos y la CPT para cualquier medio de transporte, sobre todo, terrestre y aéreo.

Debe considerarse que la responsabilidad del vendedor termina cuando entrega la mercancía al transportista en la terminal de carga convenida o en el lugar terrestre, aeropuerto o puerto marítimo.

“CIP” (Carriage and Insurance Paid)

Transporte y seguro pagado

Este Incoterm es la contraparte de la cotización “CIF”, siendo utilizado para cualquier medio de transporte, sobre todo, terrestre y aéreo.

Desde el punto de vista del precio que da el vendedor, esta cotización incluye: el valor de la mercancía, el costo del empaque y/o embalaje, pagar el flete hasta el lugar terrestre, aeropuerto o puerto marítimo de destino, pagar el seguro de la mercancía y pagar los aranceles de exportación.

En la práctica, es común que esta cotización se utilice básicamente para embarques aéreos y terrestres, y que se opte por la cotización “CIF” para embarques por mar en virtud de que ésta sí obliga al vendedor a poner la mercancía a bordo del buque; y con “CPT” el vendedor sólo se hace responsable de entregarla al transportista quien normalmente pasa a recogerla o la recibe en una terminal de carga.

3.3.5. Incoterms Grupo “D”

“DES” (Delivery Ex Ship)

Entrega sobre el buque

El Incoterm “DES” significa que el vendedor se obliga y responsabiliza de entregar la mercancía en las condiciones pactadas con el comprador y a bordo del buque en el puerto de destino.

Esta cotización incluye: el valor de la mercancía, el costo del empaque y/o embalaje, el transporte hasta un costado del buque en el puerto de embarque, los gastos de maniobra de carga a bordo del buque, pagar el flete hasta el puerto de destino, pagar el seguro de la mercancía hasta el puerto de destino y pagar los aranceles de exportación.

Si se utiliza esta cotización, el crédito documentario podrá ser negociable contra la factura comercial y el documento de embarque y, si se requieren, también contra lista de empaque y los certificados.

Se aplica solamente para embarques marítimos y para aquellos que se realicen a través de ríos o canales navegables.

“DEQ” (Delivery Ex Quay)

Entrega en el muelle

La cotización “DEQ” significa que el vendedor se obliga y responsabiliza de entregar la mercancía en el muelle del puerto de destino incluyendo lo estipulado en “DES” además de bajar la mercancía del buque y dejarla libre de todo gasto, incluyendo los aranceles de importación.

En caso de un siniestro, el vendedor es responsable de reclamar el seguro, reponer la mercancía y enviarla nuevamente al comprador.

En caso de crédito documentario se negocian los mismos documentos que en la cotización “DES”.

“DAF” (Delivery At Frontier)

Entrega en frontera

Esta cotización se recomienda para embarques terrestres (camión o ferrocarril), significa para el vendedor la responsabilidad de entregar la mercancía en el lugar acordado en la frontera. Si el vendedor se obliga a entregar la mercancía en el país del comprador lo hará antes de pasar la aduana de entrada habiendo cubierto todos los trámites y gastos de exportación.

“DDU” (Delivery Duty Unpaid)

Entrega sin pagar aranceles de importación

El Incoterm “DDU” significa para el vendedor la responsabilidad de entregar la mercancía en el punto de destino convenido sin pagar los aranceles de importación.

El precio que da el vendedor en esta cotización incluye: el valor de la mercancía, el costo del empaque y/o embalaje, el transporte, pago de flete y seguro hasta el lugar terrestre, aeropuerto o puerto de destino acordado y los aranceles de exportación. Se aplica en todo tipo de embarques.

“DDP” (Delivery Duty Paid)

Entrega con aranceles de importación pagados

El vendedor acepta la responsabilidad de entregar la mercancía en el lugar terrestre, puerto marítimo o aeropuerto de destino convenido (país del comprador) y pagar los aranceles de importación también se aplica en todo tipo de embarques y si se negocia un crédito documentario se consideran los documentos básicos de factura comercial y documento de embarque.

La característica esencial de las cotizaciones de este grupo, es que el vendedor asume totalmente la responsabilidad de entregar la mercancía en el lugar de destino convenido. Sin embargo, no está obligado a presentar póliza o certificado de seguro al banco notificador y/o confirmador.

Analizando esta información, podemos decir que la cotización “EXW” representa la mayor responsabilidad para el comprador y la mínima para el vendedor, ya que el primero debe encargarse de realizar trámites de exportación e importación, contratar el transporte desde la bodega del vendedor hasta su bodega y asegurar la mercancía. Por su parte, con el Incoterm “DDP” el vendedor asume la mayor responsabilidad limitándose el comprador a recibir la mercancía en el destino convenido libre de todo trámite y pago (Incoterm, 2,000).

3.4. Aplicabilidad por medio de transporte

Los Incoterms “FAS”, “FOB”, “CFR”, “CIF”, “DES” y “DEQ”, aplican únicamente para embarques marítimos y por ríos navegables. Los  más comunes y requeridos en este tipo de embarques son: “FOB”, “CFR” y “CIF”,

Los Incoterms “EXW”, “FCA”, “CPT”, “CIP”, “DAF”, “DDU” y “DDP”, aplican para embarques que se realizan utilizando cualquier medio de transporte. Siendo “FCA”, “CPT” y “CIP” los más utilizados para embarques terrestres o aéreos debido a que comparten las obligaciones y responsabilidades de comprador y vendedor.

Es preciso mencionar que a partir del 1° de Enero del 2000, entraron en vigor los Incoterms 2000, los cuales reflejan con mayor precisión las prácticas comerciales internacionales, adaptándose de igual manera a los avances tecnológicos que facilitan la negociación entre las  partes. 

Por lo que se recomienda se indiquen de la siguiente manera en el  contrato de venta, por ejemplo:  “FOB” Incoterms 2000”.

A continuación se mencionan los principales cambios de los Incoterms 2000:

Cambios en las obligaciones de trámites aduanales en los términos “FAS” y “DEQ”.

Las obligaciones de embarque y desembarque en el término “FCA”.

Cambios en el término “DAF”, relacionados con el punto de entrega de la mercancía y el medio de transporte.

Notificación de entrega de la mercancía por medio de sistemas electrónicos EDI-messages.

El uso de variables: “EXW” loaded, “FOB” stowed and trimmed, “CIF” landed, “DEQ” cleared for export, etc.

Asimismo, en todos los Incoterms 2000 el vendedor debe pagar los costos relativos a la verificación de la calidad, medida, peso y conteo de la mercancía, para ponerla a disposición del comprador.

De igual manera, el vendedor debe hacerse cargo del empaque de la mercancía y debe marcarlo adecuadamente con los símbolos respectivos que ayuden a su protección y manejo adecuado, a menos que específicamente la mercancía no requiera de ningún empaque en particular. 

Para poder escoger el Incoterm adecuado en una relación comercial se recomienda:

Verificar que no existan restricciones o diferente interpretación en su país.

- Valorar las ventajas competitivas que ofrece cada Incoterm.

- Determinar quién contrata y/o paga el transporte internacional.

- Establecer en qué punto se va a dar la transferencia de riesgos.

- Determinar a quién le corresponde llevar a cabo los trámites y cubrir los gastos de exportación e importación. (Bustamante, M. Créditos Documentarios, 2000)

3.4.1. Incoterms “RAFTD”

Es importante mencionar que además de los Incoterms de la CCI existen otras cotizaciones denominadas “RAFTD” (Revised American Foreign Trade Definitions o Definiciones Revisadas del Comercio Exterior Americano). Estos términos de venta fueron creados en 1919 por la Cámara de Comercio de los Estados Unidos de América y revisados en 1941. Fueron creados con objeto de definir términos de venta para importadores y exportadores de ese país en su comercio con otras naciones, en particular con las de Latinoamérica. Su ámbito de acción es regional y no internacional, como lo son los Incoterms de la “CCI”. Sin embargo, debido a su falta de actualización, el Senado de los Estados Unidos de América, dejó sin efecto su aplicabilidad en 1985, reconociendo expresamente a los Incoterms de la “CCI”.

Las “RAFTD” se componen de 6 términos de venta:

Ex Factory

También se le conoce como Ex Mill, Ex Mine, Ex Plantation o Ex Warehouse. La responsabilidad del vendedor termina cuando entrega la mercancía al comprador en el lugar convenido (fábrica, molino, mina, plantación o almacén del vendedor). No incluye el flete al país del comprador, el seguro sobre la mercancía, ni los trámites y aranceles de exportación e importación.

“FOB”. (Free on Board)

 Representa para el vendedor la responsabilidad de poner la mercancía a bordo del medio de transporte. Contiene seis variables:

“FOB” named inland carrier at named inland point of departure, freight collect. Aplicable para transportes terrestres, por lo que se puede hablar de “FOB” camión, “FOB” ferrocarril y “FOB” avión.

“FOB” named inland carrier at named inland point of departure, freight prepaid. Aplicable para transportes terrestres, por lo que se puede hablar de “FOB” camión, “FOB” ferrocarril y “FOB” avión.

“FOB” named inland carrier at named inland point of departure, freight allowed to. Aplicable para transportes terrestres, por lo que se puede hablar de “FOB” camión, “FOB” ferrocarril y “FOB” avión.

“FOB” named inland carrier at named inland point of exportation. Aplicable para transportes terrestres, por lo que se puede hablar de “FOB” camión, “FOB” ferrocarril y “FOB” avión. Esta cotización es el antecedente del Incoterm “DAF”.

“FOB” VESSEL named port of shipment. Aplicable solo para transportes marítimos.

“FOB” named inland point in country of importation. Aplicable para cualquier tipo de transporte.

“FAS”. (Free Alongside Ship)

Representa para el vendedor la responsabilidad de entregar la mercancía al comprador a un costado del buque en el puerto de embarque.

“C & F”. (Cost and Freight)

Representa para el vendedor la responsabilidad de entregar la mercancía al comprador en el puerto de embarque, pero con el flete pagado hasta el puerto de destino. El seguro de la mercancía lo debe contratar el comprador a partir del puerto de embarque hasta su fábrica, bodega o almacén. Se aplica sólo para embarques marítimos.

“CIF”. (Cost, Insurance and Freight)

Representa para el vendedor la responsabilidad de entregar la mercancía al comprador en el puerto de embarque, pero con el flete y el seguro de la mercancía pagado hasta el puerto de destino.

“Ex Dock”

También se conoce como “Ex Quay” o “Ex Pier”, el vendedor tiene la responsabilidad de entregar la mercancía al comprador en el muelle del puerto de destino con el flete y el seguro de la mercancía pagado hasta el puerto de destino y libre de todo trámite y arancel de exportación e importación. Se aplica sólo para embarques marítimos. (Planex, 2003) 

PROCEDIMIENTO SEGUIDO EN MATERIA DE CARTAS DE CRÉDITO

Objetivo

El objetivo del procedimiento se plantea como el hecho de: Obtener,  eficientar y maximizar, los recursos económicos de la empresa, para lograr su transformación de doméstica a internacional.

Población

Existió la oportunidad de trabajar profesionalmente con bancos, tanto nacionales como internacionales, mismos que otorgaron créditos a tasas competitivas de mercado, tales como:

Nacionales: BBV A BANCOMER, BANCA SERFIN, BANORTE

Internacionales: UNION BANCAIRE PRIVEE, BANK OF AMERICA, entre otros. 

También, como fuente de financiamiento, se buscó crédito de proveedores internacionales para obtener financiamiento en dólares y a un plazo mínimo de 5 años para tener liquidez.

Así mismo, los clientes que se buscaron debían de tener la posibilidad de aperturar cartas de crédito y, así, dieran confianza con respecto al pago de la mercancía.

Materiales utilizados

· Proyecciones financieras base cero

· Cartas de crédito de importación 

· Cartas de crédito de exportación

· Contratos en inglés y español

· Factura comercial

· Factura pro forma

· Lista de empaque

· Conocimiento de embarque

· Certificado de origen

· Certificado de calidad 

· Solicitud de carta de crédito

· Documentación legal de la empresa 

· Balances auditados e interinos

Etapa de  Diagnóstico

Como se comentó en el Contexto Laboral, en la década de los ochentas, la empresa tenía la necesidad de ser una empresa de primer mundo, ya que de lo contrario, correría el riesgo de desaparecer por la apertura de las fronteras a otros países más industrializados, como le pasó a varias compañías que no invirtieron en activo fijo de alta tecnología industrial para lograr una producción de calidad y eficiencia que se empezaba a generar en esa época.

Sin embargo, al iniciar este cambio tenía que resolverse el primer problema que se presenta en nuestro país: el cambio de mentalidad de los trabajadores mexicanos.

Unos meses después de haber iniciado con el cambio de tecnología para lograr calidades internacionales, la empresa se enfrentó con problemas de toda índole, tales como la obtención de recursos, tanto propios como externos, para la adquisición de maquinaria y equipo de punta, además de crear departamentos especializados en comercio exterior y tráfico. 

Desde su fundación, la empresa se especializó en la fabricación de fibras sintéticas de Poliéster y Nylon y también la elaboración del PET (petaloide etelenglicol tereftalato) que sirve para fabricar preforma que es un tubo de ensayo fabricado de pet que al aplicarle aire caliente a presión obtenemos la botella de PET, misma que ha tenido un auge inédito, ya que hoy en día la mayor parte del consumo de botella ha cambiado de vidrio a PET, conocido popularmente como plástico, lo que ha producido ventas altamente productivas a los fabricantes de refrescos, aceites, agua purificada entre otras.

En la actualidad, la empresa en cuestión está catalogada como una empresa ALTEX  (empresa altamente exportadora), misma que por ser tal tiene beneficios fiscales y apoyos financieros con tasas preferenciales por medio de la banca de fomento logrando que un 70% de su producción sea exportada a diferentes países en Europa, Norte de África y Centro América.

Lineamientos internos de recursos financieros

Se empezó por solicitar financiamiento bancario a través de un sindicato de bancos de Estados Unidos, quien fue el primero en creer en nosotros, logrando obtener un financiamiento para capital de trabajo y compra de equipo para fabricar tela de primera calidad. Para lograr este financiamiento, se tuvieron que preparar proyecciones financieras por el período del crédito para poder demostrar la liquidez y solvencia de la compañía.

Proyecciones base cero

Las proyecciones financieras se prepararon en la modalidad de base cero, mismas que son elaboradas sin inflacionar las cifras de los estados financieros para lograr unas proyecciones conservadoras y no las fueran a objetar los bancos Americanos. 

Estas proyecciones financieras pueden servir para que los industriales soliciten créditos bancarios en un marco muy conservador mostrando que con sus ventas actuales pueden absorber el financiamiento que les otorgue la institución de crédito, sin necesidad de inflar ningún rubro del Estado de Resultados y del Estado de Posición Financiera y consecuentemente del Estado de Flujo de Efectivo y de Variaciones de Capital.

En el anexo 1 se muestra un ejemplo de la proyección financiera base cero, el cual ha sido base para lograr el nivel de inversión que tiene el Grupo, que  actualmente es de aproximadamente de 100 millones de dólares, con un costo del 4.5 % anual, lo que indica que tiene un costo muy bajo en relación a los créditos que se otorgan en moneda nacional que es de aproximadamente del 10 % en la actualidad, aún si están bien negociados.

Ver anexo 1

Cabe mencionar, que los créditos en dólares no necesitan cobertura bancaria o un futuro para cubrir la deuda que tenemos en dólares, ya que tenemos una cobertura natural por ser una empresa altamente exportadora, por lo que recibimos dólares por nuestras ventas cubriendo perfectamente nuestros compromisos con los bancos extranjeros. En otras palabras, el Grupo es financieramente autosuficiente.

Por lo descrito anteriormente, se hace menester mencionar la importancia que tienen las finanzas, no sólo de forma doméstica, sino con el comercio internacional, siendo ésta una excelente herramienta para lograr la obtención de los recursos monetarios, mismos que deben ser oportunos y suficientes.
Recopilación de datos
Es conocido el hecho de que, el que sabe comprar sabe vender; es por ello la importancia de cómo IMPORTAR, ya que en muchas ocasiones la calidad deseada en un país sólo se logra con equipo y tecnología de punta; y este equipo, en la mayoría de las ocasiones, se consigue únicamente en países altamente desarrollados, como Alemania, Suiza, Austria, Francia, Estados Unidos, Japón, Canadá, entre otros muchos. Es por esta razón que los empresarios mexicanos deben conocer cómo comprar o importar con seguridad y, sobre todo, con abaratamiento de costos, pero con la más alta calidad. Esto significa que si conocemos instrumentos tales como la carta de crédito y los financiamientos internacionales, lograremos obtener el equipo óptimo y financiarlo a un plazo apropiado en función al flujo de efectivo empresarial.

 Muchos micro empresarios, e incluso medianos, desconocen cómo importar y mucho menos cómo exportar, es por ello que no alcanzan el crecimiento empresarial deseado, ya que son demasiadas las complicaciones que ésto implica, e inclusive, por una experiencia adversa en la primera importación o exportación como nos sucedió a Grupo Sol hace 14 años en nuestra primera exportación que, por una serie de omisiones, no pudimos cobrar a tiempo una venta, sino hasta 6 meses después de su vencimiento y todo fue por el manejo inadecuado de  los trámites aduaneros.
Etapa de ejecución

En esta etapa se plantea una negociación internacional en la cual se muestra el proceso de notificación y cobro de un crédito documentario que ejerce un exportador al realizar una venta de resina PET. El objetivo principal es mostrar los principales documentos relacionados en este caso específico, así como los documentos que emite el banco para el exportador desde la notificación hasta el pago del crédito.

Procedimiento de exportación

La empresa fue creada y dedicada a la exportación de resina PET, entre otros productos, cuya fabricación tiene un grado de integración nacional del 97% 

Participó en la feria del plástico del World Trade Center México, y a partir de ahí empezó a concentrar sus ventas al mercado europeo y estadounidense, los cuales hoy en día alcanzan un 70% de su producción.

Como resultado del interés de expandir las ventas en el mercado europeo, dicha empresa participó en una de las ferias de comercialización de artículos para la industria del plástico más importante en Europa “Plasti imagen”, en donde contacto a la empresa La Hacienda, misma que se encarga de comercializar los productos de PET.

La oficina central (Headquarters) de La Hacienda se encuentra en Europa, específicamente en Holanda.

Estas empresas decidieron realizar el pago de la compra de su primer contenedor, con una carta de crédito irrevocable y confirmada en términos FOB (libre a bordo) en el puerto de Veracruz, Ver. (Incoterms, 2000 términos internacionales de venta). Se seleccionó este  tipo de incoterm,  considerando el lugar de destino y las características propias del producto. El transporte más viable era cargar en contenedores marítimos, ya que si se quisiera enviar esta mercancía por avión, la relación peso-volumen por la que se cotizan los envíos en este medio de transporte, elevaría tanto su precio que lo dejaría totalmente fuera del mercado, invirtiendo más el comprador en flete que en el propio precio intrínseco de la mercancía.

Asimismo, se ha optado FOB por la forma en que ambas partes comparten obligaciones y responsabilidades. 

Condiciones:

· Exportación de resina PET de México – Holanda.

· Cantidad 50 toneladas, según pedido proforma.

· Importe en dólares americanos.

· Incoterms 2000 FOB Veracruz.

· Entregas parciales prohibidas.

· Transbordos prohibidos.

· Fecha límite de embarque: 20 de Febrero de 2000.

· Medio de transporte: Multimodal.

· Pago a 90 días fecha de embarque.

De acuerdo al incoterm seleccionado, en este caso el vendedor es responsable de:

· Entregar la mercancía con las características especificadas por el comprador, con el empaque que se haya seleccionado como el más adecuado para su protección.

· Realizar los trámites de exportación.

· Entregar la mercancía en el puerto marítimo de embarque a un costado

                del buque.

· Contratar el transporte, pero sin pagar el flete.

· Conseguir el documento de transporte, indicando que el flete es por         cobrar.

Finalmente, debemos señalar que el certificado de origen debe garantizar el origen de estas mercancías en Holanda. Sin ser el único formato existente, ya que éste varía dependiendo de que México tenga acordado un Tratado de Libre Comercio con el país importador.

Asimismo, se pone en contacto con el corresponsal quien a su vez notifica al beneficiario (exportador) la confirmación de la carta de crédito.
Carta de crédito


A continuación se describe la carta de crédito que se notifica al exportador.

BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C.

BANCA DE DESARROLLO

Camino a Sta. Teresa 1679, Col. Jardines del Pedregal,

C.P. 01900, Deleg. Álvaro Obregón, México, D.F.

CONFIRMACIÓN DE CARTA DE CRÉDITO DE EXPORTACIÓN

	Beneficiario
	Banco Emisor:

	Grupo Sol, S.A. de C.V.
	Ing. Bank N. V.

	Los Cipreses No. 116

Col. El Rocío 

Cuautitlán, Edo. de México
	Doc. Trade Dept.

Bijlmerdreef 109

1102 BW Rotterdam

	México
	The Netherlands


Fecha: January 20, 2000.

Referencia: E081784/115539

Importe: USD   12,681.60  10 PCT +/-

La redacción de la carta que envía el banco notificador al exportador es como sigue:

Adjuntamos carta de crédito establecida a su favor; por instrucciones del banco corresponsal agregamos nuestra confirmación a esta carta de crédito y, por lo tanto, nos comprometemos a honrar los documentos emitidos en estricto acuerdo con sus términos y condiciones.

Para negociar esta carta de crédito, favor de enviarnos un juego extra de los documentos solicitados para nuestros registros anexando el original de esta comunicación y sus modificaciones (en su caso).

Nuestra comisión de confirmación es por: 50.00 US dólares

Instrucciones:

· Los documentos deberán presentarse estricta y literalmente de acuerdo a los términos de esta carta de crédito; sin embargo, en caso de que no estén en posibilidades de cumplirlos, favor de comunicarse directamente con su cliente solicitándole las modificaciones correspondientes.

· Favor de tomar nota que el pago a ustedes se realizará después de haber certificado que los documentos cumplen estricta y literalmente con los términos de esta carta de crédito de la siguiente manera:

· Cheque en moneda nacional (se expide en 24hrs.)

· Giro en dólares (se expide en 48 hrs.)

Transferencia de fondos en:

·  Moneda Nacional en bancos nacionales (en un plazo de 24 hrs.)

·  Dólares en bancos extranjeros (en un plazo de 24hrs.)

·  Dólares en bancos nacionales (en un plazo de 48 hrs.)

· Esta carta de crédito esta sujeta a las reglas y usos uniformes relativos a créditos documentarios , revisión 1993 de la Cámara Internacional de Comercio, folleto 500

A continuación se presenta la carta de crédito de exportación a favor del Grupo Sol, S.A. de C.V.

----------------------------------------Transmisión -------------------------------------------

Recibido como SWIFT

Prioridad del Sistema: Normal

Referencia del Mensaje: 1048 990331 MBNCEMXMMXXXXN020

----------------------------------Encabezado del Mensaje-----------------------------------

Emisión del Swift Original

FIN 700 Emisión de un Crédito Documentario

Emisor: INGBNL2UUXXX

             ING BANK N.V.

             HOLLAND NL

Receptor: BNCEMXMMXXXXN020

              BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C.

 
 MÉXICO MX

---------------------------------------Texto del Mensaje--------------------------------------

27: 
Número del mensaje y total


1/1

40A:
Forma del crédito documentario


IRREVOCABLE

20:
Número del crédito documentario


115539

31C:
Fecha de emisión


00/01/20

31D:
Fecha y lugar de expiración


00/03/12 MÉXICO

50:
Solicitante


LA HACIENDA


FORTUNA 25, 4307 ROTTERDAM, HOLANDA

59:
Beneficiario


GRUPO SOL, S.A. DE C.V.


LOS CIPRESES NO. 116, COL. EL ROCÍO


CUAUTITLÁN, EDO. DE MÉXICO 

CÓDIGO POSTAL 54800, MÉXICO

32B:
Moneda e importe


Moneda: USD (US DOLARES)


Importe: 12,681.60

41A:
Entidad/modalidad – Direc SWIF


BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C.

1700BNCEMXMMXXXXN020


MÉXICO MX


POR ACEPTACIÓN

42C:
Condiciones para librar letras


90 DÍAS DE LA FECHA DE EMBARQUE

42A:
Librado


BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C


CIUDAD DE MÉXICO

43P:
Expedición parcial


PROHIBIDAS

43T:
Transbordos


PROHIBIDOS

44A:
Cargar/Entregar/recibir en/de,


VERACRUZ, MÉXICO

44B:
Para transportar a


ROTTERDAM, HOLANDA

44C:
Fecha límite de embarque


00/02/20

45A:
Descripción bienes y/o servicios

50 TONELADAS DE RESINA PET SEGÚN FACTURA PROFORMA/ORDEN HAC01-0200 DEL 15 DE ENERO DEL 2000.

FOB  VERACRUZ

46A:
Documentos necesarios

JUEGO COMPLETO DEL CONOCIMIENTO DE EMBARQUE LIMPIO, COMBINADO, DEBIDAMENTE FIRMADO EN 3 ORIGINALES Y 3 COPIAS, CONSIGNADO A LA ORDEN DE LA HACIENDA. NOTIFICAR A LA HACIENDA Y MOSTRANDO TRANSPORTE POR COBRAR.

FACTURA COMERCIAL EN 1 ORIGINAL Y 5 COPIAS, EMITIDO A NOMBRE DE LA HACIENDA.

LISTA DE EMPAQUE EN 1 ORIGINAL Y 5 COPIAS

CERTIFICADO DE ORIGEN EN 1 ORIGINAL Y 3 COPIAS

47A:
Otras condiciones

LAS LETRAS DEBEN TENER LA MISMA FECHA QUE LA MARCADA EN EL CONOCIMIENTO DE EMBARQUE.

LOS DOCUMENTOS DEBEN INDICAR EL NÚMERO DE LA CARTA DE CRÉDITO: 115539

71B:
Cargos

LAS COMISIONES Y CARGOS BANCARIOS DEL BANCO EMISOR SON POR CUENTA DEL ORDENANTE, LOS DEMÁS SON A CARGO DEL BENEFICARIO.

48:
Periodo de presentación

LOS DOCUMENTOS DEBEN SER PRESENTADOS A MAS TARDAR 21 DÍAS DESPUÉS DE LA FECHA DE EMBARQUE

49:
Instrucciones de confirmación


CONFIRMADO

53A:
Reembolso


INGBUS33

78:
Instrucciones bco que paga/acepta/negoc:

AL VENCIMIENTO POR FAVOR SOLICITAR REEMBOLSO A TRAVÉS DE NUESTRA AGENCIA EN NUEVA YORK.

ESTA CARTA DE CRÉDITO ESTÁ SUJETA A LAS REGLAS Y USOS UNIFORMES RELATIVOS A LOS CRÉDITOS DOCUMENTARIOS PUBLICACIÓN 500 REVISIÓN 1993 DE LA CCI.

Aquí se presenta la misma carta de crédito a favor del Grupo Sol, S.A. de C.V. pero en idioma inglés.

--------------------------------------Transmissión -------------------------------------------

Received from SWIFT

Network Priority: Normal

Message Output Reference: 1048 990331 MBNCEMXMMXXXXN020

--------------------------------------Message Header ----------------------------------------

Swift Output Original

FIN 700 Issue of a Documentary Credit

Sender: INGBNL2UUXXX

             ING BANK N.V.

             HOLLAND NL

Receiver: BNCEMXMMXXXXN020

              BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C.

 
 MÉXICO MX

-------------------------------------Message Text---------------------------------------------

27: 
Sequence of Total


1/1

40A:
Form of Documentary Credit


IRREVOCABLE

20:
Documentary Credit Number


115539

31C:
Date of Issue


00/01/20

31D:
Date and Place of Expiry


00/03/12 MÉXICO

50:
Applicant


LA HACIENDA


FORTUNA 25, 4307 ROTTERDAM, HOLANDA

59:
Beneficiary


GRUPO SOL, S.A. DE C.V.


LOS CIPRESES NO. 116, COL. EL ROCÍO


CUAUTITLÁN, EDO. DE MÉXICO 

CÓDIGO POSTAL 54800, MÉXICO

32B:
Currency Code, Amount


Currency: USD (US DOLLAR)


Amount: 12,681.60

41A:
Available with/by – SWIFT Addr


BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C.

1700BNCEMXMMXXXXN020


MÉXICO MX


BY ACCEPTANCE

42C:
Drafts at:

90 DAYS FROM SHIPPING DATE

42A:
Drawee


BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C.


MÉXICO CITY

43P:
Partial Shipments


PROHIBITED

43T:
Transshipment


PROHIBITED

44A:
On Board/Disp/Taking Charge


VERACRUZ, MÉXICO

44B:
For Transportation to


ROTTERDAM, HOLANDA

44C:
Latest Date of Shipment


00/02/20

45A:
Descp of Goods and/or Services

50 TON. RESINA PET AS PROFORMA INVOICE /ORDER HAC01-0200 DATED JANUARY 15th, 2000.

FOB VERACRUZ

46A:
Documents Required

FULL SET CLEAN ON BOARD COMBINED TRANSPORT OCEAN BILL OF LADING DULY SIGNED IN 3 ORIGINALS AND 3 COPIES, CONSIGNED TO THE ORDER OF LA HACIENDA. NOTIFY TO LA HACIENDA AND SHOWING FREIGHT COLLECT.

COMERCIAL INVOICE IN ORIGINAL AND 5 COPIES, ISSUED IN THE NAME OF LA HACIENDA

PACKING LIST IN ORIGINAL AND 5 COPIES



CERTIFICATE OF ORIGIN IN ORIGINAL AND 3 COPIES

47A:
Additional Conditions

DRAFT IS TO BE DATED THE SAME DATE OF THE SHIPMENT DATE OF THE RELATIVE TRANSPORT DOCUMENT


DOCUMENTS MUST INDICATE OUR L/C NUMBER 115539

71B:
Charges

ALL BANKING CHARGES OTHER THAN THOSE OF THE ISSUING BANK ARE FOR BENEFICIARIES’ ACCOUNT

48:
Period for Presentation

DOCUMENTS MUST BE PRESENTED 21 DAYS WITHIN I
ISSUANCE DATE OF SHIPPING DOCUMENT

49:
Confirmation Instructions


CONFIRM

53A:
Reimbursing Bank


INGBUS33

78:
Instruction to the Paying / Accepting / Negotiating Bank

AT MATURITY PLEASE OBTAIN REIMBURSE THROUGH OUR NEW YORK AGENCY

PLEASE QUOTING THE REIMBURSE NUMBER AND L/C NUMBER IN ALL MSGS.

THIS L/C IS SUBJECT TO ICC REV. 500 PUBL. 1993.

Cuautitlán Méx., a 6 de Marzo del 2000.

BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR, S.N.C.

Camino a Sta. Teresa 1679, Col. Jardines del Pedregal,

C.P. 01900, Deleg. Alvaro Obregón, México, D.F.

Depto. de cartas de crédito

Lic. Juan Manuel González

P r e s e n t e

Referencia del Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C.: E081784

Referencia de Ing Bank N.V.: 115539 000120

Importe USD  12681.60

De encontrar correcta la documentación que a continuación se detalla y adjunta, sírvanse liquidarnos de la siguiente manera:

( ) Abono en moneda nacional a nuestra cuenta de cheques el equivalente.

(X) Abono en dólares americanos a nuestra cuenta de cheques 13858161-5, plaza 001 de Bancomer.

( ) Mediante cheque de caja en moneda nacional a nuestro favor.

( ) Mediante giro en dólares americanos a nuestro favor, sobre cualquier banco en Nueva York, USA.

Autorizamos que las comisiones y gastos a nuestro cargo sean descontados del monto principal.

Documentos que se anexan al banco para el cobro de la carta de crédito:

· Factura comercial en 1 original. más 5 copias.

· Lista de empaque en 1 original. más 5 copias.

· B/L en 3 original. más 3 copias.

· Certificado de origen en 1 original. más 3 copias.

 Agregamos un juego de copias para ustedes, así como también la carta de notificación original del crédito documentario.

En caso de que la documentación presentada contenga discrepancias, sírvanse notificar éstas a la: Lic. Andrea Cervantes, Gerente de exportaciones, al teléfono 58 72 52 51, fax: 58 72 52 52

Atentamente

Grupo Sol, S.A. de C.V.

Los Cipreses No. 116, Col. El Rocío,

Cuautitlán, Edo. de México.

C.P. 54800

Mensaje Telex

Al: Banco Nacional de Comerico Exterior, S.N.C.

Ciudad de México, México

Del: Ing. Bank N.V., Rotterdam, Holanda

Por orden y cuenta de la Hacienda, Fortuna 25, 4307 Rotterdam, Holanda, emitimos este crédito documentario con la referencia d/c 1048 990331 MBNCEMXMMXXXXN020 por 12,681.00 (doce mil seiscientos ochenta y un dólares americanos), con un 10%  más o menos de variación a favor de Grupo Sol, S.A. de C.V., Los Cipreses No. 116, Col. El Rocío, Cuautitlán, Edo. de México. C.P. 54800. Con fecha de vencimiento 12 de Marzo del 2000. Disponible en sus cajas, a un plazo de noventa días después de la fecha de embarque y acompañadas de los siguientes documentos:

· Factura comercial en original y 5 copias, emitido a la orden de La Hacienda.

· Lista de empaque en original y 5 copias.

· Cubriendo: FOB Veracruz, según Factura Pro forma / Orden HAC01-0200, fechada 15 de Enero del 2000.

· Juego completo del conocimiento de embarque limpio, combinado, debidamente firmado en 3 originales y 3 copias, consignado a la orden de La Hacienda, notificar a La Hacienda, mostrando embarque de Veracruz a Holanda y recibido a bordo a más tardar el 20 de Febrero del 2000. Marcado Flete por Cobrar.

· Certificado de origen en original y 3 copias.

· Embarques parciales no permitidos

· Transbordos no permitidos.

Condiciones especiales:

· Los documentos deben indicar el número de la carta de crédito 115539.

· Esta carta de crédito está sujeta a las Reglas y Usos Uniformes Relativos a los Créditos Documentarios publicación 500 revisión 1993 de la CCI.

Los documentos deben ser presentados a más tardar 21 días después de la fecha de embarque.

Las comisiones y cargos bancarios del banco emisor son por cuenta del ordenante, los demás son a cargo del beneficiario.

Esta carta de crédito expira el 12 de Marzo del 2000 en la ciudad de México.

Los documentos deben cumplir estrictamente con los términos de esta carta de crédito.

Éste es un instrumento operativo y no se enviará ninguna confirmación por correo, por favor avisen urgentemente al beneficiario.

Por la presente confirmamos esta carta de crédito y de este modo nos comprometemos a que todas las letras de cambio presentadas serán debidamente respetadas por nosotros.

Atentamente,

Departamento de Crédito Documentarios

Ing Bank N.V.

Este documento se emite en inglés.

Mensaje Telex

To: Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C.

México city, México

From: Ing Bank N.V., Rotterdam, The Netherlands

By order and for account of La Hacienda, Fortuna 25, 4307 Rotterdam, Holanda, we have issued a documentary credit under our reference d/c 1048 990331 MBNCEMXMMXXXXN020 for USD 12,681.60 10% more or less (Twelve thousand six hundred and eighty one USD) in favor of Grupo Sol, S.A. de C.V., Los Cipreses No. 116, Col. El Rocío,Cuautitlán, Edo. de México C.P. 54800 with an expiry date of  March 12, 2000. Available at your counters for acceptance at 90 days after bill of lading date  and  accompanied by the following documents:

· Commercial Invoice in original and five copies, issued to the order of La Hacienda.

· Packing List in original and five copies.

· Covering: FOB Veracruz aprox. 50 TON RESINA PET. As pro forma Invoice/Order HAC01-0200 dated January 15th,2000.  

· Full set clean on board combined transport ocean bill of lading duly signed in three originals and three non-negotiable copies, consigned to the order of the applicant, notify La Hacienda and words evidencing shipment from Veracruz to Rotterdam, Holland and dated on board not later than February 20th, 2000.  Showing Freight Collect.

· Certificate of Origin in original and three copies.

· Partial Shipments not allowed.

· Transshipments not allowed.

Special conditions:

· Documents must indicate our l/c number 115539

· This letter of credit is subject to ICC Rev. 500 Publ. 1993.

Documents must be presented for negotiation at your counters within 21 days after shipment document

All banking charges other than those of the issuing bank are for beneficiaries’ account.

This documentary credit expires on March 12, 2000 in Mexico City.

Documents must conform strictly with the terms of this credit.

This is an operative instrument and no mail confirmation will follow: please advice beneficiary urgently.

We hereby confirm this credit and thereby undertake that all drafts drawn and presented as specific will  be duly honored by us.

We hereby agree with the drawers, endorsers and bonafide holders of drafts drawn under and in compliance with the terms of this credit that such drafts will be duly honored on due presentation to the drawers if negotiated on or before the expiration date of this credit.

Except so far as otherwise expressly stated. This credit is subject to the Uniform Customs and Practices for Documentary Credits (1993 Revision) of International Chamber of Commerce Publication 500.

Regards

Documentary Credit Dept.

Ing Bank N.V.

4.5.2. Evaluación de la efectividad de las cartas de crédito

Las cartas de crédito son operaciones muy efectivas, siempre y cuando se apeguen exactamente a las condiciones de la misma.

En todo el tiempo que hemos operado las cartas de crédito, la efectividad ha sido del 100%, esto se refiere a la seguridad que se tiene al cobro por las ventas de exportación efectuadas a los clientes, mismos que sin conocerlos estamos seguros que con este instrumento garantizamos la cobranza.

ANÁLISIS DE RESULTADOS

Evaluación Cualitativa.

Las acciones llevadas a cabo en el departamento de comercio exterior se pueden cuantificar, considerando el incremento de los ingresos por las exportaciones realizadas.

Al inicio de las operaciones de exportación, todos los créditos que se otorgaban a los clientes extranjeros eran muy riesgosos, e inclusive, se llegó al momento de no poder recuperar importantes sumas de dinero en dólares, precisamente por no haber utilizado un instrumento comercial y bancario, como lo es la carta de crédito.

Nuestra participación se enfocó en asegurar la realización de los ingresos por las ventas al extranjero por cualquier medio, por lo que nos dimos a la tarea de  analizar, entre varias, la mejor opción, tanto en seguridad como en costo financiero y administrativo.

En virtud de lo anterior, y tomando en consideración diversos factores como lo son: costos empresariales, seguridad, disponibilidad de las operaciones y, sobre todo, siempre tomando en consideración al cliente como un principio ineludible de calidad para asegurarle al mismo la entrega de su mercancía, nos dedicamos a implementar, como un procedimiento corporativo, las cartas de crédito para efectos de exportación.

El resultado obtenido, como consecuencia de lo comentado anteriormente, fue del 100% de efectividad en realización a la recuperación de las ventas internacionales  a través de este instrumento.

Así mismo, las cartas de crédito nos proporcionaron ingresos seguros y anticipados, debido a que podíamos descontar las cartas de crédito con los bancos nacionales e internacionales a tasas preferenciales por ser una empresa altamente exportadora.

La estrategia de descontar las cartas de crédito, nos dio ventajas con nuestros competidores asiáticos, ya que ellos con su capacidad económica lograban penetrar en los países con plazos de hasta 180 días, dejando fuera a los empresarios mexicanos mismos que sólo podían otorgar máximo un plazo de 90 días.

Otro aspecto que los clientes tomaban en cuenta, era la calidad de nuestro producto, misma que no lograban nuestros competidores por no tener el equipo adecuado y consecuentemente no dar la calidad deseada por los clientes.

También el idioma español que se habla en muchos países de este continente, nos daba una ventaja competitiva en contra de nuestros competidores asiáticos, así como la cercanía con los países del norte, centro y sur de América.

Todo esto, no sería posible sin los apoyos que da el gobierno mexicano, tanto fiscales como financieros, mismos que muchos empresarios desconocen y ha sido la razón por lo que se quedan como empresas domésticas,  incluso por la apertura comercial, se han quedado obsoletas y han llegado hasta la quiebra, como fue el caso de muchas empresas textiles que por no invertir en equipos modernos perdieron a sus clientes.

Evaluación  cuantitativa

Las ventas se incrementaron considerablemente, debido a las exportaciones, pasando de 800,000.00 dólares americanos a 1’500,000.00, propiciando una mejora en nuestro flujo de caja.

El número de clientes también se mejoró, sobre todo en cantidad de compra por cliente, ya que el volumen por venta de los clientes de exportación fue mayor, comparado con los volúmenes de compra de los clientes nacionales. 

Lo anterior nos llevó a concluir que en épocas de gran volatilidad, los ingresos de divisas nos daban una cobertura natural por ser nuestras ventas en dólares, recursos que disponíamos para el pago de pasivos en dólares.

Estos significó, que el 90% de los clientes de exportación abrían cartas de crédito, lo que represento un promedio de 5 cartas de crédito por día, abriendo un número importante de fuentes de trabajo, tanto directas como indirectas.

Así mismo, el costo de fabricación se redujo significativamente pasando de un 78% al 65%, debido a la eficiencia de la maquinaría. Por otra parte, los gastos financieros disminuyeron debido a que reestructuramos un crédito de 75’000,000.00 millones de pesos, quedando en un plazo mayor y en dólares, lo que representó una reducción de tasa del 24.16% anual que veníamos pagando por el crédito en pesos que tenía contratado en ese tiempo, mismo que pasó a una tasa del 9.69% anual por la nueva reestructura financiera.

CONCLUSIONES

El mundo moderno se encuentra inmerso en un ambiente cambiante, en donde es imperante estar a la vanguardia en todos los aspectos administrativos, legales, financieros, económicos, políticos y sociales, tanto nacionales como internacionales, si se quiere estar en condiciones de competitividad.

Las aperturas comerciales dentro del marco del comercio exterior, han dado la pauta, para que cada uno de los países involucrados se comprometa a conocer  todas las vertientes que pueden incidir en el buen curso de las negociaciones internacionales y el logro de los objetivos esperados.

Ante tal situación, tanto el exportador como el importador, desearán contar con las condiciones empresariales necesarias que les permitan satisfacer sus necesidades. El comprador esperará recibir la mercancía o, en su caso, el servicio requerido, de acuerdo a la especie, calidad, costo y tiempo acordado; y el vendedor querrá tener la seguridad de que recibirá el pago correspondiente por los bienes entregados o los servicios prestados, superando las diferencias en cuanto a idioma, moneda, legislación aplicable en cada país, entre otros muchos aspectos. En este sentido, este instrumento puede garantizar la solución a estos problemas siendo éste, el crédito documentario o carta de crédito, en comparación con otras modalidades de pago tales como: transferencias, cheques, giros, pagos en efectivo, entre otros. Esto, debido principalmente a la participación de los bancos, quienes con su experiencia y prestigio, dan una formalidad y seguridad total a dicha negociación, apoyada directamente en las reglas que sustentan su funcionamiento y en la estructura tecnológica que facilita la comunicación entre las partes.

Asimismo, aunque en algunos casos esta modalidad puede parecer un poco costosa (por las comisiones cobradas por la intervención de los bancos), la seguridad de contar con el pago no se compara  con el hecho de que un exportador tendría que invertir en viáticos y gastos relacionados, al viajar directamente al país del importador o en su caso, por pago de honorarios de abogados que se avoquen a exigir el pago del adeudo contraído.

Como se puede apreciar en este trabajo, la ventaja más grande de los créditos documentarios, es precisamente la garantía con la que se cuenta, ya que por una parte el comprador se obliga a pagar, mientras que el vendedor tiene la obligación de enviar las mercancías o suministrar los servicios, bajo los términos y condiciones especificadas en dicho crédito documentario. Sin embargo, su tratamiento requiere de especial atención en los documentos involucrados, ya que será con ellos, con los que los bancos aceptarán pagar un crédito documentario. Por esta razón, hemos presentado en forma clara, y por demás sencilla, un análisis de los principales términos de venta empleados y documentos involucrados en una transacción internacional.

Finalmente, consideramos que los empresarios y funcionarios relacionados con el  área de comercio exterior, tanto de exportaciones como de  importaciones, deben involucrarse aún más en aspectos puntuales como lo son las Cartas de Crédito, porque de ellos dependerá la permanencia dentro de un mercado cada día más competitivo, en donde las empresas que no cuenten con el personal calificado, difícilmente podrán sobrevivir en las condiciones actuales de apertura e intercambio comercial. 
PROYECCIONES FINANCIERAS 

1996-2001

ANEXO 1-A

· COSTO DE INTERESES

 En el costo de intereses se puede observar los diferentes créditos otorgados por instituciones bancarias y proveedores directos, pactados dichos créditos en su mayoría en dólares americanos y dos en moneda nacional.

Este documento muestra la tasa de intereses que se obtiene por un capital  promedio de 542 millones de pesos, la cual fue de 4.53% tasa anual. 

ANEXO 1-B

· PROYECCIONES FINANCIERAS 

Las proyecciones financieras que se anexan, fueron la base para la obtención de los créditos refaccionarías y directos, que otorgaron en esa época al Grupo Sol, S.A. de C.V. 

Estas proyecciones se presentaron en la modalidad de base cero, mostrando rubros conservadores como son las ventas, mismas que se mantienen constantes para demostrar que con los ingresos que se obtenían por las ventas, se podía liquidar los compromisos por adquirir.   


A modo de ejemplo, en estas proyecciones financieras se tomo la primera tabla de pagos de 75´ millones de pesos, poniendo letras y números a las cantidades relevantes y así ver la precedencia de las mismas, a los diferentes estados financieros.
ANÁLISIS DEL PEDIMENTO 
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¿Qué es el pedimento?

Es el formato administrativo que la autoridad ha publicado para que se lleven cabo las diversas operaciones de CE, tanto en importación como en exportación.

¿Cuál es el fundamento legal del Pedimento?

Se encuentra fundamentado el CFF en sus artículos 18 y 31 y en el 36 de la LA y en el DOF del 16 de agosto del 2000 fue publicado el reciente con su respectivo instructivo. Y de hecho puede ser impreso en laser con hojas bond. Este es el documento por excelencia en el CE en México, en donde conoceremos qué mercancías maneja, quién lo hace, cómo lo hace, qué agente aduanal o apoderado realiza la operación, cuánto pagó de impuestos, cuánto declaró de valor de mercancías, la aduana de entrada o de salida, el cumplimiento de regulaciones, restricciones y requisitos al CE y otra buena cantidad de información.

Descripción analítica de los campos, conforme al anexo 22 y a notas adicionales son:

1. Referencia: Es el número de referencia interna  que el agente aduanal o apoderado aduanal asignan a la operación: En el lenguaje de CE se le conoce como Referencia o como Tráfico. Es vital elemento para localización de documentos porque enlaza e identifica muchos otros documentos que intervienen en una operación de CE y permite identificar, costear, registrar contablemente y llevar un control interno de la empresa.
2. Pedimento: Es la denominación del documento como tal.

3. Página 1 de___ Es el folio del pedimento, mencionando cuántas hojas o folios corresponden a la operación.

4. Número de Pedimento: Es un número complejo que asocia datos de: Año de validación; Aduana de Despacho; número de patente o autorización del agente o apoderado aduanal; Numeración Progresiva de los pedimentos, la cual anualmente se reinicia con el número 1

Por ejemplo:

Año de Validación

2004

Aduana de Despacho:
80 Colombia, N.L.

No. de Pat. o autorización:
3197 que es la que corresponde al

Agente Aduanal y nos indica que es

un A. Aduanal con patente nacional.

Numeración Progresiva:
20000759

Tipo de Importación:

Importación Definitiva

RFC del Importador

MAT820900IT65

Se trata de un sello de Certificación de Pago por el pago de Pedimento de Importación en caja bancaria con cheque.

Otro ejemplo pero con pago electrónico, desde la terminal de un agente aduanal y con cargo a la cuenta bancaria en forma directa:

Año de Validación

2004

Aduana de Despacho:
80 Colombia, N.L.

No. de Pat. o autorización:
80

Numeración Progresiva:
2000766

Tipo de Importación:

Importación Definitiva

RFC del Importador

ENC920330FF5

Lo anterior nos arroja una forma de certificación de pago de impuestos al CE como sigue:
ADMON. GENERAL DE ADUANAS

BANCO 05 BANAMEX

ADUANA 80 SECCIÓN “0”

CAJA 26 OPER. 77670001

PEDIMENTO 3197-2000766

FECHA 07/022004  15:32:14

ELECTRÓNICO 05217767

IMPORTE $16,525.00

5. Tipo de Operación Este campo sirve para asentar el dato general del IMP o EXP y el instructivo es el 2

6. Clave del Pedimento: Es la clave del subtipo y a la vez del sub-subtipo de operación que se está llevando a cabo, ya que además de conocer si es importación o exportación, se tiene que precisar las condiciones especiales que reúna la operación en sí misma. Se pueden presentar gran cantidad  de variantes como son:

· Régimen definitivo





13

· Regímenes temporales




19

· PITEX







  3

· Maquiladoras






  3

· Depósito Fiscal. AG Depósito



10

· Industria Automotriz





  3

· Locales de exposición internacional de CE
  8

· Para exposición y venta de Duty Free
 
  4

· Transformación en recinto fiscalizado

  3

· Tránsitos







  5

· Otros


7. Régimen En donde se especifica el tipo de Régimen Aduanero de la mercancía conforme a los artículos 90 al 135D de la LA y del 123 al 170 del RLA

8. Certificaciones: Es el lugar específico del pedimento, en el cual debe ser estampada la certificación del pago de las contribuciones al CE que se cubren por esa operación.

Al ser este dato de mucha importancia par la revisión de auditoría de un pedimento, resulta incomprensible que la autoridad ignore en su instructivo de llenado el dar una explicación y orientación en cuanto a qué datos deben ser asentados en este importante recuadro.

El Auditor solo tiene en ese momento los documentos que se le exhiben y resulta indispensable el que tenga una adecuada orientación e ilustración sobre qué datos deben aparecer , para que de análisis pueda determinar si la información es normal y aceptable. Aquí debe tomarse en cuenta la posibilidad de un fraude cibernético. Ante la más mínima duda, se sugiere que el Auditor solicite al que emitió el documento, de todas las aclaraciones que lo satisfagan.

9. Destino Se anotan las claves correspondientes de la operación (Apéndice 15 Anexo 22 del instructivo 5)

10. Tipo de Cambio - Es el t. de c. del dólar de los EUA para EFECTOS FISCALES, tomando como base el DOF y lo dispuesto en los artículos 56 y 83 de la LA

11. Peso Bruto: Es el PB de la mercancía en Kg. Siendo el PB Total (instruct. 7)

12. Aduana: Aquí se anota el número correspondiente de la Aduana en la cual se despachan las mercancías, y anota si es el caso, alguna sección aduanera.

Ver Apéndice 1 Anexo 22 de la Resolución Miscelánea del CE y nos presenta 99 posibilidades. La cantidad de aduanas que se cita en esta disposición es de 83 Tanto las aduanas como las oficinas administrativas y de control para el CE cuentas con algunas especificaciones particulares para su operación, siendo éstas:

Horarios de trabajo; Aduanas de Despacho Específico para cierto tipo de mercancías; Tránsito de Mercancías específicas por determinadas aduanas

13. Medios de Transporte El apéndice 3 Anexo 22 de la Resol. Misc. de CE nos proporciona las claves que deben asentarse en esto campos y que nos presentan 10 posibilidades diferentes.

14. Valor Total en dólares Aquí se anota el valor de la mercancía en dólares de EUA

15. Valor en Aduana. Es el valor para efectos aduanales según la LA. Como en el CE lo que se busca es regular el precio de mercado de las mercancías que ingresan al país y por eso, es necesario que las mercancías tenga un incremento en los valores que tienen de origen, mediante la adición de determinados gastos efectuados y la disminución de otros. La regulación del precio es para que las mercancías ingresen en condiciones económicamente estabilizadas con las mercancías mexicanas. A lo anterior se le llama INCREMENTABLES y a las deducciones DEDUCIBLES

Existe una gran controversia entre las autoridades y grandes grupos de importadores por las diferencias de precios que unos y otros pretender manejar ya que por mientras la Autoridad busca elevar los precios para contar con medidas de regulación y estabilización del mercado, los importadores, buscar pagar menores cantidades para que sus mercancías ingresen al mercado nacional en condiciones competitivas. Ver instructivo 13

16. Precio Pagado / Valor Comercial: Aquí se asienta el valor total de las mercancías, en MN el que se pagó al proveedor, o bien en exportaciones, el valor real de la venta del producto. Ver artículo  66 de la LA En el caso de importaciones, debe investigarse lo relativo a los conceptos incrementables y deducibles al valor de la mercancía. No confundir este valor con el Valor de Aduana. Ver instructivo 14.
17. Datos del Importador / Exportador: Se muestra el RFC, Nombre, Denominación o Razón Social, CURP y domicilio. La titularidad de la persona en este apartado del pedimento es el elemento mas importante para efectos de identificación, recaudación y seguimiento fiscal de las operaciones. La LA menciona la figura de SUBROGACIÓN que es el que una persona asuma el carácter de importador  (art.55), lo que ha propiciado que en algunos casos se haga mal uso o abuso de esta figura y se llegue a emplear el nombre y sus datos de identificación para realizar diversos tipos de operaciones de importación y exportación. Existen manipulaciones e irregularidades sin límite por la excesiva regulación por parte de las autoridades.

18. RFC De quién que lleva a cabo la operación. Aquí también hay fraudes. Existe un fraude que es la “Renta de Padrones de Importador”, que son PF o empresas que tienen ese P de I y se dedican a rentar su uso, lo cual genera severos trastornos al Fisco. Para tratar de evitar lo anterior existen otros controles que son: Padrón de Importadores; Padrón de Exportadores; Padrón de Sectores Específicos o Padrón Sectorial y Padrones Varios (Padrón del IEPS, Padrón de Tránsitos, etc.) Respecto al CURP solo lo tienen las PF y es opcional. Ver instructivo 15

19. Nombre: Del importador, igual que en el alta ante la SHCP Instructivo 17

20. CURP Instructivo 16

21. Domicilio: Del importador igual que para efectos fiscales, pero solo de la casa matriz, no se aceptan las de las sucursales y los datos son: Calle, Número exterior e interior, número de piso, Colonia, Delegación o Municipio, CP Ver inst. 18

22. y  23. Val. Seguros y Seguros. Estos campos deben anotarse los datos correspondiente a los de los seguros contratados sobre las mercancías. Val. Seguros es el valor total de todas las mercancías en MN que se hayan declarado para efectos de seguro.  Y en SEGUROS, se anota el valor total de las primas de seguros pagadas por la mercancía siempre y cuando no esté incluidos ya en el valor de la mercancías. 
23. Es muy importante de que se disponga de los elementos para determinar las condiciones de compra-venta de las mercancías, para poder determinar qué cantidad correspondería a este rubro y a quién le corresponde pagarlo, independientemente de si incrementa o no el valor comercial. Ver Incoterms. En el caso de fletamentos denominados “DOOR TO DOOR” o puerta a puerta y otros términos que por ser de tipo global no aclaran el desglose de este renglón- Es muy importante verificar los términos de facturación, así como los documentos de soporte de las operaciones, como son los pedidos, facturas, créditos comerciales, cartas de crédito, etc, de los que podemos obtener importante información al respecto. Ver instructivo 19 y 20

24. Fletes Se anota el importe de los mismos Art. 56FI de la LA Las prevenciones y anotaciones citas en el 4to, 5to y 6to párrafos también les son aplicables. Los fletes también han sido fuente de controversia para la determinación del valor de la aduana de las mercancías ya que según el origen de las mismas, puede ser una fuente de incidencia en pago de impuestos. Instructivo 21

25. Embalajes se anota la valor de los materiales, mano de obra de los embalajes, empaques y demás elementos que protegen a la mercancía durante su transporte. En algunas ocasiones este rubro no tiene problemas para la correcta determinación del Valor de Aduana de las mercancías Ver instructivo 22

26. Otros Incrementables Son otros gastos que se hacen para hacer llegar a la mercancía a su destino, por lo general extraordinarios como por ejemplo, reparaciones en puertos extranjeros, pagos de maniobras extraordinarias, etc. Ver artículos 25,58,72,y 151 de la LISR, respecto del los países de baja imposición fiscal o bien conocidos como los “paraísos fiscales”. Ver instructivo 23

27. Acuse electrónico de validación Es el campo en el cual se anota la clave de validación del pedimento, después de que éste ha sido sometido al proceso de validación. Esta clave se compone de 8 dígitos, indistintamente por letras y/o números. El código de barras bidimensionales que se imprime en el pedimento, únicamente debe ser impreso en el ejemplar del transportistas y va entre el número de campo y el campo “Clave de Sección Aduanera de Despacho”. La información relativa al Código de Barras se encuentra en el apéndice 17 del Anexo 22 de la Resolución Miscelánea de Comercio Exterior, con número 24 del instructivo.

28. Clave de la Sección Aduanera de Despacho. En este campo se anota  la clave de la sección aduanera de despacho relativa a la Aduana por la cual se realice la operación. Al Igual que en el punto 12 “Aduana” se tiene que anotar el número de la sección aduanera que corresponda, de conformidad con al Apéndice 1 del Anexo 22 de la Resolución Miscelánea de CE, vigente al momento de realizar la operación. Ver el número 26 en el instructivo.

29. Marcas, Números y total de bultos. Se debe anotar en este campo, el dato de marcas de los bultos, números de bultos y el total de bultos que componen el embarque amparados con el pedimento en cuestión. Es importante estar conscientes de que existen una gran variedad de bultos, como por ejemplo: caja, cartón, atado, saco, churla, bidón, etc., recomendado para ser tomado en cuenta en al auditoria, revisar el contenido del Apéndice 7 del anexo 22, que nos indica las unidades de medida para efectos de determinar cuánta mercancía se está manejando, haciendo las observaciones y cálculos necesarios para determinar correctamente este dato. Ver el instructivo 27

30. Fechas de entrada: Se anota en este campo la fecha de entrada al país de la mercancía presentada en el formato de día, mes y año. El número de instructivo es el 28.

31. Fechas de pago. Se anota en este campo la fecha de pago del pedimento, presentado en el formato de día, mes y año. Respecto a la fecha de entrada y fecha de pago se aclara que puede haber otras menciones de fechas, como por ejemplo: extracción, cambio de régimen (Ej. de temporal a definitivo) y presentación. El número de instructivo es el 28.

32. Tasa Aquí se asientan las tasas aplicables para el pago del derecho de trámite aduanero, de conformidad a la Ley Federal de Derechos y Accesorios (multas y recargos) y el instructivo es el 31.

33. Cuadro de Liquidación En este recuadro, el pedimento nos presenta la información correspondiente a la liquidación de los impuestos al comercio exterior que se tienen pendientes de cubrir por la operación efectuada. Incluye del punto 35 al 38 del presente trabajo.

34. Concepto Dentro del cuadro de liquidación del pedimento, es la primera columna que aparece y es en la que se describe el concepto específico que barca el pago pudiendo ser:

· Impuesto Ad Valorem (IGI – IGE)

· Impuesto al Valor Agregado (IVA)

· Derecho de Trámite Aduanero (DTA)

· Impuesto Sobre Automóviles Nuevos (ISAN)

· Impuesto Especial sobre Producción y Servicios (IEPS)

· Cuota Compensatoria

· Recargos

· DTI

· Garantía

· Otros ----    El número de instructivo de Concepto es el 32

35. F.P. Forma de pago Es la forma de pago del pedimento, la cual puede abarcar 10 posibilidades, de acuerdo al Apéndice 13 del Anexo 22 de la Resolución Miscelánea de CE. Es importante mencionar que la clave”0”, es de “Efectivo”, y se aplica a los pagos que corresponden más bien al “Pago de Contado”, o sea que se paga de inmediato, no necesariamente con papel moneda. El instructivo es el 28. El Apéndice 13 del anexo 22 de la Resolución Miscelánea de CE, nos menciona que existen 14 formas de pago, sin embargo, se considera importante que la autoridad ya incluya una forma de pago que cada vez está más en uso y aunque equivale al pago en efectivo, el pago electrónico debería ser una forma más de pago, a efecto de proporcionar mayor claridad en el universo de datos que se aportan al pedimento y que en su caso permite un rastreo más sencillo.

36. Importe Es el importe que arroja cada concepto de pago. El instructivo es el 34

37. Totales Es el resumen total de los conceptos de pago sumarizados y clasificados, básicamente en dos divisiones, una los pagos denominados en EFECTIVO y los conceptos bajo el rubro de OTROS, demás del TOTAL GENERAL. Es importante mencionar que se puede presentar confusión y manejos de mala fe, al exhibir a quien no tiene un conocimiento adecuado del manejo del pedimento, como pagos efectuados a los que aparecen en el rubro de OTROS. 
En caso de duda, se les recomienda a ustedes hagan la consulta a personal capacitado para que les aclare la situación, además de exigir los comprobantes bancario o los instrumentos de pago que así lo comprueben, para definir la clase de pago que se está pretendiendo amparar. El número de instructivo es el 37.

38. Datos del Proveedor Es un bloque en donde encontramos los datos que permiten identificar al proveedor y van del punto 40 al 43 mencionados adelante. Encontrarán ustedes en el instructivo un apartado  denominado “datos del proveedor/comprador”. Frecuentemente se presenta el caso de que se trata de localizar a algún proveedor y resulta que no se le puede encontrar, o en casos más graves, se llega a la conclusión mediante una investigación en el padrón de RFC que dicho proveedor no existe, o sea que es un fraude, consecuentemente se deduce que no queremos que nos fiscalicen y se tiende a que el importador o exportador en su caso tampoco existan en realidad, o que haya algunos artificios para ocultar valores, pagos o cualquier otra situación que conduzca a evitar el pago de impuestos al comercio exterior. Como ustedes observarán existe una gran diferencia entre ambas situaciones, ya que la primera puede obedecer a cambio de domicilio fiscal o bien que las fuentes de información (base de datos) estén equivocadas. Más adelante se les señalarán algunos aspectos cuando se llegue al tema de las facturas comerciales. Deben contarse con los elementos de identificación del proveedor para evitar esta clase de maniobras (Ej. Copia del RFC con todos los datos, incluyendo la dirección, o copia del alta ante SHCP y SE)

39. ID. FISCAL Se refiere al número de identificación fiscal del proveedor, o lo que es lo mismo, el equivalente al RFC pero del país del cual vienen las mercancías o del que la facturan.

40. Nombre, denominación o razón social Aquí debe anotarse el nombre del Proveedor, para el caso de importación y el nombre del comprador, para el de exportación, mismos que deben ser escritos de forma clara, sin abreviaturas y sin distorsiones que lo alteren. Debe tomarse en cuenta que el instructivo, menciona en un apartado especial denominados DATOS DEL DESTINATARIO, algunas particularidades para los casos de exportaciones en las cuales el destinatario, sea distinto al comprador de las mercancías, ubicándose en el DOF del 3 de julio del 2002, segunda sección, página 8. Los datos de nombre, domicilio, teléfonos y algunos otros datos importantes del proveedor, se localizan en primer término, en la factura comercial que cubre la operación, además de contar en su caso, con pedidos, cotizaciones, datos generales en directorios de la entidad, datos generales en los instrumentos de pago bancarios, incluso, hasta los teléfonos y nombres de las personas responsables de atención a clientes. El número de instructivo en el apartado de datos del proveedor/comprador, es el 2

41. Domicilio. Debe mencionarse el domicilio del Proveedor, para caso de importación y el domicilio del comprador, para el de exportación.

· Nombre de la calle, avenida, etc.

· Número exterior

· Número interior

· Colonia, demarcación, barrio o zona

· Ciudad

· Código Postal

· Estado o Municipio

· País 

El número de instructivo, en el apartado de datos del proveedor/comprador es el 3

42. Vinculación En este espacio se debe anotas Si o en su caso NO, según exista vinculación entre el importador y el proveedor. No es obligatorio para operaciones de exportación desde México

43. Número de Factura Debe anotarse el número de la factura o facturas correspondientes a la operación. Si no hubiera número deberá anotarse “Sin Número” El número del instructivo en el apartado de datos del Proveedor/Comprador es el 5

44. Fecha Se debe anotar la fecha o fechas de las facturas correspondientes. No se considera como razonable que una factura omita la fecha, por ser un requisito internacional de este documento en prácticamente todos los países. El número en el instructivo en el apartado de datos del proveedor/comprador es el 6

45. Incoterm Debe anotarse el Incoterm internacional, aplicable a la operación en cuestión, conforme al Apéndice 14 del Anexo 22 de la Resolución Miscelánea del CE. Dicho Apéndice nos menciona 13 posibilidades divididas en 4 grupos. El número de instructivo en el apartado de datos del Proveedor/Comprador es el 7

46. Moneda Fact. Este campo corresponde a la clave de la unidad monetaria que se está empleado en la operación Pesos, Dólares, Euros, Libras Esterlinas, etc. de acuerdo a lo que nos especifica el Apéndice 5 del Anexo 22 de la Resolución Miscelánea del Comercio Exterior y que actualmente contempla 107 posibilidades diferentes.

47. Valor Moneda Ext. Se cita es este campo el valor total de las facturas correspondientes a la operación, tomando en consideración los términos de compra-venta, denominados INCOTERMS. El número en el instructivo, en el apartado del comprador-vendedor es el 9

48. Factor Moneda Ext. Este campo se refiere al factor de la monda extranjera que se está utilizando y por lo general es de 1.00 ya que se usa en todas las operaciones la moneda de los EUA, el dólar. Esto obedece a que, las informaciones estadísticas del comercio exterior, se generan en todos los países en dólares norteamericanos y para facilitar el manejo de la información se hace de esta manera.

49. Val. Dólares Este campo sirve para anotar el valor en dólares de los EUA. El instructivo en el apartado de comprador/vendedor es el 11

50. Transporte En este bloque, se debe anotar los datos pertinentes al transporte, siendo aplicable su aplicación a los casos de importación y en modalidades de transporte carretero, ferroviario y marítimo. No obliga a su uso en casos de extracción de depósito fiscal ni para el transporte aéreo.

Deben, para estos efectos, considerarse los siguientes datos:

· Si es vehículo, las placas de circulación oficiales, marca y modelo del vehículo

· Si es ferrocarril, el número de la unidad

· Si es marítimo, el nombre de la embarcación

El número del instructivo, en el bloque de transporte es el 1

51. País Se anota en este espacio, la clave del país correspondiente, de acuerdo al apéndice 4 del anexo 22 de la Resolución Miscelánea de Comercio Exterior. En este caso específico se tienen 239 diferentes posibilidades. El número de instructivo, en el bloque de transporte es el 2

52. Número (Guía/orden de embarque) ID. Debe anotarse en este espacio el número de guía, manifiesto de carga, talón, etc. que corresponda, en el primero y en el segundo, se anota el tipo de documento (por ejemplo en tráfico aéreo se anota si se trata de Guía House (H), Guía Master (M), etc.

53. Clave/compl. identificador. Se anota la clave de identificación aplicable de conformidad al Apéndice 8 del Anexo 22 de la Resolución Miscelánea de C. Exterior. Estos identificadores le sirven al Gobierno para identificar con precisión las condiciones específicas de cada tipo de manejo que se lleve a cabo.

54. Observaciones: Aquí se anotan todas las observaciones que se juzguen necesarias para dejar aclarado de la mejor manera la situación particular de esa operación, evitando repetir datos que ya se han proporcionado a las autoridades y a otros interesados. Según lo indica el instructivo, se deben citar en este campo el número del o de los candados oficiales, cuando así proceda.

Las Observaciones de referencia pueden ser, ya sea de tipo general al comienzo del pedimento y por partida.

Cuando son por Partida:

· Se anota por lo general la descripción de las mercancías que se engloban en esa partida (que pueden ser varias), en atención al agrupamiento que deriva de la clasificación arancelaria.

· Se anota el número de serie.

· Se anota la marca

· Se anota el tipo

· Cualquier otro elemento y anotaciones que se consideren pertinentes par la identificación de la mercancía.

55. Agente Aduanal, apoderado aduanal o almacén. Debe citarse el nombre completo del Agente Aduanal (el cual debe estar autorizado por las diferentes instancias gubernamentales) o el apoderado o el almacén que cuente con la autorización para efectuar esta clase de trámites.

56. RFC En este espacio debe anotarse el RFC del agente o apoderado aduanal o del Almacén en su caso.

57. CURP Debe anotarse el número de CURP ya sea del agente aduanal o del apoderado aduanal o del almacén.

 58. “Declaro bajo protesta de decir verdad, en los términos de lo dispuesto por el artículo 81 de la Ley Aduanera: Patente o Autorización” En este recuadro debe aparecen estampada la firma autógrafa de la persona correspondiente y el número de patente. Debe tomarse en consideración a la firma autógrafa ante la serie de recursos que ofrece hoy la informática y la impresión digital.

Hasta aquí llegamos tan solo al final de la hoja inicial del Pedimento y deberá conocerse indudablemente el anexo, el cual presenta variaciones de acuerdo con la cantidad de partidas que se asienten, la cantidad de identificadores que se citen, etcétera.

ANEXO DEL PEDIMENTO

1. Ref. Al igual que en la hoja inicial del Pedimento, se muestra este dato que ya fue descrito en su oportunidad (referirse a él en los apuntes).

2. Anexo del Pedimento. En este anexo, se describen una serie de datos complementarios a la operación, mismos que se describirán adelante.

3. Página ___ de ___. Al igual que en la hoja inicial, se debe anotar el foliado para efectos de control.

4. Núm. de Pedimento. Debe asentarse el mismo dato que en la hoja inicial

5. T. Oper. Debe asentarse el mismo dato que en la hoja inicial

6. Clave Pedimento. Debe asentarse el mismo dato que en la hoja inicial

18. RFC Debe asentarse el mismo dato que en la hoja inicial

20. CURP Debe asentarse el mismo dato que en la hoja inicial

60. Partidas. Es la división del pedimento que describe las situaciones particulares de la mercancía, mediante el agrupamiento por fracción, su descripción y aporte de datos generales para determinación de la información que se detallará más adelante y que va del punto 61 al 99.

61. Sec. Se refiere al número de la secuencia de aparición de las fracciones del pedimento.

62. Fracción. Corresponde al número de la fracción arancelaria aplicable a la mercancía, de acuerdo a la tarifa de la LIGIE

63. Sub. Espacio que sirve para anotar la clave de subdivisión, cuando corresponda.

64. Vinc. Corresponde al valor en aduana de la mercancía, si es que existe vinculación o no la hay y si afecta o no el valor en aduana de las mercancías, lo que lleva a variar o no el cálculo del impuesto. (Explicar caso de GMM al grupo).

Existen para este efecto 3 claves:

· 0 No existe vinculación

· 1 Si existe vinculación y no afecta el valor de aduana

· 2 Si existe vinculación y si afecta el valor de aduana

65. Met. Val. Este campo sirve para anotar la clave correspondiente al método de valoración aplicable, de conformidad al Apéndice 11 del Anexo 22 de la RMCE. Aquí se tienen 11 posibilidades de claves diferentes.

66. UMC. Debe anotarse la clave de la unidad de medida de comercialización en la cual se presente la mercancía, de conformidad con el apéndice 7 del anexo 22 de la RMCE. Se tienen 18 posibilidades diferentes. Aunque no lo parezca, este dato puede provocar confusión, ya que debe tenerse la precaución de revisar la unidad de medida que cita en la fracción arancelaria y las unidades que mencionan los documentos, para evitar incongruencias, diferencias o errores que pueden costar dinero.

67. Cantidad UMC Debe asentarse la cantidad de mercancías, de acuerdo a la aplicación de las unidades de comercialización correctas.

68 UMT. Sirve para anotar la clave de la unidad de medida de acuerdo a los que indica la fracción de importación o exportación, según sea el caso, de acuerdo al Apéndice 7 del anexo 22 de la RMCE

69. Cantidad UMT. La cantidad que corresponda a la unidad de medida ya indicada.

70. P. V/C. Es la clave correspondiente al país vendedor o comprador, según sea el caso de importación o exportación, de conformidad al Apéndice 4 Anexo 22 de la RMCE

71. P. O/D Se asienta en este campo el dato de la clave del país donde se produjeron las mercancías y que se supone que es de donde vienen o son originarias, para el caso de importación. Para el de exportación, la clave del país de destino al cual van  las mercancías.

Para ambos datos, se recurre al Apéndice 4 del Anexo 22 de la RMCE.

34. Con. Se anota el concepto de pago. Ver punto 34 para mayor explicación.

32. Tasa. Remitirse al punto 32 para consulta.

72.  TT Se anota la clave correspondiente al tipo de tasa aplicable

35. FP Ver punto 35 para su consulta

36. Importe Ver punto 36 para consulta

73. Descripción. Se anota la descripción de la mercancía en forma general, pudiendo ocupar  la cantidad de renglones necesarios para ello.

74. Val adu/USD. Se anota el valor en aduana en dólares de los EUA

75. Imp. Precio pag/valor comercia. Se asienta el valor del precio pagado o el valor comercial, que debe siempre ser el mismo que se cite en la factura.

76. Precio Unit. Se anota el precio unitario, el cual resulta de dividir el precio pagado entre la cantidad de unidades de comercialización de cada artículo que ampare el pedimento.

77. Valor agreg. Se anota el importe del valor agregado a las mercancías en los casos de exportación para bienes elaborados por PITEX, maquiladoras o retornos de insumos elaborados o transformados en recintos fiscalizados.

78. E.F. orig-dest-vend-comp. Se anotan las claves correspondientes al Apéndice 6 del Anexo 22 de la RMCE de acuerdo con lo siguiente:

IMPORTACIONES

· La entidad federativa de origen, solo en los caos de mercancías originarias de los EUA y Canadá.

· Entidad Federativa de México a la cual vayan destinadas las mercancías.

· Entidad Federativa de México correspondiente al comprador de la mercancía.

· Entidad Federativa del Vendedor de la mercancía, únicamente para EUA y Canadá


EXPORTACIONES

· Entidad Federativa de México de donde sean originarias las mercancías

· Entidad Federativa de Destino, únicamente si van a ser destinadas a los EUA o Canadá

· Entidad Federativa del vendedor de la mercancía

· Entidad Federativa del comprador en el extranjero, exclusivamente si son de EUA o de Canadá, se sobreentiende que esto se debe al TLCAN

Los números en el instructivo (conocidos como partidas) son 25, 26, 27 y 28.

79. Partida. Aunque no lo indica el forma, debe anotarse el número de partida del Pedimento, que generalmente va incrementándose, conforme se van citando fracciones arancelarias diferentes.

80. Número de Fracción Arancelaria. Como se muestra en el formato, en este campo se cita la fracción arancelaria en 8 dígitos.

81. Subdivisión. Aplica la clave, según sea el caso.

82. Vinculación: Cuando no hay vinculación, se aplica la clave “0”

83. UMC. Consultado el punto 66, se determina la clave a anotar, por ejemplo: si el la clave 6, correspondería a la clave que significa “Pieza”

84. Cantidad UMC. Viendo el punto 67 anterior, en este campo, se anota la cantidad de piezas a importar.

85. UMT. De acuerdo al punto 68, se debe anotar la cantidad de mercancías, conforme a lo ya comentado.

86. Cantidad UMT. Si nos remitimos al punto 69, vemos que en este campo se anota la cantidad correspondiente basada en la unidad de medida de la Tarifa de la LIGIE, según sea el caso en cuestión.

87. P. V/C. Corresponde a las claves de los países vendedores o compradores según sea el caso específico.

88. P.O/D. Debe asentarse en este campo lo relativo a los países de origen y destino. Consultar el punto 71 anterior.

89. Val. Adu/USD. Se relaciona en el campo el valor en aduana, pero en dólares de los EUA.

90. Imp. Precio pag/valor comercial. Ver punto 75, en el cual podemos observar que se anota el valor del precio pagado o el valor comercial, que es lo mismo, o debería ser lo mismo que el valor de factura que ampare la operación.

91. Precio Unit. Debe anotarse el precio unitario, de conformidad a lo comentado en el punto 76 anterior.

92. Valor Agreg. Ver punto 77 anterior.

93 E.F. orig-des-comp. De conformidad al punto 78, se anotan los diversos orígenes y destinos de las mercancías, vendedores, exportadores, etcétera.

94, 95, 96,97,98,99 Identif. Complemento. Identificadores del Pedimento

Se debe anotar el datos correspondiente al identificador y su complemento, de conformidad al Apéndice 8 del Anexo 22 de la Resolución Miscelánea de C.E. 

OBJETIVO  Y RAZONES DEL ESTUDIO DE LA AUDITORÍA DEL COMERCIO EXTERIOR


¿POR QUÉ ES NECESARIO TENER LAS BASES DE AUDITORÍA DE COMERCIO EXTERIOR?
Usted, seguramente ya ha vivido, y si no se lo aseguro, que ya sea por su trabajo o como usuario accidental del comercio exterior, dolores de cabeza y desembolsos de dinero importantes para regularizar la importación o bien la exportación de algún bien o servicio para o del exterior del país.

La razón por la cual es indispensable el conocimiento de los Procedimientos de Auditoria para la revisión de las operaciones de Comercio Exterior es que nosotros, como mexicanos, lamentablemente no aprendemos de nuestra historia, la cual es una estricta e irrefutable maestra y juez, ya que a pesar de todo lo que hemos vivido, seguimos incurriendo en las mismas conductas respecto al manejo del Comercio Exterior; ésto desde los tiempos de la Colonia y hasta el México Independiente.

Debido a lo anterior, en México y en el mundo, sobre todo en nuestro país,  se han establecido un innumerable de requisitos, regulaciones, restricciones y aspectos burocráticos del Comercio Exterior, sin tomar en cuenta, que cada vez, el fenómeno del contrabando es más y más evidente y más lacerante para nuestra economía y este fenómeno no es aritmético, sino geométrica su progresión, en proporción a la publicación de más y más disposiciones que parecen interminables.

Dentro de lo que se consideraría un Estado “moderno, democrático y accesible a la población”, para favorecer la inversión, la generación de empleo y varios factores positivos de la economía, está en que el Gobierno sea un promotor de la Seguridad Jurídica para los ciudadanos.

Como ya hemos platicado en sesiones anteriores, de acuerdo a la CPEUM, a través de la SHCP, léase SAT, tiene todas las facilidades para emitir las veces que considere necesario, toda clase de disposiciones relativas al Comercio Exterior.

Dentro de esta gama tan compleja de situaciones que se le presentan al Gobierno y ante una guerra frontal contra el contrabando, se puede entender que se dicten unas y otras disposiciones que cambian varias veces al año, pero si las disposiciones emitidas produjeran el resultado positivo que se esperaría de ellas, es decir, disminuir el contrabando e incrementar la recaudación en las Aduanas, no estaríamos en posición de hacer ninguna crítica sobre el tema, sino apoyar dichas disposiciones. Lo que se vemos diariamente, es que el Gobierno gasta y gasta más cada día en trata de controlar el contrabando y a pesar de todo, dicho acto ilícito sigue y sigue creciendo cada día más en perjuicio de la planta productiva, del empleo y como un golpe directo a nuestros bolsillos como ciudadanos, porque si bien es cierto que nos ahorramos unos centavos comprando contrabando, esta situación se nos está revirtiendo a perderse empleos, producción, tecnología y crecimiento internacional, solo por mencionar algunos aspectos.

En todas las zonas populares, vemos tendederos de fayuca, piratas y cualquier otro calificativo que ustedes quieran darle, con impresionantes volúmenes dirigidos a una población que representa el mayor porcentaje de la economía que moviliza o paraliza a México.

Este fenómeno del contrabando, lejos de ver que se minimiza, cada vez se observa que toma mas fuerza, mayor cinismo y con una evidente impunidad.

Es inaceptable que exista corrupción en las Aduanas Mexicanas, así como en las Dependencias Gubernamentales que tienen que ver con el comercio exterior, como lo son servicios migratorios, fitosanitarios y otros campos.

Los empleados y funcionarios aduanales, son constantemente rotados para no crear compadrazgos, mafias o camarillas, todo ello con el objetivo de frenar la corrupción. Esta situación ha acarreado un evidente desarraigo del personal y un sentimiento de molestia familiar permanente.

Se observa que los empleados y funcionarios al verse severamente fiscalizados, quedan “pasmados” “congelados”, situación que les impide desempeñarse con agilidad y soltura, por temor a cometer un error y vayan a la cárcel, lo que provoca serios trastornos en los trámites aduaneros y por lo tanto una alta generación de gastos, tanto para los importadores como para los exportadores, además de crearse una marcada inseguridad personal en el desempeño de su trabajo.

“A veces”, son nombrados funcionarios en las aduanas que no tienen la más mínima idea, ni la experiencia necesaria para desempeñar su cargo (parientes de funcionarios o lo que es el nepotismo), recurriendo a empleados de mas baja categoría sin experiencia para que los asesoren de cómo resolver los problemas que se les presentan a estos “funcionarios expertos” y esto causa una dependencia negativa del funcionario con los empleados que lo auxilian, dando lugar a irregularidades y chantajes para que no corran a los empleados que “mal asesoran”, como pago del favor que le están haciendo al jefe, provocando además severos problemas de toda índole.

Si ustedes consideran que cada disposición que se publica por parte del Gobierno para que sea evidentemente cumplida, implica que la parte operante,  o sea la Aduana, tenga que implementar elementos de verificación y control necesarios para poder llevar a cabo la revisión de ésta con los consecuentes gastos y retrasos que ello implica.

Por lo comentado anteriormente, los gastos se están incrementando muy por encima de lo que puede llamarse razonable y costeable para el Gobierno, para México y su economía. Los gastos que se hacen en las aduanas para la verificación del cumplimiento de toda gama de disposiciones que hay actualmente y de igual modo, se está afectando gravemente a los usuarios del servicio de comercio exterior.

RESULTADOS QUE USTED OBTENDRÁ DEL ESTUDIO DE ESTE TEMA

Después de estudiar los aspectos fundamentales de la auditoria de comercio exterior, usted tendrá las herramientas mínimas necesarias para agilizar sus importaciones y exportaciones sin gastar más de lo necesario y no caer en incumplimientos legales que son severamente castigados, hasta con cárcel, sin tomar en consideración los recargos, multas, accesorios, actualización, pérdida de registros y de ventajas fiscales.


TÉCNICAS Y PROCEDIMIENTOS

Para llevar a cabo una auditoría, se persigue la finalidad de que el Contador Público o en su caso el dictaminador emitan una opinión clara, precisa, confiable, objetiva y profesional, en relación con las operaciones que audite, siendo indispensable que al emitir el dictámen se adquieren responsabilidades de grandes proporciones (inclusive la cárcel), por lo cual es menester que tanto los recursos propios de los que se valga, así como de otros que utilice para realizar su trabajo, sean comprobados a satisfacción, lo que se traducirá en un factor de amplia seguridad, para él mismo.

Debemos estar conscientes de que por tratarse de un área de altísima especialización, en la cual, desgraciadamente el Contador Público NO tiene un conocimiento suficientemente profundo del Comercio Exterior, se corre el riesgo de caer en manipulaciones y omisiones de tipo involuntario, en inclusive, porqué no decirlo, de mala fe, por lo que se hace necesario que se conozcan todas las disposiciones  relacionadas con el comercio exterior en México, lo que permitirá llevar a cabo su auditoría con los elementos de validez y confianza que se requieren.

Ustedes conocerán las técnicas de investigación que rendirán al final de su aplicación los resultados esperados y darán una evaluación razonable.

Deben tomar en cuenta que, las técnicas que se aplicarán, el factor de selectividad que será empleado, estará siempre sujeto al sentido común del dictaminador (sin embargo se dice que el sentido común, es el menos común de los sentidos, nota es un chiste), su evaluación del control interno de la entidad auditada, el estado general en términos fiscales de dicha entidad y una serie de observaciones y evaluaciones derivadas de éstas.

Por el alto grado de complejidad que tienen las operaciones de comercio exterior, y por la contingencia económica de la entidad auditada y la responsabilidad del que emite el dictámen, el criterio de selectividad o pruebas selectivas, debe ser de cuando menos el 80% de las operaciones efectuadas, una vez evaluado el control interno y si éste fuera endeble, debemos irnos al 100%.


ESTUDIO Y EVALUACIÓN PRELIMINAR DE LA ENTIDAD A SER AUDITADA

Como en toda auditoría debemos primero estudiar y llevar a cabo una evaluación preliminar de la entidad a ser auditada, para determinar la situación particular y el alcance de la auditoría.

Este estudio y evaluación consiste en llevar a cabo una entrevista con los funcionarios a nivel superior de la empresa o entidad, tratando de entrevistarse de ser posible con los dueños o en su defecto con el representante o apoderado general, además del administrador general, director de administración y finanzas, personal de comercio exterior y con quién haga los trámites de comercio exterior. Esto es necesario para obtener de estas personas la información general que permita evaluar inicialmente la clase de empresa de la que se trata y la calidad y clase de personas con las que se está tratando. Les sugiero a ustedes que utilicen los Mapas Conceptuales para hacer en principio la evaluación cualitativa y posteriormente con otras técnicas la cuantitativa. Estos mapas me permiten conocer a detalle toda la operación empresarial tanto nacional, como internacionalmente y me permiten también hacer una adecuada planeación de mi trabajo sin errores y si los hubiere como resultado de información falsa o errónea de mis entrevistados, me permitirá hacer las correcciones pertinentes y encausar nuevamente  la empresa por el camino correcto.

A qué se debe esto de las entrevistas. Bueno, el entrevistar a estas personas, incluyendo segundo y tercer nivel empresarial, obedecer a que se ha observado un fenómeno de alta rotación de personal en estas áreas, ¿por qué? Por pirateo de otras empresas que pagan mejor salario y no tienen que gastar en capacitación, situación poco ética, pero se da en nuestro medio mexicano muy a menudo. El empleado, sin arraigo y sin profesionalismo, deja como las criadas el trabajo, para presentarse al día siguiente con la empresa que le pague 5 centavos más. Es muy frecuente, por tanto la alta rotación entre este tipo de “white clerks”.

Al existir una alta rotación, se pierde la continuidad de la gestión de los asuntos pendientes, sobre todo cuando se trata de programas especiales de CE y además de que dejan descuidados muchos asuntos pendientes, lo que se traduce en vencimiento de plazos y omisiones graves ya comentadas anteriormente.

Es importante obtener toda la información respecto al personal del área de comercio exterior, conociendo cuánto tiempo tienen laborando en el área de CE tanto con el responsable como con sus empleados, no importando su nivel.

DOCUMENTACIÓN GENERAL A SOLICITAR
· Cédula de RFC

· Alta de la empresa ante el Fisco y sus modificaciones

· Escritura Constitutiva y adiciones y modificaciones

· Poderes Notariales de los apoderados

· Declaraciones de los últimos 5 ejercicios o de los que tengan, si la empresa no tiene esa antigüedad

· Estados Financieros y sus anexos de cuando menos el último ejercicio fiscal.

DOCUMENTACIÓN ESPECÍFICA A SOLICITAR

Ver CFF artículos 18 y 31 LA 36 y 59 donde se indican una buena cantidad de documentos que deben obrar en poder de la entidad y que deben formar parte de un archivo específico que ampare las obligaciones de CE,  y por consiguiente debemos solicitar lo siguiente:

· PEDIMENTOS, ya sea ejemplares de importación o exportación, en la copia denominada “copia del importador” o bien “copia del exportador”

· Facturas comerciales ORIGINALES, para el caso de importaciones.

· Facturas en copia para el caso de exportaciones, o de conformidad con el artículo 36, fracción II inciso a) cualquier otro documento que exprese el valor comercial del las mercancías.

Normalmente, toda empresa seria o profesional, emite facturas para efecto de exportaciones, las cuales por LIVA, deben ser expedidas sin cargar este impuesto, ya que los países que importan no les debe afecta nuestro IVA mexicano.

· Conocimientos de embarque marítimo, talones para efectos de transporte por carretera, conocimientos de embarque de ferrocarril, guías aéreas, etc.

· Autorizaciones, permisos y documentos que en general comprueban el cumplimiento de las regulaciones, restricciones y requisitos del comercio exterior.

· Certificados de Origen de las mercancías.

· Documentos que expresen garantías de impuestos, como son las fianzas, cuentas aduaneras, etc., relacionadas con las operaciones de CE

· En el caso de mercancías a granel, los certificados de peso o volumen.

· Elementos ilustrativos, que permitan identificar a las mercancías, (Explicar una de las funciones de los sistemas ERP) como lo son catálogos, planos, dibujos, fotografías.

· Cuando se trate de mercancías que se identifican en forma individual, las relaciones de los números de serie, marcas, modelos, tipos, etcétera.

· Oficio de la Administración General de Aduanas, por el cual se otorgó la inscripción al Padrón de Importadores.

· Documentos internos de la empresa que respalden la compra de mercancías, en el caso de importaciones, como son los pedidos, cotizaciones, etc. y en el caso de exportaciones las propuestas a los clientes o bien las cotizaciones expedidas.

· Documentos bancarios o elementos de comprobación financiera que demuestren la forma mediante la cual se llevaron a cabo los pagos de las mercancías, para el caso de importaciones, y los cobros hechos para el caso de las exportaciones.

· Comprobantes de las cuentas de gastos de los agentes aduanales que hayan intervenido en las operaciones de comercio exterior (importaciones y exportaciones) con todos los anexos correspondientes.

· Cualquier requerimiento de las autoridades que se hayan recibido por lo que se refiere a operaciones de CE

· Cualquier oficio que haya enviado la Administración General de Aduanas, solicitando a la empresa la ratificación o bien el rechazo de operaciones de CE que tenga registradas dicha dependencia gubernamental.


INSPECCIÓN GENERAL DE ARCHIVOS

Debe llevarse a cabo una inspección de los files con el objeto de revisar la existencia, orden y manejo de los archivos generales de la entidad, observándose por experiencia, que por lo general, un archivo desordenado, nos lleva a un “deficiente” sistema de control interno empresarial.


COMPROBACIÓN DE EXISTENCIA DE ARCHIVOS

Es necesario comprobar la verdadera existencia de archivos principales de la empresa, que avalen la existencia de Edificios e Instalaciones, Naves Industriales, Maquinaria y Equipo, Transporte, Terrenos, etc., mediante la revisión de facturas, escrituras, etc. contra el físico en forma aleatoria.


ACTIVIDADES PREPONDERANTES

Debe hacerse una cuidadosa revisión de las actividades preponderantes declaradas en las Escrituras de la sociedad, en su alta fiscal y sus modificaciones, con el fin de observar si dentro de todas sus actividades está contemplada la de CE

Toda empresa que pretenda llevar a cabo operaciones importación, debe forzosamente estar inscrita en el Padrón de importadores, como ya vimos en clase, el cual es un registro administrativo, mediante el cual se realiza el control de las entidades y personas físicas que realizan este  tipo de actividades.

Ver artículo 59 fracción IV de la LA.

Debido a que el Padrón de Importadores es muy amplio, la autoridad aduanera, estableció como ya vimos los Padrones Sectoriales, el cual además del Padrón de Importadores, debe tenerlo la entidad que pretenda llevar a cabo importaciones, si es que pertenece a algún sector comercial o industrial determinado.


Análisis de las Operaciones de CE

Las operaciones de CE deben ser analizadas con cierta metodología (se sugiere además los mapas conceptuales).

Una vez solicitados los documentos enunciados anteriormente, deberá procederse a hacer la observación y evaluación correspondiente:

1. Si están debidamente ordenados por operación, es decir, por número de pedimento, por número de pedido, por número de factura, etc.

2. No debe pasarse por alto que la empresa tiene la obligación de llevar un expediente ordenado por cada operación de CE que efectúe.

3. Si están completos

4. Si hay faltantes, y que tan importantes son.

5. Ante algunas deficiencias, además deberán hacerse compulsas con proveedores y con clientes de la empresa para confirmar las operaciones y que no sean fictas.

6. Verificar que si la Administración General de Aduanas, mediante sus inspecciones regulares, no ha enviado alguna relación de operaciones de comercio exterior a la empresa, preguntando si las que indica, efectivamente fueron realizadas por la empresa. Han existido casos de fraudes con usos indebidos de RFC

7. Verificar si la empresa ha estado sujeta a alguna auditoría, ya sea  sobre ISR, IVA, etc., o bien de operaciones de CE y cuáles fueron los resultados obtenidos.

8. Determinar si la empresa encaja o no en lo que dispone la fracción I de artículo 59 de la LA y que se refiere al sistema de control de inventarios registrado en su contabilidad y sus excepciones. Este artículo debe ser analizado adecuadamente para proceder a implementar los mecanismos para su adecuado cumplimiento. (Volver a mencionar los sistemas ERP)

9. Las empresas PITEX y Maquiladoras, tienen la obligación de llevar un sistema informático de control de inventarios. Artículo 59-I, 108, 109 y 112 de la LA, por lo que deberá ser solicitada la información correspondiente a la empresa, para comprobar si lo está llevando a cabo. Ver excepción en el artículo 69 del Reglamento de la LA.

10. Debemos identificar las firmas electrónicas a través de las cuales los pedimentos llevan la constancia de haber sido afectadas las autorizaciones que amparan  las múltiples regulaciones, restricciones y requisitos que involucran las operaciones de CE

11. Para el caso de empresas que tienen autorizado sistemas electrónicos, microfilmación o similares, debemos referirnos al los artículos 4 y 6 del reglamento de la LA

12. Se recomienda utilizar un formato que podría llamarse Análisis General de Verificación de Existencia de Documentos Anexos a los Expedientes de Comercio Exterior, el cual nos proporciona información valiosa para poder definir:

· Si hay expedientes por las operaciones efectuadas

· Si los expedientes están completos y si tienen los documentos necesarios

· Si los expedientes contienen la clase de documentos que deben conservarse, como son originales, copias al carbón, fotocopias, copias certificadas, documentos con firma autógrafa,etc.

· Si la empresa tiene en su poder los originales de las facturas que amparan las mercancías que se hayan manejado y que estén contabilizadas como Activos Fijos.

· Si la entidad ha dado, preliminarmente, cumplimiento a las obligaciones, requisitos y restricciones al Ce

· El manejo general de Control Interno, mostrándonos la realidad que ante un archivo ordenado, veremos que el control interno es el adecuado por lo general y ante un archivo desordenado, cabe la posibilidad de encontrar deficiencias de todo tipo, e inclusive la ausencia del mismo.

· El observar la forma de cómo se manejan los documentos contables, registros, libros y demás constancias oficiales.

· Ante el generalizado problema de desorden y manejo deficientes de los controles de los programas de fomento o promocionales, para favorecer las actividades económicas, debemos verificar si la empresa cuenta con PITEX, ALTEX, ECEX, MAQUILADORAS, PROSEC, etc. Y se insiste en que la alta rotación de personal que tiene bajo su responsabilidad todos estos programas, se ha observado que se presentan fuertes deficiencias en el manejo, control y reporte a las autoridades del ejercicio de éstos, cayendo la empresa en severas responsabilidades y contingencias.
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