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INGRESOS

Ventas reales 100.000 200.000

Vtas Pronosticadas 400.000 300.000 200.000

20% se cobra en efectivo

50% se cobra a un mes

30% se cobra a dos meses

No hay Ctas Incobrables o éstas son mínimas

En diciembre se recibirá un pago de una subsidiaria 30.000

EGRESOS

Compras 70% de las Ventas

Las compras se pagan así:

10% en efectivo

70% se pagan a un mes

20% se pagan a dos meses

Pagos de Renta de Oficinas

Renta Mensual 5.000 5.000 5.000 5.000 5.000

Sueldos y Salarios Fijos 96,000 anuales

Sueldos por Comisión Variables 10% de las Ventas Netas Mensuales

Pago de Impuestos 25.000

Compra de activo fijo 130.000

Pago de Intereses 10.000

Pago de Dividendos 20.000

Pago de Préstamo que vence en diciembre 20.000

A finales de septiembre, la empresa

tiene un saldo en 

Caja y Bancos de (comentar ¿Octubre?) 50.000

Documentos por pagar 0,00

La empresa desea mantener un saldo en efectivo de 25,000 como reserva

CASO PRÁCTICO DE CASH FLOW

La empresa TRANSA SA de CV le pide a usted, como Analista Financiero que le prepare un Cash Flow con base en la siguiente información:

· La empresa está desarrollando un presupuesto de efectivo para los meses de Octubre, Noviembre y Diciembre.

· Las ventas de Transa SA tuvieron ventas en agosto y septiembre por 100,000 y 200,000 respectivamente. Las ventas que se pronosticaron son de 400,000, 300,000 y 200,000 para los meses de octubre, noviembre y diciembre respectivamente. La experiencia ha demostrado que el 20% de las ventas ha sido en efectivo, 50% ha generado cuentas por cobrar que se cobran al mes y el 30% restante ha generado cuentas por cobrar que se cobran a los dos meses. No tiene problemas con cuentas incobrables. En diciembre va a recibir un pago de una subsidiaria por 30,000

· Las compras de la empresa representan el 70% de las ventas, de las cuales el 10% se paga en efectivo, 70% se paga en el mes siguiente al de la compra y el 20% restante se paga a los dos meses al mes de la compra.

· La renta de oficinas mensual es de 5000.

· Los sueldos y salarios fijos son de 96,000 anuales y los sueldos variables son del 10% sobre las ventas netas mensuales.

· Se estima hacer un pago de impuestos en diciembre por 25,000

· Se comprarán Activos Fijos (computadoras) en noviembre y se pagarán en efectivo en ese mismo mes para aprovecha el descuento, por 130,000

· En diciembre se pagarán 10,000 de intereses

· En Octubre se pagarán dividendos por 20,000

· En diciembre se hará un pago de un préstamo por 20,000

· A finales de septiembre la empresa tiene un saldo en efectivo de 50,000. La empresa desea mantener 25,000 fijos en efectivo para las necesidades imprevistas. 

Es recomendable que los datos se vayan registrando en un preformato del Cash-Flow, para mayor facilidad de desarrollo del caso práctico.
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VENTAS PRESUPUESTADAS 100 200 400 300 200

VENTAS EN EFECTIVO  (20%) 20 40 80 60 40

COBRANZA DE CARTERA

CON VENCIM. A UN MES (50%) 50 100 200 150

CON VENCIM A DOS MESES (30%) 30 60 120

OTROS INGRESOS EN EFECTIVO 30

TOTAL DE INGRESOS EN EFECTIVO 210 320 340

PRESUPUESTO DE EGRESOS EN EFECTIVO

AGO SEP OCT NOV DIC

COMPRAS (70% DE VENTAS) 70 140 280 210 140

PAGOS DE CxP EN EFECTIVO (10%) 7 14 28 21 14

PAGOS DE CUENTAS POR PAGAR

Con Vencimiento a un mes (70%) 49 98 196 147

Con Vencimiento a dos meses (20%) 14 28 56

RENTA DE OFICINAS 5 5 5

SUELDOS Y SALARIOS 48 38 28

PAGO DE IMPUESTOS 25

DESEMBOLSOS POR ACTIVOS FIJOS 130

PAGO DE INTERESES 10

PAGO DE DIVIDENDOS EN EFECTIVO 20

PAGO DE CRÉDITO 20

TOTAL DE EGRESOS EN EFECTIVO 213 418 305

AGO SEP OCT NOV DIC

PRESUPUESTO DE EFECTIVO

TOTAL DE INGRESOS EN EFECTIVO 210 320 340

Menos: EGRESOS EN EFECTIVO 213 418 305

FLUJO NETO DE EFECTIVO -3  -98  35

SALDO EN EFECTIVO A FINALES DE SEPTIEMBRE 50 47 -51 

EFECTIVO FINAL 47 -51  -16 

Menos: SALDO MÍNIMO DE EFECTIVO REQUERIDO 25 25 25

FINANCIAMIENTO TOTAL REQUERIDO

DOCUMENTOS POR PAGAR  -76  -41 

SALDO EN EFECTIVO EXCEDENTE 22 ---------------- ----------------

EVALUACIÓN DEL PRESUPUESTO DE EFECTIVO

AGO SEP OCT NOV DIC

CUENTA

EFECTIVO 25 25 25

SALDO EN EFECTIVO EXCEDENTE 22 ---------------- ----------------

DOCUMENTOS POR PAGAR

DOCS POR PAGAR POR FINANC. REQUERIDO `--- -76  -41 

´--------------------------------US DLLS (000) ----------------------------

´--------------------------------US DLLS (000) ----------------------------

´--------------------------------US DLLS (000) ----------------------------

´--------------------------------US DLLS (000) ----------------------------
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PESI- MAS PRO- OPTI- PESI- MAS PRO- OPTI- PESI- MAS PRO- OPTI-

MISTA BABLE MISTA MISTA BABLE MISTA MISTA BABLE MISTA

Total de ingresos en efectivo 160 210 285 210 320 410 275 340 422

Menos: Total de egresos de efectivo 200 213 248 380 418 467 280 305 320

Flujo Neto de Efectivo -40  -3  37 -170  -98  -57  -5  35 102

Mas: Saldo Inicial de Efectivo 50 50 50 10 47 87 -160  -51  30

Efectivo Final 10 47 87 -160  -51  30 -165  -16  132

Menos: Saldo de Efectivo mínimo 25 25 25 25 25 25 25 25 25

Financiamiento total requerido 15

NO FINANC NO FINANC

185 76

NO FINANC

190 41

NO FINANC

Saldo de efectivo excedente 22 62 5 107


Desde el punto de vista bancario, un Cash Flow considera dos tipos de salidas:

1. El flujo de caja que genera el negocio del prestatario y con el cual se espera que éste pague en crédito del dinero que la institución le otorga.

2. El flujo de caja que genera la garantía al convertirse en dinero, en el caso de que el flujo de operación del prestatario no funcione debido una contingencia o a una mala evaluación.
Derivado de este concepto, nacieron dos preguntas que un buen banquero siempre debe hacer al solicitante:

a) ¿Para qué necesita el financiamiento a través de un crédito?

b) ¿Con qué Flujo de Caja lo va a liquidar?

Tiempo después apareció un concepto de primordial importancia: El proceso del crédito, cuyas bases son el mercado objetivo y la custodia de la cartera.

Para poder comprender lo que es un “mercado objetivo”, primero tenemos que conocer cómo funciona la banca comercial en México.

La Banca Comercial en México se clasifica en:

· Banca comercial, que atiende las necesidades de las pequeñas empresas o de particulares a través de una red de sucursales.

· Banca empresarial, es encargar de dar atención más personalizada a las empresas medianas.

· Banca corporativa, muy atractiva para la banca por la seguridad implica ofrecer el crédito y atención personalizada a empresas grandes.

· Banca de inversión, negocio de inversiones en valores que tienen básicamente las casas de bolsa de los grupos financieros en México.

Para determinar su mercado objetivo, los bancos buscan segmentos que donde sus propios departamentos de estudios económicos han detectado posibilidades de crecimiento. Con base en sus propias políticas, cada banco establece parámetros para determinar el flujo de caja, razones financieras (explicar ampliamente) y las garantías que debe de cubrir la empresa solicitante de crédito, si la empresa está en el segmento de economía donde pueda crecer y desarrollarse, ya que con ello se hace más viable el cobro del crédito.

Unos conceptos más importantes vinculados con el proceso de crédito de mercado objetivo es la denominada Cartera de Crédito.

Los bancos normalmente evitan la concentración de su cartera en un solo segmento o en unos cuantos clientes (Explicar “nunca apostar a un solo cliente”). Los bancos aplican el concepto de la Teoría de Cartera para distribuir sus riesgos entre diferentes segmentos y clientes para que éstos logren un crecimiento sostenible.

Los bancos estudian que las empresas tengan:

· Un margen constante o creciente de ventas.

· Un pago de dividendos a los accionistas sano, nunca excesivo.

· Un nivel de apalancamiento financiero o endeudamiento razonable.

· Una buena rotación de activos.

El principal participante de la custodia de la cartera es el llamado ejecutivo de cuenta, quién representa a su banco en su relación de crédito con la clientela.

Esta figura nace en los años 70’s y tiene como responsabilidad identificar al cliente del banco, identificar sus necesidades de crédito o de inversión, determinar la mejor forma en que el banco puede ayudarlo a través de llevar a cabo visitas a la empresa para definir el mejor esquema posible de financiamiento, además prepara junto con el cliente la documentación para el estudio del otorgamiento de crédito, posteriormente presenta el caso particular del empresa ante un Comité de Crédito; elaborar el Contrato de Crédito; supervisar el otorgamiento de préstamo en las condiciones previstas en el contrato; verificar que existan garantías; auditar el destino del crédito, visitar periódicamente al cliente para supervisar el cobro del crédito y tratar de evitar cualquier problema futuro; además comprueba los saldos que el cliente mantiene en la institución bancaria y en caso necesario, participa en la cobranza del crédito para evitar que se conviertan en cartera vencida.

Breves antecedentes económico-políticos

Una de las realidades que deben ser consideradas en México, cuando se tratan aspectos fiscales, financieros, contables, administrativos, legales y económicos, es la conformación del entorno empresarial, donde siempre está implícito el Capital Humano.
Como se sabe, en nuestro país el 95% de las empresas son micro, pequeñas y medianas, de las cuales el 100% son del tipo personal, unifamiliar o bifamiliar. Por esta razón la empresa mexicana y sus accionistas son prácticamente lo mismo, es decir, la Persona Moral y sus propietarios se funden en un solo ente económico, en el que se desconoce en donde inicia la empresa y dónde su propietario-fundador.

Si el accionista es financieramente poderoso, entonces la empresa podría tener por sinergia, poder económico, pero si es lo contrario, como en la mayoría de los casos, entonces la empresa sería débil, en tanto no pueda generar su propia fuerza monetaria a través de difíciles años de esfuerzo para conseguir su potencial económico.

Cuando, las aportaciones de Capital se consideran como una fuente externa de recursos, otros la consideran como una fuente de financiamiento interna. Será externa cuando provenga de otros accionistas distintos al propietario de la empresa, dada su característica privada, no pública. Será interna cuando ese nuevo capital sea aportado por su fundador-propietario. Aún cuando en México la frontera entre la empresa y el accionista es difusa, es necesario diferenciar entre los objetivos de los dueños y los de la organización como tal.

Casi sin excepción, los inversionistas ponen en riesgo su dinero en una empresa con el objetivo de obtener utilidades y rendimientos superiores a los que obtendrían en algún otro medio de inversión, haciéndose válido que dicho objetivo, lógico y justo, sea el rendimiento óptimo de su inversión, independientemente de cumplir con otros objetivos de tipo social.

Dicho objetivo no debe ser necesariamente el de ganar dinero como tal, sino la satisfacción de una necesidad social, de producción de satisfactores, bienes o servicios, que la sociedad en donde se desenvuelve necesite.

Si una empresa logra estos objetivos, las utilidades y rendimientos de la inversión se crearán por sí mismos, siempre que la administración sea llevada en forma correcta y profesional.

¿Cuál es una de las preocupaciones del empresario mexicano?

Es sin duda la preocupación de los accionistas el posible impedimento de no recuperar su inversión original y ésto sin mencionar la posibilidad en ocasiones de generar ganancias que satisfagan el capital que ponen en riesgo; lo que lleva al empresario mexicano desde hace ya varios sexenios a dudar sobre la decisión de invertir en la constitución de una empresa o mejor decidir invertir su dinero en instrumentos financieros.

Entrando al tema económico, relativamente reciente, en aquél entonces, dentro de la presidencia de Carlos Salinas de Gortari, México entró en un período de estabilización de precios y recuperación de crecimiento y de empleo. Entonces hace 15 años se firmó el TLCAN y México fue partícipe de la OCDE (Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económico).

¿Qué sucedió desde el punto de vista económico a finales de 1994?

Todo iba aparentemente muy bien, pero a finales de 1994 vino una devaluación, que provocó una recesión económica a nivel nacional aguda.
Un sexenio después, en un escenario de transición política y de mayor confianza en las instituciones nacionales no se repitieron los problemas sexenales, que ya parecían crónicos, devaluación, inflación, desempleo y deterioro del salario real.

¿Qué caracterizó al año 2000 desde el punto de vista económico?

En cambio en el 2000 se registraron altas tasas de crecimiento del PIB y estabilidad de precios.
En el 2001 siguió el crecimiento económico con estabilidad, aunque con tasas menores en el PIB por el ajuste importante de la economía de EUA, la caída del NASDAQ (Bolsa de Valores) y la dependencia de nuestra economía de la de los Estados Unidos, como hasta la fecha.
Sin embargo la recuperación del crecimiento y el control de la inflación de Vicente Fox no dio precisamente mejores condiciones de vida para la mayoría de la población mexicana; la distribución del ingreso estuvo concentrada; tanto la pobreza y la pobreza extrema no se abatieron y por otra parte; el equilibrio externo fue débil y las finanzas públicas no tuvieron la fortaleza deseada.

Sin embargo fue posible controlar la inflación y la paridad cambiaria.
El mundo se hace cada vez más complejo y con relaciones internacionales cada vez más intrincadas, donde los efectos “tequila”, “samba”, y “dragón” cambian las relaciones y los equilibrios internacionales en corto tiempo, alternado al final las condiciones de vida de cada uno de los habitantes, aun de los países más lejanos.
Por lo anterior, las relaciones económica-financieras son tan amplias, que involucran desde las condiciones de vida de cada uno de nosotros como individuos, familias, empresas, instituciones sociales, Estados, Naciones, hasta las relaciones internacionales y no se diga del Derecho Laboral ahora por demás vigente con los tratados internacionales inmersos en nuestra economía.

En este tenor de escenarios político económicos, surge la necesidad de observar la evolución de la inflación y con el consiguiente deterioro del salario real entre otras muchas variables a considerar. De nada serviría estudiar estos temas, sin conocer que ha pasado y qué nos espera realmente en nuestro país.

Comparativo de Porcentajes de Inflación por Sexenios
	Presidente
	Año
	Porcentaje de Inflación

	Luis Echeverría Alvarez
	1971

1972

1973

1974

1975

1976
	    4.98

    5.50

  21.37

  20.64

  11.31

  27.23

	José López Portillo
	1977

1978

1979

1980

1981

1982
	  20.66

  16.14

  20.02

  29.84

  28.70

  98.84

	Miguel de la Madrid Hurtado
	1983

1984

1985

1986

1987

1988
	  80.77

  59.16

  63.75
105.75

159.17

  51.66

	Carlos Salinas de Gortari
¿Cuál fue el comportamiento económico del PIB en el sexenio de C Salinas de Gortari y a principios del sexenio de E. Zedillo P. de L
	1989

1990

1991

1992

1993

1994

	  19.70

  29.93

  18.79

  11.94

    8.01
7.05


	Ernesto Zedillo Ponce de León
	1995
1996

1997

1998

1999

2000
	  51.97
  27.70

  15.72

  18.61

  12.31

    8.95

	Vicente Fox Quesada

Felipe Calderón Hinojosa
	2001

2002

2003

2004

2005
2006

2007
	    4.40

    5.70

    3.98

    5.19

    4.50

    4.05

    3.76


Una de las realidades que deben ser consideradas en México, cuando se tratan aspectos laborales, fiscales, financieros, contables, administrativos, legales y económicos, es la conformación del entorno empresarial.
Como se sabe, en nuestro país el 95% de las empresas son micro, pequeñas y medianas (MIPyME’s), de las cuales el 100% son del tipo personal, unifamiliar o bifamiliar. Es por esta razón que la empresa mexicana y sus accionistas son prácticamente lo mismo, es decir, la Persona Moral y sus propietarios se funden en un solo ente económico, en el que se desconoce en donde inicia la empresa y dónde su propietario-fundador.
Si el accionista es financieramente poderoso, entonces la empresa podría tener por sinergia, poder económico, pero si es lo contrario, como en la mayoría de los casos sucede, entonces la empresa sería débil, en tanto no pueda capaz de generar su propia fuerza monetaria a través de difíciles años de esfuerzo para conseguir su potencial económico.
¿Por qué existen problemas de liquidez y solvencia?
Por la falta de aplicación óptima de los recursos, minimización de costos financieros y por el desconocimiento de los impuestos.

INFORMACIÓN FINANCIERA    

DIRIGIDA A

Situación Financiera



Socios o Accionistas

Resultados de Operación


Inversionistas

Flujos de Efectivo



Acreedores

Riesgos Financieros



Gobierno

Otros






Otros

Los  Ingresos Públicos o del Estado se refieren a  impuestos, productos, aprovechamientos, derechos, aportaciones de seguridad social, empréstitos, entre otros y los Gastos Públicos se refieren a aquellos derivados de la actividad administrativa. En una empresa, Sector Privado el  Director de Finanzas, tiene entre otras, las siguientes áreas: Planeación Estratégica, Planeación  y análisis e interpretación e Estados Financieros, Administración Financiera y Tesorería, Contraloría, Administración de Riesgos, Informática y Sistemas, Administración del Factor Humano (Recursos Humanos), Auditoría, Comercio Exterior, Operaciones, Administración de Oficina, Seguridad, entre otras funciones.
El siguiente tema que estudiaremos, será la evolución histórica Sistema Financiero Mexicano en la época Prehispánica, período Colonial, período Independiente y años recientes.
EVOLUCIÓN HISTÓRICA DEL SISTEMA FINANCIERO MEXICANO

Época prehispánica.

Sería imposible hablar del Sistema Financiero Mexicano antes de la Conquista, debido a que las transacciones se hacían a través de lo que se conoce como “trueque”. Todas operaciones se hacían en especie, principalmente entre mercaderes y artesanos, y era precisamente el pago con mano de obra agrícola la base de la economía. No se conoce con seguridad sobre la libertad de mercado, pero lo que si se sabe es que el Gobierno participaba de manera muy importante en la economía, ya que controlaba: tierra, proceso productivo y redistribución de la riqueza.
Entre los aztecas no se permitía la concentración de la riqueza, sino que se distribuía la misma a través de ceremonias y fiestas. Los comerciantes realizaban transacciones con otros pueblos, principalmente por mandato del rey, y simultáneamente actuaban como espías o embajadores.

Sólo los mercados más importantes como el de Tlaltelolco permanecían abiertos todos los días; los otros mercados se llevaban a cabo cada cinco días y estaba prohibido realizar operaciones fuera de estos tiempos y lugares predeterminados. Las mercancías de uso más generalizado como medios de intercambio lo eran: cacao, mantas o quachtli o patolcuachtli, oro en polvo, plumas de quetzal, figuras de cobre en formas de “T” y ciertas piezas de estaño.
De esta época que vivió México aún conservamos el fuerte papel rector del Estado en la economía, así como el “despilfarro” en celebraciones que en esa época se realizaban con fines religiosos y redistributivos.

Período Colonial.

Podemos dividir al período colonial en tres épocas, siendo la tercera cuando surge el actual Sistema Financiero Mexicano. 

La primera época, la de euforia, se caracterizó por el saqueo de América y el reparto del botín. Un ejemplo lo constituye el reparto de las encomiendas y los cargos públicos, así como la acumulación de riqueza que los conquistadores lograron en poco tiempo por medio de la esclavización de los indios.

La segunda época coincidió con la depresión en Europa. Este período fue de singular importancia para México, pues en él nacieron la Hacienda Pública y el Peonaje, cuyos efectos, entre ellos el latifundio se conservaron hasta el siglo XX. También se arraigaron con fuerza las compras o sobornos para obtener cargos públicos y su uso patrimonialista, que posiblemente sea el origen del actual corrupción gubernamental; de la misma forma se consolidó la fuerza política y económica de la Iglesia Católica, los Comerciantes y los Hacendados. La Nueva España dejó de ser monoexportadora de oro y los hacendados orientaron la producción al autoconsumo; mientras tanto, la población indígena pura empezó a disminuir debido al mestizaje. En este período, el Gobierno Virreinal cobró mucha fuerza, pero se corrompió con la “venta” de cargos públicos y dejó de rendir cuentas al gobierno español. La principal fuerza económica y política fue la Iglesia católica, misma que actuó como prestamista para financiar diferentes actividades económicas.

La aplicación de la Real Cédula sobre la Enajenación de Bienes Raíces y Cobro de Capitales, antecedente de las Leyes de Reforma y de Expropiaciones de beneficio Nacional, puso al descubierto que la Iglesia era la principal prestamista de la Nueva España: Sus bienes apenas eran de $5 millones de pesos representados en bienes, pero sus deudores le debían más de $45 millones de pesos por concepto de préstamos hipotecarios y préstamos de avío con cobro de intereses. Los comerciantes fueron otra fuente de financiamiento no oficial, algunas veces mediante asociación sobre todo para los mineros.

Tenemos como herencia la corrupción, la acumulación de capital, el sistema hacendario incluía a las tiendas de raya, y la dependencia económica de las materias primas como lo era la plata, lo que equivale actualmente al petróleo, sujeto su precio a los cambios en los mercados internacionales.

La tercera etapa, es la primordial para el SFM, y se da cuando los Borbones fortalecieron el control político y económico de la Corona en la Nueva España. En este período se aplicó la Real Cédula sobre Enajenación de Bienes Raíces y Cobro de Capitales y se expulsó a los jesuitas; se nombran administradores públicos que sustituyeron los privados, quienes únicamente buscaban utilidades para su beneficio personal. En 1785 la Contaduría Pública Nacional comenzó a utilizar el concepto de la partida doble, lo que incrementó la captación puestos en beneficio para España; se aplicaron nuevos impuestos, como el de las pulperías y las empresas monopolistas manejadas por el Estado, y al tabaco, base de la Real Fábrica de Puros y Cigarros; la misma forma se utilizaron nuevas formas de trabajo a utilizar numerosos trabajadores bajo el mismo techo; los comerciantes perdieron poder político y económico y se fomentó la minería.
El propósito de las reformas borbónicas se resume en controlar la Nueva España a favor de la Corona Española.

Debido a este excesivo control y crecimiento económico de la Colonia, el gobierno español se dio en la necesidad de crear instituciones de crédito para sustituir a la iglesia y quitarle también importancia a los comerciantes.

La primera institución de crédito prendario fue el Monte Piedad de Ánimas, fundado en 1775 por Pedro Romero de Terreros a través de la Real Cédula del 2 de junio de 1764. Sus primeras operaciones consistieron en préstamos prendarios, custodia de depósitos confidenciales, y la admisión de secuestros o depósitos judiciales y de otras autoridades realizaba la venta pública en almoneda de las prendas no rescatadas y operó como institución de emisión por el período en 1879 a 1887.

En 1782, a través de la Real Cédula del 2 de junio de 1782 se fundó el Banco Nacional de San Carlos, subsidiaria del de España, creado por el rey Carlos III. Esta institución fue creada para fomentar el comercio general y de España, pero su duración fue muy corta.

Como parte de la política de fomento a la minería, los mineros fueron dotados de un consulado, un tribunal y un colegio de minería. Lo más importante en obras realizadas por el Tribual de Minería fue la creación en 1784 del Banco de Avío de Minas, que prácticamente fue el primer banco refaccionario de América. Dos años después de que empezó a operar esta institución, el virrey suspendió sus actividades, debido a que 1.25 millones prestados a 21 empresas, sólo recuperó Mex$500,000. Después volvió a operar eran más en beneficio de la Corona, a la que hizo préstamos por: Mex$2.5 millones. Quizá la importancia del anterior fue haber sido antecesor del primer banco del México independiente, el Banco de Avío.
Es precisamente de esta etapa donde heredamos el papel rector del Estado en economía, la oposición del iglesia, y los comerciantes en contra de las medidas gubernamentales que afectaban sus intereses y el nacimiento de las instituciones de crédito del estado actual sistema financiero.

Período Independiente.

Después de la guerra de independencia, se presentó un época muy difícil desde el punto de vista económico. De la Colonia se heredaron la Casa de Moneda y el Nacional Monte de Piedad.

En 1830, a iniciativa de Lucas Alamán, se estableció el Banco de Avío, mediante la ley del Congreso del 1830. Este banco era de promoción industrial, mismo que estaba facultado para promover industrias por su cuenta. Después se promulgó en la ley del 17 de enero de 1837 la creación del Banco de Amortización de la Moneda de Cobre, con la finalidad de retirar de circulación las monedas de ese metal, cuya abundancia se prestaba a falsificaciones y únicamente se dejaron en circulación monedas de oro y de plata. Este banco sábado sus operaciones en seis de diciembre de 1841 y el banco de avío lo hizo en 1842.

La importancia de estos dos bancos radica en que fueron las primeras instituciones financieras a las cuales acudí al gobierno mexicano para tratar de superar crisis económicas.
Después del intervención francesa, vino la calma y se creó la caja de ahorros del nacional monte piedad en 1849 y la redacción del código de comercio de 1854.

Posteriormente, con intervención de algunos mexicanos incapaces de creer en su México, permitieron el Imperio de Maximiliano.

Con Maximiliano, el 22 de junio de 1864 se creó la primera institución de banca comercial en México: el Banco de Londres, México y Sudamérica. Esta institución era de capital inglés, sucursal del London Bank of Mexico and South America Limited, y recibía depósitos, otorgaba créditos, emitía billetes y proporcionaba servicios a los negociantes que se dedicaban al Comercio Exterior.

Entre 1870 y 1879, varios países entre ellos Estados Unidos, desmonetizaron la plata y afectaron a México. Las monedas de oro desaparecieron de la circulación y aun cuando México mantenía como patrón el oro y la plata, en los hechos solamente utilizaba la plata.

Para 1875 Francisco McManus fundó en Chihuahua el Banco de Santa Eulalia, que estaba autorizado para emitir billetes. En marzo de 1878 se creó el banco mexicano, también emisor de billetes, lo cual muestra que no existía control sobre la creación de bancos, y mucho menos sobre la emisión del papel moneda.

El 23 de agosto de 1881, el gobierno federal y Eduardo Noetzlin, representante del banco Franco-Egipcio, celebraron el contrato del que nació el Banco Nacional Mexicano, que tuvo un gran apoyo gubernamental. Sus operaciones iniciaron el 23 de febrero de 1882 y se convirtió en una especie de cajero del gobierno federal, pues ofrecía servicios en los estados del país y en el extranjero y manejaba la cuenta de la tesorería.
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