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SISTEMA TRIBUTARIO FISCAL DE ISR EN MÉXICO

El sistema fiscal tributario que cualquier país debiera adoptar en materia de recaudación fiscal, debería estar sustentado en 4 principios básicos:
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· Equidad

· Eficiencia

· Competitividad

· Simplicidad
· En la Equidad se busca que todos los ciudadanos contribuyan al Gastos Público a través de sus ingresos y en forma progresiva, gravando más a aquellos que tengan una mayor capacidad contributiva.

· La Eficiencia significa que los impuestos deberían afectar las decisiones básicas de los individuos y empresas lo menos posible para lograr una mejor de recursos en la economía y obtener un mayor crecimiento del PIB. Si las tasas son altas, desalientan el trabajo. En los sistemas fiscales más eficientes, es significativamente menor la evasión fiscal.

· La Competitividad se basa en que proporciona una mayor competencia entre los países al atraer IED y obliga a los gobiernos a no establecer impuestos elevados a los dividendos, al capital y a la mano de obra calificada respecto de los países competidores.

· La Simplicidad significa que la sencillez reduce la resistencia al pago de impuestos y facilita a la SHCP a detectar el cumplimiento de las obligaciones fiscales. No debe tener tratos preferenciales ni hacer excepciones, o dar ciertos privilegios fiscales, ya de hacerlo así, propicia la elusión fiscal.

Una de las realidades que deben ser consideradas en México, cuando se tratan aspectos fiscales, financieros, contables, administrativos, legales y económicos, es la conformación del entorno empresarial. 

Como se sabe, en nuestro país el 95% de las empresas son micro, pequeñas y medianas, de las cuales el 100% son del tipo personal, unifamiliar o bifamiliar. Por esta razón la empresa mexicana y sus accionistas son prácticamente lo mismo, es decir, la Persona Moral y sus propietarios se funden en un solo ente económico, en el que se desconoce en donde inicia la empresa y dónde su propietario-fundador.

Si el accionista es financieramente poderoso, entonces la empresa podría tener por sinergia, poder económico, pero si es lo contrario, como en la mayoría de los casos, entonces la empresa sería débil, en tanto no pueda generar su propia fuerza monetaria a través de difíciles años de esfuerzo para conseguir su potencial económico.

Cuando, las aportaciones de Capital se consideran como una fuente externa de recursos, otros la consideran como una fuente de financiamiento interna. Será externa cuando provenga de otros accionistas distintos al propietario de la empresa, dada su característica privada, no pública. Será interna cuando ese nuevo capital sea aportado por su fundador-propietario.

Aun cuando en México la frontera entre la empresa y el accionista es difusa, es necesario diferenciar entre los objetivos de los dueños y los de la organización como tal.

Casi sin excepción, los inversionistas ponen en riesgo su dinero en una empresa con el objetivo de obtener utilidades y rendimientos superiores a los que obtendrían en algún otro medio de inversión, haciéndose válido que dicho objetivo, lógico y justo, sea el rendimiento óptimo de su inversión, independientemente de cumplir con otros objetivos de tipo social.

Dicho objetivo no debe ser necesariamente el de ganar dinero como tal, sino la satisfacción de una necesidad social, de producción de satisfactores, bienes o servicios, que la sociedad en donde se desenvuelve necesite.

Si una empresa logra estos objetivos, las utilidades y rendimientos de la inversión se crearán por sí mismos, siempre que la administración sea llevada en forma correcta y profesional.
Es sin duda la preocupación de los accionistas el posible impedimento de no recuperar su inversión original y esto sin mencionar la posibilidad en ocasiones de generar ganancias que satisfagan el capital que ponen en riesgo; lo que lleva al empresario mexicano desde hace ya varios sexenios a dudar sobre la decisión de invertir en la constitución de una empresa o mejor decidir invertir su dinero en instrumentos financieros.

Por todo lo comentado anteriormente, es imposible desasociar a los impuestos con las finanzas, ya sean, personales o bien empresariales y por tanto debemos decir que principalmente la Administración Financiera-Fiscal-Económica se enfoca a:

· Servicios Financieros o sea el diseño y producción de asesoría y productos financieros para PM, PF y Gobierno. La industria bancaria y equivalentes se relacionan con la planeación financiera personal, inversiones, bienes raíces y seguros.
· Administración Financiera
Las Finanzas además de ser el arte y ciencia de administrar el dinero, se puede decir que las Finanzas son entendidas como la obtención, manejo y aplicación óptima de los recursos monetarios.

Dicho de otra manera, se refiere a la planeación de los recursos económicos para definir y determinar cuáles son las fuentes de recursos naturales, fuentes internas, (operaciones normales de la empresa), así como las fuentes externas más económicas, para que dichas recursos sean aplicados en forma óptima, tanto en la operación como en inversiones para el desarrollo y así hacer frente a los compromisos económicos, presentes y futuros, ciertos e imprevistos, que tenga la empresa, reduciendo riesgos e incrementando la rentabilidad o utilidades de la empresa.

¿A qué se enfoca o bien se refiere la Administración Financiera?

Se refiere básicamente a la administración activa de los asuntos financieros de todo tipo de empresas, ya sea financieras o bien, no financieras, privadas y públicas, grandes y pequeñas, lucrativas y no lucrativas.
Entre otras funciones de la Administración Financiera interrelacionada con la Fiscal, están la Planeación Fiscal, de Crédito y Cobranzas, de Evaluación de Proyectos de Inversión y la obtención del dinero para financiar las operaciones de la empresa. Es básico manejar el Cash Flow, Inventarios y Cuentas por Cobrar, además del Análisis Financiero, tan solo como parte esencial del manejo del Activo Circulante y su contrapartida, el Pasivo Circulante, lo que ambos conforman al Capital de Trabajo.
Existe una íntima relación con la Economía, ya que los AF deben entender el entorno económico tanto del país (Finanzas Públicas y Política Económica, Balanza Comercial, Tasas de Interés Internacionales, precios de petróleo, actividades de la Bolsa de Valores, Perspectiva de Futuros del Peso, Deslizamiento cambiario, oferta, demanda, entre otros temas) como del extranjero, principalmente EUA. El Administrador empresarial debe estar en posición de aplicar las teorías económicas en cuanto a la empresa privada se refiere. El Administrador Financiero también se relaciona con la Contabilidad, debido a que por lo general ambas actividades se traslapan y en ciertas ocasiones una sola persona debe realizar ambas funciones.

¿Cuál es el fin principal de la Contabilidad?

La contabilidad tiene como fin principal enfatizar el desarrollo y registro del desempeño de la empresa, evaluar su posición financiera y responsabilizarse de los impuestos, entre otras 100 actividades complementarias aproximadamente. Presenta los EF, pero sin describir las circunstancias de la empresa. En cambio,  el Administrador Financiero si se interioriza en los Flujos de Efectivo - entradas y salidas de efectivo - mantiene la solvencia de la empresa, evita la falta de liquidez y de solvencia, planifica los flujos de efectivo, independientemente del Estado de Resultados.

Evalúa los EF, crea información adicional y toma decisiones con base a sus propias evaluaciones. Hace Análisis e Interpretación de los EF. Toma decisiones de inversión, combinación de varios tipos de financiamiento. Toma la oportunidad de las inversiones y sus rendimientos, toma en cuenta el cashflow para efecto de generación de dividendos y analiza y toma riesgos.

¿Por qué existen problemas de liquidez y solvencia?
Por la falta de aplicación óptima de los recursos, minimización de costos financieros y por el desconocimiento de los impuestos.
[image: image108.jpg]


[image: image109.jpg]


INFORMACIÓN FINANCIERA    

DIRIGIDA A

[image: image110.jpg]
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Resultados de Operación
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Otros





Otros
Los  Ingresos Públicos o del Estado se refieren a  impuestos, productos, aprovechamientos, derechos, aportaciones de seguridad social, empréstitos, entre otros y los Gastos Públicos se refieren a aquellos derivados de la actividad administrativa.

En una empresa, Sector Privado el  Director de Finanzas, tiene entre otras, las siguientes áreas: Planeación Estratégica, Planeación  y análisis e interpretación e Estados Financieros, Administración Financiera y Tesorería, Contraloría, Administración de Riesgos (Seguros), Informática y Sistemas, Administración del Factor Humano (Recursos Humanos), Auditoría, Comercio Exterior, Operaciones, Administración de Oficina, Seguridad, entre otras funciones. Estos temas, pueden en términos generales, llegar a más de 400 diferentes actividades.
¿Cómo se explica el entorno económico y variables tanto nacionales como internacionales?

Veamos algunos aspectos macroeconómicos íntimamente relacionados con la microeconomía y con la empresa particular:

Intentaré orientarlos a que deduzcan explícita o implícitamente a que abran una ventana hacia el pensamiento analítico más libre y hacia los problemas económicos, cada vez más complejos que nos rodean. Como usted sabe, tanto la economía mundial, como la mexicana están inmersas en un proceso de continuos cambios sociales, económicos, políticos, culturales, entre otros muchos factores, que convierten la realidad en un fenómeno apasionante y complejo de estudio, que será ordenado y sistemático que le permitirá entender el funcionamiento del sistema en que vivimos.

¿Qué involucra la Economía y las Finanzas?

La Economía involucra un conjunto de relaciones tan amplio que relaciona a todos los habitantes de un país y del mundo entero. Los grandes hechos económicos, como lo son el crecimiento, desarrollo tecnológico, competencia, crisis, desempleo, pobreza, inflación, entre otros aspectos, han penetrado en la conciencia de la población, la que ha recibido clases de economía en su vida cotidiana, sin necesidad de ir a una universidad.


Todo el mundo habla de economía, desde el ama de casa, el abarrotero, el obrero, el empleado, el ejecutivo, el empresario, locutores, comentaristas, animadores de televisión, radio, etcétera.

Las finanzas como herramienta de la economía en las empresas es un tema apasionante, entendiendo como incide en el cash-flow especialmente en impuestos y lo que es mejor, cómo se les puede sacar el máximo provecho financiero que apoye decisivamente a los recursos empresariales. Todas las empresas hacen uso de las finanzas, pero porqué entonces tienen problemas de liquidez y solvencia. La respuesta es el desconocimiento fiscal, entre otros conocimientos, ya que no es suficiente obtener y aplicar los recursos, sino que la obtención y aplicación sea óptima, o sea, minimizar los costos financieros y sobre todo, en el rubro impuestos, si consideramos al FISCO como el principal socio de las Personas Morales y Personas Físicas, ya que participa de las utilidades en porcentajes altísimos si sumamos impuestos directos e indirectos (costo de financiamiento o producto financiero si lo sabemos manejar legalmente). En nuestra vida profesional, desafortunadamente hemos visto que la materia impositiva se desliga de las finanzas, como si las obligaciones tributarias consistieran tan solo en el llenado de formatos y pago de impuestos, sin importar si se paga de más o con un costo financiero adicional y sorpresivamente, esta situación es muy común en el entorno empresarial.

¿Cuál es el concepto de finanzas?

Existen muchas definiciones, pero si las resumimos, puede concluirse que las finanzas son “el manejo de recursos, su obtención y manejo óptimo y aplicación, cuyo fin principal es precisamente la aplicación óptima de los recursos de la empresa”, pero en la vida diaria sucede lo opuesto, es decir se aplican en forma incorrecta. El rubro fiscal es un rubro financiero, ya que forzosamente implica el manejo de los recursos financieros y monetarios.

¿Cuál es el fundamento del Derecho Fiscal?

El Derecho Fiscal nace en el artículo 31 de la Constitución Política de los Estados Unidos Mexicanos ya que establece la obligación de contribuir con los gastos públicos de manera proporcional (según la capacidad económica del contribuyente o sujeto pasivo), justa (JUSTITIA, JUS que es lo justo que es la voluntad de obrar conforme a la ley e injusto es lo contrario) y equitativa (dar trato igual a los iguales y desigual a los desiguales).

¿Cómo es factible llevar a cabo una estrategia fiscal-financiera?

Podemos concluir que se puede establecer una estrategia fiscal- financiera, siempre y cuando se lleve a cabo con apego a la Ley, por lo tanto se convierte en  válida y legal.

Una vez establecido que los impuestos inciden directamente, en forma contundente en las finanzas de la empresa, analicemos los aspectos generales de la Ley del Impuesto sobre la Renta.

Si atendemos a las disposiciones generales de la LISR, observamos, que se refiere, entre otros temas a los sujetos de, criterios para establecer normas para los contribuyentes, abandono del concepto de nacionalidad, establecimiento permanente y no permanente en el país, ingresos por honorarios, doble tributación, dividendos, entre otros muchos temas. En resumen, la LISR consta de 195 artículos, contenidos en 7 Títulos, 30 Capítulos y 7 secciones, pero nos concentraremos en el Título II Personas Morales.

Consecuentemente los abordaremos a continuación:
	TÍTULO I
	
	1 al 8

	Disposiciones generales
	
	

	TÍTULO II
	
	

	PERSONAS MORALES
	
	

	
	Disposiciones Generales
	9 al 15

	CAPÍTULO I
	De los Ingresos
	16 al 24

	CAPÍTULO II
	De las Deducciones
	

	     Sección I
	De las Deducciones en general
	25 al 30

	     Sección II
	De las Inversiones
	31 al 38

	     Sección III
	Del Costo de lo Vendido
	39 al 43

	CAPÍTULO III
	Del Ajuste por Inflación
	44 al 46

	CAPÍTULO IV
	De las Inst. de Seguros y de Fianzas – de los Almacenes Grales. de Depósito, Arrendadoras Financieras y Uniones de Crédito.
	47 al 56

	CAPÍTULO V
	De las Pérdidas
	57 al 58

	CAPÍTULO VI
	Del Régimen Opcional para Grupos de Sociedades
	59 al 71

	CAPÍTULO VII
	De los Coordinados
	72 al73

	CAPÍTULO VIII
	Régimen de Actividades Agrícolas, ganaderas, silvícolas y pesqueras.
	74 al 75

	CAPÍTULO IX
	De las Obligaciones de las Personas Morales.
	76 al 78

	TÍTULO III
	
	

	Del Régimen de las Personas Morales con fines NO lucrativos
	
	79 al 89

	TÍTULO IV
	
	

	PERSONAS FÍSICAS
	Disposiciones Generales
	90 al 93

	CAPÍTULO I
	De los ingresos por salarios y en general por la prestación de un servicio personal subordinado.
	94 al 99

	CAPÍTULO II
	De los ingresos por actividades empresariales y profesionales
	

	     Sección I
	De las P. Físicas con actividades empresariales y profesionales
	100 AL 110

	    Sección II
	Régimen de incorporación fiscal.
	111 AL 113

	CAPÍTULO III
	De los ingresos por arrendamiento y en general por otorgar el uso o goce temporal de bienes inmuebles
	114 AL 118

	CAPÍTULO IV
	De los ingresos por enajenación de bienes.
	

	     Sección I
	Del Régimen General
	119 AL 128

	     Sección II
	De la enajenación de acciones en la Bolsa de Valores
	129

	CAPÍTULO V
	De los ingresos por Adquisición de Bienes
	130 AL 132

	CAPÍTULO VI
	De los ingresos por intereses
	133 AL 136

	CAPÍTULO VII
	De los ingresos por la obtención de premios.
	137 AL 139

	CAPÍTULO VIII
	De los ingresos por dividendos y en general por las ganancias distribuidas por P Morales
	140

	CAPÍTULO IX
	De los demás ingresos que obtengan las P. Físicas
	141 AL 146

	CAPÍTULO X
	De los requisitos de las Deducciones
	147 AL 149

	CAPÍTULO XI
	De la Declaración Anual
	150 AL 152

	TÍTULO V
De los residentes en el extranjero con ingresos provenientes de fuente de riqueza ubicada en territorio nacional
	.
	153 AL 175

	TÍTULO VI
De los Regímenes Fiscales Preferentes y de las empresas multinacionales
	
	

	CAPÍTULO I
	De los regímenes fiscales preferentes
	176 AL 178

	CAPÍTULO II
	De las empresas multinacionales
	179 AL 184

	TÍTULO VII
	
	

	De los estímulos fiscales
	
	185 AL 195

	
	Artículos de Vigencia Temporal

Artículos Transitorios
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¿Quiénes son sujetos para efectos del ISR?
1) Sujetos del ISR: La regulación de las actividades macroeconómicas, se encuentran reguladas a nivel constitucional. 

En la Constitución Política se alude un orden jurídico que establece un sistema tributario, que se apoya en un marco legal ordinario, como lo es la Ley de Ingresos de la Federación y de forma específica, las leyes respectivas, mismas que van variando con el transcurso del tiempo conforme al entorno económico tanto del país como del extranjero.

¿Cómo se contribuye al Gasto Público en 3 niveles?

Es precisamente el artículo 31 fracción IV de la CPEUM, el que establece como una de las obligaciones de los ciudadanos, el de contribuir al gasto público en tres niveles, de manera proporcional y equitativa:

· Federal, Local – Estatal, Municipal

¿Quiénes deben pagar el ISR?

El ISR debe ser pagado por las personas morales que se encuentren en los siguientes casos:

a) Las PM residentes en México, respecto de todos los ingresos cualquiera que sea la ubicación de la fuente de riqueza de donde procedan.

b) Los residentes en el extranjero, cuando tengan un establecimiento permanente en el país, respecto de los ingresos atribuibles a dicho establecimiento permanente.

c) Los residentes en el extranjero, respecto de los ingresos procedentes de fuente de riqueza situada en territorio nacional, cuando no tengan un establecimiento permanente en el país, o cuando teniéndolo, dichos ingresos no sean atribuibles a éste.
¿Cuáles son los criterios para establecer normas a los contribuyentes?
Los países que integran la comunidad internacional, tienen 3 criterios universales para establecer normas jurídicas con validez limitada a su territorio para establecer las cargas a los particulares, mejor conocidos como contribuyentes.

1.- El primer criterio se refiere a la nacionalidad de un sujeto, para que pague impuestos, por solo tener una pertenencia permanente y pasiva con ese específico orden jurídico.

2.- El segundo criterio se refiere a la residencia del sujeto, y se le obliga a pagar impuestos por el solo hecho de estar establecido en el espacio territorial en el que impera ese orden jurídico particular, sin importar cuál sea su nacionalidad.

3.- El tercer criterio está basado en la ubicación de la fuente de la riqueza, sin importar si reside o no en ese espacio territorial, o si está o no vinculado jurídicamente a ese orden jurídico en virtud de la nacionalidad.


ABANDONO DEL CONCEPTO DE NACIONALIDAD
Para ser contribuyente del ISR en México, desde su creación en la Ley del febrero 21 1924, hasta la LISR del diciembre de 1980, la nacionalidad siempre fue un elemento básico para causar el impuesto. Esto significaba que una empresa mexicana, por serlo, simplemente era sujeto del ISR, aún cuando residiera en Sud-América o Norteamérica y su fuente de ingreso se encontrara en Alemania, por lo tanto esta empresa tenía que pagar ISR en Sudamérica por residir en ese país, en Alemania también tenía que pagar ISR por estar ahí su fuente de riqueza y también debía pagar ISR en México por ser de nacionalidad mexicana.

Al haberse cambiado la fórmula de nacionalidad mexicana como elemento determinante de la relación tributaria, está más acorde con la Constitución, dado que ésta hace referencia expresa al lugar en el que resida en mexicano.

Por lo tanto debería interpretarse que, si una sociedad mexicana reside en el extranjero, no debería estar obligado al pago de impuestos mexicanos por razón única de su nacionalidad.

Con este comentario, en el ejemplo, la empresa mexicana no debería pagar ISR en México por:

· No residir en México.

· No tener establecimiento permanente en México donde se le pudieran

     atribuir ingresos, y

· Porque la fuente de riqueza de los ingresos no está situada en México.
¿Cuál es el criterio para convertir a una persona ya sea moral o física en sujeto del Impuesto Sobre la Renta?

Por lo comentado,  la residencia es uno de los elementos que pueden convertir a una persona moral o física en sujeto del ISR.

¿En qué se fundamenta el concepto de la residencia para efectos del ISR? 

La residencia en México de las PM la dicta el hecho de que se “hayan constituido conforme a las leyes mexicanas y las que hayan establecido en México la administración principal del negocio o sede de dirección efectiva” (lugar donde sustancialmente se tomen las decisiones claves). Artículo 9 F-II de la LISR.

Conforme a lo anterior, el CFF modificado el 28 de junio del 2006, e concluye que las PM son residentes en México, con un solo criterio: 

· Dicha residencia ya no se vincula con el establecimiento del lugar en el que se ubique la administración principal del negocio o su sede de dirección efectiva. Lo anterior se concluye por el hecho de señalar como residencia en territorio nacional a las PM que se hayan constituido bajo las leyes mexicanas, independientemente de que hayan o no establecido la administración principal de su negocio o su sede de dirección efectiva en otro país. Por lo tanto, mientras una PM constituida conforme a las leyes mexicanas no pruebe que la administración de su negocio se encuentra en el extranjero, se presumirá por el simple hecho de ser mexicana, que es residente en territorio nacional y por lo tanto pagara ISR por el 100% de los ingresos que perciba, no importando el lugar donde se encuentre la fuente de riqueza. Por lo anterior, nuevamente cobra vital importancia el concepto de “administración principal del negocio”. Se considera que negocio no debe entenderse como negociación mercantil o un establecimiento en donde se persiga un lucro, sino por negocio debe entenderse cualquier entidad económica, con o sin fines de lucro, como pueden ser las S.C. o las A.C. Lo ideal hubiera sido que el precepto legal no hubiera mencionado la palabra “negocio” ya que por lógica cualquiera pudiera interpretar que siempre conlleva la idea de lucro. Por todo lo anterior se justifica que la administración principal se encuentre en el lugar en el que está establecido el Administrador Único de una sociedad o bien el Consejo de Administración.

· Existe otra acepción para constituir residencia en territorio nacional y es cuando las PM hayan establecido en México su sede de dirección efectiva.

· La regla 2.1.5 de la Resolución Miscelánea vigente señala que una persona moral ha establecido en México la administración principal del negocio o su sede efectiva cuando en territorio nacional esté el lugar donde se encuentren las personas que normalmente toman las decisiones de Dirección o de Administración, control u operación de la empresa. De acuerdo con el artículo 1 de la LIRS considerarán los ingresos obtenidos independientemente de la fuente de riqueza de donde provengan.

Artículo 1 F-I Situaciones completamente diferentes se presentan cuando una empresa constituida conforme al Derecho Extranjero  y con una Administración Principal también en el extranjero; en este caso no sería residente en México, no importando que toda su operación se realizara en México. Si esta fuera la situación, solo se gravarían los ingresos que se obtuvieran de territorio nacional. Sin embargo, como consecuencia de que dicha empresa extranjera tuviera un establecimiento permanente el país, también se gravarían los ingresos que dicha sociedad obtuviera de fuentes de riqueza ubicadas en el extranjero, si dichos ingresos fueran atribuibles al establecimiento permanente en el país.

Por lo tanto si una empresa tuviera  una inversión en acciones en Alemania y de ella obtuviera ingresos por dividendos, dichos ingresos aunque provinieran del extranjero estarían sujetos al pago de ISR en México, ya que los mismos serían atribuibles al establecimiento permanente en el país, ya que dicho establecimiento fue el que efectuó la inversión en acciones que dio origen al ingreso mencionado.
Algo similar se presenta si una PM que se constituye en el extranjero, conforme a las leyes de ese país en donde opera; si la administración o sede de la dirección efectiva se encontrara establecida en México se consideraría que dicha empresa sería residente en territorio nacional. Por lo tanto, aunque cuando dicha empresa no tuviera en México ninguna inversión, tendría que causar ISR en México sobre todos los ingresos que obtenga.

Artículo 1 F-II Se obliga pagar ISR a los residentes en el extranjero que sin tener un establecimiento permanente, obtienen ingresos provenientes de fuente de riqueza nacional. En el artículo 26 del CFF nos establece la responsabilidad solidaria con dichos contribuyentes para que retengan ISR los residentes en territorio nacional en cualquiera de los pagos establecidos en el Título V (Residentes en el extranjero con ingresos provenientes de fuente de riqueza ubicada en México).

En el artículo 1, F-III nos refiere que “los residentes en el extranjero, respecto de los ingresos procedentes  fuente de riqueza situada en territorio nacional, cuando no tengan un establecimiento permanente en el país o teniéndolo, dichos ingresos no sean atribuibles a éstos”.


FUENTE DE RIQUEZA
Si la nacionalidad y residencia no tienen problemas de fondo para determinar su situación en el ámbito internacional, la Fuente de Riqueza si tiene problemas ya que su contenido económico es variable debido a la concepción que le asigne el orden jurídico estatal de que se trate.

Pensemos en un país que por ejemplo establezca que la fuente de riqueza por ingresos personales se encuentra en donde se preste el servicio, puede darse el caso que en un orden jurídico diverso se estableciera el criterio de que en ese caso específico, la fuente de riqueza se ubica en el territorio de quien efectúe el pago de la contraprestación pactada.

Lo anteriormente apuntado puede dar lugar a que un sujeto se convierta en contribuyente del ISR cuando se relacione con la fuente de riqueza, concepto controvertido, que podría definirse como “el lugar en el que se genera  el ingreso que constituye el objeto del impuesto”.

De acuerdo a la LISR señala como sujetos de impuesto a los extranjeros cuando obtengan ingresos de fuente de riqueza situada en territorio nacional. Es decir una empresa francesa residente en Alemania causaría ISR en México, si el ingreso que percibiera se localizara en México. Este impuesto se causaría independientemente de su nacionalidad francesa con residencia en Alemania, a pesar de no tener ningún establecimiento permanente en México.
ESTABLECIMIENTO PERMANENTE
Como referencia ver los artículos 2 y 3 de la LISR, y el artículo 16, último párrafo del Código Fiscal de la Federación. El Código de Comercio en su artículo 15 establece la posibilidad que tienen las sociedades legalmente constituidas en el extranjero de establecerse en el país y ejercer el comercio y sujetarse a las prescripciones del Código en cuanto a sus establecimientos dentro de México, a sus operaciones mercantiles y a la jurisdicción de los tribunales de la nación, ya que tienen personalidad jurídica en México como lo señala el artículo 250 de la LGSM. Por ello en la LISR dice que “Para los efectos de esta Ley, se considera establecimiento permanente cualquier lugar de negocios en el que se desarrollen, parcial o totalmente, actividades empresariales o se presten servicios personales independientes”. (Por ejemplo servicios científicos, literarios, artísticos, educativos y cualquier profesión independiente). Establecimiento permanente es para el ISR, entre otros: Sucursales, agencias, oficinas, fábricas, talleres, instalaciones, minas, canteras, en fin, cualquier lugar de exploración, extracción o explotación de recursos naturales.
Base del impuesto y procedimiento de cálculo del ISR anual

Existen dos procedimientos para calcular el ISR del ejercicio:

· Personas Morales en general.

Ingresos acumulables (Arts. 16 al 24)
Menos:

Deducciones Autorizadas (25 al 46)
Resultado obtenido

Menos:

PTU 123 CPEUM
Utilidad fiscal

Menos:

Pérdida fiscal de ejercicios anteriores

58 LISR

Resultado fiscal

Por: tasa 30%

ISR causado ejercicio

Menos:

Pagos provisionales14 LISR
Diferencia a cargo o a favor

VER CASO PRÁCTICO
· Personas Morales con actividades agrícolas, ganaderas, pesqueras o silvícolas:


Ingresos acumulables (LISR 16-24)
Menos:

Deducciones autorizadas (LISR  25-46)
               =Resultado obtenido

Menos:

PTU (CPEUM 123)
Utilidad fiscal (Pérdida Fiscal)
Menos:

Pérdida fiscal de ejercicios anteriores

(LISR 57-58)

               =Resultado fiscal

Por: Tasa ISR 30%

               =ISR causado del ejercicio

Menos:

Pagos provisionales del ejercicio (LISR 14)
Diferencia cargo o a favor


Ingresos Acumulables e Ingresos Nominales

El ingreso acumulable no tiene una definición como tal, pero para efectos fiscales, es la suma algebraica del consumo de la persona más la acumulación o cambio de valor de su patrimonio durante un período determinado, por tanto, la renta es la suma de todos los ingresos netos que lleva la capacidad económica del preceptor y por tanto es lo que debe ser considerado como ingreso acumulable.

¿Cómo divide la LISR a los ingresos?
El ISR los ingresos se dividen:

· Nominales.  Se usan para hacer los pagos provisionales
· Acumulables. Se usan para determinar el impuesto del ejercicio
· No acumulables. Los que señale la LISR
¿Cuál es la diferencia entre los ingresos nominales y los acumulables?
La diferencia entre nominales y acumulables es el efecto inflacionario por el cálculo de ajuste anual de inflación. En los ingresos nominales no se toma en cuenta la inflación, pero en los acumulables si se toma en cuenta el efecto inflacionario.
De acuerdo con la fracción III del artículo 14 de la LISR señala que los ingresos nominales serán los ingresos acumulables, excepto el ajuste anual por inflación acumulable.

Ingresos acumulables

Menos:

Ajuste anual por inflación acumulada

Ingresos Nominales

Lo anterior solamente sirve para efectos de calcular los ingresos nominales, que se utilizan para calcular el coeficiente de utilidad, pero no se aplica para calcular los pagos provisionales.
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¿Cuáles son los Ingresos No Acumulables?
· Aumento de capital. Se exceptúan ya que otorgan mayor capacidad económica a la empresa, pero no mayor capacidad contributiva que sería ir en contra del principio de proporcionalidad. (CPEUM 31-IV). Los aumentos de capital se hacen a través de Asamblea Extraordinaria de Accionistas, de acuerdo con lo señalado en el artículo 182 de la LGSM, no siendo aplicable esta disposición si la empresa es SA de CV según el 213 la LGSM.
· Pago de la pérdida contable por sus accionistas. Aún cuando es un incremento en su capacidad económica, no es un incremento en su capacidad contributiva.
· Primas obtenidas por la colocación de acciones de las emisoras. Las primas son aquellas cantidades adicionales que aporta un accionista por pertenecer a una sociedad mercantil que ya está en marcha, lo que podría generar para los demás accionistas una disminución en la PTU y del capital social en caso de una liquidación de la sociedad, de no aplicarlas.(LGSM 180)

	Concepto
	Antes del nuevo
accionista
	Con el nuevo
Accionista


	Con el nuevo

Accionista


	
	
	Sin prima
	Con prima

	Capital social
	100,000
	125,000
	125,000

	Utilidades

Acumuladas
	50,000
	50,000
	50,000

	Prima por colocación

de acciones
	
	
	12,500

	Total
	150,000
	175,000
	187,500


Antes de que entrara el nuevo accionista ¿Cuál era la participación de cada accionista? ¿Cuál es la participación en el Capital con el nuevo accionista?
150,000/4= 37,500

175,000/4= 35,000 lo que implica una reducción en la participación de los primeros cuatro accionistas en 2,500 (37,500- 35,000), por estar participando al nuevo accionista de sus utilidades y del capital social que les corresponde, ya que las acciones confieren derechos iguales a sus tenedores.

Para evitar lo anterior se le debe solicitar al nuevo accionista del pago de la prima por concepto de aumento de capital por 12,500, de tal forma que la participación de los cuatro accionistas no se disminuya y quede como estaba antes de la entrada del nuevo accionista, o sea, 37,500 (187,500/5), pero que para efectos fiscales los 12,500 de prima, no se consideran como un ingreso acumulable.
· Por utilizar para valuar sus acciones el método de participación. Lo anterior significa que las personas morales por cuestiones económicas, financieras y de estrategia de mercado, se ven en la necesidad de crear grupos corporativos, como es decir, dividen a la empresa, en su conjunto, en varias personas colectivas. Por ejemplo: la empresa A es la comercializadora, la empresa B es la transformadora, la empresa C es la importadora y la empresa D es la prestadora de servicios, pero los accionistas no invierten directamente en las empresas A, B, C, y D, sino que lo hacen a través del empresa T (Tenedora) quien fungirá como la tenedor de las acciones ABCD en un 55%, 60%, 51%, y 30% respectivamente en la participación del capital de las mismas.

Si nos remitimos al boletín B-8 de las NIF’s, se entiende por inversiones permanentes en acciones, aquellas efectuadas en títulos representativos del capital social de otras empresas con intención de mantenerlas por un plazo indefinido. Por lo general estas inversiones se llevan a cabo para ejercer control o tener injerencia sobre otras empresas, de acuerdo con los siguientes conceptos:

Control: es el poder gobernar las políticas de la operación y financieras de una empresa a fin de obtener beneficio sobre sus actividades. Se considera que este beneficio existe cuando se tiene directa o indirectamente, a través de las subsidiarias, más del 50% de las acciones en circulación con derecho a voto de una compañía emisora, para tomar decisiones operacionales y financieras, o sea, tener control ya que se tiene directa o indirectamente la mayoría de los votos para tomar decisiones operacionales y financieras de una empresa.



A





B

 (+) Del 50% de las acciones



     de “B”
También cuando se tiene una participación accionaria del 50% o menor, puede representar control, acorde con determinadas formas que se establecen en el boletín.

Influencia significativa. Cuando, aún sin tener la mayoría, se está en condiciones de influir en las decisiones, pero sin tener el poder sobre las políticas de la empresa. Según el mismo boletín, la influencia significativa, se da cuando una empresa posee directa o indirectamente, a través de otra más del 10% de sus acciones ordinarias en circulación con derecho a voto de la compañía emisora.



A


B


C


  (+) del 50% de B  ( - ) del 70% de C
Del mismo modo, existen otras formas para que se origine la influencia significativa aún y cuando de inversión represente menos del 10% de las acciones ordinarias con derecho a voto de la compañía emisora.
Existen otras clasificaciones de empresas que intervienen en las inversiones permanentes en acciones:

Compañía tenedora: la que tiene inversiones permanentes

Compañía controladora: la que controla una o más subsidiarias

Compañía subsidiaria: es la empresa que es controlada por la controladora

Asociada: es una empresa en la cual la Tenedora tiene influencia significativa en su administración, sin llegar a tener el control de la misma.

Compañía afiliada: son aquellas compañías que tienen accionistas comunes o administración común significativos.

En relación con las empresas A, B, C, D, y T, la empresa T debe reflejar en sus Estados Financieros, además de las inversiones permanentes en activo circulante, la ganancia o pérdida de las mismas.

Por consiguiente las inversiones realizadas en compañías asociadas deben valuarse a través del método de participación, consistente en:

· Valuar las inversiones al valor de libros a la fecha de la compra y sumar o restar la parte proporcional, posterior a la compra, de las utilidades con su caso de las pérdidas, de las cuentas del capital contable derivado de la actualización y otras cuentas de capital contable.
· Las utilidades o pérdidas no realizadas, provenientes de las compañías del grupo involucradas en el método de participación, deben ser eliminadas antes de efectuar el ajuste mencionado anteriormente.

· Si el costo de la inversión difiere del valor en libros de estas acciones al momento de la compra, esta diferencia de tratarse en forma especial conforme las reglas del Boletín 8, de los incisos “a” a la “h” del párrafo 22 de dicho boletín, que se refiere a la adquisición y venta de subsidiarias. En este tipo de inversiones permanentes en acciones en empresas asociadas, al valuarlas por dicho método puede representar para la empresa tenedora T, según el caso, de parte del empresa D,  una participación de sus utilidades y que a su vez significa un incremento en el valor de las acciones, que resultará un ingreso contable que se reflejará en el capital contable de la empresa T, pero no será un ingreso fiscal, ya que tácitamente si lo dispone la ley, sin embargo, dicho método también aplica para las empresas subsidiarias en cuanto a la inversión que se tiene en ellas.
· Ni los que obtengan con motivo de la revaluación de sus activos y de su capital. Las empresas deben reflejar para efectos de la presentación de los Estados Financieros los efectos de la inflación basados en el boletín B-10.

· Ingresos por dividendos o utilidades que perciban de otras personas morales. Es ingreso se origina cuando las personas morales tienen inversiones en acciones de otras empresas morales.
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Esta definición fiscal va más allá del límite de las actividades a las que podría aspirar la apertura de un establecimiento de una sociedad extranjera en el país, dado que puede desarrollar en forma parcial o total, las actividades empresariales que representan además de las prácticas del comercio, las industriales, las agrícolas, las ganaderas, de pesca y silvícolas, con sus restricciones particulares en cada caso. Dicho  alcance abarca a sucursales, agencias, oficinas, fábricas, instalaciones, minas, canteras, etc. Si el residente en el extranjero utiliza a una persona física o moral, distinta a un agente independiente, se considerará que el residente en el extranjero tiene un establecimiento permanente en el país. 

Del mismo modo, cuando una sociedad extranjera realice operaciones de comercio en México o que haga incrementar su patrimonio a través de fideicomiso, considerando como lugar de negocios aquél en que el fiduciario realice tales actividades y cumpla por cuenta de dicha sociedad con el pago del ISR, así como demás obligaciones fiscales derivadas de las mencionadas operaciones. Del mismo modo las aseguradoras extranjeras cuando perciban ingresos por los riesgos de seguros o cobro de primas dentro el territorio nacional por medio de una persona distinta de un agente independiente, excepto en reaseguro, también constituyen establecimiento. Lo mismo sucede con las aseguradoras mexicanas en el extranjero y que se encuentran tributando fuera de México.

Es también establecimiento permanente en México cuando el residente extranjero subcontrate con otras empresas los servicios de construcción, por los días utilizados por los subcontratistas, ya que deberán adicionarse para el cálculo del los 183 días naturales consecutivos o no en un período de 12 meses.

En resumen también se consideran los servicios y actividades de construcción de obra, instalación, mantenimiento, montaje, inspección o supervisión relacionados con bienes inmuebles, cuando dichos servicios y actividades tengan una duración de más de 183 días naturales, consecutivos o no, en un período de 12 meses aludido anteriormente.

Para evitar ceder la recaudación a favor de fiscos extranjeros, que legítimamente le corresponda al fisco mexicano, se considera que existe establecimiento permanente cuando el residente extranjero subcontrate con otra empresa los servicios de construcción, por los días utilizados por los subcontratistas, ya que deberán adicionarse para el cómputo de los 183 días mencionados en Ley.

¿Cómo se puede establecer si fiscalmente un extranjero es sujeto del ISR?

Para saber si un extranjero es sujeto de ISR o no se establecen las reglas siguientes:

· Que sea una persona residente en el extranjero

· Que tenga un establecimiento permanente el país, y

· Que obtenga ingresos atribuibles a ese establecimiento en el país.

Puede decirse que la intención del legislador intenta ser justa y equitativa, al incluir en el Derecho Mexicano una figura jurídica, como lo es el establecimiento permanente, mediante el cual los residentes en el extranjero que se establezcan en país para realizar actividades lucrativas con fuente de riqueza nacional, también deban pagar ISR en México de igual forma que lo hacen quienes siendo residentes en México acumulan sus ingresos para efectos fiscales.

A pesar de lo comentado, se ha considerado que un residente en el extranjero no merece constituir un establecimiento permanente  en México, derivado de las relaciones económicas o jurídicas que mantengan con empresas maquiladoras de exportación y que utilicen normalmente activos proporcionados directa o indirectamente por dicho residente extranjero o cualquier empresa relacionada para procesar en México, bienes o mercancías que mantengan en el país.

¿Qué requisitos deben cubrirse para que un residente en el extranjero no constituya establecimiento permanente?

· Que México haya celebrado con el país sede del residente en el extranjero, un tratado para evitar la doble imposición.

· Que se cumplan los acuerdos amistosos celebrados en la forma en que hayan sido implementados por las partes del tratado.

· Que las maquiladoras de exportación deberán cumplir con lo dispuesto en el artículo 216 bis de la LISR.


CASOS EN QUE NO SE CONSTITUYE ESTABLECIMIENTO PERMANENTE EN EL PAIS

· Almacenaje y conservación de bienes o mercancías.
· Utilización de salas de exhibición de bienes o mercancías
· Utilización de oficinas para realizar compras para el residente extranjero o bien, que los bienes y mercancías pertenecientes a extranjeros los posean las maquiladoras mexicanas para ser transformadas o se encuentre en depósito fiscal en un almacén general de depósito (Art. 3 LISR).
· Publicidad, informaciones periodísticas, investigación científica o de mercado, promoción de préstamos, vigilancia del cumplimiento de contratos de patentes, franquicias o asistencia técnica, siempre y cuando dichas actividades sean distintas a las que desarrolla el residente en el extranjero.

Sin embargo, si se utiliza un lugar de negocios con el único fin de desarrollar actividades de naturaleza previa o auxiliar en beneficio del residente en el extranjero y que sean similares a los que realiza dicho residente, si constituirá establecimiento permanente ya el artículo 5to. del Reglamento de la LISR no las considera de naturaleza previa o similar. Las actividades de Dirección tampoco se consideran como auxiliares, por el hecho de que no constituye una actividad preparatoria, sino una actividad de tipo permanente en la que se genera la toma de decisiones con la finalidad de obtener utilidades.


INGRESOS ATRIBUIBLES A UN ESTABLECIMIENTO PERMANENTE

El artículo 4º LISR – El CFF en su artículo 16 menciona que son actividades empresariales que el residente en el extranjero realice en territorio nacional por los que obtenga utilidades o ingresos que serán atribuibles al establecimiento permanente situado en México, siendo:  

· Los ingresos obtenidos por la realización de actividades empresariales que desarrolle el extranjero en México.

· Los ingresos por honorarios y en general por la prestación de un servicio personal que realice un extranjero en el país de manera independiente.

ACTIVIDADES EMPRESARIALES
· Las comerciales (Según el C. de Comercio, artículo 75)

· Las industriales (extracción, conservación o transformación de materias primas, acabado de productos y elaboración de satisfactores).

· Las agrícolas, las ganaderas, las de pesca y las silvícolas (bosques, vegetación, etc.).

INGRESOS POR HONORARIOS
Referencia Artículo 2606 del Código Civil para el D.F. Se refiere a la retribución que de común acuerdo fijen tanto el que presta los servicios profesionales como la persona que los recibe. Como puede observarse las actividades descritas están reguladas por códigos diferentes, por lo que existe una responsabilidad solidaria mercantil para una y carácter civil para la otra. (Actividades empresariales y actividades por prestación se servicios profesionales por honorarios).

.

BENEFICIOS DE LOS TRATADOS PARA EVITAR LA DOBLE TRIBUTACIÓN

Con el objeto de aplicar las disposiciones más favorables que beneficien a los contribuyentes que no siendo residentes en territorio nacional y estén obligados a pagar el ISR en México, éste (pago del impuesto) se realice conforme a los tratados vigentes, para evitar la doble tributación que el Gobierno Federal mexicano haya suscrito con los países en donde residan dichos contribuyentes.

De tal suerte, los mencionados beneficios sólo serán aplicables a los contribuyentes que acrediten su residencia en el país en que se tenga suscrito el mencionado Tratado, debiendo exhibir, cuando la autoridad lo requiera, traducción autorizada de la constancia expedida por la autoridades extranjeras que darán fe sin necesidad de legalización, como lo establece el artículo 5to de la ley del ISR. 

Además se requiere del cumplimiento de disposiciones de procedimiento, tales como las que establece la obligación de presentar dictámenes de contador público y designar representante legal.

Cuando en los tratados se establezcan tasas retención menores a las señaladas en la LISR, prevalecerán las tasas establecidas en los tratados de libre comercio y se podrán aplicar directamente por el retenedor del impuesto, sin embargo, cuando el retenedor residente en México aplique tasas mayores a las señaladas en los tratados y con la finalidad de que los residentes extranjeros accedan a dichos derechos, será a través de la devolución del excedente, como gozarán de los mencionados beneficios.
Los contribuyentes que deseen acreditar la residencia fiscal en otro país, con el que México tenga celebrado un tratado para evitar la doble tributación, tienen la posibilidad de hacerlo mediante certificaciones expedidas por la autoridad hacendaria del país de que se trate en relación con la residencia o de presentación de la declaración del último ejercicio del ISR o bien, la del penúltimo ejercicio al momento de acreditar su residencia, siempre que no haya vencido el plazo para presentar la correspondiente al último ejercicio.


ACREDITAMIENTO DEL IMPUESTO PAGADO EN EL EXTRANJERO

La posibilidad de que se establezca la obligación de contribuir a cargo de los sujetos por encontrarse vinculados con obligaciones de carácter fiscal a dos o más órdenes jurídicas estatales, respecto de las consecuencias de un mismo acto jurídico, se propicia el problema que se conoce como la doble tributación en el ámbito internacional, o sea, cuando un mismo impuesto, por lo general el ISR es aplicado por dos autoridades estatales sobre un mismo contribuyente. En la parte de la introducción del Modelo de la Organización de Cooperación y Desarrollo Económico, OCDE, se define la doble tributación jurídica internacional como “la aplicación de impuestos comparables de dos Estados (Naciones) sobre el mismo contribuyente, con respecto a la misma materia imponible y por iguales períodos”, es decir sobre el mismo impuesto y por el mismo acto jurídico.

¿Cómo se puede evitar la doble tributación?

Para evitar la doble tributación o imposición, en el sistema fiscal mexicano se encuentra tipificado en el artículo 5 de la LISR, la posibilidad que tienen las personas morales para acreditar el ISR pagado en el extranjero, contra el determinado en el país conforme a la mencionada ley vigente.

Este artículo contiene casi todas las disposiciones relativas al acreditamiento del ISR pagado en el extranjero, por los ingresos procedentes de fuente de riqueza ubicada en el extranjero, siempre que se trate de ingresos por los que se está obligado al pago del impuesto. Lo que intenta la LISR es evitar la doble tributación al permitir el acreditamiento del ISR pagado en el extranjero.

A falta de disposición expresa, y considerando que el ISR se causa y se paga por ejercicios fiscales, el acreditamiento del ISR pagado en el extranjero sólo se podrá efectuar precisamente contra el impuesto del ejercicio que se cause en México y no así contra el que se deba pagar en los pagos provisionales o contra retenciones a terceras personas.
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REQUISITO PARA QUE SEA PROCEDENTE EL ACREDITAMIENTO
De acuerdo con el mismo artículo el acreditamiento sólo procederá siempre que el ingreso acumulado, percibido o devengado, incluya el ISR pagado en el extranjero.


INGRESOS DE FUENTE UBICADA EN EL EXTRANJERO
Más:

ISR PAGADO EN EL EXTRANJERO

Igual:

TOTAL DE INGRESOS A ACUMULAR

Existen 2 tipos de acreditamientos para calcular el ISSR similar acreditable pagados en el extranjero por todos aquellos ingresos de fuente de riqueza obtenidos por los residentes en México:
a) Acreditamiento Directo.
b) Acreditamiento Indirecto.

ACREDITAMENTO DIRECTO

Personas Morales

El monto del impuesto acreditable no excederá de la cantidad que resulte de aplicar la tasa del artículo 9 de la LISR (30%) a la Utilidad Fiscal que resulte por los ingresos percibidos en el ejercicio de fuente de riqueza ubicada en el extranjero. Para que deducciones sean  atribuibles exclusivamente  a los ingresos de fuente de riqueza ubicada en el extranjero.  Se considerarán al 100%; las deducciones que sean atribuibles  exclusivamente a los ingresos de riqueza ubicada en territorio nacional y NO deberán ser consideradas las deducciones que sean atribuibles  parcialmente a los ingresos en México y parcialmente a ingresos del extranjero, solo se considerarán en la misma proporción. El límite mencionado se realizará por cada país de que se trate.
Personas Físicas:

En el caso de PF el monto del ISR acreditable no excederá de la cantidad que resulte de aplicar lo previsto en el Capítulo IX del Título IV (Temas especiales de CUFIN-CUCA-PTU) a los ingresos percibidos en el ejercicio de fuente de riqueza ubicada en el extranjero, una vez efectuadas las deducciones autorizadas para dichos  ingresos de conformidad a dicho Título IV. Para estos efectos, las deducciones que no sean atribuibles a los ingresos de fuente de riqueza ubicada en el extranjero deberán ser consideradas en la proporción antes mencionada.
Personas Físicas con actividad empresarial. (C-II, T-IV de la LISR)
El monto del impuesto acreditable o excederá de la cantidad que resulte de aplicar al total de ingresos del extranjero la tarifa del artículo 152 de la LISR. Las deducciones que no sean atribuibles exclusivamente a los ingresos en el extranjera deberán ser consideradas en la proporción ya mencionada.
Para todos los casos el cálculo de los límites del  acreditamiento se hará por cada país.

Las PF que vivan en México que estén sujetos al pago del ISR en el extranjero ya sea por su nacionalidad o por su ciudadanía, pueden hacer el acreditamiento hasta por el equivalente al ISR que hubiese pagado en el extranjero de no haber tenido dicha condición.
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Pagado (1)

( 1 )  Quién efectúe este acreditamiento considerará como ingreso acumulable, además del dividendo o utilidad percibido, sin restarle la retención  o pago de ISR que le haya efectuado por su distribución, el monto proporcional de ISR corporativo pagado por la sociedad, correspondiente al dividendo percibido por el residente en México, aun cuando el acreditamiento del monto proporcional del ISR se limite en los términos del párrafo séptimo de este artículo.

DIVIDENDOS O UTILIDADES PERCIBIDAS (sin disminuir la retención o

pago del ISR que se haya efectuado por su distribución9
Más:

EL MONTO PROPORCIONAL DEL ISR CORPORTIVO PAGADO POR LA SOCIEDAD, correspondiente al dividendo o utilidad percibido por el residente en México ( 1 )

FÓRMULAS PARA CALCULAR EL ACREDITAMIENTO

1) FÓRMULA 1. Para calcular el dividendo percibido por la sociedad residente en México.

2) FÓRMULA 2. Para poder acreditar el monto proporcional de ISR pagado por la sociedad residente en el extranjero que distribuya dividendo a otra sociedad residente en el extranjero, si es que esta última, a su vez distribuye dichos dividendos a la PM residente en México.
3) FÓRMULA 3. El límite de acreditamiento.
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MPI =         -------
  IC







U

MPI = Monto Proporcional del ISR pagado en el extranjero por la sociedad residente en el extranjero en primer nivel corporativo que paga dividendos de forma directa a la PM residente en México.
D = Dividendo o utilidad distribuida por la sociedad residente  en el extranjero a la PM residente en México sin restar el ISR pagado o retenido por su distribución.
U = Utilidad que sirvió de base para repartir los dividendos, después del pago del ISR en el primer nivel corporativo, obtenida por la sociedad residente en el extranjero que distribuye dividendos a la PM residente en México.

IC: ISR corporativo pagado en el extranjero por la sociedad residente en el extranjero que distribuyó dividendos a la PM residente en México.

Caso prático:

Una empresa residente en México es propietri e la acciones de la empresa Guatelmateca en un 40%. Sus ingreos fiscales del 2014 fueron de 15,000,000 y por el mismo ejercicio fiscal recibió dividendos de la empresa Guatelmateca 1,000,000 y retuvo 250,000. La empresa Guatelmateca obtuvo en el mismo año una utilidad del 12,000,000 por la cual pagó ISR por 3,720,000
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ACREDITAMIENTO INDIRECTO ADICIONAL AL MONTO PROPORCIONAL DEL ISR PAGADO POR LA SOCIEDAD RESIDENTE EN EL EXTRANJERO QUE DISTRIBUYA DIVIDENDOS.
Adicionalmente a lo previsto anteriormente podrá acreditarse el monto proporcional de ISR pagado por la sociedad residente en el extranjero que distribuya dividendos a otra sociedad residente en el extranjero, si esta última, a su vez, distribuye dichos dividendos a la empresa residente en México.


INGRESOS POR DIVIDENDOS PERCIBIDOS DE SOCIEDADES EXTRANJERAS

Las personas morales que obtengan ingreso por dividendos o utilidades distribuidas por sociedades residentes en el extranjero, también podrán acreditar el impuesto pagado por esas sociedades, correspondiente a su utilidad, en la proporción que corresponda al dividendo o utilidad percibida por la Persona Moral residente en México. Las Personas Morales que opten por aplicar dicho acreditamiento, deberán considerar como ingreso acumulable, además del dividendo, el monto proporcional del impuesto que le corresponda a dicho dividendo, determinado conforme al siguiente ejemplo:
PARTICIPACIÓN INDIRECTA EN EL CAPITAL SOCIAL

Cuando una persona moral residente en México percibe dividendos de una sociedad extranjera, quién a su vez percibió dividendos de otra sociedad extranjera, podrá adicionalmente optar por acreditar el ISR pagado por la sociedad extranjera en la que se tiene una participación indirecta.




         Acreditamiento del ISR 1
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Acreditamiento adicional del ISR 2


La persona moral C, podrá acreditar el ISR pagado por la Sociedad A en la proporción al dividendo o utilidad percibida e forma indirecta.
Quien lleve a cabo tal acreditamiento, deberá considerar como ingreso acumulable, además del dividendo o utilidad percibida en forma directa por la PM residente en México, sin disminuir la retención o pago del ISR que en su caso se haya efectuado por su distribución, al monto proporcional del ISR corporativo que corresponda al dividendo o utilidad percibida en forma indirecta por la que se vaya a efectuar el acreditamiento, aun cuando el acreditamiento del monto proporcional del ISR se limite en términos del párrafo 7mo de este artículo.
El monto proporcional del ISR pagado en un segundo nivel corporativo se determinará con la siguiente fórmula:
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Donde MPI2 Es el Monto Proporcional del ISR pagado en el extranjero por la sociedad residente en el extranjero en segundo nivel corporativo, que distribuye dividendos o utilidades a la otra sociedad extranjera en primer nivel corporativo, que a su vez distribuye dividendos o utilidades a la PM residente en México.

D: es el dividendo o utilidad distribuida por la sociedad residente en el extranjero a la PM residente en México sin disminuir ya sea la retención o el pago del ISR que en su caso se haya efectuado por su distribución.

D2 es el dividendo o utilidad distribuida por la sociedad residente el extranjero a la sociedad residente en el extranjero que distribuye dividendos  a la PM residente en México, sin disminuir la retención o pago del ISR que en su caso se haya efectuado por la primera distribución.

U2 Es la Utilidad que sirvió de  base para repartir los dividendos después del pago de ISR en el segundo nivel corporativo, obtenida por la sociedad residente en el extranjero que distribuye dividendos a la otra sociedad residente en el extranjero a que distribuye dividendos  a la la PM residente en México.
IC2 ISR Corporativo pagado en el extranjero por la sociedad residente en el extranjero que distribuyó dividendos a la otra sociedad residente en el extranjero que distribuye dividendos a la PM residente en México.

Caso práctico:

Una empresa residente en México es propietaria de las acciones de la empresa Chilena en 10.71%. Sus ingresos fiscales en el 2014 fueron por la cantidad de 25,000,000

Por el mismo año recibió dividendos de la empresa Chilena por 1,500,000 de los cuales se le retuvieron ISR por 75,000

La empresa Chilena  obtuvo por el mismo año una utilidad de  14,000,000 por la cual pagó ISR por  3,920,000 en dicho país.

A su vez la empresa Chilena recibió diidendos de una empresa Brasileña por  2,000,000 al tener una participación accionaria del 10% sujetándose a una retención del impuesto de 500,000. La empresa Brasileña obtuvo en el mismo año una utilidad base de ISR por 20,000,000 de la cual pagó ISR de 6,000,000

Solución
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U2 20,000,000 1,500,000 2,000,000
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14,000,000 20,000,000

MPI

2

 = 0.1071429 X 0.10000000 6,000,000 64,286


Este acreditamiento solo procederá siempre que la sociedad residente en el extranjero que haya pagado el ISR que se pretende acreditar se encuentre en un segundo nivel corporativo. Para efectuar este acreditamiento la PM residente en México deberá tener una participación directa en el Capital Social de la Sociedad residente en el extranjero que le distribuye dividendos  de cuando menos un 10%. Esta última sociedad deberá ser propietaria de cuando menos el 10% del Capital Social de la sociedad residente en el extranjero en la que el residente en México tenga participación indirecta, debiendo ser esta última participación de cuando menos el 5% de su Capital Social. Los porcentajes de tenencia accionaria señalados en el este párrafo, deberán haberse mantenido al menos durante los 6 meses anteriores a la fecha en que se pague el dividendo o utilidad de que se trate. Adicionalmente, para efectuar el acreditamiento, la sociedad residente en el extranjero en la que la PM residente en México tenga participación indirecta, deberá ser residente en un país con el que México tenga un acuerdo amplio de intercambio de información.

DETERMINACIÓN DE LOS LÍMITES DEL ISR A ACREDITAR

Adicionalmente, tratándose de personas morales, la suma de los montos proporcionales de los impuestos pagados en el extranjero que se tiene derecho acreditar conforme al segundo y cuarto párrafo de este artículo, no excederá del límite de acreditamiento. El límite del acreditamiento se determinará aplicando la siguiente fórmula

[image: image4.emf]LA =  (D+MPI+MPI

2

)  (T)   -  ID


Donde:

LA: Límite de Acreditamiento por los impuestos sobre la renta corporativos pagados en el extranjero en primer y segundo nivel corporativo.

D: Dividendo o utilidad distribuida por la sociedad residente en el extranjero a la persona moral residente en México sin disminuir la retención o pago del impuesto sobre la renta que en su caso se haya efectuado por su distribución.

MPI: Monto Proporcional del Impuesto sobre la renta corporativo pagado en el extranjero a que se refiere tercer párrafo de este artículo 5.
MPI2: Monto Proporcional del Impuesto sobre la renta corporativo pagado en el extranjero a que se refiere el cuarto párrafo de este artículo 5.

T: Tasa a que se refiere el artículo 9 de esta ley

ID: Impuesto Acreditable a que se refiere el primer y sexto párrafo de este artículo que corresponda al dividendo o utilidad percibido por la persona moral residente en México.

Cuando la persona moral que los términos de los párrafos anteriores tenga derecho a acreditar el impuesto sobre la renta pagado en el extranjero se escinda, el derecho al acreditamiento le corresponderá exclusivamente a la sociedad escindente. Cuando esta última desaparezca los podrá transmitir a las sociedades escindidas en la proporción en que se divide el capital social con motivo de la escisión.

Plazos para efectuar el acreditamiento.

Del impuesto acreditable se encuentre dentro de los límites a que se refieren los párrafos que anteceden y no pueda acreditarse total o parcialmente, el acreditamiento podrá efectuarse en los 10 ejercicios siguientes, hasta agotarlo. Para los efectos de este acreditamiento, se aplicarán en lo conducente, las disposiciones sobre pérdidas del Capítulo V del Título II de esta ley.
La parte del impuesto pagado en el extranjero que no se acreditable de conformidad con este artículo, tampoco será deducible para efectos de la presente ley.

Otras situaciones a considerar:

· Para determinar el monto del impuesto pagado en el extranjero que pueda acreditarse en los términos del segundo y cuarto párrafos de este artículo, se deberá efectuar la conversión cambiaria respectiva, considerando el último tipo de cambio publicado en el diario oficial de la Federación, con anterioridad al último día del ejercicio al que corresponda la utilidad con cargo a la cual se pague el dividendo o utilidad percibido por el residente en México. En los demás casos a que se refiere este artículo, para efectos de determinar el monto del impuesto pagado en el extranjero que pueda acreditarse, la conversión cambiaria se efectuará considerando el promedio mensual de los tipos de cambio diarios publicados en el diario oficial de la Federación en el mes calendario en el que se pague el impuesto en el extranjero mediante retención o entero en su caso.

· Los contribuyentes hayan pagado en el extranjero el impuesto sobre la renta en un monto que exceda al previsto en el tratado para evitar la doble tributación que, en su caso, sea aplicable al ingreso de que se trate, sólo podrán acreditar el excedente en los términos de este artículo una vez agotado el procedimiento de resolución de controversias contenido en ese mismo tratado.

· No se tendrá derecho al acreditamiento del impuesto sobre la renta pagado en el extranjero, cuando su retención o pago esté condicionado a su acreditamiento los términos de esta ley.

· Los contribuyentes deberán contar con la documentación comprobatoria del pago del impuesto en todos los casos. Cuando se trate de impuestos retenidos en países con los que México tenga celebrados acuerdos amplios de intercambio de información, bastará con una constancia de dicha retención.

· Las personas morales residentes en México que obtengan ingreso por dividendos o utilidades distribuidas por sociedades residentes en el extranjero, deberán calcular los montos proporcionales de los impuestos y el límite a que se refiere el párrafo séptimo de este artículo, para cada ejercicio fiscal del cual provengan los dividendos distribuidos. Para tales efectos, las personas morales residentes en México estarán obligadas a llevar un registro que permite identificar el ejercicio al cual corresponden los dividendos o utilidades distribuidas por la sociedad residente en el extranjero. En el caso de que la persona moral residente en México no tenga elementos para identificar el ejercicio fiscal al que corresponden los dividendos o utilidades distribuidas, en el ejercicio a que se refiere este párrafo, se considerará que las primeras utilidades generadas por dicha sociedad son las primeras que se distribuyen. Los contribuyentes deberán mantener toda la documentación que compruebe la información señalada en el registro a que se refiere este párrafo. Los residentes en México que no mantengan el registro la documentación mencionados, o que no realicen el cálculo de la manera señalada anteriormente, no tendrán derecho a acreditar el impuesto a que se refieren los párrafos segundo y cuarto de este artículo 5. El registro mencionado en este párrafo deberá llevarse a partir de la adquisición de la tenencia accionaria, pero deberá contener información relativa a las utilidades respecto de las cuales se distribuyen dividendos o utilidades, aunque correspondan a ejercicios anteriores.
· Cuando un residente en el extranjero tenga un establecimiento permanente en México y sean atribuibles a dicho establecimiento ingresos de una fuente ubicada en el extranjero, se podrá efectuar el acreditamiento en los términos señalados en este artículo, únicamente por aquellos ingresos atribuibles que hayan sido sujetos a retención.

· Se considerará que un impuesto pagado en el extranjero tiene la naturaleza de un impuesto sobre la renta cuando cumpla con lo establecido en la regla general es que expida el SAT. Se considerará que pone pagado en el extranjero tiene naturaleza del impuesto sobre la renta cuando se encuentre expresamente señalado como un impuesto comprendido en un tratado de evitar la doble imposición en vigor de los que México sea parte.

5. Base del impuesto y su procedimiento para calcular el ISR anual.

· Personas Morales en general.

Ingresos acumulables (Arts. 16 al 24)

Menos:

Deducciones Autorizadas (25 al 46)

Resultado obtenido

Menos:

PTU 123 CPEUM

Utilidad fiscal

Menos:

Pérdida fiscal de ejercicios anteriores

58 LISR

Resultado fiscal

Por: tasa 30%

ISR causado ejercicio

Menos:

Pagos provisionales14 LISR

Diferencia a cargo o a favor

[image: image5.emf]CÉDULA DE DATOS A

INGRESOS DE LA  TOTAL IVA INTERESES VENTA IVA RECUPERACIÓN

POR  ACTIVIDAD EXENTOS DE TRASLADADO GANADOS y/o DE TRASLADADO DE 

VENTAS E IVA 16% IVA 0% INGRESOS 0.16 Prod. Financ. ACTIVO SEGURO

ENERO 1,009,150.00 1,009,150.00 161,464.00 ´La ganancia

FEBRERO 2,090,651.00 2,090,651.00 334,504.16 en la venta

MARZO 1,670,668.00 1,670,668.00 del activo

ABRIL 1,970,355.00 1,970,355.00 315,256.80 45,657.00 fijo fue de

MAYO 1,955,230.00 1,955,230.00 312,836.80 15,331.38 26,750.00

JUNIO 2,095,354.00 2,095,354.00 335,256.64

JULIO 1,754,889.40 1,754,889.40 45,700.00 7,312.00

AGOSTO 2,430,378.34 2,430,378.34 388,860.53 45,657.00

SEPTIEMBRE 2,123,416.17 2,123,416.17 339,746.59

OCTUBRE 2,335,757.79 2,335,757.79

NOVIEMBRE 2,569,333.57 2,569,333.57 411,093.37

DICIEMBRE 2,826,266.93 2,826,266.93 452,202.71

SUMA 19,070,135.01 3,425,557.40 2,335,757.79 24,831,450.20 3,051,221.60 91,314.00 45,700.00 7,312.00 26,750.00

Dato: La ganancia por venta de activo fijo fue de 15,331.38

Dato: Otros Productos 72,450.00


[image: image6.emf]EGRESOS IVA IVA GASTOS IVA INTERESES IVA TOTAL

COMPRAS IDENTIFICADO IDENTIFICADO EXENTOS DEDUCIBLES IDENTIFICADO PAGADOS IDENTIFICADO DE IVA

0.16 0 0.16 0.16 ACREDITABLE

ENERO 679,455.00 108,712.80 271,782.00 43,485.12 1,358.91 217.43 152,415.35

FEBRERO 1,113,455.70 178,152.91 445,382.28 71,261.16 2,226.91 356.31 249,770.38

MARZO 1,169,467.60 187,114.82 467,787.04 74,845.93 2,338.94 374.23 262,334.98

ABRIL 1,379,248.50 220,679.76 551,699.40 88,271.90 2,758.50 441.36 309,393.02

MAYO 1,018,661.00 162,985.76 407,464.40 65,194.30 2,037.32 325.97 228,506.04

JUNIO 1,116,747.80 178,679.65 446,699.12 71,471.86 2,233.50 357.36 250,508.87

JULIO 1,228,422.58 196,547.61 491,369.03 78,619.04 2,456.85 393.10 275,559.75

AGOSTO 1,351,264.84 216,202.37 540,505.94 86,480.95 2,702.53 432.40 303,115.73

SEPTIEMBRE 1,486,391.32 237,822.61 594,556.53 95,129.04 2,972.78 475.64 333,427.30

OCTUBRE 1,635,030.45 245,254.57 327,006.09 52,320.97 1,635.03 261.60 52,582.58

NOVIEMBRE 1,798,533.50 287,765.36 719,413.40 115,106.14 3,597.07 575.53 403,447.04

DICIEMBRE 382,880.34 61,260.85 791,354.74 126,616.76 3,956.77 633.08 188,510.70

SUMA 14,359,558.63 1,652,262.08 383,662.43 245,254.57 6,055,019.97 968,803.20 30,275.11 4,844.02 3,009,571.72

Dato: EL ajuste anual por inlfación deducible fue de 18,200.00

Dato: La deducción por inversiones fue de 113,350.59

Dato: IVA no acreditable por actividades exentas 282,115.72


[image: image7.emf]IVA ACREDITABLE 3,009,571.72

Menos:

Dato: IVA Neto Acreditable 2,727,456.00

Dato. ISR  444,064.69

Dato: PTU 187,882.11

Dato: PTU PAGADA EN MAYO 270,000.00

Dato: Los pagos provisionales del ISR fueron de 326,280.00

Ingresos por la actividad preponderante 24,831,450.20

Menos:

Inventario Inicial 355,605.00

Compras 14,359,558.63

Inventario Final (Dato) 391,165.50

Costo de Ventas 14,323,998.13

UTILIDAD BRUTA 10,507,452.07

Menos:

Gatos generales (Dato) 8,506,199.52

UTILIDAD DE OPERACIÓN 2,001,252.55

Más:

Productos Financieros 91,314.00

Menos:

Gastos Financieros 30,275.11

UTILIDAD DESPUÉS DE GASTOS Y PRODUCTOS FINANCIEROS 2,062,291.44

Más:

Otros Productos 72,450.00

Menos:

Otros Gastos 282,115.72

UTILIDAD ANTES DE ISR Y PTU 1,852,625.72

Menos:

ISR 444,064.69

PTU 187,882.11

UTILIDAD NETA 1,220,678.92

DATO: INTEGRACIÓN DEL COSTO DE VENTAS Importe

Inventario Inicial 355,605.00

Más: COMPRAS 14,359,558.63

Materia Prima Disponible 14,715,163.63

Menos: Inventario Final 391,165.50

Costo de Ventas 14,323,998.13


[image: image8.emf]NO

OTROS MONTO DEDUCIBLE DEDUCIBLES

GASTOS 100% 53%

S. Y SALARIOS GRAVADOS 1,470,000.00

S. Y SALARIOS EXENTOS 337,365.00 178,803.45 158,561.55

SUMA 1,628,561.55

SE PAGÓ SEGURIDAD SOCIAL 367,500.00

CUOTAS AL IMSS 88,200.00

APORTACS. AL INFONAVIT 455,700.00

TOTAL 2,084,261.55


[image: image9.emf]ACTUALIZACIÓN DE LA PÉRDIDA FISCAL PARA EFECTOS DE SU AMORTIZACIÓN 

PÉRDIDA EN EL EJERCICIO 2012 285,650.00

Por:

INPC DICIEMBRE 2012 102.704 = 1.0217 1.0217

INPC JULIO 2012 100.521

Actualización a diciembre del 2012 291,848.61

Por:

INPC Junio 2013 104.040 = 1.0130 1.0130

INPC DICIEMBRE 2012 102.704

Actualización a junio del 2013 295,642.64

Por:

INPC Junio 2014 108.1808

INPC Junio 2013 104.040 1.0398 1.0398

307,409.24

-0.03 

307,409.21


[image: image10.emf]DETERMINACIÓN DEL RESULTADO FISCAL BASE DEL ISR 2014

INGRESOS ACUMULABLES

Ingresos de la actividad preponderante 24,831,450.20

Intereses Ganados 91,314.00

Ganancia en Venta de Activo Fijo 15,331.38

Cobro de Seguro 26,750.00

24,964,845.58

Menos: DEDUCCIONES AUTORIZADAS

Costo de Ventas 14,323,998.13

Gastos Deducibles 6,055,019.97

Intereses Pagados 30,275.11

Ajuste anual por Inflación Deducible 18,200.00

Deducción por Inversiones 113,350.59

Sueldos y Salarios 1,628,561.55

Seguridad Social 455,700.00

IVA no Acreditable por actividades exentas (28 F-XV) 282,115.72

22,907,221.07

RESULTADO OBTENIDO 2,057,624.51

Menos: 

PTU Pagada 270,000.00

UTILIDAD (PÉRDIDA FISCAL) 1,787,624.51

Menos: 

Pérdida Fiscal 307,409.21

RESULTADO FISCAL 1,480,215.30

Por:

Tasa (artículo 9 LISR 30.00%) 0.30

ISR ANUAL CAUSADO 444,064.59

Menos: 

Pagos Provisionales 2014 326,280.00

ISR A CARGO 117,784.59


Fecha de presentación de la declaración anual
Impuesto anual se pagará mediante declaración dentro de los tres meses siguientes a la fecha en que se termine el ejercicio fiscal.

Conceptos claves
· Ingresos.

· Deducciones.

· PTU.

· Pérdida fiscal.

· Pagos Provisionales.

XXXXXXXXXXXXXXXXXXXXXXXXXXHASTA AQUÍ JULIO 11

En la medida que estos conceptos se dominen, se podrá determinar una base de ISR correcta y por lo tanto un impuesto a pagar correcto o en su caso determinar una previa fiscal mayor o menor. Por eso es indispensable conocer estos conceptos y sobre todo buscando siempre el beneficio en favor de las finanzas y de las personas morales sin que esto implique pagar un peso de menos de impuestos pero tampoco un peso de más.

DETERMINACIÓN DE LA PROPORCIÓN ACREDITABLE


Proporción de participación que en forma

directa tenga el residente en México en la

Sociedad residente en el extranjero
Multiplicada por la:

Proporción de participación en forma

directa que tenga el residente en el 

extranjero en la sociedad en la que

participe en forma indirecta el 

residente en México
Igual a: PROPORCIÓN ACREDITABLE DEL

             ISR EN FORMA INDIRECTA
REGLAS PARA QUE PROCEDA EL ACREDITAMIENTO

Para que proceda el acreditamiento, la persona moral C deberá participar cuando menos en un 10% del Capital Social de la Sociedad B. La sociedad A en que la persona moral C tenga participación indirecta, deberá ser residente en un país con el que se tenga un acuerdo amplio de información. Solo procederá el acreditamiento del ISR en el monto proporcional que corresponda al dividendo en forma indirecta y la sociedad A se encuentre en un segundo nivel corporativo. Será necesario que la sociedad B, tenga participación directa en el capital social de la sociedad A, también sea propietaria de cuando menos el 10% del capital social de la sociedad A en la que la persona moral C tenga participación indirecta, debiendo ser esta última de cuando menos el 5% del capital social de la sociedad A. Los porcientos de tenencia accionaria deberán haberse mantenido cuando menos los 6 meses anteriores a la fecha en que se decreten los dividendos. La PM C que haga el acreditamiento, deberá tomar como Ingreso Acumulable el dividendo más el ISR proporcional del dividendo percibido en forma indirecta.


EFECTOS INFLACIONARIOS
B-7 y B-10 “Reconocimiento de los efectos de la inflación en la información financiera”. Antecedentes más importantes desde 1987 que dan dos bases distintas para el pago del ISR. Ejemplo: El tratamiento que se le da a los intereses y a las fluctuaciones cambiarias; a la deducción de las compras de materia prima, a la deducción de las inversiones, a la determinación de la ganancia por la ventas de terrenos y acciones, la aplicación de las pérdidas fiscales y a la actualización de las contribuciones y accesorios, entre otros casos.

Art 6 ISR:


Factor de Ajuste = INPC del mes de que se trate    (-)1

Mensual

  INPC del mes inmediato anterior
Ejemplo:

Factor de Ajuste = INPC de nov. 14 = 116.174 (–)1=0.0019
Mensual


  INPC de 0ct. 14
115.954

Nos dice el nivel de inflación del mes de febrero 2015
Aplicación:

Valor de un bien dado o de una operación

420,000

Por:

Factor de Ajuste del mes de noviembre 14

 0.0019 (*)(0.0052 x 100 = 0.52%)
MODIFICACIÓN DEL MES





2,184.00
INCP DE NOVIEMBRE 




     120.3190
Menos:

INCP DE OCTUBRE






119.6190
INCREMENTO DE INFLACIÓN DE NOVIEMBRE

  
  0.6280
Entre:

INCP DE OCTUBRE






119.6910
FACTOR DE INCREMENTO DE NOVIEMBRE (x) 100        0.525%

SI FUERA UN DECREMENTO, EN LUGAR DE INCREMENTO:

INCP DE MAYO
  






116.9580
INCP DE ABRIL






117.4810
Factor de Ajuste = INPC de May = 116.958 –1= (0.0045)
Mensual


  INPC de Abr   117.481
El efecto deflacionario de los créditos de 3ras  personas mide el nivel de pérdida del poder de compra de la moneda por el simple hecho del transcurso del tiempo en que se tarde en liquidar el adeuda a sus acreedores.

FACTOR DE AJUSTE PARA PERIODOS MAYORES A UN MES

LISR – Art. 7 fracc. I inciso b).


FACTOR DE AJUSTE
=
INPC del mes mas reciente






del período______________ (-1)   






INPC del mes más antiguo






del período

Ejemplo:

INPC de septiembre



119.170

INPC de diciembre año anterior

116.301


Fact. Ajuste= INPC Sept = 119.170 = 1.0246–1 = 0.0246




  INPC Dic    116.301 

El resultado nos permite conocer el nivel de crecimiento que  la inflación ha producido en el valor de los bienes u operaciones del contribuyente durante un periodo dado, en este caso del 1 ° de enero al 30 de septiembre.

Valor de un bien dado o de una operación

420,000

Por:

Factor de Ajuste del mes de noviembre 01
      0.0246
MODIFICACIÓN DEL MES




      10,332
Por tanto la inflación obtenida es del 2.467% (0.0246 x 100) enero-septiembre

Comprobación:

INCP DE SEPTIEMBRE actual



119.170
Menos:

INCP DE DICIEMBRE  año pasado


116.301
INCREMENTO DE INFLACIÓN DE ene-sep

  2.869
Entre:

INCP DE DICIEMBRE DEL año pasado

116.301
FACTOR DE INCR. DE ENE. A SEP.(x) 100       2.467%

FACTOR DE ACTUALIZACION

Art. 6 de la LISR

Factor de Actualización=INPC del mes más reciente del per.





  INPC del mes más antiguo del per.
La razón de no restarle la unidad es que se pretende conocer el valor original de los bienes u operaciones, incrementado con la modificación.
Ejemplo:

INPC del mes de junio actual          =
117.059

INPC del mes de junio año pasado =
113.447

F.A.= 
INPC Jun.actual 
=

117.059 =  1.0318


INPC Jun.año pasado


113.447


Monto original de un bien o

una operación dada:



420,000.00

(x) Factor de Actualización:

    1.0318
VALOR DE UN BIEN U Operación

433,357.81


ESTRATEGIAS FINANCIERAS – FISCALES  ENFOCADAS A LOS INGRESOS

Las ESTRATEGIAS FINANCIERAS enfocadas a los ingresos estarán condicionadas a los momentos en los ingresos se obtienen y pasan a formar parte del impuesto provisional o el impuesto anual.- Ingresos Acumulables.- De aquí surge la estrategia de:

a) Diferir la obtención del ingreso

b) Evitar la obtención del ingreso

c) Ingresos propios de la actividad preponderante tal como enajenaciones,
prestación de servicios, otorgamiento del uso o goce temporal de bienes, arrendamiento financiero, enajenaciones a plazo.

d) Ajuste anual por inflación acumulable

e) Intereses a favor nominales

f) Recuperación de créditos incobrables

g) Ganancia en Enajenación de acciones

h) Ganancia por enajenación de terrenos y otros A. Fijos

i) Recuperación de Seguros y Fianzas

j) Ingresos calculados con estimaciones

k) Ganancia en la enajenación de Afijos no deducibles

l) Para los casos de ingresos por prestación de servicios personales e
independientes que obtengan las sociedades y asociaciones civiles, se considera que los mismos se obtienen hasta el momento en que se cobre el precio o contraprestación pactada.

Lo primero que debe conocerse es el tipo de ingresos que señala la LISR, enfocada principalmente a:

· Ingresos sin efectos fiscales

· En qué momento se obtienen y su acumulación

· En qué casos existe opción de diferir ingresos

· Considerar en qué casos puede evitarse la obtención y acumulación
     del ingreso.

Por ejemplo Ingresos No acumulables:
a) Aumentos de Capital 

b) Pago de pérdida por parte de los accionistas

c) Primas obtenidas por la colocación de acciones que emita la propia
 sociedad, o cuando se utilice el método de participación

d) Revaluación de activos y revaluación de capital.

OTRAS ESTRATEGIAS FISCAL-FINANCIERAS

Fecha de la obtención de los ingresos.

Las fechas son diferentes dependiendo de cada caso, como por ejemplo:

En enajenación de bienes o prestación de servicios, en lo siguientes supuestos:

a) Se expida el comprobante.

b) Se envíe materialmente el bien o cuando se dé físicamente el servicio.
c) Se cobre o sea exigible total o parcialmente el precio de la contraprestación, aún cuando sean anticipos.

Las estrategias serían:

· Expedir el comprobante sin enviar el bien o entrega del bien y cobro total o parcial.

· Se envíe el bien sin expedir comprobantes o cobro total o parcial.

· Se cobro el bien sin expedición del comprobante o envío o entrega del bien.

· Se reciban anticipos SIN expedición de comprobantes y entrega o envío del bien.

En los supuestos mencionados se considera como la fecha de obtención del ingreso. El CFF establece que la enajenación es la transmisión de la propiedad, aún cuando el enajenante se reserve el derecho de dominio del bien enajenado, además de:

· Adjudicaciones aun cuando se realicen a favor de un acreedor

· Aportación a una sociedad o asociación

· Enajenación hecha a través de un fideicomiso

· Cesión de derechos que se tenga sobre las acciones afectadas al fideicomiso

· Expropiación de acciones por el Estado.

Para Sociedades y Asociaciones Civiles hay una excepción en art. 18 fracción I en su último párrafo que dice que para los casos de ingresos por la prestación de servicios personales e independientes que obtengan las sociedades o asociaciones civiles, se considera que los mismos se obtienen hasta el momento en que se cobre el precio o la contraprestación pactada.
En la fracción III del Art. 18 de la LISR considera otras las fechas en que se obtienen los ingresos en caso de enajenaciones:

 “Obtención de ingresos provenientes de contratos de arrendamiento financiero, los contribuyentes podrán optar por considerar como ingreso obtenido en el ejercicio el total del precio pactado o la parte del precio exigible en el mismo”. 
El CFF en enajenaciones a plazos dice que los contribuyentes podrán optar por considerar como ingreso obtenido en ejercicio el total del precio pactado o bien solamente parte del precio cobrado durante el mismo. La opción a que se refieren los dos párrafos anteriores, se deberá ejercer por la totalidad de las enajenaciones o contratos. La opción solo podrá cambiarse una sola vez, para el segundo o más cambios deberán transcurrir cuando menos 5 años desde el último cambio.
Si el contribuyente hubiera optado por considerar como ingresos obtenidos en el ejercicio sola la parte del precio pactado exigible o cobrado en el mismo, según sea el caso y enajene documentos pendientes de cobro provenientes de contratos de arrendamiento financiero o de enajenaciones a plazo o los dé en pago, deberá considerar la cantidad pendiente de acumular como ingreso obtenido en el ejercicio en que realice la enajenación o dación de pago.
VENTAJAS  FINANCIERAS

Obtención del ingreso hasta que se cobre la parte del precio pactado para el cálculo de los pagos provisionales y el ISR del ejercicio, así como el diferimiento del ISR a pagar, ya que los pesos a pagar hoy no serían los mismos a pagar en un futuro dado por efectos del poder adquisitivo, en beneficio de las finanzas de la empresa. En caso del IVA se diferirá hasta que la parte del precio pactado se cobre al igual que los intereses. (Analizar caso contrario).

Lo anterior da buen manejo financiero sin costo alguno. En ocasiones es preferible acumular el ingreso según el Art. 18 fracción I cuando se tengan pérdidas fiscales y el plazo de amortización de 10 años esté por terminarse, cuya amortización podría perderse. Si se aplicaran así las pérdidas reduciría la base gravable.

Pero si se optó por acumular el ingreso al cobro de la parte del precio pactado y no se analizó el aspecto de las pérdidas fiscales, lo conveniente es cambiar la fecha de la obtención del ingreso, que podrá hacerse sin requisito alguno la primera vez.
DEDUCCIONES DE PREVISIÓN SOCIAL

Fondo de Ahorro

La ley del impuesto sobre la renta indica que cuando se trate de gastos de previsión social las prestaciones correspondientes otorgan en forma general en beneficio de todos los trabajadores.
En el artículo 7 de la LISR, establece que es previsión social todas aquellas erogaciones efectuadas por los patrones en favor de sus trabajadores que tengan por objeto:

1. Satisfacer contingencias o necesidades presentes o futuras.

2. Así como otorgar beneficios en favor de dichos trabajadores o de los socios o miembros de las sociedades cooperativas, tendientes a su superación física, social, económica o cultural.

3. Les permitan el mejoramiento en su calidad de vida y en la de su familia.

4. No se considerará previsión social las erogaciones a favor de personas físicas que no sean trabajadores o socios de sociedades cooperativas.

Vales de despensa.

Los vales de despensa serán deducibles siempre que su entrega se realice a través de los monederos electrónicos que autorice el S.A.T.

En forma general los trabajadores sindicalizados.

Estos efectos, para conocer trabajadores sindicalizados se considera que las prestaciones de previsión social se otorgan de manera general cuando en las mismas se establecen de acuerdo con los contratos colectivos de trabajo o contratos ley.

En una persona moral tenga dos o más sindicatos, se considera que las prestaciones de previsión social se otorgan de manera general siempre y cuando se otorgan de acuerdo con los contratos colectivos de trabajo o contratos ley y sean las mismas para todos los trabajadores del mismo sindicato en, aún cuando estas sean distintas en relación con las otorgadas a los trabajadores de otros sindicatos de la propia empresa.
Si la empresa cuenta con un sindicato y le proporciona los trabajadores prestaciones de previsión social, se considera que se proporcionan en forma general si las mismas establecen los contratos colectivos de trabajo o contrato ley; pero si la misma persona moral tuviera dos o más sindicatos se considera que la previsión social que se otorgan cumple con el requisito otorgados en forma general, no importando que tales prestaciones en diferentes para cada sindicato.

[image: image11.emf]C  O  N  C  E  P  T  O  APORTACIÓN LÍMITE MONTO

FONDO DE AHORRO CON LÍMITE DE PORCENTAJE DEDUCIBLE

SALARIO MENSUAL DEL TRABAJADOR 6,500.00 6,500.00 6,500.00

POR: % DE APORTACIÓN TOPE POR LEY 0.17 0.13 0.04

1,105.00 845.00 260.00

C  O  N  C  E  P  T  O  CASO A CASO B

FONDO DE AHORRO CON LÍMITE DE SMG

SALARIO MENSUAL DEL TRABAJADOR 6,500.00 25,000.00

POR: % DE APORTACIÓN TOPE POR LEY 0.13 0.13

845.00 3,250.00

POR: NÚMERO DE MESES AL AÑO 12 12

APORTACIÓN AL FA ANUAL 10,140.00 39,000.00

MENOS: TOPE LISR

LÍMITE (1.3x67.29x365) 31,929.10 31,929.10

TOTAL  NO DEDUCIBLE 0.00 7,070.90


OBLIGACIONES DE LAS PERSONAS MORALES

OBLIGACIONES GENERALES
La Ley del Impuesto Sobre la Renta indica la obligación para las personas morales que obtengan ingresos de los señalados en la Ley, además de otras obligaciones establecidas en forma puntual en cada uno de los capítulos, tendrán que cumplir con las siguientes:

a) Llevar contabilidad conforme al CFF, su Reglamento y al Reglamento de la LISR. En las operaciones en moneda extranjera, éstas deberán registrarse al tipo de cambio aplicable en la fecha en que se concerten.

Para efectos de llevar la Contabilidad, se incorporan reglas en el artículo 28 del CFF, para que la PM lleven un control de los inventarios de mercancías, materias primas, producción en proceso y productos terminados que consiste en el registro contable adecuado para identificar por unidades, por productos, por concepto y por fecha, los movimientos de dichos inventarios.

b) Expedir comprobantes por las actividades que realicen y conservar una copia de los mismos con base en las disposiciones de las autoridades fiscales.

c) Expedir constancia en las que se asienten tanto el monto de los pagos efectuados a residentes en el extranjero como el impuesto retenido a dichas personas.

d) Formular un Estado de Posición Financiera (Balance General) y levantar inventario de existencias a la fecha en que termine el ejercicio fiscal.

e) Presentar declaración en la que se determine el Resultado Fiscal del ejercicio y  el monto del ISR, ante las oficinas autorizadas, dentro de los 3 meses siguientes al cierre del ejercicio. Se deberá incluir el monto de la Participación de los Trabajadores en las Utilidades de la Empresa (PTU).

f) Proporcionar la información de las operaciones efectuadas en el año calendario inmediato anterior con los proveedores y con los clientes mediante la forma oficial que para tal efecto expidan la autoridades fiscales. Para estos efectos los contribuyentes no se encuentran obligados a proporcionar la información de clientes y proveedores con los que en el ejercicio de que se trate, hubiere realizado operaciones por montos inferiores a $50,000.00

Proporcionar la información a las autoridades fiscales en dispositivos magnéticos, procesados en los términos que señale el Servicio de Administración Tributaria (SAT), mediante reglas de carácter general.

Independientemente de la mencionada obligación, las autoridades fiscales podrán solicitar la información en cualquier tiempo, después del mes de febrero del año siguiente. Sin que se considere que se ejercen facultades de comprobación. Los contribuyentes contarán con un plazo de 30 días hábiles para la entrega de la información solicitada.

El artículo 86 del Reglamento de la LISR, indica que el monto de las operaciones con clientes y proveedores, sujetos a incluir en la declaración informativa, deberán incluirse los importes de los impuestos correspondientes como lo es el IVA y el IEPS.

Por obviedad relativa a la imposibilidad de efectuar un cruce de información, se les exime de dicha obligación a las PM que únicamente realicen operaciones con el público en general (Retail).

g) Registro de operaciones con Títulos Valor.

h) Obtener y conservar documentación comprobatoria, tratándose de operaciones realizadas con partes relacionadas del extranjero, con la que se justifique que el monto de los ingresos y deducciones se efectuaron de acuerdo con los precios o monto de las contraprestaciones que hubieran utilizado partes independientes en operaciones comparables.

Aquellos contribuyentes que realicen actividades empresariales cuyos ingresos no hayan excedido de 13 millones, así como las Sociedades Civiles cuyos ingresos derivados de prestación de servicios profesionales no hubiesen excedido de 3 millones, NO estarán obligados a cumplir con obligación establecida en esta fracción, excepto las empresas multinacionales.

i) Presentar, conjuntamente con la Declaración del Ejercicio, la información de las operaciones que realicen con partes relacionadas residentes en el extranjero, efectuadas durante el año calendario inmediato anterior, que se solicite mediante la forma oficial que al efecto apruebe la autoridad fiscal.

j) Las Personas Morales que hagan pagos por concepto de dividendos o utilidades a personas físicas o morales, cumplirán con lo siguiente:

a. Pagos con cheque nominativo no negociable a nombre del accionista o a través de transferencia de fondos.

b. Expedir constancia que señale su monto, señalando si provienen o no de la CUFIN, al pagar el dividendo.

k) En operaciones celebradas con partes relacionadas, determinarán sus ingresos acumulables y deducciones autorizadas, considerando para esas operaciones los precios y montos de contraprestaciones que hubieran utilizado con o entre partes independientes en operaciones comparables. En este sentido, aplicarán los métodos en el orden establecido en el título 216 de esta ley.

a. Método de precio comparable no controlado.

b. Método de precio de reventa.

c. Método de costo adicionado.

d. Método de participación de utilidades.

e. Método residual de partición utilidades.

l) Llevar registro específico de inversiones por las que se tomó la deducción inmediata, anotando lo siguiente:

a. Datos de la documentación comprobatoria.

b. Tipo de bien.

c. Por ciento aplicable.

d. Ejercicio en que se aplicó.

e. Fecha en que el bien se dio de baja.

m) Presentar declaraciones informativas, a más tardar el día 15 de febrero de cada año, en relación con el año de calendario inmediato anterior, ante las autoridades fiscales:

a. Personas a quienes se les hubieran efectuado retenciones por la prestación de servicios profesionales.

b. En préstamos otorgados por residentes en el extranjero, el saldo insoluto al 31 de diciembre del año anterior y el tipo de financiamiento, la tasa de interés aplicable y las fecha de exigibilidad del principal y los intereses de cada operación.

c. Personas a las que les hubieran efectuado retenciones, así como de los residentes en el extranjero a los que les hayan efectuado pagos.

d. Personas a las que les hubieran otorgado donativos.

e. Nombre, domicilio y Registro Federal de Contribuyentes, de cada una de las personas a quienes les hayan efectuado pagos de dividendos.

f. Operaciones efectuadas a través de fideicomisos por los que realicen actividades empresariales en los que intervenga.

n) Para la observancia de posibles operaciones de lavado de dinero, existen obligación de informar a las autoridades fiscales, a través de los medios y formatos electrónicos, a más tardar el día 17 del mes inmediato posterior a la operación, de las contraprestaciones recibidas en efectivo en moneda nacional extranjera, así como en piezas de oro o de plata, cuyo monto sea superior a $100,000.00
o) Los contribuyentes obligados a dictaminar sus Estados Financieros a través de un Contador Público registrado, deberán dar a conocer en la Asamblea General ordinaria de accionistas un reporte en el que se informe el cumplimiento de las obligaciones fiscales a su cargo en el ejercicio fiscal al que corresponda el dictamen.

Se tendrá por cumplir la obligación prevista la fracción XX del artículo 86 de la ley, cuando en la primera sesión de dicha Asamblea de Accionistas, se informe sobre el cumplimiento de dichas obligaciones fiscales. Así lo establece el artículo 93-A del Reglamento de la Ley del Impuesto Sobre la Renta.

En el artículo 26 del Código Fiscal de la Federación, se incorpora una responsabilidad solidaria para las sociedades que, debían inscribir en el Libro de Acciones a sus socios, registren a personas físicas o morales que no comprueben haber retenido y enterado, el impuesto sobre la renta causado por el enajenante de las acciones, o haber recibido copia del Dictamen Fiscal y, en su caso, copia de la declaración en la que conste el pago del impuesto.

En la reforma fiscal del año 2004 se adicionó en el artículo 28 del Código Fiscal de la Federación, relativo a las Personas Morales que de acuerdo a las disposiciones fiscales estén obligadas a llevar contabilidad, para llevar un control de sus inventarios de mercancías, materias primas, productos en proceso y productos terminados, según se trate, el cual consistirá en un registro que permita identificar por unidades, por productos, por concepto y por fecha, los aumentos y disminuciones de dichos inventarios, así como las existencias al inicio y al final de cada ejercicio.

Es relevante la reforma al Código Federal para efectos del ejercicio 2005, ya que en la ley del Impuesto Sobre la Renta se adiciona la fracción XVIII del artículo que se está analizando, en la que se establece la obligación que las personas morales deberán cumplir con llevar un control de los mencionados productos, conforme al sistema de inventarios perpetuos. Se indica además, que los contribuyentes podrán incorporar variaciones al sistema de valuación inventarios, siempre y cuando cumplan con los requisitos que se establezcan mediante reglas de carácter general.

Las tiendas detallistas, así como en las de autoservicio, entre otras, que opten por valuar sus inventarios por el método detallista, deberán llevar un registro de los factores utilizados para fijar los márgenes de utilidad bruta aplicados para determinar el costo de lo vendido durante el ejercicio, identificando los artículos homogéneos por grupos o departamentos con los márgenes de utilidad aplicados a cada uno de ellos.

Es por demás obvia la inclusión de dicha obligación en las normas referidas, toda vez que implica los contribuyentes evitar omitir uno de los elementos necesarios para justificar la determinación del costo de lo vendido para efectos fiscales y así las autoridades fiscales, puedan ejercer sus facultades de comprobación en esta materia.

CUENTA DE UTILIDAD FISCAL NETA (CUFIN)

CUENTA DE CAPITAL DE APORTACIÓN (CUCA)
La LISR considera otras formas de distribuir utilidades o dividendos, tratando de evitar con ello que las PM repartan dichas utilidades confrontándolo contra el Saldo de la CUFIN o en su caso pagar el impuesto correspondiente.
El artículo 11 de la LISR nos indica que la Personas Morales (PM) que distribuyan dividendos o utilidades, deberán calcular y enterar el impuesto de dichos dividendos o utilidades, aplicando la tasa indicada en el artículo 10 de la LISR.

El artículo 89 establece que las PM residentes en México, que reduzcan su capital, determinarán la utilidad distribuida, conforme al siguiente cálculo:

Fracción I

Reembolso por acción

Menos:

Saldo de la cuenta de la CUCA por acción que se tenga a la fecha en la que se pague el reembolso

Igual a: Monto Resultante

Por:

Número de Acciones que se reembolsen o las que se hayan considerado para la reducción de capital de que se trate

Igual a: Utilidad Distribuida Gravable
Menos:

CUFIN

Igual a: Utilidad Gravable Distribuida o Nuevo Saldo de CUFIN
Dicha utilidad distribuida podrá provenir de la CUFIN hasta por la parte que del saldo de dicha cuenta le corresponda al número de acciones que se reembolsan. El monto que de la CUFIN le corresponda a las acciones señaladas, se disminuirá del saldo que dicha cuenta tenga en la fecha en la que se pagó el reembolso.

Integración de la CUCA

CUCA

Más:

Aportaciones de Capital

Primas netas por suscripción de acciones

Menos:

Reducciones de capital que se lleven a cabo

CUCA actualizada

Se aclara que para los efectos de esta disposición específica, no se incluirá como CUCA el importe correspondiente a la reinversión o bien capitalización de utilidades o de cualquier otro concepto que conforme el Capital Contable de la PM, ni del proveniente de reinversiones de dividendos o utilidades en aumento de capital de las personas que los distribuyan realizadas dentro de los 30 días siguientes a su distribución.

¿En qué momento se Suman o se Restan en su caso los conceptos?
Los conceptos correspondientes a los Aumentos de Capital mencionados, se adicionarán a la CUCA en el momento en el que se paguen y los conceptos relativos a reducciones de capital se disminuirán de la citada cuenta en el momento en el que se pague el reembolso.

Actualización del Saldo de la CUCA
El saldo de la CUCA que se tenga al día del cierre anual se actualizará con:


INPC del mes de cierre de que se trate

----------------------------------------------------------------------------

INPC del mes en el que se efectuó la última actualización

Cuando se efectúen aportaciones o reducciones de capital con posterioridad a la actualización prevista en la fórmula anterior.

INPC del mes en que pague la aportación o el reembolso

----------------------------------------------------------------------------

INPC del mes en el que se efectuó la última actualización


Cuando la Utilidad Distribuida NO provenga de la CUFIN
Cuando la utilidad gravable no provenga de la CUFIN, las PM deberán determinar y enterar el impuesto que corresponda aplicando a dicha utilidad la tasa de ISR.

Para estos efectos, el monto de la utilidad distribuida deberá incluir el ISR que le corresponda a la misma. Para determinar dicho impuesto se le multiplicará por 1.3889 y al resultado se le aplicará el 28%. Art. 89 F-II segundo pàrrafo


Utilidad Gravable Distribuida

Por: 1.3889

Por: Tasa del artículo 10

ISR correspondiente

Más: Utilidad gravable distribuida

Igual: Cantidad Resultante

Por: Tasa del artículo 10

Total de ISR a pagar




Determinación del Saldo de la CUCA por Acción


Saldo de la CUCA a la fecha de pago del reembolso, sin considerar éste.

-------------------------------------------------------------------------------------------------

Total de acciones de la misma persona existentes a la misma fecha

(Incluyendo las correspondientes a la reinversión o a la capitalización de utilidades, o de cualquier otro concepto que integre el Capital Contable de la misma)
Fracción II

Dentro del mismo artículo 89, la PM que reduzcan su capital, adicionalmente, considerarán dicha reducción como Utilidad Distribuida conforme al siguiente procedimiento:


Capital Contable según el EPF (BG) aprobado por la Asamblea de Accionistas

Menos:

Saldo de la CUCA que se tenga a la fecha en que se efectúe la reducción referida cuando éste  sea menor.

Cantidad Obtenida

Menos:

Utilidad Distribuida Gravable determinada en los términos del segundo párrafo de F-I

Utilidad Distribuida Gravable

Menos:

CUFIN (tercer párrafo, F-II, artículo 89 y cuarto párrafo del artículo 11 LISR).

Igual: Utilidad Gravable Distribuida o nuevo Saldo de CUFIN


Cuando la Utilidad Gravable Distribuida No provenga de la CUFIN

En este caso las PM deberán determinar y enterar el ISR que corresponda a dicha utilidad, aplicando a la misma la tasa del artículo 10


Utilidad Gravable Distribuida

Por: 1.3889

Resultado

Por: Tasa del artículo 10
ISR correspondiente

Más:

Utilidad Gravable Distribuida

Cantidad Resultante

Por: Tasa del artículo 10
Total de ISR a pagar

Reglas Adicionales:

· La Utilidad que se determine conforme a la F-II se considerará para reducciones de capital subsecuentes como aportación de capital.
· El CC deberá actualizarse conforme a las NIF’s, cuando la persona utilice dichos principios para integrar su contabilidad; en caso contrario, el CC deberá actualizarse conforme a las reglas de carácter general que para el efecto expida el SAT.


Resumen del ISR causado
ISR de la F-I

Más:

ISR de la F-II

Total de ISR a pagar


Situaciones Especiales

De la misma forma el artículo 89 menciona situaciones especiales:


· Todo lo anterior será aplicable tratándose de liquidación de PM.

· Escisión de sociedades, con algunas excepciones.
· Compra de acciones efectuada por la propia sociedad emisora con cargo a su Capital Social o a la Reserva para adquisiciones de acciones propias.

· La adquisición de una sociedad realice de las acciones emitidas por otra sociedad que a su vez sea tenedora directa o indirecta de las acciones de la sociedad adquirente.

· Fusión de sociedades.

· Cuando una PM hubiera aumentado su capital dentro de un período de 2  años anterior a la fecha en la que se efectúe la reducción del mismo y ésta dé origen a la cancelación de acciones o a la disminución de valor de las acciones.

· Será aplicable, indistintamente, al reembolso, a la amortización o a la reducción de capital, independientemente de que haya o no cancelación de acciones.

· También será aplicable, a las asociaciones en participación cuando ésta efectúen reembolsos o reducciones de capital a favor de sus integrantes.
¿Cómo se calcula dicho ISR sobre distribución de dividendos o utilidades?

Dividamos este cálculo para PM en general y otro cálculo para PM de sectores específicos.


CÁLCULO DE LA CUFIN PARA LA GENERALIDAD DE LAS PERSONAS MORALES


Importe de los dividendos o utilidades distribuidas

Más:

ISR_que se adiciona (Nota 1 - Cálculo)             ____

Suma:
Por:
Tasa de ISR con base en el artículo 10 de la LISR__
Igual
Cálculo e importe a enterar de ISR
Nota 1 Cálculo del ISR




Dividendos o Utilidades Distribuidas



Por:
Factor de Piramidación 1.3889 (Nota 2) 



Por: 
Tasa del Artículo 10____________________________


Igual
ISR que se adicionará
Nota 2 Las tasas y factores provienen de las Disposición de Vigencia Temporal

           de la LISR  según el Artículo Segundo fracciones I y II para el año 2005.





Año

Tasa

Factor de Piramidación




________________________________________

2005

30%


1.4286




2006

29%


1.4085




2007 En ad.  28%


1.3889
Si hablamos de PM dedicadas a sectores específicos como lo son las actividades agrícolas, ganaderas, pesqueras o silvícolas, el procedimiento de cálculo de la CUFIN es como sigue:

CÁLCULO DE LA CUFIN PARA LAS PERSONAS MORALES DEDICADAS A SECTORES ESPECÍFICOS

Cálculo del ISR






Dividendos o Utilidades Distribuidas



Por:

Factor de Piramidación 1.2346 (Nota 3) 



Por: 

Tasa del Artículo 10_______________________


Igual

ISR determinado



Menos:
Reducción del 32.14% de ISR



Igual

ISR Calculado
Nota 3 Las tasas y factores también provienen de las Disposición de Vigencia Temporal de la LISR  según el Artículo Segundo Fracciones I y II para el año 2005.

Del mismo modo, el ISR de las Utilidades Distribuidas basados en el artículo 89 de la LISR, se calculará en los mismos términos, es decir, Reducción de Capital. El ISR referido en este artículo se pagará en adición del ISR del ejercicio según el artículo 10 y tendrá el carácter de pago definitivo y se enterará al Fisco a más tardar el 17 del mes inmediato siguiente a aquél en el que se pagaron los dividendos o utilidades.

¿Cuándo no habrá pago de ISR?

Si nos referimos al cuarto párrafo del dicho artículo, se establece que no habrá obligación de pago de ISR cuando los dividendos o utilidades se origen o provengan de la CUFIN.


C O N C E P T O



CASO A
CASO B

Dividendos pagados



100,000
100,000

Menos:


CUFIN al momento del pago de dividendos
150,000
  90,000

Base de pago del ISR



      0

  10,000
La explicación de lo anterior es debido a que la CUFIN no es otra cosa que las cantidades por las que la Persona Moral (PM) ya pagó el ISR correspondiente y que consecuentemente al momento del reparto de los dividendos o utilidades a los accionistas o socios, ya no se debe pagar ISR, siempre y cuando la CUFIN sea mayor que los importes a repartir. Si fuese el caso contrario si debe pagar ISR, tomando en cuenta los siguientes conceptos:

· Dividendos: Se consideran como las cantidades que resultan de distribuir las utilidades entre los socios o accionistas.

· Utilidades: Son aquellas cantidades que las sociedades obtienen como consecuencia del ejercicio de su actividad social y que constituye un Superávit a las aportaciones realizadas por los socios accionistas al Capital Social.

· Derecho al Dividendo: Es un derecho individual que corresponde a todos los socios o accionistas a percibir u beneficio económico, en forma más o menos regular, de las utilidades que obtenga la sociedad.


CUENTA DE UTILIDAD FISCAL NETA (CUFIN)

De hecho la CUFIN no es otra cosa que un control de las Utilidades Fiscales y Dividendos empresariales.

El artículo 88 de la LISR establece que las PM llevarán una cuenta de UFIN, bajo cierto procedimiento, como se indica a continuación:


SALDO DE LA CUENTA DE UTILIDAD FISCAL NETA

Más:

· Utilidad Fiscal Neta de cada ejercicio

· Dividendos o utilidades percibidos de otras PM residentes en México

· Los ingresos, dividendos o utilidades percibidos de inversiones en territorios con regímenes fiscales preferentes en los términos del décimo párrafo del artículo 213 de la LISR

Menos:

· Dividendos o utilidades pagados que provengan de la CUFIN

· Las Utilidades distribuidas a que se refiere el artículo 89 de la LISR que provengan de la CUFIN

Igual: CUENTA DE UTILIDAD FISCAL NETA
No se deben de incluir los dividendos o utilidades en acciones o aquéllos reinvertidos en la suscripción y aumento de capital de la misma persona que los distribuye dentro, de los 30 días naturales siguientes a su distribución.


ACTUALIZACIONES
[image: image12.png]


 Actualización del saldo de CUFIN

El saldo de la CUFIN que exista al último día de cada ejercicio, sin incluir la UFIN (Utilidad Fiscal Neta) del mismo, deberá ser actualizado como sigue:


INPC del último mes del ejercicio de que se trate

INPC del mes de la última actualización

[image: image13.png]


 De la percepción o distribución de utilidades o dividendos
Cuando se distribuyan o se perciban dividendos o utilidades con posterioridad a la actualización prevista, el saldo de la cuenta que se tenga a la fecha de la distribución o de percepción, se actualizará como sigue:


INPC del mes en que perciban los dividendos o utilidades
INPC del mes de la última actualización


INPC del mes en que se distribuyan los dividendos o utilidades
INPC del mes de la última actualización


UTILIDAD FISCAL NETA DEL EJERCICIO (CUFIN)
· Recordemos cómo se determina la Base del ISR y su procedimiento para el cálculo del ISR Anual, basados en el artículo 10
· Personas Morales

Ingresos acumulables del mes 01 al 12 (Arts. 17 a 28)

Menos:

Deducciones Autorizadas del mes 01 al 12 (Arts.29 al 45-I)

Resultado obtenido

Menos:

PTU (Art.123 CPEUM)

Utilidad fiscal

Menos:

Pérdida fiscal de ejercicios anteriores (Arts. 61 al 63)

Resultado fiscal (1)
Por: tasa 28%

ISR causado ejercicio

Menos:

Pagos provisionales

Diferencia a cargo o a favor
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 Cuando el resultado fiscal es mayor que el ISR

RESULTADO FISCAL DEL EJERCICIO (1)
Menos:

· ISR pagado en los términos del artículo 10 de la LISR

· Partidas No Deducibles para efectos de dicho impuesto, excepto las señaladas en las fracciones VIII y IX del artículo 32 de la LISR

· PTU de las empresas (fracción I del artículo 10 de la LISR)

Igual:  UTILIDAD FISCAL NETA DEL EJERCICIO

[image: image15.png]


 Cuando el resultado fiscal es menor que el ISR y No Deducible

RESULTADO FISCAL DEL EJERCICIO
Menos:

· ISR pagado en los términos del artículo 10 de la LISR

· Partidas No Deducibles para efectos de dicho impuesto, excepto las señaladas en las fracciones VIII y IX del artículo 32 de la LISR

· PTU de las empresas (fracción I del artículo 10 de la LISR)

Igual:  DIFERENCIA QUE SE RESTA DEL SALDO DE LA CUFIN QUE SE


TENGA AL FINAL DEL EJERCICIO O BIEN DE LA UFIN DE EJERCI-

CIOS POSTERIORES HASTA AGOTARLO, ACTUALIZADO (1)

(1) Cálculo del Factor de Actualización:


INPC del último mes del ejercicio en el que se disminuya
INPC del último mes del ejercicio en el que se determinó


MODIFICACIÓN DEL RESULTADO FISCAL Y DE LA UFIN-CUFIN

En los casos en que se modificara el Resultado Fiscal de un ejercicio y la modificación reduzca la UFIN determinada, el importe actualizado de la reducción deberá disminuirse del saldo de la CUFIN que la PM tenga a la fecha en que se presente la declaración complementaria en cuestión.

Ejemplo:


C O N C E P T O

  2006

       2006

Diferencia




Declaración
Declaración




Normal
Complementaria

Resultado Fiscal


1,000


   600


400

Saldo de CUFIN


2,000


2,000

Menos:

Reducción o Diferencia




   400

SALDO NETO DE CUFIN

2,000


1,600

El importe de la reducción, deberá actualizarse por los mismos períodos en que se actualizó la UFIN del ejercicio de que se trate.

· Cuando la Reducción sea Mayor que el saldo de la CUFIN


Cuando el importe actualizado de la Reducción sea MAYOR

Menos:

Saldo de la CUFIN a la fecha de presentación de la declaración

= (1) Diferencia

Por:

1.3889

= Resultado

Por:

Tasa del Artículo 10

= ISR correspondiente a dicha diferencia

Más:

(1) Diferencia

= Cantidad que resulte de sumar

Por:

Tasa de artículo 10

= TOTAL DE ISR A PAGAR EN LA DECLARACIÓN COMPLEMENTARIA




Año

Tasa

Factor de Piramidación




________________________________________

2005

30%


1.4286




2006

29%


1.4085




2007 En ad,
28%


1.3889
DE LA TRANSMISIÓN DEL SALDO DE LA CUFIN

El saldo de la CUFIN deberá transmitirse a otra u otras sociedades en los casos de Fusión o Escisión.

En Escisión el saldo de la CUFIN que debe transferirse se calcula como sigue:




Saldo de la CUFIN




Entre:

La proporción en que se efectúe la partición




del Capital Contable de la Sociedad Escindente




y las Sociedades Escindidas

El resultado contable deberá ser del Estado de Posición Financiera aprobado por la Asamblea de Accionistas y que haya servido de base para realizar la Escisión.

CUENTA DE UTILIDAD FISCAL NETA
Antecedentes de la CUFIN

A partir de la reforma fiscal de 1990, publicada en el Diario Oficial de la Federación del 28 de diciembre de 1989, establece la Ley del Impuesto sobre la Renta vigente hasta año 2001, la obligación para las Personas Morales de llevar una Cuenta de Utilidad Fiscal Neta. A través del artículo décimo primero de disposiciones transitorias se dan a conocer los lineamientos para calcular el saldo inicial de dicha cuenta, considerando los ejercicios terminados durante el período comprendido del 1° de enero de 1975 al 31 de diciembre de 1988.

A partir del ejercicio 1989 se da vigencia al artículo 124 de la mencionada ley, por medio del cual se establece el procedimiento para mantener actualizada dicha cuenta hasta el 31 de diciembre de 1998. A partir de esa fecha, se modifica su determinación por los años de 1999, 2000 y 2001 derivado de la incorporación del artículo 124-A para constituir una nueva cuenta de utilidad fiscal neta reinvertida que estuvo vigente hasta el 31 diciembre del año 2001, fecha en que es abrogada dicha ley.

En la nueva Ley del Impuesto Sobre la Renta se le reincorpora la obligación de llevar una cuenta de utilidad fiscal neta, estableciendo el mecanismo para su actualización, de conformidad con el artículo 88 de la ley.

Para la creación del saldo inicial de la cuenta de utilidad fiscal neta, en la regla 3.7.2. de la resolución miscelánea fiscal 2002, con vigencia hasta el año 2003/2004, se establecen los lineamientos para su determinación, para aquellos contribuyentes que hubieran iniciado sus actividades antes del primero de enero del 2002. En la resolución miscelánea para ejercicio 2004/2005, simplemente se modifica la referencia de la Regla, siendo ahora la 3.6.2.

Es importante hacer notar los dividendos percibidos y los dividendos distribuidos durante el período de 1983 a 1988.

Suma de las utilidades fiscales netas actualizadas de 1975 a 1988.

Más:

Dividendos o utilidades actualizados percibidos en efectivo o en bienes de 1975 a 1982

Menos:

Dividendos o utilidades actualizados distribuidos en efectivo o en bienes de 1975 a 1982 (excepto los distribuidos en acciones o los que se reinvirtieron en la suscripción o pago de aumento de capital de la misma sociedad que los distribuyó, dentro de los treinta días siguientes a su autorización).
Con el objeto de explicar de manera objetiva el mecanismo para la determinación del saldo inicial de la cuenta de utilidad fiscal neta, desarrollaremos el siguiente ejercicio.

CASO PRÁCTICO
Determinación de la UFIN y de la CUFIN, en el momento en que las PM perciben o bien pagan dividendos.

La empresa Transa, SA de CV obtuvo los siguientes resultados al 31 de diciembre del 2006:


Cálculo del Resultado Fiscal:

Ingresos Acumulables




25,000,000

Menos:

Deducciones autorizadas




24,600,000
Utilidad Fiscal



     

    400,000

Menos:

Pérdida Fiscal



 

    100,000
Resultado Fiscal



     

    300,000 (1)
Por:

Tasa

 





 
28%
ISR del ejercicio





      84,000 (2)

Datos Adicionales:

--------------------------------------------------------------------------------------

Gastos No Deducibles


       

       40,000 (3)
--------------------------------------------------------------------------------------

Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2006
       50,000 (4)

Dividendos percibidos en mayo del 2008 por

       70,000 (5)

Dividendos pagados en julio del 2008 por

     100,000 (6)

UFIN DEL 2008





        30,000 (7)


(A) Con base en la información anterior, deberá determinarse la UFIN del ejercicio 2007
Resultado Fiscal del 2006




    300,000 (1)

Menos:

ISR del ejercicio





      84,000 (2)

Gastos No Deducibles




      40,000 (3)
Utilidad Fiscal Neta (UFIN)



    176,000
(a)



(B) Determinación de la CUFIN al 31de diciembre del 2007
CUFIN al 31 de diciembre del 2006


     50,000 (4)

Por:

INPC dic-2007 116.301 / INPC dic 2006 112.550=1.033   1.035
CUFIN ACTUALIZADA al 31 de diciembre del 2006
     51,750
(b)

Más:

UFIN del 2007





    176,000    (a)
Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2007
    227,750


(C) Saldo de la CUFIN por dividendo percibido

Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2007
    227,750.00
INPC may-2008 / INPC  dic-2007



        1.015  
Saldo de la CUFIN a mayo 2008 actualizada

    231,166.25

Más:

Dividendos percibidos en may-2008


      70,000.00 (5)
Saldo de la CUFIN a Mayo del 2008


    301,166.25

(D) Saldo de la CUFIN por dividendo pagado

Saldo de la CUFIN a Mayo del 2008


    301,166.25

INPC Jul-2008 / INPC May-2008



    
1.02

Saldo de la CUFIN a julio del 2008 actualizada 
    307,189.57

Menos:

Dividendo pagado en julio 2008 



   100,000.00 (6)
Saldo de la CUFIN a Julio del 2008   


    207,189.57

(E) Saldo de la CUFIN al Final del Ejercicio

Saldo de la CUFIN a Julio del 2008   


    207,189.57

INPC Dic-2008 / INPC Jul-2008



    
1.01

Saldo de la CUFIN a Dic-31-2008 


    209,261.47

Más:

UFIN del 2008





      30,000.00
Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2008
    239,261.47

Debido al cálculo anterior, por el pago de los dividendos del mes de julio por 100,000 (6) no se aplica lo establecido en el artículo 11 en su primer párrafo de la LISR, en el sentido de pagar el ISR, ya que el saldo de la CUFIN de 239,261.47 es mayor que el monto de los dividendos distribuidos de 100,000, e inclusive aún queda un saldo pendiente de CUFIN de 139,261.47 para ser aplicado contra posteriores dividendos o utilidades a distribuir.


CUFIN Y DISTRIBUCIÓN DE DIVIDENDOS

A partir de la Reforma Fiscal de 1990, publicada en DOF del 28 de diciembre del 1989, se estableció en la LISR vigente hasta el año 2001, la obligación para las PM de llevar el control de una cuenta de utilidad fiscal neta (CUFIN). El artículo 11 de la Disposiciones Transitorias de establecen las bases de cálculo el saldo inicial de dicha cuenta, considerando los ejercicios terminados durante el período comprendido del 1° de enero de 1975 al 31 de diciembre de 1988.

A partir de 1989 se le da vigencia al artículo 124 de la LISR, para mantener actualizada dicha cuenta hasta el 31 de diciembre de 1998. A partir de esa fecha se modificó su determinación por los años 1999, 2000 y 2001 al incorporarse el artículo 124-A para constituir una nueva CUFIN reinvertida que estuvo vigente hasta el 31 de diciembre del 2001, fecha en que se abrogó dicha Ley.

En la nueva LISR se reincorporó la obligación de llevar una CUFIN, dando el mecanismo para su actualización, basado en el artículo 88 de la LISR.

Para integrar el saldo inicial de la CUFIN, en la Regla 3.7.2 de la Resolución Miscelánea Fiscal 2002, con vigencia hasta el año 2003/2004, se establecieron las reglas para su determinación, para aquellos contribuyentes que hubieran iniciado operaciones antes del 1° de enero del 2002. En la Resolución Miscelánea para el ejercicio 2004/2005, solo se modificó la referencia de la Regla, convirtiéndose en la 3.6.2

Es importante resaltar el procedimiento para los dividendos percibidos y los distribuidos durante 1983 a 1988, conforme al siguiente esquema:


Suma de las utilidades fiscales actualizadas de 1975 a 1988

Más:

Dividendos o utilidades actualizadas percibidas en efectivo o en bienes de 1975 a 1982

Menos:

Dividendos o utilidades actualizados distribuidos e efectivo o en bienes de 1975 a 1982 (excepto los distribuidos en acciones o los que se reinvirtieron en la suscripción o pago de aumento de capital de la misma sociedad que los distribuyó, dentro de los 30 días siguientes a su distribución).

Debido a que durante el período de 1983 a 1988 los dividendos percibidos y los dividendos distribuidos o pagados, la LISR los consideraba acumulables y deducibles respectivamente en la determinación del Resultado Fiscal, no se permite que se sumen o se resten, en cada caso, toda vez que dichos conceptos se encuentra contenidos en el Resultado Fiscal.

CASO PRÁCTICO:

Fórmula para determinar la UFIN


Resultado Fiscal

Más:

PTU Deducible

Menos:

ISR a cargo, sin incluir el pagado por dividendos distribuidos

PTU del ejercicio

Partidas No deducibles (excepto las fracciones IX y X del artículo 25)

Igual a: UFIN
La fórmula para obtener el Resultado Fiscal del Ejercicio y el ISR es como sigue, con datos hipotéticos:


Total de Ingresos Acumulables


82,460,000.00

Menos:

Deducciones Autorizadas



80,380,000.00
= Utilidad Fiscal





  2,080,000.00

Menos:

PTU pagada a los trabajadores



     398,600.00

Más:

Inventario Acumulable




  1,317,000.00

Menos:

Pérdidas Fiscales pendientes de aplicar

     640,000.00
= Resultado Fiscal





  2,358,400.00
Por:

Tasa del artículo 10 de la LISR



  
  28%   

= ISR del ejercicio





     660,352.00

Menos:

Reducción del ISR





                0.00

ISR del ejercicio a cargo




     660,352.00

[image: image16.emf]Ejercicio Resultado PTU ISR PTU del No

Fiscal Deducible Ejercicio Deducible UFIN

A B C D E A+D-E-F-G

1986 62,000.00 26,040.00 6,200.00 6,750.00 23,010.00

BT1987 40,560.00 13,628.00 4,056.00 2,330.00

BN1987 -26,780.00  - 1,940.00

BT1988 45,760.00 11,532.00 4,576.00 1,653.00

BN1988 29,630.00 4,148.00 1,250.00

1989 39,300.00 14,541.00 3,657.00 28,600.00 -7,498.00 

1990 118,400.00 42,624.00 1,791.00 1,235.00 72,750.00

1991 -9,400.00  - 2,742.00

1992 -28,300.00  - 3,222.00

1993 147,500.00 51,256.00 1,971.00 6,580.00 87,693.00

1994 162,500.00 1,684.00 55,250.00 14,676.00 1,238.00 93,020.00

1995 128,740.00 43,772.00 31,648.00 2,500.00 50,820.00

1996 38,700.00 13,158.00 9,760.00 26,700.00 -10,918.00 

1997 251,240.00 4,052.00 85,422.00 62,860.00 17,480.00

1998 -63,250.00  - 11,450.00


BT= Base Tradicional

BN = Base Nueva
UFIN de los años 1987 y 1988
El sistema fiscal mexicano cambió totalmente a partir de 1987, ya que se reconocen los efectos de la inflación en las operaciones y en el valor de los bienes que son tomados en cuenta para determinación del resultado fiscal de los contribuyentes.

Por lo anterior, se dio origen a dos bases gravables distintas para determinar un solo impuesto a cargo.

Una de esas bases fue la vigente hasta 1986 y la otra base de cálculo fue una nueva forma de determinación del resultado fiscal donde ya se reconocen los efectos inflacionarios.

La coexistencia de las dos bases de cálculo tenía como fin eliminar los efectos fiscales de la base tradicional con una incidencia del 80% para 1987 y 60% para 1988; de igual forma permitió la incorporación de la base nueva con una incidencia del 20% para el año de 1987 y 40% para 1988.

A pesar de que dicho esquema era solo para la transición, éste tendría una duración de 5 años, para que a partir de 1991 la incidencia fiscal quedara a cargo de la base nueva, desapareciendo así el esquema fiscal de base tradicional. A partir de 1989 el legislador suspendió esta etapa de transición, quedando finalmente con la coexistencia de dos bases de cálculo para los ejercicios de 1987 y 1988.

EJERCICIO FISCAL 1987

	Ejercicio
	Resultado
	Proporción
	Res. Fiscal
	 

	 
	Fiscal
	Art. 801
	Proporc.
	UFIN

	BT1987
	40,560.00 
	0.80 
	32,448.00 
	 

	BN1987
	
	0.20 
	 
	32,448.00 

	Menos:
	
	
	 
	 

	ISR
	
	
	 
	13,628

	PTU
	
	
	 
	4,056

	No Deducibles (2,330 x 80%)
	 
	1,864

	UFIN
	 
	 
	 
	12,900.00 


EJERCICIO FISCAL 1988

[image: image17.emf]Ejercicio Resultado Proporción Res. Fiscal

Fiscal Art. 801 Proporc. UFIN

BT1988 45,760.00 0.60 27,456.00

BN1988 29,630.00 0.40 11,852.00 39,308.00

Menos:

ISR 15,680

PTU 4,576

No Deducibles (1,653 x 60%) 992

No Deducibles (1,250 x 40%) 500

UFIN 17,560.00


Ejercicio 1989 a 1998
Para los ejercicios 1989 a 1998 la UFIN se basó en el artículo 124 de la LISR vigente en cada uno de esos años y que ya fueron comentados.

UFIN de 1999 a 2001
Para calcular la UFIN de 1999 al 2001 se modifica la forma de cálculo y se crea una nueva cuenta llamada Cuenta de Utilidad Fiscal Neta Reinvertida CUFINRE, con la siguiente fórmula:


Resultado Fiscal

Más

PTU deducible según F-III del artículo 25 de la LISR

Menos

UFINRE del ejercicio con base al artículo 10 de la LISR

PTU del ejercicio

Partidas No Deducibles (Excepto las F-IX y X del artículo 25)

ISR en los términos del 3er párrafo del artículo 10 de la LISR

Igual a: UFIN

El ISR que se resta en la fórmula anterior es el que resulta de aplicar el 35% a la parte del Resultado Fiscal sobre la que no se difirió el ISR, conforme al segundo párrafo del artículo 10 de la LISR.

Ejemplo: Supuestos para su determinación.

EJERCICIO FISCAL 1999
[image: image18.emf]Resultado fiscal del ejercicio 1999 1,200,000.00

Por :

Tasa artículo 10 0.35

ISR del ejercicio 420,000.00

Menos

Diferimiento del ISR 31,800.00

ISR del ejercicio 388,200.00


CÁLCULO DE LA UFIRE
[image: image19.emf]Resultado del ejercicio 1999 1,200,000.00

Más:

PTU deducible 8,000.00

Menos:

Partidas No Deducibles 36,000.00

PTU del ejercicio 112,000.00

Utilidades del extranjero (Ingresos-deducciones) 0.00

UTILIDAD FISCAL REINVERTIDA DEL EJERCICIO 1,060,000.00


PARTE DEL ISR QUE SE PODRÁ DIFERIR

[image: image20.emf]UFINRE del ejercicio 1,060,000.00

Por:

Tasa - Segundo párrafo del Artículo 10 LISR 0.32

ISR 339,200.00


[image: image21.emf]UFINRE  del ejercicio 1,060,000.00

Por:

Tasa - primer párrafo del artículo 10 de LISR 0.35

ISR 371,000.00


[image: image22.emf]ISR - primer párrafo del artículo 10 de LISR 371,000.00

Menos:

Tasa - Segundo párrafo del Artículo 10 LISR 339,200.00

Diferimiento del ISR 31,800.00


CÁLCULO DE LA UFIN 1999

[image: image23.emf]Resultado Fiscal 1,200,000.00

Más

PTU deducible 8,000.00

Menos

UFIRE 1,060,000.00

Partidas No Deducibles 36,000.00

PTU del ejercicio 112,000.00

ISR pagado a la tasa del 35% 54,600.00

UFIN de 1999 -54,600.00 


PARTE DEL ISR QUE SE PODRÁ DISMINUIR DEL RESULTADO FISCAL

[image: image24.emf]PTU deducible 8,000.00

Más

Partidas No deducibles 36,000.00

PTU del ejercicio (1) 112,000.00

Utilidad del extranjero 0.00

Parte del Resultado Fiscal 156,000.00

Por

Tasa 0.35

ISR a la tasa del 35% 54,600.00

(1) En este caso la diferencia es negativa que incidirá en el

saldo positivo del saldo de la CUFIN


EJERCICIO FISCAL 2000

[image: image25.emf]Resultado Fiscal del ejercicio 2000 980,000.00

Por:

Tasa Artículo 10 LISR 2000 0.35

ISR del ejercicio 343,000.00

Menos:

Diferimiento del ISR 39,100.00

ISR del ejercicio 303,900.00


DETERMINACIÓN DE LA UFIN REINVERTIDA

[image: image26.emf]Resultado Fiscal del ejercicio 2000 980,000.00

Más:

PTU deducible

Menos:

Partidas No deducibles 23,400.00

PTU del ejercicio 89,600.00

Utilidades del Extranjero 85,000.00

UFIN Reinvertida del Ejercicio 782,000.00


[image: image27.emf]Utilidad Fiscal Reinvertida del Ejercicio (UFIRE) 782,000.00

Por:

Tasa segundo párrafo del artículo 10 ISR 0.30

234,600.00


[image: image28.emf]UFIRE del ejercicio 782,000.00

Por:

Tasa del primer párrafo del artículo 10 de la LISR 0.35

273,700.00


[image: image29.emf]ISR del primer párrafo del artículo 10 de la LISR 273,700.00

Menos:

ISR del segundo párrafo del artículo 10 de la LISR 234,600.00

39,100.00


CÁLCULO DE LA UFIN DEL 2000
[image: image30.emf]Resultado Fiscal 980,000.00

Más

PTU deducible 0.00

Menos

UFIRE 782,000.00

Partidas No Deducibles 23,400.00

PTU del ejercicio 89,600.00

ISR pagado a la tasa del 35% (1) 39,550.00

UFIN de 2000 45,450.00


PARTE DEL ISR QUE SE PODRÁ DISMINUIR DEL RESULTADO FISCAL

[image: image31.emf]PTU deducible 0.00

Más

Partidas No deducibles 23,400.00

PTU del ejercicio 89,600.00

Utilidad del extranjero 0.00

Parte del Resultado Fiscal 113,000.00

Por

Tasa 0.35

ISR a la tasa del 35% (1) 39,550.00

En este caso por el hecho de haber obtenido utilidades del

extranjero, es posible que se determine una UFIN positiva


EJERCICIO FISCAL 2001

[image: image32.emf]Resultado Fiscal 2001 816,000.00

Por:

Tasa del artículo 10 de la LISR 2001 0.35

ISR del ejercicio 285,600.00

Menos

Diferimiento del ISR 34,950.00

ISR del ejercicio 250,650.00


DETERMINACIÓN DE LA UFIN REINVERTIDA

[image: image33.emf]Resultado Fiscal del ejercicio 2001 816,000.00

Más:

PTU deducible

Menos:

Partidas No deducibles 16,000.00

PTU del ejercicio 78,000.00

Utilidades del Extranjero (Ingresos-Deducciones) 23,000.00

UFIN Reinvertida del Ejercicio 699,000.00


PARTE DEL ISR QUE SE PODRÁ DIFERIR
[image: image34.emf]UFIRE del ejercicio 699,000.00

Por:

Tasa del segundo párrafo del artículo 10 de la LISR 0.30

ISR 209,700.00


[image: image35.emf]UFIRE del ejercicio 699,000.00

Por:

Tasa del primer párrafo del artículo 10 de la LISR 0.35

ISR 244,650.00


[image: image36.emf]ISR del primer párrafo del artículo 10 de la LISR 244,650.00

Menos:

ISR del segundo párrafo del artículo 10 de la LISR 209,700.00

Diferimiento del ISR 34,950.00


CÁLCULO DE LA UFIN 2001

[image: image37.emf]Resultado Fiscal 816,000.00

Más

PTU deducible 0.00

Menos

UFIRE 699,000.00

Partidas No Deducibles 16,000.00

PTU del ejercicio 78,000.00

ISR pagado a la tasa del 35% 32,900.00

UFIN de 2001 -9,900.00 


PARTE DEL ISR QUE SE PODRÁ DISMINUIR DEL RESULTADO FISCAL

[image: image38.emf]PTU deducible 0.00

Más

Partidas No deducibles 16,000.00

PTU del ejercicio 78,000.00

Utilidad del extranjero 0.00

Parte del Resultado Fiscal 94,000.00

Por

Tasa 0.35

ISR a la tasa del 35% 32,900.00

A pesar de que en este caso también se percibiron igresos del

extranjero, la UFIN es negativa debido a que el monto de los ingresos

no fueron sufiencientes par cubrir el ISR que se disminuyó del

Resultado Fiscal


SALDO INICIAL DE LA CUFIN

[image: image39.emf]Para poder reconocer el efecto de la inflación, se permite ajustar el

monto de las utilidades fiscales netas de cada uno de los ejercicios

termiados desde 1975 hasta el 2001, aplicando el factor de

actualización basado en la inflación del INPC


ACTUALIZACIÓN  DE LAS UTILIDADES FISCALES NETAS


Utilidad Fiscal Neta o la Diferencia Negativa

Por:

Factor de Actualización

= Utilidad Fiscal Neta Actualizada

[image: image40.emf]EJERCICIO UFIN INPC INPC del  Factor de UFIN

Dic. 01 último mes del Actualización Actualizada

ejercicio

1986 23,010.00 97.354 3.044 31.9823 735,912

1987 12,900.00 97.354 7.888 12.3420 159,212

1988 17,560.00 97.354 11.963 8.1379 142,902

1989 -7,498.00  97.354 14.319 6.7989 -50,978 

1990 72,750.00 97.354 18.605 5.2327 380,677

1991

1992

1993 87,693.00 97.354 26.721 3.6434 319,496

1994 93,020.00 97.354 28.605 3.4034 316,583

1995 50,820.00 97.354 43.471 2.2395 113,812

1996 -10,918.00  97.354 55.514 1.7537 -19,147 

1997 89,530.00 97.354 64.240 1.5155 135,680

1998

1999 -54,600.00  97.354 85.581 1.1376 -62,111 

2000 45,450.00 97.354 93.248 1.0440 47,451

2001 -9,900.00  97.354 97.354 1.0000 -9,900 

Ajuste 2.05

SUMA 2,209,593.00



Utilidad Fiscal Neta o la Diferencia Negativa

Por:

Factor de Actualización

= Utilidad Fiscal Neta Actualizada

FA = INPC de diciembre del 2001 / INPC del último mes del ejercicio en que se obtuvieron.

En los ejercicios 1989, 1996, 1999 y 2001 se obtuvo un resultado negativo que se le llama UFIN NEGATIVA, ya que en el segundo párrafo de la Regla 3.6.2 de la Resolución Miscelánea del 2006-2007, establece que cuando la suma del ISR pagado en el ejercicio de que se trate, las partidas NO deducibles para efectos del ISR y en su caso de la PTU, ambos en el mismo ejercicio, la diferencia se disminuirá de las Utilidades Fiscales Netas que se tengan al 31 de diciembre del 2001.

Esta diferencia se podrá disminuir de la UFIN que se determine en los siguientes ejercicios, hasta agotarla, siempre y cuando no haya existido una UFIN con anterioridad.

Pero en los ejercicios 1991, 1992, y 1998 no se determinará un Resultado Negativo, ya que existió la posibilidad de obtener un Resultado Fiscal Positivo, condición para poder disminuir el ISR del ejercicio, la PTU y las Partidas No Deducibles.

ACTUALIZACIÓN DE LOS DIVIDENDOS PERCIBIDOS EN EFECTIVO

Dividendos o utilidades percibidas en efectivo

Por:

Factor de Actualización

= Dividendos o utilidades percibidas actualizadas

Factor de Actualización = 
INPC de diciembre del 2001              





INPC del mes en que se percibieron
[image: image41.emf]Mes y Importe INPC INPC del Factor de Dividendo

Año Dic. 01 mes de Actualización Actualizada

percepción

Jun-1994 38,000.00 97.354 27.609 3.5262 133,994

Ago-1996 76,000.00 97.354 51.512 1.8899 143,635

Suma 277,629


ACTUALIZACIÓN DE LOS DIVIDENDOS DISTRIBUIDOS EN EFECTIVO

Dividendos o utilidades distribuidos en efectivo

Por:

Factor de Actualización

= Dividendos o utilidades distribuidas actualizadas


Factor de Actualización = 
INPC de diciembre del 2001              





INPC del mes en que se distribuyeron

[image: image42.emf]Mes y Importe INPC INPC del Factor de Dividendo

Año Dic. 01 mes de Actualización Actualizada

percepción

Abril 1989 50,000.00 97.354 12.744 7.6392 381,960

Mayo 1992 200,000.00 97.354 23.359 4.1677 833,546

Abril 1997 400,000.00 97.354 59.252 1.6431 657,220

Suma 1,872,726


CONSTITUCIÓN DEL SALDO INICIAL DE LA CUENTA DE UFIN AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2001

Utilidades Fiscales Actualizadas


2,209,593
Más

Dividendos y utilidades percibidas actualizadas
   277,629
Menos

Dividendos y utilidades distribuidos actualizadas
1,872,726
Igual a: Saldo de la CUFIN al 31 dic del 2001
   614,496
CUENTA DE LA UFIN A PARTIR DEL 2002
Debemos remitirnos a la Ley del Impuesto Sobre la Renta en su artículo 88, donde se establece la obligación para las Personas Morales de llevar una cuenta de Utilidad Fiscal Neta conforme a la siguiente fórmula:


Saldo de la cuenta de utilidad fiscal neta

Más:

Utilidad Fiscal Neta de cada ejercicio fiscal

Dividendos o utilidades percibidos de otras Personas Morales

Ingresos, Dividendos o Utilidades, sujetos a regímenes especiales preferentes

Menos:

Dividendos o utilidades pagados, cuando provengan de la CUFIN (1)

Utilidades Distribuidas por Reducción de Capital, cuando provengan de la CUFIN

= Saldo de la Cuenta de Utilidad Fiscal Neta
(1) Excepción: Los dividendos o utilidades en acciones o los dividendos reinvertidos en la suscripción o aumento de capital de quien los distribuye, dentro de los treinta días siguientes a su distribución.

Para poder determinar las utilidades fiscales netas de cada ejercicio fiscal, a partir del primero de enero del 2002, se establece un nuevo esquema de cálculo:


Resultado fiscal del ejercicio

menos:

ISR pagado del ejercicio

Partidas no Deducibles (Excepto: F-VIII y IX del artículo 32)

= Utilidad Fiscal Neta de cada ejercicio

Es importante señalar que la Participación de los Trabajadores en las Utilidades de las empresas no se señala como una distribución al resultado fiscal, toda vez que dicho importe se encuentra contenido en la fracción XXV del artículo 32 de la LISR, por lo tanto, se debe considerar a la misma  como incluida dentro de las partidas no deducibles, situación que debiera considerarse el mismo criterio que para el caso Impuesto Sobre la Renta pagado del ejercicio, fracción I del mismo artículo 32.

Continuando con el ejemplo que estamos resolviendo, adicionalmente debe considerarse la posibilidad en aquellos casos en que se modifica el resultado fiscal del ejercicio y la modificación reduzca la Utilidad Fiscal Neta calculada, el importe de la reducción actualizada deberá disminuirse del saldo de la CUFIN que la Persona Moral tenga la fecha en que presente la declaración complementaria de Impuesto Sobre la Renta.

UTILIDAD FISCAL NETA A PARTIR DEL 2002
[image: image43.emf]Ejercicio Resultado PTU ISR No

Fiscal Deducible Deducible UFIN

(A) (B) Nota 1 (C) (D) (A+B-C-D)

2002 87,400 30,590 26,400 30,410

2003 104,300 35,462 42,100 26,738

2004 286,000 14,670 94,380 15,340 190,950

2005 274,100 8,640 82,230 8,430 192,080

2006 393,700 27,500 114,173 10,310 296,717

2007 418,540 40,260 117,191 22,460 319,149


(Nota 1 de columna B) La PTU deducible proviene de la aplicación de la Fracción XIV del artículo Segundo de Disposiciones Transitorias del 2002, aplicando la siguiente fórmula:


· PTU generada en los ejercicios 2003 y 2004

Menos:

· Erogaciones realizadas por el empleador, relacionada con la prestación de servicios personales subordinados que representen ingresos exentos de los trabajadores.

· = PTU Deducible en los años 2004 y 2005 al 40% y 80% respectivamente

La PTU generada en el ejercicio fiscal 2005, será disminuida en el ejercicio 2006, hasta por el monto en que represente la PTU pagada.
REDUCCIÓN DEL RESULTADO FISCAL DEL EJERCICIO 2004, EN EL MES DE JULIO DEL 2005
[image: image44.emf]Importe de la reducción 145,000

Por:

INPC Jul 2005 113.891 1.0119

Factor de Actualización INPC Dic 2004 112.550

Ajuste 0.37

Monto de la Reducción al 31 de julio del 2005 146,728.00


ACTUALIZACIÓN DEL SALDO DE LA CUENTA DE UTILIDAD FISCAL NETA (CUFIN)
[image: image45.emf]Saldo Inicial de la CUFIN actualizada al 31 de diciembre del 2001 614,496

Por:

INPC Dic 2002 102.904 1.0570

Factor de Actualización INPC Dic 2001 97.354

Ajuste 0.37

Saldo de la CUFIN actualizada al 31 de diciembre del 2002 649,528

Más:

Utilidad Fiscal Neta del ejercicio fiscal 2002 30,410

Saldo de la CUFIN actualizada 679,938

Por:

INPC Dic 2003 106.996 1.0398

Factor de Actualización INPC Dic 2002 102.904

Saldo de la CUFIN actualizada al 31 de diciembre del 2003 706,976

Más:

Utilidad Fiscal Neta del ejercicio fiscal 2003 26,738

Saldo de la CUFIN actualizada 733,714

Por:

INPC Dic 2004 112.550 1.0519

Factor de Actualización INPC Dic 2003 106.996

Saldo de la CUFIN actualizada al 31 de diciembre del 2004 771,800

Más:

Utilidad Fiscal Neta del ejercicio fiscal 2004 190,950

Saldo de la CUFIN actualizada 962,750

Por:

INPC Jul 2005 113.891 1.0119

Factor de Actualización INPC Dic 2004 112.550

Saldo de la CUFIN actualizada al 31 de julio del 2005 974,221


[image: image46.emf]Julio 2005 D E C L A R A C I Ó N    C O M P L E M E N T A R I A

Saldo de la CUFIN actualizada al 31 de julio del 2005 974,221

Menos:

Monto de la Reducción actualizado 146,728

Saldo de la CUFIN actualizada 827,493

Por:

INPC Dic 2005 116.301 1.0212

Factor de Actualización INPC Jul 2005 113.891

Saldo actualizado al 31 del diciembre del 2005 845,003

Más:

Utilidad Fiscal Neta del ejercicio 2005 192,080

Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2005 1,037,083

Por:

INPC Dic 2006 121.015 1.0405

Factor de Actualización INPC Dic 2005 116.301

Saldo actualizado al 31 del diciembre del 2006 1,079,119

Más:

Utilidad Fiscal Neta del ejercicio 2006 296,717

Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2006 1,375,836

Por:

INPC Sep 2007 122.923 1.0158

Factor de Actualización INPC Dic 2006 121.015

Saldo actualizado al 30 de septiembre del 2007 1,397,528

Menos:

Aplicación en Reembolso de Capital (F-I, Art. 89 LISR) (II) 338,000

Aplicación en Reembolso de Capital (F-II, Art. 89 LISR) (III) 1,059,528

Saldo de la CUFIN actualizada 0

Más:

Utilidad Fiscal Neta del ejercicio 2007 319,149

Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2007

319,149


Con objeto de complementar otros conceptos que afectan al Saldo de la CUFIN, se parte de un nuevo supuesto de un Reembolso en el Capital de Aportación (ejemplo de la CUCA) que veremos de estudiar este aspecto.


Valor de Mercado o Costo de Reposición

Este valor significa adquisición de mercancías o de producción de las mismas, según sea el caso, obteniendo de las cotizaciones que aparecen en publicaciones especializadas, si se trata de artículos mercancías cotizadas en el mercado, de cotizaciones y precios de facturas de los proveedores, o bien de otras fuentes.

Para poder obtener costo de reposición tienen forzosamente que seguirse las bases del sistema y método implantado, lo que significa que no debe calcularse el costo de reposición sobre bases de Costeo Absorbente y cuando se está manejando la operación sobre bases de Costeo Directo.

Valor de realización


Precio normal de venta

Menos:

Gastos de venta

= Valor de realización
Los gastos directos de venta están constituidos por regalías, franquicias, comisiones, salarios, entre otros.


Valor Neto de Realización

Precio normal de venta

Menos:

Gastos de venta

Margen de utilidad

= Valor neto de realización


La finalidad de ajustar el costo del inventario de acuerdo a los conceptos anteriores, es el de presentar razonablemente los resultados del ejercicio, y por tanto, cuando el costo de reposición es inferior al valor neto de realización, el ajuste debe hacerse precisamente en el valor neto de realización, con el objeto de no registrar pérdidas en exceso a las que en operaciones normales se obtendrían.


DISPOSICIONES FISCALES RELATIVAS AL COSTO DE VENTAS

A partir del primero de enero del año 2005, en base al artículo 29 F-II de la LISR relativa a la posibilidad detectar una de las deducciones autorizadas de mayor cuantía que tienen las empresas, establece que las deducciones que pueden efectuarse, es precisamente el Costo de Ventas. Pareciera que las Normas de Información Financiera (NIF´s) debieran ser similares a las Fiscales, pero de hecho, hay grandes discrepancias.


Sistemas de Costeo

El artículo 45-A establece teóricamente la existencia de dos sistemas para obtener costo de ventas de las mercancías que se enajena, así como las mercancías que integran el inventario final de cada periodo: a) El Sistema de Costeo Absorbente y b)  El Sistema de Costeo Indirecto.

El Costeo Absorbente se determina en base a los costos históricos o predeterminados, ya que absorbe su totalidad los elementos del costo, tomando en cuenta sus elementos que son: Materia Prima, Mano de Obra y Costos Directos e Indirectos de Fabricación, mismos que están muy relacionados con los volúmenes de inventario producido, como lo son los costos variables y aquéllos que no tienen tanta importancia respecto de los volúmenes producidos como son los Costos Fijos.

Cuando el Costo de Ventas se determina utilizando el Costeo Directo con base en costos históricos, deberá considerarse la materia prima consumida, mano de obra o sea el Costo Primo y solamente aquellos gastos de fabricación que varían en relación con la cantidad de producción. Los gastos fijos se revelan directamente en el Estado de Resultados.

La utilización del sistema del costeo directo está condicionado que se cumplan con las disposiciones de la LISR, que veremos más adelante.

En la regla 3. 14.16 de la resolución miscelánea 2006, se establece que las personas morales que determinen el costo de lo vendido, así como de las que integren el inventario final del ejercicio cuestión, aplicando el sistema de Costeo Directo basado en costos históricos, identificarán y agruparán los gastos de fabricación indirectos que varíen en relación con los volúmenes producidos, en fijos o variables, tomando en cuenta que los gastos fijos (mismos que no varían en función a la producción) no formarán parte del costo de ventas del ejercicio.

Conceptos que integran el Costo

Con base en el artículo 45-B consideremos el siguiente ejemplo:


Inventario Inicial de mercancías





 1,743,400

Más

Adquisición de mercancías


15,474,400

Menos

Devoluciones, descuentos,

y bonificaciones sobre compras


     326,400
Compras netas




15,148,000

Más

Gastos sobre compras



     294,300
15,442,300
Mercancías disponibles






17,185,700

Menos

Inventario final de mercancías





  1,288,600
Costo de lo Vendido






15,497,100

Con el objeto de que sea reconocido fiscalmente la incorporación al costo de lo vendido las compras de mercancías y gastos relacionados con las mismas, deberán reunir todos los requisitos señalados en ley, de lo contrario las compras y gastos que no tengan efectos fiscales para su deducción, producirán un costo mayor al que se determine en la contabilidad.

Esto que acaba de ser comentado, es una de las discrepancias que se pueden observar al comparar el costo de ventas para efectos contables y el costo de ventas para efectos fiscales.

El artículo 45-C señala los conceptos que debe ser incorporados únicamente la determinación del Costo de lo Vendido, cuando se trate de actividades diferentes a las comerciales, como lo serían los industriales, mineras, automotrices, construcción, entre otras industrias, de la siguiente forma:

Inventario Inicial de materias primas




1,827,400

Más

Compras de Materia Prima, Productos Terminados
24,693,600

Menos

Devoluciones, descuentos y bonificaciones

sobre compras 





     474,600  
Compras Netas







24,219,000
Materia Prima Disponible






26,046,400

Menos

Inventario Final de Materias Primas




  1,386,200

Materia Prima Utilizada






24,660,200

Más

Mano de Obra





2,148,600

Costos Directos Netos




1,648,300

Deducción de inversiones de producción

   560,400
  4,357,300

Costo Primo








29,017,500

Más

Inventario Inicial de Producción Proceso

683,500

Menos

Inventario Final de Producción Proceso


594 600
      88,900
Costo de Producción






29,106,400

Más

Inventario Inicial de Producción Terminada

844,800

Menos

Inventario Final de Producción Terminada

973,200
    (128,400)
Costo de lo Vendido






28,978,000

En todos los casos en que existan otro tipo de costos, diferentes a los analizados anteriormente y que guarden relación indirecta con la producción, también deberán formar parte del costo de producción en la proporción o porcentaje en que influyan en dicha producción.

Si bien es cierto que el Costo de las Mercancías Vendidas, así como el costo de las que integran el Inventario Final del ejercicio, que son determinados por los contribuyentes que llevan a cabo actividades comerciales y no comerciales, lo deberán hacer conforme Sistema de Costeo Absorbente sobre la base de Costos Históricos, según lo reglamenta el título 69-A del RLISR. Por otra parte el 69-B establece que para tener costo de las mercancías vendidas utilizando el Costeo Absorbente, sobre la base de costos predeterminados, deberán aplicarse las siguientes reglas:


1. El costo se aplicará a cada una de las mercancías que produzcan y para cada uno de los elementos del costo.

2. Los costos se determinarán desde el primer mes del ejercicio de que se trate o bien a partir del mes del que se inicie la producción de nuevas mercancías.

3. La variación que exista entre la comparación de los costos históricos contra los costos predeterminados, se asignará proporcionalmente, tanto al costo de las mercancías vendidas, como las que integran el inventario final del ejercicio. Con un margen de diferencia equivalente al 3%, ésta se podrá considerar como un ingreso o como un gasto del ejercicio de que se trate.

Es evidente que para efectos fiscales existe una mayor complejidad la determinación del costo lo vendido. El hecho de que existan más conceptos integran el costo de producción, mayor intervención será necesaria por parte de contabilidad o bien del departamento de costos, para detectar aquellas partidas que de no reunir los requisitos establecidos en la ley para su deducibilidad, deberán eliminarse del esquema del costo de ventas fiscal:

· Las compras no realizadas o indebidamente contabilizadas;

· Nóminas por el pago de la mano de obra y no sean pagadas a los obreros o trabajadores las cantidades que por concepto de crédito al salario les correspondan recibir, o bien,

· No haber proporcionado las autoridades fiscales las declaraciones informativas anuales que tengan que ver con los sueldos y salarios;

· Asimismo, dentro de los gastos de fabricación habrá que determinar la depreciación contable, toda vez que en su lugar se le incorpora la deducción de inversiones por aquellos bienes por los que se optó por aplicar la deducción inmediata, y entre otros, desincorporar aquellos gastos contables que no producen efectos fiscales, e incluir aquellas deducciones que tienen impacto fiscal pero no contable.

· Por si fuera poco lo mencionado anteriormente, otra medida de control requerido, lo exigen aquellas operaciones realizadas por personas físicas y contribuyentes del régimen simplificado cuyos pagos se deducen cuando hayan sido efectivamente erogados en el ejercicio de que se trate.

Para estos efectos, en el artículo 69-E del RLISR se establece que se podrá deducir en el ejercicio, el costo de lo vendido respecto de mercancías adquiridas a las personas mencionadas, aun cuando se hubieran erogado efectivamente, siempre y cuando lleven un registro de las compras como sigue:

Saldo inicial en el ejercicio de compras y servicios por pagar

Más

Compras y servicios efectuados en el ejercicio por pagar

Suma de compras y servicios en el ejercicio

Menos

Compras y servicios efectivamente pagados en el ejercicio

= Saldo final del ejercicio de compras y servicios por pagar

El saldo al final del ejercicio de compras y servicios por pagar representa el saldo obtenido del registro al cierre del ejercicio de que se trate, y se considerará como registro inicial del ejercicio inmediato posterior, según el artículo 69-E.


Costo de lo vendido

Más

Saldo de compras y servicios por pagar al inicio del ejercicio

Menos

Saldo al final del ejercicio de compras y servicios por pagar

= Deducción fiscal en el ejercicio del costo de lo vendido

Con la conciliación anterior, se puede inferir que dentro del costo de lo vendido únicamente se encuentran las erogaciones incurridas efectivamente pagadas.

Cuando la empresa realiza actividades comerciales o cualquier otra actividad distinta, para terminar el costo de ventas deducible considerará únicamente las partidas que conforme a lo establecido en cada precepto legal correspondan a cada actividad que desarrollen según las regla 3-14.18 de la RMF 2005

Para determinar el costo del ejercicio, se excluirá del valor de la mercancía lo siguiente:


· Inventario final de materias primas, semiterminados o terminados

· Inventario final de producción proceso

· Inventario final de productos terminados

Costo de Ventas en Cobros y Anticipos hechos por Clientes
En vez de acumular el importe de los ingresos por cobrar, ya sea total o parcialmente el precio de bienes o servicios o bien por concepto de anticipos, podrá considerarse como ingreso acumulable en el ejercicio tan sólo el saldo que por los mismos conceptos se tenga al cierre del ejercicio, como sigue:


Saldo del registro de cobros totales o parciales más anticipos.

Más:

Monto de los cobros totales o parciales más los anticipos

Menos:

Monto de los comprobantes expedidos por cobros

= Saldo del registro de ingresos cobrados

Por:

Factor (1)

= Estimación del Costo lo vendido

(1) Para determinar el factor, se aplica la siguiente fórmula:


Costo de lo vendido

Entre:

Ingresos del ejercicio

= Factor

(Regla 3.4.19 RMF 2005)

El artículo 45-D restringe a los establecimientos permanentes de los residentes en el extranjero sobre aquellas mercancías que reciban de su oficina matriz o de cualquier otro establecimiento que tengan en el extranjero, que de no comprobar que se han cumplido con los requisitos legales para su introducción al país, el costo de las mercancías no será deducible, por lo tanto no formarán parte del costo de producción para efectos fiscales.


Enajenaciones a plazos

Los contribuyentes que enajenen a plazos, pueden optar por acumular un ingreso acumulable los pagos que efectivamente hubieran cobrado de sus clientes en el ejercicio. Si fuera el caso el costo de ventas que podrá deducirse en el ejercicio, será la parte proporcional que represente dicho costo respecto del ingreso acumulado del mismo.

Las personas morales que tengan ingresos pendientes de acumular por haber optado por considerar como ingreso obtenido el ejercicio la parte del precio cobrado durante el mismo, en lugar de aplicar el procedimiento enunciado en el párrafo anterior, podrán deducir el costo de lo vendido de dichas mercancías conforme a la regla 3.4.23 de la Resolución Miscelánea Vigente, como sigue:

Ingresos pendientes de acumular

Entre:

Precio pactado de las mercancías

= Proporción

Costo de adquisición de las mercancías vendidas a plazos

Por:

Proporción

= Costo de lo Vendido Deducible
Aquellos contribuyentes que apliquen esta regla y sigan optando por considerar como ingreso del ejercicio los pagos efectivamente cobrados durante el mismo, en lugar de reducir el costo de lo vendido en los términos del artículo 45-E, lo podrán determinar conforme al siguiente procedimiento:


Costo de lo vendido no deducido de las mercancías enajenadas a plazos aún pendientes de cobro al inicio del ejercicio

Más:

Costo de lo vendido deducible de las mercancías enajenadas a plazos del ejercicio

Resultado

Entre:

Monto total del precio de enajenación

= Cociente (1)
Para calcular el costo de lo vendido deducible, se aplica la siguiente fórmula:


Ingresos acumulables del ejercicio por concepto de enajenaciones a plazo

Por:

Cociente (1)

= Costo de lo Vendido Deducible
Arrendadoras financieras

Las arrendadoras financieras podrán optar por acumular en el ejercicio solamente la parte exigible, de tal manera que para deducir el costo, sólo será la parte proporcional de lo que representa el costo de la mercancía vendida respecto de las contraprestaciones exigibles en el ejercicio.

Por la consistencia en aplicación del procedimiento elegido para determinar el costo de la mercancía vendida en cada ejercicio, el artículo 45-F establece un plazo mínimo de cinco ejercicios, y para poder variar el sistema de evaluación deberán cumplirse con los requisitos establecidos en el RLISR.


Métodos de valuación inventarios

De acuerdo con el código fiscal de la federación en su artículo 28, se establece que las personas morales que deban llevar contabilidad, tienen que contar con mecanismos para controlar los inventarios y los volúmenes de productos conforman la siguiente:

Artículo 28: “Las personas que de acuerdo con las disposiciones fiscales estén obligadas a llevar contabilidad, deberán observar las siguientes reglas:

IV. Llevarán un control de inventarios de mercancías, materias primas, productos en proceso y productos terminados según se trate, el cual consistirá en un registro que permita identificar por unidades, por productos, por concepto y por fecha, los aumentos y disminuciones en dichos inventarios, así como las existencias al inicio y al final de cada ejercicio, de tales inventarios. Dentro del concepto, deberá indicarse si se trata de devoluciones, enajenaciones, donaciones, destrucciones, entre otros.

V. Tratándose de personas que enajenen gasolina, gas natural para combustión automotriz o gas licuado de petróleo para combustión automotriz, en establecimientos abiertos al público en general, deberán contar con controles volumétricos y mantenerlos en todo momento en operación…”

Para efectos de control de inventarios y por tanto para la determinación del costo de ventas se adicionó la fracción XVIII al artículo 86 de la LISR, como sigue:

“Los contribuyentes que obtengan ingresos de los señalados en este título, además de las obligaciones establecidas en otros artículos de esta ley, tendrá las siguientes:

XVIII. “Llevar un control de inventarios de mercancías, materias primas, producción en  proceso y productos terminados, según se trate, conforme al sistema de inventarios perpetuos. Los contribuyentes podrán incorporar variaciones al sistema señalarán esta fracción, siempre y cuando cumplan con los requisitos que se establezcan mediante reglas de carácter general”.

Para que las personas morales cumplan plenamente con las obligaciones mencionadas, será indispensable que además de llevar un control de inventarios conforme al sistema de inventarios perpetuos, deberán contar con un método para su valuación. El artículo 45-G, establece los métodos de valuación inventarios, a saber:


Primeras entradas primeras salidas

Este método define que las primeras entradas de mercancía son las primeras que se utilizan en el proceso productivo, o bien, las primeras que se enajenan, por tanto, las últimas mercancías que entraron al almacén, son las primeras que quedaron en el inventario al finalizar el ejercicio. En consecuencia, la valuación de dichos inventarios corresponde a los precios de las últimas compras que por capas entraron más recientemente al almacén.


Últimas entradas primeras salidas

Exactamente al revés del método anterior, las mercancías que más recientemente entraron al almacén, representan las primeras mercancías que se utilizaron en el proceso productivo, o bien fueron enajenadas, en tanto que el inventario final del ejercicio corresponderá a las mercancías que se recibieron con fechas más antiguas. En este caso la valuación de los inventarios finales, corresponderá a los costos que con mayor antigüedad entraron en capas al almacén.

Con objeto de controlar objetivamente los inventarios por cualquiera de los métodos anteriores, se deberá llevar por cada tipo de mercancías en forma individual, la definición de las unidades que servirán de base para su cuantificación en cuánto volúmenes y no así por medio de los costos en forma monetaria representen.

En casos especiales cuando en el reglamento de la ley así lo establezca, podrán establecerse facilidades para no identificar los porcentajes de deducción del costo respecto de las compras por cada tipo de mercancías en forma individual.


Costo identificado

Las empresas identifican a sus productos por número de serie, por ejemplo, induce automotriz, fabricantes de relojes y joyas, equipo de cómputo, proyectores de imágenes digitales, cámaras fotográficas, cámaras de videofilmación, cámaras de cinematografía, entre otros muchos, se aplica el sistema de costo identificado, siendo obligatoria la aplicación de este sistema cuando los artículos excedan de 50,000 pesos.


Costo promedio

La razón por la cual la mayoría de las empresas utiliza este sistema es para determinar con cierta facilidad el costo unitario, cada momento en que se modifiquen las existencias durante el ejercicio, dividiendo el importe monetario acumulado de cada producto entre el número total de unidades en existencia del mismo producto, de esta manera se conocerá el costo promedio por unidad a la fecha en que se deba tomar parte de los inventarios en existencia ya sea para enviarlos a producción en proceso o bien para venderlos.


Detallista

Consiste en determinar la diferencia entre el precio de venta disminuido del margen de utilidad bruta que tengan en el ejercicio, siendo desde el punto de vista administrativo un método práctico al identificar los artículos homogéneos por departamento, sin que esto no libere a dichas empresas de la obligación de llevar un sistema de control de inventarios.

Los contribuyentes que elijan el método más adecuado para valuar su mercancía, cuando menos deberán utilizarlo cinco años. Ahora bien, puede ser que para efectos contables se utilice un método diferente al utilizado para efectos fiscales. Si fuera el caso, deberá llevarse un registro de las diferencias entre ambos métodos. Dichas diferencias no son causales de acumulación o deducción.

En el momento en que se generó una deducción fiscal cuando los contribuyentes tengan la posibilidad de cambiar el método de evaluación inventarios, dicha deducción deberá hacerse en forma proporcional dentro de los cinco ejercicios siguientes.


Otros métodos evaluación

Cuando el costo de las mercancías sea superior al precio de mercado o bien la reposición, podrá considerarse el que corresponda a lo estipulado en el artículo 45-H, como sigue:

Costo de las mercancías


125

Costo de reposición



120

Precio de venta



140

Menos:

Gastos de venta



  24
Valor de realización



116

Menos:

% de utilidad




  18
Valor neto de realización


  98

Comparativo

Costo de las mercancías 

>

precio de mercado o reposición

125






120


Alternativas

Reposición
No
>
Realización 
    <
Neto de Realización


120



116


  98


Realización



<

Reposición

116 120


Neto de realización


<

Reposición

98 120

En este caso concreto, el método que por su naturaleza debiera emplearse, es el de realización, ya que es el único que cumple con el supuesto de ser menor al de reposición.

Aquellos contribuyentes, personas morales que presenten dictamen de Estados Financieros para efectos fiscales, tanto los que se encuentran obligados, como los que voluntariamente lo hagan, deberán informar en dicho dictamen el costo de lo vendido que consideraron. Aquellos contribuyentes que no presenten dicho dictamen, deberán informarlo en la declaración del ejercicio.

Para estos efectos, deberá modificarse el desarrollo electrónico del Sipred como el de la declaración anual correspondiente y estar en la posibilidad de cumplir con dicha información.

Cuando con motivo de la prestación del servicio se proporcionen bienes al prestatario, se considerará como ingreso por el servicio la contraprestación a cargo del prestatario, siempre que sean bienes que normalmente se proporcionen, de acuerdo con el artículo 17 del código fiscal de la federación.

En estos casos, el artículo 45-I establece que sólo se podrán deducir los bienes proporcionados en el ejercicio en el que se acumule en ingresos por la prestación del servicio, valuados con cualquiera de los métodos ya descritos.


Etapa de transición del costo de lo vendido

A partir del primero de enero del 2005, entró en vigor el decreto por el que se reforman, adicionan, derogan y establecen diversas disposiciones de la ley del impuesto sobre la renta, en el que se modifica en forma importante el proceso para determinar el resultado fiscal. El cambio consiste en deducir fiscalmente el costo de las mercancías vendidas, en lugar de las compras de mercancías, materias primas, productos semiterminados o bien terminados, que estuvo vigente desde el ejercicio de 1987 el ejercicio 2004.

El impacto que mayor complejidad tiene en dicho cambio, es que las existencias de inventarios hasta 31 de diciembre 2004, corresponden a mercancías que habían sido deducidas fiscalmente a través del régimen vigente en aquellos años y por otra parte, dichas existencias serán utilizadas o enajenadas en ejercicios posteriores.

En este sentido, la fracción IV del artículo tercero de disposiciones transitorias del mencionado decreto, se establece que para determinar el costo de lo vendido a partir del primero de diciembre del 2005, las personas morales no podrán deducir las existencias que formen parte del inventario que hubieran tenido al 31 de diciembre 2004. Con cierta lógica esta norma evita que los contribuyentes se beneficien con una deducción que en su momento ya habían efectuado a través de las compras y que, con la deducción del inventario inicial, si éste se incorpora en la determinación del costo de lo vendido.

Por lo mencionado anteriormente, el costo de lo vendido se determina como sigue:


Compras netas

Menos:

Inventario Final de mercancías

= Costo lo vendido

A pesar de lo mencionado anteriormente, las personas morales podrán optar por acumular los inventarios al 31 diciembre 2004 a partir del ejercicio 2005 en adelante. Con esta alternativa se intenta neutralizar el doble efecto de la deducción, tomando en cuenta que en una primera instancia se acumula el inventario al 31 diciembre del 2004 y por la otra parte, se permite deducir el inventario inicial del 2005, dentro del costo de lo vendido conforme se enajenen las mercancías de acuerdo a lo siguiente:


Inventario inicial de mercancías

Más:

Compras netas

Mercancía disponible

Menos:

Inventario final de mercancías

= Costo de lo vendido

Las personas morales que no opten por acumular los inventarios, considerarán que lo primero que se enajena es lo primero que se había adquirido con anterioridad del primero de enero del 2005, hasta agotar sus existencias a esa fecha. Esto significa que por las mercancías vendidas que correspondan al inventario inicial se considerará únicamente el ingreso acumulable sin deducción alguna.

Opción de acumular el inventario al 31 de diciembre 2004
Con el objeto de analizar las disposiciones que deberán cumplirse durante el período por el que se deba acumular el monto del inventario practicado el 31 diciembre 2004, será necesario estudiar los siguientes temas:


Inventario base

Las personas morales deberán determinar el inventario base al 31 de diciembre 2004 utilizando el sistema de primeras entradas primeras salidas para efectos de su valuación. Sin embargo, en la séptima resolución miscelánea fiscal publicada el 28 de diciembre 2004, se establece que para las personas morales que lleven a cabo actividades comerciales, en el sentido de que pueden cambiar el método de evaluación, considerando para ello el costo de adquisición de la última compra correspondiente al 2004 por cada tipo de artículo, siempre que el número de unidades adquiridas de dicha compra representan cuando menos del 50% de las existencias por cada tipo de mercancías al cierre ejercicio.

La misma opción se aplicará a las personas morales no comercializadoras, pero sobre aquellos inventarios de materias primas, productos semiterminados o terminados, considerando el último costo de producción de 2004, siempre que número de unidades producidas representan cuando menos el 50% de las existencias al cierre de ejercicio.

Las existencias de los dos casos mencionados anteriormente, serán los inventarios iniciales del ejercicio 2005.

Las personas morales que hubieran optado por acumular el inventario acumulable, podrán optar por valuar el inventario base utilizando el método de valuación inventarios que hayan utilizado para efectos contables, condicionado a que dicho método se utilice durante un período mínimo de cinco años posteriores al ejercicio 2005, de acuerdo con lo establecido en el artículo tercero fracción V quinto párrafo de disposiciones transitorias 2005.

El origen del término inventario base proviene de levantar un inventario físico de las mercancías, materias primas, productos semiterminados o terminados que tengan a dicha fecha. En este sentido no obstante que la fracción IX del artículo tercero de disposiciones transitorias 2005 permite utilizar el inventario físico tomado con anterioridad a 30 días, la regla 3.4.23 de la séptima resolución miscelánea del 28 de diciembre 2004, otorgó la posibilidad de considerar el inventario físico en su caso hubieran tomado con posterioridad a dicha fecha, sin que excediera de 90 días, siempre y cuando eliminaran los movimientos efectuados durante dicho plazo. De igual forma, los contribuyentes pudieron considerar los inventarios que menciona esta regla, en su caso hubieran tomado con anterioridad al primero de enero del 2005, sin que excediera de un plazo de 60 días, siempre que hubiesen considerado los movimientos efectuados durante dicho período.

Los contribuyentes que teniendo incluido en el inventario base del ejercicio 2004 bienes sujetos al régimen de importación temporal pitex, aún no deducidos, contaron con una alternativa establecida en la regla 3.4.5 de la resolución miscelánea 2005, en la que se señala que las personas morales podrán no incluir en el inventario base los bienes sujetos al régimen de importación temporal adquiridos en el ejercicio 2004 y que no los hubieran podido deducir en ese ejercicio, toda vez que estas adquisiciones serían deducibles en el ejercicio en que se retornaran al extranjero en los términos de la ley aduanera.

También podrán no incluir las compras de bienes que en el ejercicio 2004 se hubieran encontrado sujetas al régimen de depósito fiscal, o bien, aquellas que se mantuvieran fuera del país en dicho ejercicio, siempre que dichas adquisiciones formaran parte del inventario base. Dichos bienes serán deducibles en el ejercicio en que se enajenen, retornen al extranjero, o bien se retiren del depósito fiscal.

Inventario Acumulable

En segundo lugar, procede la determinación de inventario acumulable conforme a lo siguiente:

[image: image47.emf]Determinación del inventario

Acumulable Parcial Parcial Importe

Materias primas 1,827,400

Producción en Proceso 683,500

Producción Terminada 844,800

3,355,700

Inventario Base al 31 de diciembre

del 2004 valuado con PEPS

Menos:

Saldo de inventarios al

31 de diciembre de 1986,

pendiente de deducir al

1° de enero del 2005 284,500

Pérdidas fiscales pendientes

de disminuir al 31 de diciembre

de 2004 de las utilidades

fiscales 439,400

Inventarios importados

directamente

Costo Promedio de los últimos

cuatro meses, 2004 885,100

Menos:

Costo promedio de los

últimos cuatro meses 2003 396,400 488,700 1,212,600

Acumulación de inventarios 2,143,100


Como puede ser observado, al inventario base se le disminuye el saldo pendiente de deducir al primero de enero del 2005 que en su caso tuviera el contribuyente del importe que resultó menor entre los inventarios de mercancías, materias primas, productos terminados o semiterminados que se tuvieron en el ejercicio de 1986 o de 1988.

El saldo pendiente deducir al primero de enero del 2005 de los inventarios en cuestión, se actualizarán desde el mes de diciembre de 1986 o 1988, según la fecha a la que corresponda el inventario y hasta el último mes del ejercicio 2004.

También se podrán disminuir del inventario base las pérdidas fiscales pendientes de aplicar al 31 de diciembre del 2004, contra las utilidades fiscales. Las pérdidas fiscales deberán estar actualizadas:

1. Si la pérdida fiscal corresponde al propio ejercicio 2004, la actualización será desde el primer mes de la segunda mitad del ejercicio, hasta el mes de diciembre del mismo año.

2. Cuando la pérdida o parte de ella proviene de ejercicios anteriores, su actualización comprenderá a partir del mes de la última actualización y hasta el último mes del ejercicio 2004.

Se entiende que las pérdidas que se hubiesen disminuido del inventario base, ya no podrán disminuirse de las utilidades fiscales de ejercicios posteriores.

La posibilidad actualizar el saldo de los inventarios que se tuvieron en el ejercicio 1986 o 1988, así como las pérdidas fiscales de ejercicios anteriores pendientes de disminuir, se establecen en la regla 3.4.33

Las personas morales que tengan en sus inventarios bienes que hayan importado directamente, cuentan con otro concepto por el que se verá disminuido el inventario base. Este concepto es la diferencia del costo promedio mensual de los inventarios de bienes importación de los últimos cuatro meses de los ejercicio 2003 y 2004, cuando promedio mensual de este último año sea mayor.

En la regla 3.4.30 de la resolución miscelánea, se precisa que para determinar el promedio de inventarios de bienes importados no se deberán considerar aquellos bienes importados bajo el régimen de importación temporal con los que estén sujetos al régimen de depósito fiscal.

La incertidumbre jurídica radica en la omisión legislativa de la mecánica o metodología para determinar el promedio de inventarios de bienes de importación, pudiendo implicar diversas interpretaciones por los contribuyentes, sin embargo en la regla 3.4.31 se incluye una opción para determinar la diferencia de inventarios de bienes importados en 2004 y 2003:


Inventario de bienes importados al 31 de diciembre 2004

(Cuando sea mayor)

Menos:

Inventario de bienes importados al 31 de diciembre del 2003

= Diferencia que se disminuye del inventario base
Los inventarios de bienes importados al 31 de diciembre 2004 y al 31 de diciembre del 2003, deberán ser valuados al precio de la última compra del 2004.

La diferencia que se disminuya será la que se acumule en el ejercicio 2005, y a falta de exposición de motivos, se supone que se le da un tratamiento fiscal especial obligando las personas morales a su acumulación en ejercicio 2005, para evitar especulaciones en los precios que le transfieran sobre productos que se reciban de sus partes relacionadas al extranjero.

Para determinar el inventario base, en la regla 3.4.31 permite los contribuyentes la posibilidad de disminuir del mismo, el valor de las mercancías obsoletas o violento movimiento que tuviesen al cierre del ejercicio 2004.


Índice promedio de rotación de inventarios
Para determinar el inventario que deberá acumularse a partir del ejercicio 2005, es necesario multiplicar el valor de dicho inventario acumulable, por el porcentaje de acumulación que corresponda al índice promedio de rotación de inventario calculado por el periodo correspondiente a los años del 2002 al 2004, o de acuerdo al que se determine cuando el contribuyente haya iniciado actividades con posterioridad al 2002, conforme a la siguiente tabla:

[image: image48.emf]ÍNDICE 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

PROMEDIO

DE

ROTACIÓN

DE

INVENTARIOS

Más de 15 25.00% 25.00% 25.00% 25.00%

De + de 10 a 15 20.00% 20.00% 20.00% 20.00% 20.00%

De + 8 a 10 20.00% 20.00% 20.00% 20.00% 10.00% 10.00%

De + 6 a 8 20.00% 15.00% 15.00% 15.00% 15.00% 10.00% 10.00%

De + 4 a 6 16.67% 12.50% 12.50% 12.50% 12.50% 12.50% 12.50% 8.33%

De + 3 a 4 15.00% 14.00% 13.00% 12.00% 11.11% 10.00% 9.00% 8.00% 7.89%

De + 2 a 3 10.00% 13.00% 12.00% 11.00% 10.00% 10.00% 9.00% 8.00% 7.00% 6.00%

De + 1 a 2 13.00% 12.50% 12.00% 11.00% 10.00% 9.09% 8.00% 7.00% 6.50% 6.00% 4.91%

De + 0 a 1 12.00% 11.50% 11.00% 10.00% 9.00% 8.33% 8.33% 8.00% 7.00% 6.00% 5.00% 3.84%

-----------------------------------------------PORCIENTOS EN EL QUE SE ACUMULAN LOS INVENTARIOS--------------------------------------



Primer Paso

Se determinan las adquisiciones de mercancías, materias primas, productos terminados o semiterminados netas de los ejercicios 2002 a 2004.

[image: image49.emf]AÑOS 2002 2003 2004

Compras de mercancías,

MP, PST ó Terminados 16,574,000.00 20,846,300.00 18,845,100.00

Menos:

Devoluciones, Dctos y

Bonific. sobre Compras 1,354,800.00 864,300.00 463,800.00

COMPRAS NETAS 15,219,200.00 19,982,000.00 18,381,300.00



Segundo Paso

Se realiza el cálculo del promedio anual de rotación de inventarios de los ejercicios del 2002 al 2004

[image: image50.emf]AÑOS 2002 2003 2004

Inventario Inicial del Ejercicio 1,693,400.00 1,818,400.00 2,384,500.00

Más:

Inventario Final de Ejercicio 1,818,400.00 2,384,500.00 2,034,500.00

Suma de los Inventarios 3,511,800.00 4,202,900.00 4,419,000.00

Entre: 2 2 2

INVENTARIO PROMEDIO ANUAL 1,755,900.00 2,101,450.00 2,209,500.00


Tercer Paso

Se calcula el promedio anual de los ejercicios 2002 al 2004

[image: image51.emf]AÑOS 2002 2003 2004

Compras Netas 15,219,200.00 19,982,000.00 18,381,300.00

Entre:

Inventario Promedio Anual 1,755,900.00 2,101,450.00 2,209,500.00

Índice Promedio Anual por año 8.667 9.509 8.319



Cuarto Paso
Se calcula el Índice Promedio de Rotación
[image: image52.emf]AÑOS ÍNDICES

2002 8.667

2003 9.509

2004 8.319

Suma de Índices 26.50

Entre: 3

Índice Promedio de Rotación 8.8318


Debido a que índice promedio de rotación anual corresponde al rango de la tabla de más de 8 a 10 veces de rotación, le corresponden 6 años para acumular la totalidad del inventario.


Información para el cálculo del monto del inventario acumulable en cada ejercicio.

[image: image53.emf]DATOS 2005 2006 2007 2008 2009 2010

Inventario al cierre de cada ejercicio 3,500,000.00 3,400,000.00 3,200,000.00 3,300,000.00 2,700,000.00 2,500,000.00

Inventario Base 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00 3,355,700.00

% pendiente de acumular 80.00% 60.00% 40.00% 20.00% 10.00% 0.00%


Determinación del Inventario Acumulable en cada ejercicio

[image: image54.emf]INVENTARIO PENDIENTE DE 2005 2006 2007

ACUMULAR

Inventario reducido 3,200,000.00

Entre:

Inventario Base 3,355,700.00

Proporción del inventario reducido 95.45%

Por:

Inventario Acumulable 2,143,100.00 2,143,100.00 2,143,100.00

Resultado 2,143,100.00 2,143,100.00 2,043,663.02

Por:

% aplicable 80.00% 60.00% 40.00%

INVENTARIO PENDIENTE DE

ACUMULAR 1,714,480.00 1,285,860.00 817,465.21

Entre:

Número de años pendientes de

acumular, incluido el año por el que

se efectúe el cálculo

INVENTARIO ACUMULABLE EN EL

EJERCICIO


Continúa la primera parte

[image: image55.emf]2005 2006 2007

Inventario Acumulable 2,143,100.00 2,143,100.00 2,143,100.00

Menos:

Inventario Pendiente de Acumular 1,714,480.00 1,285,860.00 817,465.21

Diferencia 428,620.00 857,240.00 1,325,634.79

Menos:

Acumulación en ejercicios anteriores 0.00 428,620.00 857,240.00

ACUMULACIÓN EN EL EJERCICIO 428,620.00 428,620.00 468,394.79


Mientras que el valor de las existencias del inventario al cierre de cada ejercicio no se reduzca respecto al valor de inventario base, la acumulación consistirá en multiplicar el porciento establecido en la tabla de acumulación por el valor del inventario acumulable en el transcurso de cada uno de los años con inventario no reducido.

Por ejemplo, en el ejercicio 2005 en el supuesto, ya que el valor del inventario al cierre resulta superior respecto del inventario base (3,500,000 > 3,355,700), entonces la acumulación del inventario para ese ejercicio 2005 tendrá el siguiente resultado:

(20% x 2,143,100 = 428,620)

De igual manera es el supuesto del 2006, ya que el valor del inventario al cierre resulta superior que el inventario base (3,400,000 > 3,355,700), por lo tanto, la acumulación del inventario en el ejercicio 2006, da un resultado similar al del ejercicio 2005.

Consideraciones especiales:

Cuando el inventario al cierre del ejercicio sea inferior al inventario base, se le identifica como un inventario reducido. Por tanto, se calcula la proporción que representa el inventario reducido del ejercicio 2007 respecto al inventario base (3,200,000 / 3,355,700 = 95.4%), el porcentaje así determinado se multiplica por el inventario acumulable (95.4% x 2,143,100 = 2,043,663.02) y al monto que resulte se le aplica el porcentaje que le corresponda conforme al índice promedio de rotación de inventarios multiplicado dicho porcentaje  por el número de años pendientes de acumular la parte del inventario.

Debido a una imprecisión legislativa, en lugar de señalar “multiplicado dicho porciento por el número de años pendiente de acumular la parte del inventario” debería decir “sumando dicho porciento a los porcientos pendientes de acumular la parte del inventario”.

En el ejemplo mostrado, al inventario acumulable se le debe disminuir el monto pendiente de acumular en ejercicios posteriores y las acumulaciones efectuadas en años anteriores, con el objeto de que derivado de este proceso se obtenga el monto del inventario  que deberá acumularse en ese ejercicio.

Segunda Parte

[image: image56.emf]Inventario Pendiente de Acumular

2008 2009 2010

Inventario Reducido 3,200,000.00

Entre:

Inventario Base 3,355,700.00

Proporción de Inventario Reducido 95.36%

Por:

Inventario Acumulable 2,143,100.00

Resultado 2,043,663.02

% aplicable 40.00%

Inventario Pendiente de Acumular 817,465.21

Entre:

No de años pendientes de acumular

incluido el año por el que se efectúe

el cálculo 3

Cantidad que se debe acumular 272,488.40 272,488.40 272,488.40

Inventario Acumulable

Inventario Acumulable

Menos:

Inventario Pendiente de Acumular

Diferencia

Menos:

Acumulaciones de ejercicios anteriores

Acumulación del ejercicio

272,488.40 272,488.40 272,488.40


Si con posterioridad a un ejercicio que hubiera tenido inventario reducido respecto al inventario base, se determinara también otro inventario reducido y este inventario reducido fuera menor al monto del inventario reducido del ejercicio inmediato anterior, se deberá aplicar el mismo procedimiento de cálculo que se aplicó a ese inventario inmediato anterior.

Si se presentara otro supuesto contrario, consistente en que pudiera resultar que con posterioridad a un ejercicio con inventario reducido respecto al inventario base, se determine también un inventario reducido pero el mismo fuese superior al inventario reducido del ejercicio inmediato anterior, el procedimiento cambia como se observó en el caso práctico respecto al ejercicio 2008.

En el caso práctico puede ser observado que el monto del inventario reducido del ejercicio 2008 respecto al inventario base del ejercicio 2004, es superior al monto de inventario reducido del ejercicio 2007, en cuyo caso, para calcular la proporción del inventario reducido respecto al inventario base se considerará este último inventario.

Lo anterior significa que si el monto del inventario reducido del ejercicio 2008 de 3,300,000 es superior al inventario reducido del ejercicio 2007 de 3,200,000, entonces, se considerará este último inventario de 3,200,000 para calcular la mencionada proporción.

Aquellas personas morales que determinen un monto acumulable en el ejercicio en el cual reduzcan su inventario, como es el caso del caso práctico, considerarán el dicho monto únicamente para la determinación de la utilidad o pérdida fiscal del ejercicio de que se trate.

Para determinar la cantidad que debe ser acumulada en el año en que se reduzca el inventario y en los posteriores, se dividirá la cantidad que resulte de multiplicar el inventario pendiente de acumular por el porcentaje de la tabla según el índice promedio de rotación de inventarios “más los porcentajes” de los años pendientes de acumular, entre el número de años pendientes de acumular, incluido el año por el que se efectúe el cálculo. Esto quiere decir que el inventario pendientes de acumular en nuestro ejemplo de 817,465. 21 deberá multiplicarse por el 40% que representa la suma de los dos porcentajes de la tabla respecto de los años pendiente de acumulación (20% + 10% +10%, respecto de los años 2008, 2009 y 2010); el resultado que así se obtenga será dividido entre 4 que es el número de años pendientes incluyendo el propio año del 2008.

Esta segunda parte corresponde a la continuación del proceso de acumulación del resto de los años en los que se acumulará la totalidad del importe de 2,143,100.

Debido a que se amplió a 12 años los 7 originales aprobados por  la Cámara de Diputados para efectuar la acumulación de los inventarios, los porcentajes de la tabla fueron modificados con valores desiguales a la tabla original y si omitió modificar el procedimiento para obtener el porcentaje de los años siguientes.

[image: image57.emf]% según

Ejercicio Fiscal Acumulado % Real Tabla

2005 428,620.00 20.00% 20.00%

2006 428,620.00 20.00% 20.00%

2007 468,394. 79 21.90% 20.00%

2008 272,488. 40 12.70% 20.00%

2009 272,488. 40 12.70% 10.00%

2010 272,488. 40 12.70% 10.00%

857,240.00 100.00% 100.00


Como puede observarse, con el procedimiento aplicado se obtiene el objetivo de que los contribuyentes que hubiesen optado por a acumular las existencias de su inventario de 31 de diciembre del 2004, lo hará tomando en cuenta el porcentaje que del índice promedio de rotación de inventarios le corresponda.


Escisión y fusión

Las sociedades escindentes y escindidas que provengan de una escisión de sociedades, acumularán la parte proporcional del inventario que les corresponda, en la proporción en que se divida la suma del valor de los inventarios entre ellas y conforme a los porcentajes que correspondan a la escindente en los términos de la tabla de acumulación y el índice promedio de rotación de inventarios anual.

De la misma forma, la sociedad que subsista o que surja con motivo de una fusión, continuará acumulando los inventarios correspondientes a las sociedades fusionadas, como lo venían acumulando las mismas ni su caso, la sociedad fusionante. Si la fusionante tiene pérdidas fiscales al 31 de diciembre del 2004, las fusionadas deberán acumular en el ejercicio en que ocurra la fusión, sus inventarios acumulables pendientes de acumular.


Inventario acumulable para pagos provisionales

Las personas morales que hubieran optado por acumular el monto del inventario al 31 de diciembre del 2004, estarán obligadas efectuar pagos provisionales a cuenta del impuesto sobre la renta, acumulando la doceava parte del inventario acumulable en el ejercicio, adicionando también en el ejercicio 2005 la doceava parte de la diferencia del promedio de compras de importación de los últimos cuatro meses de los ejercicio 2003 y 2004 cuando éste último sea mayor.

Primera Parte

[image: image58.emf]C  O  N  C  E  P  T  O 2005 2006 2007

Acumulación en el ejercicio 428,620.00 428,620.00 468,394.79

Más

Inventario Acumulable de importación 488,700.00

Suma de inventarios acumulables 917,320.00 428,620.00 468,394.79

Entre: 12 12 12

Acumulación Mensual 76,443.33 35,718.33 39,032.90


Segunda Parte

[image: image59.emf]C  O  N  C  E  P  T  O 2005 2006 2007

Acumulación en el ejercicio 272,488.40 272,488.40 272,488.40

Más

Inventario Acumulable de importación

Suma de inventarios acumulables 272,488.40 272,488.40 272,488.40

Entre: 12 12 12

Acumulación Mensual 22,707.37 22,707.37 22,707.37


Cada uno de los resultados deberá multiplicarse por el número de meses comprendidos desde el inicio del ejercicio hasta el mes del pago.


FUSIÓN Y ESCISIÓN DE SOCIEDADES

No existe una definición como tal en la LGSM, ya que solo regula las actividades que deben llevar a cabo las PM para su realización. Pero por fusión, debe entenderse la reunión de 2 o mas patrimonios sociales, cuyos titulares desaparecen para crear a uno nuevo, el cual absorbe el patrimonio de todos, siendo los socios los mismos de las PM desaparecidas, recibiendo nuevos títulos en sustitución de los que tenían, o bien se les reconoce la parte social correspondiente.

Algunos autores definen a la Fusión como la disolución especial de una PM, sin embargo es concepto está incompleto, ya que por lo general, le hace falta la liquidación.

El C.P. Roberto del Toro define a la Fusión como “La unión de dos o más sociedades que combinan sus recursos y patrimonio y como resultado de esa mezcla se fortalece una sociedad o se crea una nueva, desapareciendo una o varias de ellas, solo de forma, pues quedaron incorporadas a la fusionante”.



1.- Participan 2 o más sociedades

2.- Es probable que desaparezcan todas las sociedades que  participan y surja una   nueva o bien que una de ellas subsista.




3.- Existe una combinación de patrimonios sociales, lo

ELEMENTOS 
Cual implica bienes y derechos, obligaciones y deudas, o

     DE LA 

Sea la transmisión universal o conocido como la Teoría   

  FUSIÓN   
de la Sucesión, según la cual, en una fusión se observa

una transmisión universal de los patrimonios de las PM

Fusionadas, incluyendo activos, pasivos que les

resultaban afines a dichas empresas.

4.-Los accionistas de las PM que desaparecen se convierten en accionistas de la sociedad que subsiste.

OBJETIVOS DE LA FUSIÓN
Estos pueden ser muy diferentes, pero pueden catalogarse generalmente en:

1. Simplificación administrativa del grupo, con mismo interés económico.

2. Creación de una nueva empresa mas FUERTE que las empresas que la crearon, combinando aspectos sinergéticos.

Durante muchos años se crearon Holdings que eran varias empresas agrupadas. Ahora sucede lo contrario, esas empresas lograron ciertos propósitos y ahora se concentraron en pocas empresas a través de la instrumentación de FUSIÓN

TIPOS DE FUSIÓN


1.- Fusión por absorción
Dos o más empresas acuerdan disolverse transmitir la totalidad de sus patrimonios a una empresa ya existente, por lo que los fenómenos jurídicos que se observan son la DISOLUCIÓN y la FUSIÓN.


       Empresa Fusionante

        Empresa Fusionante



EMPRESA A



EMPRESA A

           Fusión








EMPRESA B 


       Empresa Fusionada

Las empresas A y B ya existen.

La empresa A absorbe a la empresa B y la que subsiste es la empresa A misma que conserva su patrimonio propio más el que le transmite la Empresa B.

En este caso la Empresa A continúa con sus operaciones y mantiene su personalidad jurídica en nombre y domicilio, su diferencia sería, en cuanto al patrimonio y a los accionistas que ahora formarían la asamblea.

2.- Fusión por Integración o Fusión por Combinación

Las empresas que deciden fusionarse transmiten su patrimonio a una nueva empresa, distinta a ellas. Por lo que las diferencias son que hay disolución, fusión y constitución de una nueva sociedad

 Empresa Fusionada




     Empresa Fusionante


EMPRESA  B





EMPRESA A
           






EMPRESA  C
Empresa Fusionada


      
EMPRESA D
Empresa Fusionada

NATURALEZA JURÍDICA DE LA FUSIÓN

Teoría de la Sucesión
Las sociedades fusionadas se extinguen, existiendo jurídicamente una disolución, pero subsiste el patrimonio formado por bienes, derechos y deudas y por lo tanto no existe liquidación.

Teoría del Acto Corporativo
 Dice que las sociedades que desaparecen por la fusión, continúan existiendo a través de la sociedad fusionante, por lo que la nueva empresa mantiene en cierto modo la personalidad jurídica de las sociedades fusionadas, ya que conserva a sus socios, patrimonio, actividades, giro, etcétera.


Teoría Contractual
Se enfoca al análisis de la fusión como el hecho generador de la integración desde el punto de vista de los acuerdos de fusión efectuados entre los socios y entre las sociedades que se fusionarán, o sea el acto de fusión. Establece los efectos que genera una fusión, sus consecuencias jurídicas distintas para cada uno de los participantes.

FUSIÓN
· ¿Qué induce a las empresas a llevar a cabo una fusión de sociedades?

· Tipos de Fusión y particularidades de cada una de ellas

· Sociedades que pueden fusionarse

· Alcances jurídicos de la fusión

· Proceso de la Fusión

· Efectos que produce una Fusión

· Desde el punto de vista contable:

· La fusión por incorporación o absorción horizontal
Todo lo anterior, en lo conducente, estará soportado con casos prácticos

Objetivo del Tema: El alumno tendrá una visión clara de las implicaciones que surgen de una fusión y a las que tendrá que enfrentar un Director Financiero, en primer plano. Discusión grupal.

¿Qué induce a las empresas a llevar a cabo una fusión de sociedades?

Iniciamos la clase anterior comentando el porqué de las Alianzas Estratégicas, el porqué de nuevos formas de evolución financiera y corporativa y es precisamente esa evolución que ha determinado el desarrollo constante de la agrupación de empresas. Por ello, a medida que el la gente y las organizaciones  avanzan los negocios se vuelven mas complejos con diferentes actividades y ésto a la vez provoca una lucha empresarial constante por ganar más mercado de consumo y por ello las empresas y funcionarios mal preparados son “aplastados” por las más fuertes y con ejecutivos mucho mejor preparados.

¿Qué le pasa a las empresas  “débiles”? Simplemente, casi siempre se dirigen “convenientemente” a la unión con otras empresas mucho más fuertes y mejor preparadas, para evitar desparecer del mercado sin la posibilidad de recuperar su inversión, y  eso lo que provoca las “alianzas estratégicas”  y fusiones empresariales. 

La figura de la Fusión es muy compleja, ya que tiene consecuencias económicas, financieras, fiscales, jurídicas y técnicas.

La definición de fusión ya quedó asentada anteriormente.
Desde un punto de vista doctrinario existen dos clases de fusión:
1. La Fusión por incorporación o absorción: Que no es otra cosa que la incorporación de una o más sociedades en otra ya existente, transmitiéndole(s) sus recursos. Puede haber un incremento de capital en la que absorbe a las otras empresas, pero no necesariamente, pues la que subsiste puede ser la dueña de la que desaparece y en este caso no se incrementa el capital de la primera empresa. Como ya quedó asentado, en este tipo de fusión no hay creación de un nuevo ente económico, ya que la empresa B que es absorbida por la empresa A, la cual al término de la fusión por absorción subsiste.





Fusión por incorporación o absorción




EMPRESA A

  EMPRESA B

EMPRESA A
FUSIONANTE
  FUSIONADA

FUSIONANTE


¿Dentro de la Fusión por incorporación o absorción, cómo se subdivide y cómo funcionan cada una ellas?

¿Qué es la Fusión Horizontal?

1) Fusión Horizontal: Se da cuando las sociedades no tienen relación accionaria directa entre ellas mismas, ya que no poseen acciones de la otra empresa o de las demás empresas, si fuesen varias.

¿Qué características tiene la fusión horizontal?

Lo que las distingue es que los patrimonios de las sociedades que desaparecen, automáticamente se incorporan a la sociedad que subsiste, incrementando el patrimonio de la subsistente por el importe de la que desaparece y consecuentemente se originan nuevas acciones por dicho incremento a favor de los accionistas de las sociedades que desparecen.

¿Qué sucede con los accionistas de la sociedad fusionante en la fusión horizontal?

Continúan siendo accionistas de la empresa, pero, pierden participación en su capital por las acciones emitidas a favor de los accionistas de las sociedades fusionadas, como una consecuencia del incremento patrimonial, originado por dicha fusión.

¿Qué es la fusión vertical?
2) Fusión Vertical. Se presenta cuando las sociedades a fusionarse tienen una relación accionaria directa, muy importante entre sí.

¿Qué es la Fusión Vertical Ascendente? Es aquella en la que subsiste la sociedad que es accionista mayoritaria de la sociedad o sociedades que desaparecen en ella.

¿Qué es lo que se incorpora a la sociedad que subsiste en la Fusión Vertical Ascendente?

Los bienes, derechos y obligaciones de las sociedades que desaparecen, pero, el patrimonio de la sociedad que subsiste sólo se incrementa por la participación minoritaria de terceros en las sociedades fusionadas, tornándose dichos terceros en accionistas de ella.

¿Qué sucede con los accionistas de la sociedad que subsiste en la Fusión Vertical Ascendente?

Conservan sus acciones de esta sociedad, pero, pierden participación en su capital por las acciones emitidas a favor de los terceros con participación minoritaria en las sociedades fusionadas.

¿Qué sucede con las acciones de las sociedades que desaparecen, propiedad de la sociedad que subsiste, en la Fusión Vertical Ascendente?

Las mismas desaparecen, se extinguen en la fusión y no dan lugar a la emisión de nuevas acciones de la sociedad que subsiste.

¿Qué es la Fusión Vertical Descendente?

Es aquella en la que subsiste la sociedad, cuyas acciones eran mayoritariamente poseídas por la sociedad o sociedades que desaparecen en ella.

¿Qué es lo que se incorpora a la sociedad que subsiste en la Fusión Vertical Descendente?

Los bienes, derechos y obligaciones de la sociedad o sociedades que desaparecen, salvo las acciones de la propia sociedad subsistente, propiedad de esas sociedades, que pasan directamente a manos de los accionistas de dichas sociedades, en canje de sus acciones de estas últimas que se extinguen, como consecuencia de dicho acto.

¿Qué puede originar en el Patrimonio, la Fusión Vertical Descendente?

Un incremento o decremento en el Capital de la sociedad que subsiste, dependiendo de los patrimonios de las sociedades fusionadas y de su participación accionaria en la sociedad que subsiste.

¿Qué sucede si el importe del patrimonio de la(s) sociedad(es) que desaparece(n) en la fusión, es superior a la parte del patrimonio de la sociedad que subsiste correspondiente a las acciones de esta sociedad, propiedad de aquéllas, en la Fusión Vertical Descendente?

Automáticamente se verá incrementado el patrimonio de la sociedad que subsiste por la diferencia, como consecuencia de la fusión, sin que necesariamente tengan que emitirse nuevas acciones por esta situación.

¿Qué sucede si el importe del patrimonio de la(s) sociedad(es) que desaparece(n) en la fusión, es inferior a la parte del patrimonio de la sociedad que subsiste correspondiente a las acciones de esta sociedad, propiedad de aquéllas, en la Fusión Vertical Descendente?

Automáticamente se verá disminuido el patrimonio de la sociedad que subsista por la diferencia, como consecuencia de la fusión, provocando en algunas ocasiones que se cancelen acciones de ella.

¿Qué sucede con los bienes, derechos y obligaciones de las sociedades fusionadas, en la figura de Fusión Vertical Descendente?

En estos casos, pasan a la sociedad fusionante, excepto las acciones de todas ellas que poseen entre sí, incrementándose el patrimonio de la fusionante sólo por la diferencia entre la resta al importe de los bienes y derechos adquiridos en la fusión, el importe de las obligaciones también adquiridas en la fusión y de las acciones poseídas entre sí.

Como segunda gran distinción de las Fusiones, existe la Fusión por Integración.

¿Qué es la Fusión por integración?

Es la unión de dos o más sociedades para formar una nueva sociedad, transmitiéndole a ésta todos sus recursos.

¿Qué sucede con el patrimonio de las sociedades fusionadas en la Fusión por Integración?

El patrimonio, pasa a ser propiedad de la nueva sociedad fusionante, integrándose al patrimonio de ésta, con excepción de las acciones que tuviesen de ellas entre sí, las cuales se cancelan a consecuencia de dicho acto.

¿Qué pasa con los accionistas de las sociedades fusionadas en la Fusión por Integración?

Intercambian sus acciones de éstas por acciones de la nueva sociedad fusionante, al desaparecer aquéllas en esta nueva.
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¿Qué tipos de sociedades pueden fusionarse, es decir, si deberán ser sociedades iguales en su naturaleza o pueden ser diferentes en su esencia?

Como ya habíamos comentado anteriormente, en la LGSM no existe ninguna limitación para que se fusione cualquier sociedad, pero en el artículo 226 establece que cuando de la fusión de varias sociedades surja una distinta, su constitución deberá sujetarse a los principios que rijan la constitución de la sociedad a cuyo género haya de pertenecer.  Además el 222 del mismo ordenamiento menciona que cuando la fusión de varias sociedades deberá ser decidida por cada una de ellas, en la forma y términos que correspondan según su naturaleza.

Conclusión, no puede fusionarse una sociedad con fines de lucro con otra sin fines de lucro, ni tampoco sociedades públicas o especiales por estar sujetas a ciertos permisos o concesiones.


Naturaleza jurídica de la fusión

Los criterios para determinar la naturaleza jurídica de una fusión se basan en actos jurídicos que originan o dan como resultado la fusión de dos o más sociedades.

¿Cuáles son las teorías más aceptadas para determinar la naturaleza jurídica de una fusión de sociedades?

1. Teoría de la Sucesión, ya vista en clase anterior

2. Teoría del Acto Corporativo, ya comentada en clase anterior

3. Teoría Contractual, ya analizada anteriormente, pero, se dan dos momentos cruciales y es muy importante esta teoría, ya que establece los efectos que genera  una fusión:
a) El acuerdo de asamblea de cada una de las sociedades que proponen su fusión.

b) El acto de fusión por los representantes legales de las sociedades participantes.

4. Teoría del Acto Complejo. Esta nueva teoría establece que en la fusión se observan claramente varios momentos distintos, que corresponden a cada uno de los actos jurídicos que se eslabonan con otros para dar vida a la fusión, tales como:

· Deliberación de la asamblea de socios de las sociedades que se fusionan

· El contrato de fusión

· La transmisión del patrimonio

· El contrato de organización, en el caso de fusión por integración.

5. Teoría de disolución. Esta teoría establece que la fusión es una forma de disolución voluntaria de sociedades, en la que éstas se extinguen por la incorporación o integración jurídica que otra sociedad ejerce respecto a la primera, sin que exista liquidación.


ASPECTOS CONTABLES

Fusión por incorporación o absorción horizontal

Caso Práctico: Fusión por incorporación o absorción horizontal
La empresa A decide fusionarse con la empresa B, y presenta el siguiente Estado de Posición Financiera:

[image: image62.emf]Empresa A, SA de CV Empresa B, SA de CV

ACTIVO ACTIVO

Circulante 250,000 Circulante 70,000

Fijo 60,000 Fijo 90,000

Eqpo. De Cómputo 60,000 Eqpo. De Cómputo 90,000

Total de Activo 310,000 Total de Activo 160,000

PASIVO 180,000 PASIVO 130,000

CAPITAL CONTABLE 130,000 CAPITAL CONTABLE 30,000

Capital Social 50,000 Capital Social 50,000

Resultado del Ejercicio 30,000 Resultado del Ejercicio -5,000 

Resultado Acumulado 50,000 Resultado Acumulado -15,000 

Suma de Pasivo y Capital 310,000 Suma de Pasivo y Capital 160,000

La empresa fusionada A, deberá correr los siguientes asientos La empresa fusionante B es quién recibe el Patrimonio de A, por tanto,

contables: deberá correr el siguiente asiento contable:

Cuenta de Fusión 310,000 Activos 310,000

Activos 310,000 Pasivos 180,000

Por la cancelación de los Activos

Capital Social 50,000

Pasivos 180,000

Cuenta de Fusión 180,000 Resultado del Ejercicio 30,000

Por la cancelación de los Pasivos

Resultado Acumulado 50,000

Capital Contable 130,000 310,000 310,000

Cuenta de Fusión 130,000

Por la Cancelación del Capital Contable

310,000 180,000

130,000

310,000 310,000

Cuenta de Fusión

Edo. de Posición Financ al 31 de ago del 2007 Edo. de Posición Financiera al 31 de agosto del 2007


[image: image63.emf]Para este caso en particular se elabora un papel de trabajo para

reflejar la operación de fusión:

CONCEPTO Cía A Cía. B Total Eliminación Activo  Pasivo

Activos 310,000 160,000 470,000 470,000

Pasivos 180,000 130,000 310,000 310,000

Capital Social 50,000 50,000 100,000 100,000

Res. del Ejerc 30,000 -5,000  25,000 25,000

Res. Acumul. 50,000 -15,000  35,000 35,000

470,000 470,000

Asientos de Balance por Fusión


Como puede desprenderse, la empresa B deberá emitir nuevas acciones por 50,000 que corresponde al incremento de la incorporación de la empresa A, a los accionistas de dicha empresa, que canjearán sus acciones de la empresa A, por las nuevas de la empresa B.

Si al caso anterior le agregamos una variable, en el sentido de que la empresa A y B hubiesen existido operaciones y en la empresa A en el Activo hubiera una Cuenta por Cobrar a B por 30,000, en la empresa B en su Pasivo debería estar correspondida, en una cuenta Intercompañía y sería como sigue:

[image: image64.emf]CONCEPTO Cía A Cía. B Total Eliminación Activo  Pasivo

Activos 310,000 160,000 470,000 -30,000  440,000

Pasivos 180,000 130,000 310,000 30,000 280,000

Capital Social 50,000 50,000 100,000 100,000

Res. del Ejerc 30,000 -5,000  25,000 25,000

Res. Acumul. 50,000 -15,000  35,000 35,000

440,000 440,000

Asientos de Balance por Fusión


Si no fuera una empresa A sino varias empresas que se fusionaran con B, el procedimiento sería exactamente el mismo con cada empresa, agregando las columnas necesarias para incorporar a las demás empresas.

Si A y B se fusionaran para forma a una nueva empresa C, el cálculo sería similar, ya que el Balance  por Fusión sería aquél que resulte para el inicio de operaciones de la Empresa C y por tanto el asiento contable de apertura sería:

Activos



440,000


Pasivos




280,000


Capital Social



 100,000


Otras Ctas. de Capital


   60,000

 En la fusión por incorporación o absorción horizontal no se genera ninguna utilidad, ya que el resultado es la suma de los renglones de cada compañía fusionada.

FUSIÓN POR INCORPORACIÓN O ABSORCIÓN VERTICAL

En este tipo de escenario, continuando con el mismo tipo de ejemplo, la Empresa A es accionista de la empresa B y se fusionan, partiendo de la base de que la empresa A es la única propietaria de la empresa B.
        Empresa Fusionante “A”                        Empresa Fusionada “B”
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ACTIVO ACTIVO

Circulante 250,000 Circulante 125,000

Inversión en Acciones 90,000

Fijo 60,000 Fijo 80,000

Eqpo. de Cómputo 60,000 Eqpo. de Transporte 80,000

Total de Activo 400,000 Total de Activo 205,000

PASIVO 180,000 PASIVO 100,000

CAPITAL CONTABLE 220,000 CAPITAL CONTABLE 105,000

Capital Social 128,750 Capital Social 90,000

Resultado del Ejercicio 35,625 Resultado del Ejercicio 5,000

Resultado Acumulado 55,625 Resultado Acumulado 10,000

Suma de Pasivo y Capital 400,000 Suma de Pasivo y Capital 205,000

Edo. de Posición Financ al 31 de ago del 2007 Edo. de Posición Financ al 31 de ago del 2007


La empresa fusionante A, al sustituir su inversión en acciones de la empresa fusionada B por los valores respectivos de B, hubiera contabilizado lo siguiente:
	Activos
	
	205,000 
	

	
	
	
	

	Pasivos
	
	
	100,000 

	
	
	
	

	Inversión en Acciones
	
	90,000 

	
	
	
	

	Utilidad en Fusión
	
	15,000 

	
	
	
	

	Resultado Acumulado
	
	

	
	
	205,000 
	205,000 


Con base en lo anterior, debiera obtenerse un Estado de Posición Financiera como el siguiente:

[image: image66.emf]ACTIVO

Circulante 375,000

Inversión en Acciones 90,000

Fijo 140,000

Eqpo. de Cómputo 60,000

Eqpo. de Transporte 80,000

Total de Activo 605,000

PASIVO 280,000

CAPITAL CONTABLE 325,000

Capital Social 218,750

Resultado del Ejercicio 40,625

Resultado Acumulado 65,625

Suma de Pasivo y Capital 605,000

Edo. de Posición Financ al 31 de ago del 2007


	
	La empresa fusionada B, hubiera tenido que

	
	correr los siguientes asientos, para eliminar

	
	cuentas.
	
	
	

	1
	Cuenta de Fusión
	205,000 
	

	
	
	
	
	

	
	Activos
	
	
	205,000 

	
	Por la cancelación de los Activos
	

	
	
	
	
	

	2
	Pasivos
	
	100,000 
	

	
	Cuenta de Fusión
	
	
	100,000 

	
	Por la cancelación de los Pasivos
	

	
	
	
	
	

	3
	Capital Contable
	105,000 
	

	
	Cuenta de Fusión
	
	
	105,000 

	
	Por la Cancelación del Capital Contable

	
	
	
	
	

	
	
	Cuenta de Fusión
	

	
	1)
	205,000 
	100,000 
	(2

	
	
	 
	105,000 
	(3

	
	
	205,000 
	205,000 
	


En caso de haber existido cuentas intercompañías, por ejemplo, Cuentas por Cobrar de la empresa A, a la empresa B por 10,000, esta cifra se hubiera eliminado como sigue:
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Activo Total 310,000 205,000 515,000 -10,000  505,000

Inv. en Accs. 90,000 0 90,000 -90,000  0

Pasivos 180,000 100,000 280,000 10,000 270,000

Capital Social 128,750 90,000 218,750 90,000 128,750

Res. del Ejerc 35,625 5,000 40,625 40,625

Res. Acumul. 55,625 10,000 65,625 65,625

0 0

505,000 505,000

Asientos de Balance por Fusión


En realidad no se debiera originar una utilidad por fusión, ya si la empresa A hubiera aplicado los PCGA, B-8 “Estados Financieros Consolidados y Combinados y Valuación de Inversiones Permanentes en Acciones” del IMCP, que en los párrafos 28 y 29 indica lo siguiente:

Para cumplir con los Principios de Contabilidad, ahora NIF’s de realización y revelación suficiente, las inversiones en compañías asociadas deben valuarse a través del método de participación, el cual consiste en:

a) Valuar las inversiones al valor neto en libros a la fecha de la compra y agregar o deducir en su caso la parte proporcional, posterior a la compra, de las utilidades o pérdidas de las cuentas de capital contable derivadas de la actualización y de otras cuentas de capital contable.

b) Las utilidades o pérdidas no realizadas, provenientes de las compañías del grupo involucradas en el método de participación, debe ser eliminadas antes de efectuar el ajuste mencionado.

La utilidad de B debiera haber reconocido a la empresa A como un incremento en su inversión en acciones con crédito a la cuenta de participación en los resultados de subsidiarias y al momento de llevar a cabo la fusión, al sustituir la cuenta de inversión en acciones por los valores de la empresa B, no habrá utilidad. 
Tomando como base la siguiente información financiera, referente a una Fusión de 2 empresas bajo el Método de Fusión por Incorporación y/o Absorción, se le solicita a usted determine lo siguiente:

La empresa A tiene una Cuenta por Cobrar a la Empresa B por $ 90,000

a) Elaborar los Asientos Contables de la Empresa en forma de Diario, “A” que es la Fusionada y de la Empresa “B” que es la Fusionante. Dichos asientos deberán concentrarse posteriormente en una “T” de Mayor, denominada “Cuenta de Fusión”.

Dichos asientos deberán elaborarse por:


En la Empresa “A”

1. Por la cancelación de los Activos

2. En la Por la cancelación de los Pasivos

3. Por la cancelación del Capital Contable

En la Empresa “B”


4. Por la recepción de los Activos, Pasivos y Capital de la Empresa “A”

b) Elaboración del Papel de Trabajo para reflejar la operación bajo el Método de Fusión por Incorporación y/o Absorción Horizontal.

c) Proporcione Ud. su opinión sobre los movimientos de Capital que deberá llevar a cabo la Empresa Fusionante “B”
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Empresa A, SA de CV Empresa B, SA de CV

ACTIVO ACTIVO

Circulante 750,000 Circulante 210,000

Fijo 180,000 Fijo 270,000

Equipo de Cómputo 180,000 Eqpo. De Cómputo 270,000

Total de Activo 930,000 Total de Activo 480,000

PASIVO 540,000 PASIVO 390,000

CAPITAL CONTABLE 390,000 CAPITAL CONTABLE 90,000

Capital Social 150,000 Capital Social 150,000

Resultado del Ejercicio 90,000 Resultado del Ejercicio -15,000 

Resultado Acumulado 150,000 Resultado Acumulado -45,000 

Suma de Pasivo y Capital 930,000 Suma de Pasivo y Capital 480,000

Edo. de Posición Financ al 31 de ago del 2007 Edo. de Posición Financiera al 31 de agosto del 2007


Distribución de Dividendos para efectos fiscales y financieros en México y su relación con la Cuenta de Utilidad Fiscal Neta (CUFIN) y su transmisión a otra y otras sociedades en los casos de FUSIÓN o ESCISIÓN
En la LISR en su artículo 11 señala que las PM que distribuyan dividendos o utilidades deberán calcular y pagar el ISR de los mismos, con la tasa del 28% conforme a la siguiente fórmula:


Dividendos pagados

Más:

ISR a pagar (ISR que debe adicionarse) (1)

Suma

Por: 28%

Importe a pagar de ISR

(1) Para calcular el ISR que se debe adicionar a los dividendos se debe utilizar la siguiente fórmula:


Dividendos distribuidos

Por: Factor del 1.3889

Por:

Tasa del 28%

ISR a adicionar (1)
No se paga ISR cuando el saldo de la CUFIN es mayor que el importe del pago de los Dividendos:

[image: image69.emf]CASO A CASO B

Dividendos Pagados 100,000 100,000

Menos:

CUFIN al momento de pago de los Dividendos 150,000 90,000

Base del Pago del ISR 0 10,000


En el Caso “A” se explica que la cantidad por ISR sea “0” por que la CUFIN refleja las cantidades por las que la empresa ya pagó el ISR correspondiente y que al momento de pagar los dividendos ya no se debe volver a pagar el ISR.

No así en el caso B, debido a la siguiente explicación:

1. DIVIDENDO: Son las cantidades que resultan de distribuir las utilidades entre los socios.

2. UTILIDADES Son las cantidades que las empresas obtienen y como consecuencia de sus actividades son un superávit a las aportaciones hechos por los socios accionistas al Capital Social.

3. DERECHO AL DIVIDENDO Es un derecho individual que corresponde a todos los socios a percibir un beneficios, más o menos, pagadero en forma regular, de las utilidades que genera la empresa.

Saldo de Utilidad Fiscal Neta (CUFIN)

El artículo 88 de la LISR señala que las empresas o PM llevarán una CUFIN aplicando la siguiente fórmula:

Saldo de la CUFIN

Más:

Utilidad Fiscal Neta de cada ejercicio

Dividendos o utilidades percibidos de otras PM residentes en México

Los ingresos, dividendos o utilidades percibidos de inversiones con regímenes fiscales preferentes según el 10mo párrafo del artículo 213 de la LISR

Menos:

Los Dividendos o Utilidades pagadas que provengan de la CUFIN

Las utilidades que se mencionan en el artículo 89 de la LISR

Igual a:

CUENTA DE UTILIDAD FISCAL NETA

Los dividendos o utilidades en acciones o los reinvertidos en aumento o suscripción de capital NO pagarán ISR siempre y cuando el socio los reinvierta dentro de los 30 días naturales siguientes a su distribución.

UTILIDAD FISCAL NETA DEL EJERCICIO (CUFIN)


a) Cuando el resultado fiscal es mayor:

Resultado Fiscal del Ejercicio

Menos:

ISR pagado

Partidas NO deducibles, excepto las señaladas en el artículo 32 F- VIII y IX y PTU (Artículo 10 F-I)

Igual a: Utilidad Fiscal Neta del Ejercicio

b) Cuando el resultado fiscal es menor:

Resultado Fiscal del Ejercicio

Menos:

ISR pagado

Partidas NO deducibles, excepto las señaladas en el artículo 32 F- VIII y IX y PTU (Artículo 10 F-I)

Igual a: Diferencia que se resta del saldo de la CUFIN que se tenga al final del ejercicio o de la UFIN de ejercicios posteriores hasta agotarlo, actualizado.
DE LA TRANSMISIÓN DEL SALDO DE LA CUFIN

El saldo de la CUFIN deberá transmitirse a otra u otras sociedades en los casos de fusión o escisión.

Caso práctico:

[image: image70.emf]Cálculo del Resultado Fiscal

CONCEPTO Importe

Ingresos Acumulables 25,000,000

Deducciones Autorizadas 24,600,000

Utilidad Fiscal 400,000

Menos;

Pérdida Fiscal 100,000

Resultado Fiscal 300,000

Por:

Tasa 28%

ISR del ejercicio 84000


[image: image71.emf]Datos adicionales:

No deducibles 40,000

Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2006 50,000

Dividendos percibidos en mayo del 2008 70,000

Dividendos pagados en julio 2008 por 100,000

de UFIN del 2008 30,000


[image: image72.emf]a) Cálculo de la UFIN 2007

Resultado Fiscal 300,000

Menos:

ISR del Ejercicio 84,000

No deducibles 40,000

Utilidad Fiscal Neta 2007 176,000


[image: image73.emf]b) Cálculo de la CUFIn 2006 50,000

INPC dic 2007 1.0350

INPC dic 2006

Saldo de la CUFIN actualizada del 2007 51,750

Más:

UFIN del 2007 176,000

Saldo de la CUFIN actualizada del 2007 227,750


[image: image74.emf]c) Saldo de la CUFIN por el Dividendo Percibido

Saldo de la CUFIN actualizada del 2007 227,750

INPC May 2008 1.0150

INPC Dic 2007

Saldo de la CUFIN actualizada a Mayo del 2008 231,166

Más:

Dividendos percibidos en Mayo del 2008 70,000

Saldo de la CUFIN actualizada a Mayo del 2008 301,166


[image: image75.emf]d) Saldo de la CUFIN por el Dividendo Pagado

Saldo de la CUFIN actualizada a Mayo del 2007 301,166

INPC Jul 2008 1.0200

INPC May 2008

307189.575

Menos:

Dividendo pagado en julio 2008 100,000.00

Saldo de la CUFIN a Julio del 2008 207,189.58


[image: image76.emf]e) Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2008

Saldo de la CUFIN actualizada al 31 de diciembre del 2008 207,189.58

INPC Dic 2008 1.0100

INPC Jul 2008

209261.471

Más:

UFIN del 2008 30,000

Saldo de la CUFIN al 31 de diciembre del 2008 239,261

Como el saldo de la CUFIN es mayor que el monto de los dividendos

distribuidos NO se paga ISR


En los casos de  Escisión




Saldo de la CUFIN




Entre:

La proporción en que se efectúe la partición




del Capital Contable de la Sociedad Escindente




y las Sociedades Escindidas

El resultado contable deberá ser del Estado de Posición Financiera aprobado por la Asamblea de Accionistas y que haya servido de base para realizar la Escisión.


DISTRIBUCIÓN DE DIVIDENDOS O UTILIDADES

El artículo 8-A establece que el ejercicio social de la sociedades mercantiles, coincidirá con el año calendario, salvo que las mismas queden legalmente constituidas con posterioridad al 1° de enero del año que corresponda, en cuyo caso el primer ejercicio se iniciará en la fecha de su constitución y concluirá el 31 de diciembre del miso año.

¿Cómo se consideraría para efectos fiscales el ejercicio social de una empresa, si ésta entrara en liquidación o fusión, ya que el artículo 8-A establece que dicho ejercicio debe siempre coincidir con el año calendario?

Si la sociedad entrara en liquidación o se fusionara, su ejercicio social terminaría anticipadamente en la fecha en que entrara en liquidación o se fusionara y se considerará que habrá un ejercicio durante todo el tiempo en que la sociedad estuviera en liquidación, debiendo coincidir este último con lo que al efecto establece el artículo 11 de CFF.

¿Cómo se consideraría para efectos contables y financieros de una empresa su ejercicio contable, si ésta entrara en liquidación o fusión, ya que el artículo 8-A establece que dicho ejercicio siempre debe coincidir con el año calendario?

Lo anterior no sucede de esta manera respecto a los Estados Financieros que muestren utilidades susceptibles de ser repartidas a sus accionistas y que la asamblea debe aprobar para tal efecto. Tampoco establece la posibilidad de elaborar EF cuya información que abarque un período inferior al establecido en la ley para que la asamblea de accionistas, después de aprobarlos, decrete un dividendo con cargo a las utilidades que se muestre en dicho EF parcial.

Con el objeto de apoyar el criterio anterior, si nos remitimos al artículo 19 de la LGSM, los EF en los que se basa el decreto de dividendos, serán aquellos que apruebe la Asamblea y que se considera deben corresponder a ejercicios sociales anuales. En el mismo artículo 19 se menciona que cualquier estipulación que contravenga lo anterior no producirá efecto legal alguno.


ACCIONES EMITIDAS POR LAS SOCIEDADES ESCINDIDAS

En el artículo 25 de la LISR establece lo que debe ser el costo comprobado de adquisición de las acciones emitidas por las sociedades escindidas el cálculo del costo promedio por acción que tenían las acciones canjeadas de la sociedad escindente por cada accionista a la fecha de dicho acto y como fecha de adquisición la del canje, como sigue:

Costo promedio por acción de las acciones canjeadas de la escindente por cada uno de los accionistas

Por:

FA: INPC del mes de la enajenación / INPC del mes de canje de








las acciones

= COSTO COMPROBADO DE ADQUISICIÓN ACTUALIZADO

ACCIONES EMITIDAS POR LA SOCIEDAD FUSIONANTE O LA QUE SURJA DE LA FUSIÓN

Similar a lo anteriormente explicado, el costo comprobado de adquisición de las acciones emitidas por la fusionante o de la que surja, será el que derive de calcular el costo promedio por acción que hubieran tenido las acciones que se canjearon por cada accionista y la fecha de adquisición será la del canje, como sigue la propuesta de cálculo:


Costo promedio por acción de las acciones canjeadas de la fusión por cada accionista

Por:

FA: INPC del mes de la enajenación / INPC del mes de canje de








las acciones

= COSTO COMPROBADO DE ADQUISICIÓN ACTUALIZADO
ESCISIÓN

Definición: Artículo 228-Bis de la LGSM “Se da la escisión cuando la empresa Escindente decide extinguirse y divide el total o parte de su Activo, Pasivo y Capital en dos o mas partes, que son aportadas en bloque a otras sociedades de nueva creación denominadas escindidas, o cuando la escindente, sin extinguirse, aporta en bloque parte de su activo, pasivo y capital social a otra u otras sociedades de nueva creación” No se aclara que quiere decir “bloque” pero podría interpretarse que se trata de la transmisión del Activo, Pasivo y Capital en su conjunto, no solo uno de ellos. Después de varios años se aclara que la transmisión no es forzosamente con los tres conceptos, pero si es la división del Capital Contable o Patrimonio conjuntamente con los Activos Fijos o bien con los Pasivos.

ESCINDENTE es la sociedad que se divide para transmitir parte o la totalidad de sus activos y pasivos.

ESCINDIDAS son las empresas que reciben los Activos y Pasivos transmitidos por la Escindente. A diferencia de las escindentes, las escindidas pueden ser dos o mas dependiendo de cada escisión y no pueden ser sociedades ya existentes.


ESCINDENTE



        ESCINDIDA  

Transmite parte o el total de sus
     Recibe los Activos o Pasivos 

Activos y Pasivos



     de la Escindente y pueden 







     ser dos o más empresas


Estrategias Financieras, Fiscales y objetivos en la Escisión

· Descentralizar actividades secundarias de la sociedad hacia las compañías más pequeñas y más productivas, además de abarcar otras actividades complementarias al giro de la empresa principal.

· Promover la eficiencia en las sociedades que participan en la escisión, al segmentar las responsabilidades de la Administración y de la Dirección en varios Comités, Direcciones y Consejos de Administración.

· Canalizar a las actividades de mayor o menor margen de utilidad hacia otra empresa de nueva creación, con el objeto de reflejar en cada una de ellas resultados más verídicos e independientes. 
· La creación de nuevas empresas basadas en una empresa ya existente, sin tener que recurrir a la liquidación de esta última.

· Si fuera el caso de buscaría la separación del personal de la empresa que tenga asignada la actividad de comercialización hacia alguna otra, o bien, se separaría al personal sindicalizado, del de confianza.

· Desde el punto de vista Fiscal, la Escisión puede darse para reestructurar la tenencia de los Activos Fijos entre varias empresas, sin que se tengan que pagar impuestos, por el simple hecho de la transmisión de dichos Activos. 

· Crear sociedades más fuertes, ya que las empresas que surgen por la figura de la escisión, poseen una mejor administración y más productividad, ya que tienen más experiencia.
CARACTERÍSTICAS DE LA FUSIÓN Y DE LA ESCISIÓN

Intervienen dos o más sociedades




Surge una sola sociedad de la unión de varias

Sociedades.

       
FUSIÓN

La Sociedad fusionada se extingue

Se deriva de un acuerdo bilateral

Interviene solo una Sociedad

Surgen varias Sociedades de la división de una sola sociedad


ESCISIÓN

Se deriva de un acuerdo unilateral







TOTALES.- 
Cuando la Escindente transmite la 








totalidad de sus bienes y deudas








para extinguirse. Es perfecta 








cuando las proporciones de parti-








cipación accionaria son las mismas








en las escindidas que las que








existían en la escindente e imper-








fectas son cuando dichas propor-








ciones varían.
TIPOS DE ESCISIÓN 

PARCIALES.- 
Cuando la Escindente transmite








solo una parte de sus A y P a las








empresas que surge con la Escisión








Se dice que esta figura es falsa, 








Ya que no se extingue la sociedad








que se escinde.





CONTRACTUALES.- La Escisión es solo un Contrato

Mercantil por el cual una Sociedad le da vida a otra u otras de nueva creación.
EJEMPLO DE UNA ESCISIÓN TOTAL










 EMPRESAS ESCINDIDAS

Concepto

Empresa C

Empresa A

Empresa B

Activo

550,000

220,000

330,000
Pasivo


250,000

100,000

150,000

Capital

300,000

120,000

180,000

EJEMPLO DE LA ESCISIÓN PARCIAL






 Empresas nacidas de la Escisión

Concepto
Empresa C

Empresa A
Empresa B 
Empresa C

Activo
550,000

120,000
130,000
300,000
Pasivo

250,000

  50,000
100,000 
100,000

Capital
300,000

  70,000
 30,000
200,000

Son nuevas empresas las que nacen de la Empresa “C”
(ESCISIÓN) TEORÍA DE LA SUCESIÓN.- Las sociedades que nacen por escisión adquieren un conjunto de activos y pasivos que originalmente eran de la escindente. Que es un simple legado.

(ESCISIÓN) TEORÍA CORPORATIVA.- Surge de interpretaciones fiscales, diciendo que  la escisión es un acto corporativo por el cual la escindida continúa con las operaciones y con la posesión de bienes y deudas de otra persona moral distinta.


LA ESCISIÓN Y EL ISR

· Para la determinación de los pagos provisionales, se estipula que el coeficiente de utilidad de la sociedad escindente deberá ser utilizado por las escindidas, cuando en los ejercicios posteriores a la escisión no resulte un coeficiente de utilidad propio.

· En la enajenación de acciones, se dan reglas específicas para determinar el costo comprobado de adquisición de las acciones emitidas por las escindidas.

· En materia de consolidación fiscal, se establece que las sociedades que surjan con motivo de la escisión de una controlada, se consideran incorporadas a partir de la fecha de dicho acto.

ASPECTOS A CONSIDERAR EN LA ESCISIÓN DE UNA EMPRESA

1. OBJETIVO DE LA REESTRUCTURACIÓN DE UNA EMPRESA

2. VENTAJAS Y DESVENTAJAS DE LA ESCISIÓN EN RELACIÓN CON OTRAS ALTERNATIVAS
3. COSTO FINANCIERO

4. RÉGIMEN CONTABLE, LEGAL Y FINANCIERO DE LA ESCISIÓN

5. EFECTOS LEGALES DE LA ESCISIÓN


VENTAJAS DE LA ESCISIÓN

1. CREAR NUEVAS EMPRESAS SIN RECURRIR A NUEVAS APORTACIONES O A LA LIQUIDACIÓN DE LA SOCIEDAD EXISTENTE.

2. PODER DIVIDIR A LAS ACTIVIDADES PRODUCTIVAS Y LOGRAR UN MÁXIMO DE EFICIENCIA EN CADA UNA DE ELLAS

3. LAS ESCINDIDAS CUENTAN DESDE SU NACIMIENTO CON UNA ORGANIZACIÓN MAS EXPERIMENTADA COMPARADAS CON LAS EMPRESAS DE NUEVA CREACIÓN

4. LLEVAR A CABO LA ESCISIÓN NO AFECTA LOS INTERESES DE LOS ACREEDORES DE LA ESCINDENTE, YA QUE LAS DEUDAS ESTAN AVALADAS CON EL PATRIMONIO DE LAS ESCINDIDAS, RESERVÁNDOSE PARA LOS ACREEDORES EL DERECHO DE OPOSICIÓN.

5. VENTAJAS FISCALES EN MATERIA DE TRANSMISIÓN DE BIENES.


DESVENTAJAS DE LA ESCISIÓN

1. DESDE EL PUNTO DE VISTA LEGAL EXISTEN VACÍOS.

2. SI NO SE CUMPLIERA CON LOS REQUISITOS DE LA TENENCIA ACCIONARIA, SE PODRÍAN GENERAR CONTRIBUCIONES OMITIDAS Y PAGOS ACCESORIOS MUY ALTOS.

3. EL IMPUESTO SOBRE ADQUISICIÓN DE INMUEBLES SI  GRAVA LA TRANSMISIÓN DE BIENES.

4. GENERACIÓN DE CONFLICTOS LABORALES POR EL TRASPASO DEL PERSONAL EXISTENTE EN LAS SOCIEDADES. 
MARCO LEGAL


LEY GENERAL DE SOCIEDADES MERCANTILES

a) FUSIÓN Art. 222 LGSM La toma de la decisión de fusionarse deberá ser decidida por cada una de las sociedades y para ello el proceso legal a seguir es:

1. Los acuerdos de fusión deberán ser inscritos en el Registro Público de Comercio y se publicarán en el Diario Oficial. Cada sociedad deberá publicar su Estado de Situación Financiera y las empresas que dejan de existir deberán publicar la forma en que van a liquidar sus pasivos.

2. La fusión tendrá efectos hasta 3 meses después de la inscripción. Durante este lapso cualquier acreedor podrá oponerse judicialmente, en vía sumaria, a dicha fusión misma que quedará suspendida hasta que cause ejecutoria la sentencia que declare que la oposición es infundada.

3. Después de ese plazo la empresa nueva o la subsistente tomará todos los derechos y obligaciones de las sociedades extintas.

4. Debe pactarse el pago de las deudas o bien llevar a cabo un depósito en garantía en una Institución de Crédito con el consentimiento de todos los acreedores.

b) ESCISIÓN.- De una iniciativa presentada al Congreso para  crear el Art. 228-Bis, en la exposición de motivos se decía que cada vez un número mayor de empresas estaban recurriendo a esta figura y se deberían subsanar las lagunas existentes en la Ley.

DEFINICIÓN: La escisión consiste en la división de dos o más partes de un total o parte del Activo, Pasivo y Capital Social de una sociedad llamada escindente, la que puede extinguirse o no como resultado de dicha operación.

Requisitos de la Escisión
1. La decisión solo podrá tomarse por acuerdo de la Asamblea General Extraordinaria de Accionistas.

2. Las acciones o partes sociales de la sociedad que se escinda, deberán estar totalmente pagadas.

3. Cada uno de los socios de la sociedad escindente tendrán inicialmente una proporción del capital social de todas las escindidas.

4. La resolución que apruebe la escisión deberá contener: Descripción de la forma, plazos y mecanismos en que los Activos, Pasivos y Capital serán transferidos; La descripción de las partes del A, P y CS correspondan a cada sociedad escindida; los E. Financieros  de la escindente, deberán mostrar cuando menos el último ejercicios social y dictaminado por auditor externo y corresponderá a los administradores de la escindente informar en asamblea las operaciones que se realicen hasta que la escisión surta plenos efectos legales. Si las obligaciones asumidas por la sociedad escindida no se cumplieran, se responderá solidariamente ante los acreedores que no hubieran dado su consentimiento expreso, la o las sociedades escindidas, durante un lapso de 3 años, hasta por el importe del Activo Neto que les haya sido atribuido en la escisión a cada una de ellas.

5. La resolución de la escisión deberá protocolizarse ante Notario e inscribirse en el RPC y será publicado en el D.O. un extracto de la resolución.

6. Durante ese plazo cualquier socio o socios que representen cuando menos el 20% de Capital Social o un acreedor con interés jurídico, podrá oponerse judicialmente a la escisión, la que procederá hasta que cause ejecutoria la sentencia que declares que la oposición es infundada y se dicte resolución.

7. Cumplidos los requisitos, la escisión surtirá efectos plenos (Art. 206)

8. Los socios que voten en contra de la escisión, tendrán derecho a separarse de la sociedad.

9. Si la escisión trae como consecuencia la extinción de la escindente, deberá solicitarse en el Registro Público de Comercio la cancelación de la inscripción del contrato social.

10. No se aplicará a las sociedades escindidas el Art. 141 que menciona el depósito de 2 años de las acciones pagadas.

EFECTOS LEGALES QUE SE PRODUCEN

a) FUSIÓN

Respecto a las empresas fusionadas (las que desaparecen) existe disolución sin llegar a la liquidación de sus patrimonios, los cuales se transmiten a la nueva sociedad. La empresa fusionante tendrá un aumento en su capital y en sus accionistas, por lo que deberá existir un canje de acciones por nuevos títulos para ser entregados a los nuevos socios.

Uno de los efectos importantes respecto a los socios es que viene la transformación de un socio de la empresa fusionada al de socio de la empresa fusionante con nuevas acciones. En cuanto a terceros ya se vieron mecanismos de protección para los mismos.

b) ESCISIÓN

Respecto a la Sociedad, los efectos son la desaparición de la misma cuando son escisiones totales, donde la escindente transmite el 100% de sus bienes y deudas, quedando subsistente el objeto social de la ya desparecida escindente a través de la empresa nueva llamada escindida.

Por otra parte se transmiten bienes y deudas, se canjean títulos y se crean nuevas sociedades.

Respecto a los socios de la empresa que se escinde, el efecto más importante es el derecho a retiro o separación de la sociedad si no estuvieran de acuerdo con la escisión.

CÓDIGO FISCAL DE LA FEDERACIÓN

Se entiende por escisión la transmisión de la totalidad o parte de los A, P y C de una sociedad residente el país denominada escindente, a otra u otras sociedades residentes en el país que se crean expresamente para ello, denominadas escindidas (deberán ser de nueva creación).

ESTRATEGIA FISCAL
Para evitar una enajenación para efectos fiscales:

En ESCISIÓN, los accionistas propietarios de cuando menos el 51% de las acciones con derecho a voto, de la escindente y de la escindida, deben ser los mismos durante 2 años (como no se aclara, se presumen años calendarios, no fiscales) a partir del año inmediato anterior a la fecha en que se presente el aviso de escisión ante el Fisco. (Art. 5A RCFF).

EJEMPLO:

EMPRESA X, SA de CV

Posición Accionaria al 6/30/___Estado de Posición Financiera al 6/30/_







Accionistas Particip.
C. Social

Activo 
1,100,000 (2)


A
25%

150,000
Pasivo

  500,000



B
25%

150,000

Capital
  600,000 (1)


C
50%

300,000






(1)
Total


600,000
Con base en la información anterior y suponiendo que la escisión de la empresa se diera en un 20% y 30% para “A” y “B” respectivamente (1,100,000 al 50% (20%+30% = 550,000) se tendría:


Concepto
Empresa “X”

Empresa “B”

Empresa “C” Total Original

Activo
550,000

220,000

330,000
1,100,000
Pasivo

250,000

100,000

150,000
  500,000

Capital
300,000

120,000

180,000
  600,000
P+C

550,000

220,000

330,000
1,100,000(2)
Posición Accionaria después de la Escisión

Accionistas
Empresa X
Empresa A
Empresa B
Total Original


A
 75,000
30,000
45,000
150,000


B
 75,000
30,000
45,000
150,000


C
150,000
60,000
90,000 
300,000
Total

300,000
120,000
180,000
600,000
Si el Accionista de “C” vendiera el 100% de sus acciones $300,000 a un nuevo accionista “D”, entonces si existiría enajenación para efectos fiscales en la escisión de “X” y por lo tanto pago de ISR e IVA. Si por el contrario, si el accionista “A” vendiera el 100% de sus acciones de $150,000, no habría enajenación fiscal, puesto que, después de esta transmisión de acciones, el 51% de los accionistas con derecho a voto continuarían en las escindidas y la escindente. En FUSIÓN no habría enajenación  siempre que la sociedad que subsista  o surja como nueva presente las declaraciones de impuesto del ejercicio y las informativas respecto al ejercicio que terminó por fusión y que se presente el aviso de fusión. Si hubiere saldos a favor de las empresas desparecidas, la fusionante podrá solicitar la devolución.
DICTÁMEN FISCAL

Art. 32 A CFF Menciona que todas las empresa que se escindan o fusionen, deben estar dictaminadas.

En ESCISIÓN se dictaminarían exclusivamente los EF de la escindente ya que ésta es la que se escinde, y no así las escindidas (las que surgen de la escisión), sin embargo esta es solo una opinión y el SAT tiene la última palabra.

El DICTÁMEN debe contener lo siguiente: (Art. 51 del RCFF):

1. Relación sobre el % de participación accionaria de cada accionista correspondiente al año anterior al de la fecha de la escisión, además del número, valor y naturaleza de las acciones que conforman el Capital Social de la sociedad escindente.

2. Relación de los accionistas de las escindidas y de la escindida si es que esta última subsiste.

3. Edo. De Posición Financiera del la escindente a la fecha de la escisión.

4. Relación de la distribución de los activos, pasivos y capital transmitidos con motivo de la escisión.

En materia de FUSIÓN, las empresas que se fusionen, deberán dictaminar sus Estados Financieros por el ejercicio en que ocurra la Fusión. La empresa que nazca de la fusión, deberá además dictaminarse por el ejercicio siguiente.  La información que debe proporcionarse en el Dictamen será:

1. Relación de los accionistas de la nueva sociedad, indicando su participación accionaria a la fecha en que se realizó la fusión.

2. Relación al término de cado uno de los 3 ejercicios siguientes al de la fusión, de los accionistas de la nueva sociedad, indicando su participación accionaria.

IMPUESTO SOBRE LA RENTA

Solo se producirán efectos fiscales cuando haya transmisión de bienes como resultado de la fusión o escisión y no se cumplan con los requisitos del Art. 14 A de CFF. NO DEBE CONSIDERARSE COMO INGRESO ACUMULABLE LA GANANCIA DERIVADA DE LA ENAJENACIÓN  DE BIENES CUANDO CUMPLAN CON LOS REQUISITOS DEL 14 DE LA LISR.
En Escisión Art. 14 fracc. III dice que los contribuyentes que inicien operaciones con motivo de la escisión de sociedades, efectuarán pagos provisionales a partir del mes en que ocurra la escisión, considerando el coeficiente de utilidad de la sociedad escindente para el ejercicio de que se trate. También se utilizará el coeficiente mencionado cuando en el primer ejercicio o en los 4 posteriores de las escindidas no resulte coeficiente de utilidad.

AL EFECTUARSE LA ESCISIÓN DEBEN TENERSE ESPECIAL CUIDADO CON EL COEFICIENTE DE UTILIDAD DE LAS ESCINDIDAS, YA QUE SE SEGMENTA UNA SOCIEDAD CON EL OBJETO DE SEPARAR LAS ACTIVIDADES PRODUCTIVAS DE ACUERDO A SU MARGEN DE UTILIDAD, PUEDE EXISTIR EL RIESGO DE QUE AQUELLAS ESCINDIDAS QUE TENGAN MARGEN DE UTILIDAD PEQUEÑO, EFECTÚEN PAGOS PROVISIONALES MUY ALTOS POR TENER QUE UTILIZAR EL COEFICIENTE DE UTILIDAD DE LA ESCINDENTE.

OTRA CONSIDERACIÓN IMPORTANTE, ES QUE DEBE TOMARSE EN CUENTA QUE EN EL CASO DE UNA ESCISIÓN PARCIAL QUE SE HAGA EN EL PRIMER AÑO DE EXISTENCIA DE LA ESCINDENTE (NO DEBERÍA HACER PAGOS PROVISIONALES), PERO LAS ESCINDIDAS ESTARÍAN OBLIGADAS A HACER PAGOS PROVISIONALES CON UN COEFICIENTE DE UTILIDAD INEXISTENTE.

En FUSIÓN de sociedades menciona el CFF en su artículo 14 que cuando no resulte un Coeficiente de Utilidad, se utilizará el que corresponda a los 4 ejercicios anteriores a aquél en que no se obtuvo dicho coeficiente.

EJEMPLO





Empresa A
Empresa B
Nueva Empresa

Utilidad (Pérdida) Fiscal

   350,000
  (295,000)
    55,000
Ingresos Nominales

2,300,000 
3,800,000   6,100,000

Coeficiente de Utilidad
=
       0.1521        
0.000
    0.0090

El coeficiente a utilizar sería el de 0.0090. Debido a que la empresa B tiene pérdida es quién más ingresos aporta a la nueva empresa. No se puede ir al ejercicio anterior porque  si hubo coeficiente de utilidad en el último ejercicio de la fusionantes.

En FUSIONES por ABSORCIÓN no existe aclaración alguna y por lo tanto debería seguirse aplicando el Coeficiente que tenían antes de la fusión.


COSTO FISCAL DE LAS ACCIONES

Art. 25 LISR En empresas fusionantes o escindentes se aplicará lo siguiente:

1 El costo comprobado de adquisición de las acciones emitidas por sociedades escindidas, el que se derive del costo promedio por acción que tenían las acciones canjeadas de la escindente por cada accionista a la fecha de dicho acto.

2 El Costo comprobado de adquisición de las acciones emitidas por la fusionante, será el que derive de calcular el costo promedio por acción que hubieran tenido las acciones que se canjearon por cada accionista y la fecha de adquisición será la del canje.

INVERSIONES Y DEPRECIACIÓN

Art. 37 LISR Solo podrán aplicarse los % máximos autorizados sobre el MOI. Sin embargo la deducción puede ser actualizada por el período comprendido desde el mes de compra y hasta el último mes de la primera mitad del período en el que el bien haya sido utilizado durante el ejercicio por el que se efectúe la deducción. Para efectos de depreciación los bienes recibidos en la nueva empresa, se tomará la fecha de adquisición la fecha que le correspondió a la fusionada o a la escindente. Si un activo con MOI de 5,500 de fecha de compra Febrero 06-2002 con depreciación acumulada a junio 30 del 2007 por 2,000, solo podrá depreciar 3,500. La actualización solo podría hacerse a partir del 6 de febrero del 2004.

CONSOLIDACIÓN FISCAL

Art. 70 LISR menciona que las sociedades que surjan con motivo de la escisión de una controlada, se consideran incorporadas a la CONSOLIDACIÓN a partir de la fecha de dicho acto. Cuando las sociedades que surjan con motivo de una escisión, la Controladora deberá presentar avisos de incorporación dentro de los 45 días siguientes a la fecha en que se constituyan las sociedades escindidas. En  Fusión el art. 71 LISR considera que existe desincorporación de las sociedades controladas que desaparezcan por fusión, si  la que desaparece es la sociedad controladora entonces habrá DESCONSOLIDACIÓN. La transferencia de  pérdidas fiscales pendientes de amortizar, solo son permitidas en la Escisión. (art. 61) en la proporción en que se divida la suma del valor total de los inventarios y de las cuentas por cobrar relacionadas con las actividades comerciales de la escindente cuando ésta realizaba preponderantemente dichas actividades y en la proporción en que se dividan los Activos Fijos cuando la escindente realizaba otras actividades empresariales distintas a las comerciales.

EJEMPLO

La empresa X se escinde el 30 de junio del 200X, con pérdidas pendientes de amortizar por $22,000 para dar origen a la empresa A:
[image: image77.emf]E. Escindida Empresa Empresa

X X A

Activo

Bancos 15,200 9,120 6,080

Cuentas por Cobrar

26,520 15,912 10,608

Inventarios

18,790 45,310 16,500 32,412 2,290 12,898

A. Fijo 74,560 56,000 18,560

Total Activo 135,070 97,532 37,538

Pasivo 19,850 19,850 0

Capital Contable 115,220 77,682 37,538

Total P + C 135,070 97,532 37,538

Activo Fijo 56,000 0.75107 18,560 0.24893

74,560 74,560


[image: image78.emf]Se tiene una Pérdida Fiscal pendiente de Amortizar por 22,000 0.751073 16,524 Emp. X

Se considera al Activo Circulante exceptuando "Bancos" 0.248927 5,476 Emp. A

1.00000 22,000


Caso práctico:

[image: image79.emf]Se tiene una Pérdida Fiscal pendiente de Amortizar por 50,000

Se considera al Activo Circulante exceptuando "Bancos"


[image: image80.emf]Se tiene una Pérdida Fiscal pendiente de Amortizar por 50,000
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E. Escindida Empresa Empresa

A A B

Activo

Bancos 15,200 9,120 6,080

Cuentas por Cobrar

50,000 18,380 10,608

Inventarios

60,240 16,500 2,290

A. Fijo 74,560 56,000 18,560

Total Activo

Pasivo 84,780 22,318 0

Capital Contable 115,220 77,682 37,538

Total P + C

Activo Fijo

Se tiene una Pérdida Fiscal pendiente de Amortizar por 50,000

Se considera al Activo Circulante exceptuando "Bancos"


Solución:
[image: image81.emf]E. Escindida Empresa Empresa

A A B

Activo

Bancos 15,200 9,120 6,080

Cuentas por Cobrar

50,000 18,380 10,608

Inventarios

60,240 110,240 16,500 34,880 2,290 12,898

A. Fijo 74,560 56,000 18,560

Total Activo 200,000 100,000 37,538

Pasivo 84,780 22,318 0

Capital Contable 115,220 77,682 37,538

Total P + C 200,000 100,000 37,538

Activo Fijo 56,000 0.75107 18,560 0.24893

74,560 74,560

Se tiene una Pérdida Fiscal pendiente de Amortizar por 50,000 0.751073 37,554 Emp. X

Se considera al Activo Circulante exceptuando "Bancos" 0.248927 12,446 Emp. A

1.00000 50,000



CUENTA DE CAPITAL DE APORTACIÓN (CUCA)

 Art. 89 de LISR El saldo de CUCA deberá transmitirse a las sociedades que surjan o que subsistan con motivo de dichos actos según corresponda.

ESCISIÓN: El saldo de CUCA se dividirá entre la sociedad escindente y las escindidas en la proporción en que se divida el Capital Contable.

FUSIÓN: Art. 89 Para hacer la división de la CUCA NO SE TOMARÁ en consideración el saldo de dicha cuenta de las sociedades fusionadas en la proporción en la que las acciones de dichas sociedades, que sean propiedad de las que subsistan al momento de la fusión, representen del total de sus acciones.

EJEMPLO:

La sociedad X posee el 85% del Capital Social de la sociedad A, y el 15% restante es poseído por PF. El 30 de junio del 2002 las sociedades antes citadas se fusionan subsistiendo la empresa X como fusionante.

A la fecha de la fusión la empresa X mantenía una CUCA del 345,000, y la empresa A tenía una CUCA de 376,000. Determinar la CUCA de X


CUCA de empresa X


345,000

CUCA de A (15%)



  56,400
CUCA TOTAL



401,400
CUFIN
Art. 88 LISR Se obliga a transmitir el saldo del CUFIN en fusión y escisión. En Escisión se ordena que el saldo de CUFIN se divida entre las sociedades escindentes y escindidas, en la proporción en que se efectúe la partición del Capital Contable.

EJEMPLO

La empresa X, se escinde parcialmente el 1 de julio del 200X dando origen a la escindida A con participación de sus bienes y deudas del 40%, como se muestra a continuación:








Después de la Escisión

Activo



Escind. X

Empr. A
Empr. X
Activo



1,550,000 

620,000
930,000

Pasivo




  850,000

340,000
510, 000

Capital



  700,000

280,000
420,000

La empresa X  a la fecha de la escisión tiene los siguientes saldos de CUCA Y CUFIN.




CUFIN
 
   11,500




CUCA


650,000

La división de CUFIN Y CUCA se llevaría a cabo como sigue:








Después  de  la  Escisión

Activo

Empresa X

Empresa A

Empresa X

CUFIN

   11,500 
  
    4,600 40%
    6,900 60%

CUCA


650,000

260,000 40%
390,000 60%

REDUCCIONES DE CAPITAL.- La LISR asume que cuando hay reducción de capital, ésto se debe principalmente al hecho de repartir dividendos a los accionistas, por ello se compara la reducción de capital efectuada contra CUCA actualizada y después se compara dicha reducción contra el capital contable de la sociedad. Lo lógico es que en escisión, la reducción de capital de la escindente se hace en la proporción en que dicho capital sea transmitido a otras empresas. Sin embargo esta reducción de capital no debe considerarse como utilidad distribuida (art. 89).

Será necesario analizar dos supuestos básicos:

1. Cuando la transferencia de activos monetarios origine que en las dos sociedades que surjan los activos mencionados representen más del 51% de sus activos totales.

2. Cuando la sociedad escindente o la fusionante, conserve activos monetarios que representen mas del 51% de sus activos totales.

No serán DEDUCIBLES las pérdidas derivadas de la fusión, de reducción de capital o de liquidación de sociedades en las que el contribuyente hubiera adquirido acciones, partes sociales o certificados de aportación patrimonial de las SNC.

En P. Físicas, art. 152  se menciona que en caso de fusión o escisión las PF tomarán como costo comprobado de adquisición de acciones emitidas como consecuencia de la fusión o escisión, el costo promedio por acción según art. 25 LISR que correspondió a las acciones de las sociedades fusionadas o escindentes al momento de la fusión o escisión.

INICIO DE OPERACIONES CON MOTIVO DE FUSIÓN O ESCISIÓN DE SOCIEDADES

1.- PAGOS PROVISIONALES  A PARTIR DE QUE SE LLEVA A CABO LA FUSIÓN.
Una vez que se haya llevado a cabo la inscripción correspondiente en el Registro Público de Comercio, el acuerdo de las Sociedades que han decidido fusionarse, en la que SURJA una NUEVA sociedad, esta última adoptará la obligación de efectuar pagos provisionales a partir del mes en el que ocurra la fusión. El COEFICIENTE que deberá utilizar para realizar dichos pagos provisionales se menciona a continuación:
Datos previos a la fusión realizada:

   CONCEPTO

FUSIONADA
FUSIONANTE 

SUMA
-----------------------
---------------
------------------------       -------------------

Utilidad Fiscal

 815,735.00
        2’347,780.00
3’163,515.00

Ingresos Nominales  8’650,420.00
      16’058,740.00       24’709,160.00

Coeficiente de Utilidad aplicable a partir de la fusión:

Coeficiente

  3’163,515.00 = 0.1280

de Utilidad

24’709,160.00

En ISR, el coeficiente de utilidad se calculará tomando en cuenta de manera conjunta las Pérdidas y en su caso, la Deducción Inmediata que proceda.

2.- PAGOS PROVISIONALES  A PARTIR DE LA ESCISIÓN
Las empresas que en el transcurso de cierto tiempo, han desarrollado una diversificación en sus actividades empresariales, se han visto en la necesidad de recurrir a figuras jurídicas que les permitan reestructurar las operaciones de una negociación para mejorar la productividad y la eficiencia y la ESCISIÓN de sociedades surge como uno de los instrumentos que permite la consecución de dicho fin.

A MANERA DE RESUMEN, DE LO MÁS RELEVANTE COMENTADO ANTERIORMENTE, TENEMOS LO SIGUIENTE:

En el Derecho Positivo Mexicano, desde 1992, se incorpora en la LGSM en el artículo 228-Bis para que las sociedades que adopten constituirse, reorganizarse o reestructurarse, lo hagan dentro del siguiente marco legal:  “Se da la escisión cuando una sociedad llamada Escindente decide extinguirse y divida la totalidad o parte de su Activo, Pasivo y Capital Social en dos o mas partes, que son aportadas en bloques a otras sociedades de nueva creación denominadas Escindidas; o cuando la Escindente, sin extinguirse, parte en bloque parte de su Activo, Pasivo y Capital Social a otra u otras sociedades de nueva creación”.
Del mismo modo el 15-A del CFF define: “Se entiende por escisión de sociedades, la transmisión de la totalidad o parte de los activos, pasivos y capital de una sociedad residente en el país, a la cual se le denominará ESCINDENTE, a otra u otras sociedades residentes en el país que se crean expresamente para ello, denominadas escindidas. La ESCISIÓN en comento, podrá realizarse en los siguientes términos:

· Cuando la ESCINDENTE transmite una parte de su A, P y C a una o varias ESCINDIDAS, sin que se extinga, o

· Cuando la ESCINDENTE transmite la totalidad de su Activo, Pasivo y Capital a dos o mas escindidas, extinguiéndose la primera.
En resumen , la relación entre la utilidad de un ejercicio, respecto a los ingresos nominales, en el caso de ESCISIÓN, el Coeficiente de Utilidad (CF) a tomar para una ejercicio fiscal determinado, será el que determine la sociedad Escindente. Esto supone que las sociedades que resulten con motivo de la Escisión (Escindentes y Escindidas), al iniciar operaciones a partir del mes en que ocurra, utilizarán dicho coeficiente para efectuar sus PAGOS PROVISIONALES. Para estos efectos, las sociedades que resulten después de la escisión NO podrán acreditar los pagos provisionales efectuados por la escindente, aún cuando la sociedad escindente desaparezca.
EJEMPLO

Supongamos que la empresa “A” (escindente) decide escindirse en el mes de septiembre sin desaparecer, motivo por el cual nace la empresa “B” (escindida), y Activo, Pasivo y Capital, se lleva a cabo al 60% y 40% respectivamente.  


COEFICIENTE DE UTILIDAD



          

       0.0863

INGRESOS NOMINALES DE ENERO A SEPTIEMBRE 
          9´500,000.00

PÉRDIDA FISCAL ACTUALIZADA DEL EJERC. ANTERIOR
    
440,000.00

PAGOS PROVISIONALES HECHOS HASTA SEPTIEMBRE 
    
171,447.00

Distribución proporcional con motivo de la Escisión

   Datos Proporcionales

     Sociedad “ A “            Sociedad “B”
Coeficiente de Utilidad


         0.0863


    0.0863

Ingresos Nominales de Ene-Sep
          5’700,000.00

     3’800,000.00

Pérdida F. Actualiz. del Eje. Anter.           264,000.00

       176,000.00

Pagos Provisionales hasta Septiembre
  171,447.00


Cálculo del PAGO PROVISIONAL del mes de octubre.

Ingresos Nominales Proporcionales

5’700,000.00
3’800,000.00

Más:

Ingresos Nominales de Octubre

   600,000.00
   350,000.00
Ingresos Nominales del período

6’300,000.00
4’150,000.00

Por:

Coeficiente de Utilidad


          0.0863
         0.0863
Utilidad Fiscal Estimada


   543,690.00
   358,145.00

Por:

Utilidad Fiscal Proporcional


   220,000.00
   146,666.67
Base para el Pago Provisional


   323,690.00
   211,478.33

Por:

Tasa del artículo 10 de la LISR


28%

28%    
Pago provisional del período


    90,633.20
    59,213.93
Menos:

Pagos Provisionales



   171,447.00                0.00
PAGO PROVISIONAL DE OCTUBRE

             0.00         59,213.93
La parte de la Pérdida Fiscal aplicada para el pago provisional del mes de octubre, corresponde a la proporción en que se escindió la sociedad, dividida entre 12 y multiplicada por 10 (enero-octubre). 

El acreditamiento de los PP efectivamente declarados con anterioridad a la escisión por la Escindente, se aplica en su totalidad al PP del período de la misma sociedad, toda vez que no se podrá asignar a las escindidas.
 

IVA

1. Enajenación de Bienes Art. 8 LIVA No es enajenación la transmisión de propiedad como consecuencia de escisión. Si no se cumplieran con los requisitos de tenencia accionaria si deberá gravarse con IVA las escisiones. 

2. El acreditamiento del IVA se permite solo en fusiones. En escisión, el monto del IVA pendiente de acreditar a la fecha de la escisión solo podrá ser acreditado por la escindente.
IMPLICACIONES LABORABLES

FUSIÓN. Cuando es por integración, una sociedad de nueva creación deberá recibir a los trabajadores de las fusionadas con sus prestaciones y sueldos anteriores.

Cuando es por absorción, una de las empresas que participa en la fusión será la que recibirá a los trabajadores de las sociedades que desaparecen.

ESCISIÓN: Cuando es TOTAL, las escindidas de nueva creación recibirán a los trabajadores de la escindente. Cuando es PARCIAL la escindente podrá conservar una parte de los trabajadores y las escindidas a otro grupo.

SUSTITUCIÓN PATRONAL: Como resultado de la escisión o fusión los trabajadores de alguna de las sociedades que participan, sean transferidos a otra empresa distinta a la que originalmente pertenecían, pudiendo ser conveniente que se conservaran sus relaciones de trabajo en la nueva empresa, en vez de rescindir las relaciones de trabajo. Para ello deberá acordarse la sustitución patronal entre la empresa que cede y la que los recibe. 


IMPLICACIONES EN MATERIA DE INVENTARIOS

En los casos de sociedades escindentes y escindidas que provengan de una ESCICIÓN de sociedades, acumularán la parte proporcional del inventario que les corresponda, en la proporción e que se divida la suma del valor de los inventarios entre ellas y conforme a los porcentajes que correspondan a la escindente e los términos de la tabla de acumulación y el índice promedio de rotación anual.

De la misma forma, la sociedad que subsista o que surja en la FUSIÓN, deberá continuar acumulando los inventarios correspondientes a las sociedades que se fusionan, como lo venían acumulando las fusionadas y en su caso, la fusionante. Si la Fusionante tuviera pérdidas fiscales al 31 de diciembre del 2004, las fusionadas deberán acumular en el ejercicio de la fusión sus inventarios pendientes de acumular.
Tarea para la siguiente clase después de haber visto el tema:
El siguiente caso práctico deberá ser resuelto en forma individual:

Tomando como base la siguiente información financiera, referente a una Fusión de 2 empresas bajo el Método de Fusión por Incorporación y/o Absorción, se le solicita a usted determine lo siguiente:

La empresa A tiene una Cuenta por Cobrar a la Empresa B por $ 90,000

d) Elaborar los Asientos Contables de la Empresa en forma de Diario, “A” que es la Fusionada y de la Empresa “B” que es la Fusionante. Dichos asientos deberán concentrarse posteriormente en una “T” de Mayor, denominada “Cuenta de Fusión”.

Dichos asientos deberán elaborarse por:


En la Empresa “A”

1. Por la cancelación de los Activos

2. En la Por la cancelación de los Pasivos

3. Por la cancelación del Capital Contable

En la Empresa “B”


4. Por la recepción de los Activos, Pasivos y Capital de la Empresa “A”

e) Elaboración del Papel de Trabajo para reflejar la operación bajo el Método de Fusión por Incorporación y/o Absorción Horizontal.

f) Proporcione Ud. su opinión sobre los movimientos de Capital que deberá llevar a cabo la Empresa Fusionante “B”
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Empresa A, SA de CV Empresa B, SA de CV

ACTIVO ACTIVO

Circulante 750,000 Circulante 210,000

Fijo 180,000 Fijo 270,000

Equipo de Cómputo 180,000 Eqpo. De Cómputo 270,000

Total de Activo 930,000 Total de Activo 480,000

PASIVO 540,000 PASIVO 390,000

CAPITAL CONTABLE 390,000 CAPITAL CONTABLE 90,000

Capital Social 150,000 Capital Social 150,000

Resultado del Ejercicio 90,000 Resultado del Ejercicio -15,000 

Resultado Acumulado 150,000 Resultado Acumulado -45,000 

Suma de Pasivo y Capital 930,000 Suma de Pasivo y Capital 480,000

Edo. de Posición Financ al 31 de ago del 2007 Edo. de Posición Financiera al 31 de agosto del 2007


GANANCIA EN LA ENAJENACIÓN DE ACCIONES CON TENENCIA ACCIONARIA A 12 MESES O INFERIOR

Cuando el período de tenencia accionaria sea de 12 meses o inferior, se limita la determinación del MOA en agravio de la PM, poseedora de las acciones, en el momento en el que decida enajenar acciones. Dicha afectación consiste en NO permitirle la posibilidad de considerar la utilidad de cuando menos la parte proporcionar de un ejercicio fiscal comprendido en el período de 12 meses. Esto le causaría un deterioro en el costo fiscal de las acciones después de que estuvieron participando en la obtención de una posible utilidad, como sigue:

Costo comprobado de adquisición actualizado

Menos:

Reembolsos y de los dividendos o utilidades pagadas

=MOA

ACTUALIZACIÓN DE LOS DIVIDENDOS O UTILIDADES PAGADAS


Dividendos o utilidades pagadas

Por:

FA: INPC del mes de enajenación  /     INPC del mes en que

 pagaron

= DIVIDENDOS O UTILIDADES PAGADOS ACTUALIZADOS

Aquella PM que enajene acciones cuyo período de tenencia accionaria sea por una parte de las acciones no mayores a 12 meses y por otra parte de las misma superior a dicho período de tenencia, la ganancia por enajenación de acciones se determina con aquel procedimiento cuyo período de tenencia sea de 12 meses.


OTROS CASOS PARA DETERMINAR EL COSTO FISCAL DE LAS ACCIONES

En algunos casos, por razones diversas, como lo es la inexistencia de la CUFIN y la emisión de acciones, así como las reestructuraciones, no se les aplica el procedimiento descrito.

COSTO PROMEDIO POR ACCIÓN DE SOCIEDADES EXTRANJERAS

Cuando una PM residente en territorio nacional hubiese adquirido acciones emitidas por una sociedad extranjera y decidiera enajenarlas, para determina el costo promedio por acción, se calculará conforme el artículo 24 de la LISR:

Costo comprobado de adquisición (cuando sea mayor)

Por: FA INPC del mes de enajenación / INPC del mes de la

        Adquisición

= Costo comprobado de adquisción actualizado

Menos:

Reembolso pagado actualizado

= MOA de las acciones

Entre:

Número total de las acciones

= COSTO PROMEDIO POR ACCIÓN

ASOCIACIÓN EN PARTICIPACIÓN

También en el artículo 24, a las A en P se les aplica lo conducente en la determinación en la venta de acciones, cuando se enajenen los derechos de participación. El equivalente al costo comprobado de adquisición será el valor actualizado de la participación o la cantidad pagada por su participación. La diferencia entre los saldos de la CUFIN, las pérdida fiscales pendiente de disminuir, los reembolsos pagados y la diferencia de la UFIN negativa, se considerarán en la proporción en la que se hubiesen acodado la distribución de las utilidades en el convenio de la A en P.


ACCIONES EMITIDAS POR LAS SOCIEDADES ESCINDIDAS

En el artículo 25 de la LISR establece lo que debe ser el costo comprobado de adquisición de las acciones emitidas por las sociedades escindidas el cálculo del costo promedio por acción que tenían las acciones cajeadas de la sociedad escindente por cada accionistas a la fecha de dicho acto y como fecha de adquisición la del canje, como sigue:

Costo promedio por acción de las acciones canjeadas de la escindente por cada uno de los accionistas

Por:

FA: INPC del mes de la enajenación / INPC del mes de canje de








las acciones

= COSTO COMPROBADO DE ADQUISICIÓN ACTUALIZADO

ACCIONES EMITIDAS POR LA SOCIEDAD FUSIONANTE O LA QUE SURJA DE LA FUSIÓN

Similar a lo anterior, el costo comprobado de adquisición de las acciones emitidas por la fusionante o de la que surja, será el que derive de calcular el costo promedio por acción que hubieran tenidos las acciones que se canjearon por cada accionista y la fecha de adquisición será la del canje, como sigue la propuesta:

Costo promedio por acción de las acciones canjeadas de la fusión por cada accionista

Por:

FA: INPC del mes de la enajenación / INPC del mes de canje de








las acciones

= COSTO COMPROBADO DE ADQUISICIÓN ACTUALIZADO
ACTUALIZACIÓN DE LAS UTILIDADES O DIVIDENDOS


Utilidades o dividendos antes de la adquisición

Por: FA INPC del mes de enajenación / INPC del mes en que 






                   se adicionaron a la CUFIN

= UTILIDAD O DIVIDENDOS GENERADOS ANTES DE LA ADQUISICIÓN ACTUALIZADOS
a) En el concepto de reembolsos pagados, se entenderán incluidas las amortizaciones y reducciones de capital y los contribuyentes únicamente considerarán dichos conceptos, que les correspondan a las acciones que no se hayan cancelado, con motivo de dichas operaciones.

b) Las PF que enajenen acciones que cotizan en la BMV y por dicha operación se encuentren obligadas al pago del ISR, los intermediarios financieros deberá determinar el costo promedio por acción de las acciones enajenadas, así como de proporcionarles una constancia de dicho costo.

A manera de resumen los ingresos los podemos clasificar:

CUADRO DE INGRESOS (LISR)



ACUMULABLES
Efectivo






Bienes






Servicio






Crédito






Cualquier otro tipo

                        Establecimientos Extranjeros

TOTAL DE 

NO INGRESO

Aumento de Capital




INGRESOS



Pago de Pérdidas por accionistas






Primas en colocación de acciones






Valuación de acciones con el método






de participación



INGRESOS DEL
Atribuibles a establecimientos permanentes 



EXTRANJERO

La simple remesa de Oficina Central, no  es






ingreso atribuible




NO ACUMULABLES
Dividendos o utilidades de otras






personas morales.

MOMENTO DE ACUMULACIÓN DE INGRESOS

· Cuando se expida el comprobante que ampare el precio del bien o la contraprestación del servicio que se hubiese pactado. O sea que por el solo hecho de emitir una factura, se considerará ingreso acumulable en ese preciso momento.

· Cuando se envíe o entregue materialmente lo vendido o cuando se preste el servicio, ya sea jurídica o virtual cuando legalmente se considere recibida por el comprador (Código Civil 2284).

· Cuando se cobre el precio o contraprestación de un servicio, independientemente de la expedición del comprobante o de que se haya entregado materialmente el bien.

· Cuando sea exigible total o parcialmente el precio o contraprestación del servicio. El Código Civil en su artículo 2190, llama exigible “…aquélla deuda cuyo pago no puede rehusarse conforme al derecho…” O sea que al vencimiento de un plazo se genera un derecho de crédito, momento en el cual se considera acumulable la totalidad del ingreso, aún en el caso de que provenga de un cobro parcial o provenga de anticipos. En caso de anticipos, y no existiendo precio pactado, se acumulará la totalidad del ingreso hasta el momento en que sea pactado el precio de que se trate, restando de dicho monto los anticipos acumulados con anterioridad.

SOCIEDADES Y ASOCIACIONES CIVILES

· En sociedades y asociaciones civiles se acumulan los ingresos hasta que se cobre el precio o lo pactado.

ARRENDADORAS                                   
La acumulación de ingresos en arrendadoras de bienes, acumularán el ingreso:

· a)
Cuando se cobre total o parcialmente el

importe de la renta

· b) 
Cuando sean exigibles las rentas (en las fechas

pactadas en los contratos y

· c)
Cuando se expida el comprobante.

Se consideran que son exigibles las rentas en las fechas en que se encuentran pactadas en los contratos donde se otorga el uso o goce temporal de bienes. En criterio normativo del Servicio de Administración Tributaria SAT 77/2004/ISR, en el artículo 18-A del RLISR, establece que no son ingresos acumulables los Depósitos en Garantía recibidos por la arrendadora cuando éstos garanticen solo el cumplimiento de las obligaciones pactadas en contrato y sean devueltos al finalizar el contrato de arrendamiento.

ARRENDADORAS FINANCIERAS Y PRESTADORES DE SERVICIOS QUE SE DEVENGUEN PERIÓDICAMENTE.

Todas las arrendadoras financieras y aquellas PM que presten servicios en los que se pacte que la contraprestación se devengue periódicamente, la acumulación de sus ingresos se harán:

a) Por el total de precio pactado.

b) Solo por la parte de precio exigible durante el ejercicio.


INGRESOS POR DEUDAS NO CUBIERTAS

Las deudas insolutas de la PM consideradas como cuentas incobrables (explicar) serán ingresos acumulables:

a) Cuando se consuma el plazo de prescripción de la deuda.

b) En el mes en que su cumpla un año de mora.


ARRENDAMIENTO (Visión Integral)
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INTERESES 
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Incrementan 


notablemente el 


costo financiero. 


El cliente paga 


cuotas de 


arrendamiento 


propio al leasing en 


la divisa de 


importaión, lo que 


implicq un costo 


financiero próximo 


al tipo de interés 


vigente en el país 


de origen de la 


importación y un 


mark-up adicional 


que suele ser de 2 


puntos 


porcentuales 


aproximadamente


BENEFICIO. El 


beneficio 


derivado de las 


importaciones 


realizadas por 


medio de esta 


modalidad se 


evalúa por la 


diferencia entre 


los tipos de 


interés tanto del 


país importador 


como del 


exportador, 


suponiendo que 


el T. de C. no 


varía durante el 


período de 


duración del 


contrato.


SI ésto no se dá 


así y la moneda 


del importador se 


revalúa, 


resultaría más 


barato obtener 


las divisas para 


pagar las cuotas 


de 


arrendamiento, 


en caso contrario 


habría un 


problema 


finanaciero 


derivado de la 


devaluación de 
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importador
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objeto del contrato es 


un INMUEBLE, ya 


construido, en 


construcción o bien 


pendiente de 


construir. Se 


excluyen aquellos 


que tengan carácter 


de vivienda del 


cliente, los terrenos 


y solares, puestos 


que éstos no se 


amortizan


LEASING CON 


SUBARRIENDO


.


En esta opción la 


empresa leasing, 


propietaria del bien, 


autoriza al cliente para 


que emita la cesión del 


uso a un tercero


LEASING 


FINANCIERO


.


Nace en 1961 como 


nueva herramienta 


de financiamiento


El verdadero 


crecimiento se dió 


en 1976-1981 


cuando las 


arrendadoras 


fiancieras 


pertenecían a los 


Bancos que 


financiaron hasta 


500 MDD.ES SOLO 


UN INSTRUMENTO 


FINANCIERO, YA 


QUE EL OBJETO 


DE LA 


OPERACIÓN NO 


SÓLO ES 


OBTENER EL USO 


Y GOCE 


TEMPORAL DEL 


BIEN, SINO MÁS 


BIEN LA 


PROPIEDAD, 


DONDE SE 


DIFERENCÍA 


ENTRE EL 


CAPITAL Y LOS 


INTERESES, LOS 


CUALES SON 


DEDUCIBLES 


PARA ISR EN LA 


PROPORCIÓN 


QUE RESULTE DE 


CALCULAR EL 


COMPONENTE 


INFLACIONARIO 


SEGÚN EL LOS 


ARTÍCULOS 7 DE 


DICHA LEY. El IVA 


se pagará sobre el 


MOI al momento de 


la firma del 


contrato. El IVA de 


los intereses se 


pagará en cada 


pago parcial


 Se atienden 


primordialmente 


en esa época los 


sectores de 


crecimiento no 


atendidos por la 


banca, como 


construcción y 


transporte, pero 


se agrega 


financiamiento de 


equipos 


industriales, de 


cómputo, 


aeronaves 


pequeñas y otros 


bienes


BANXICO se da 


cuenta de que las 


AF empiezan a 


manejar cifras 


muy grandes a 


nivel nacional, 


abarcando hasta 


créditos 


refaccionarios, 


hipotecarios y 


directos y se 


modifica la Ley 


General de I. de 


Cr. y Org. 


Auxiliares en 


1981. La SHCP 


otorgó 26 


concecisiones a 


diversas 


sociedades para 


operar


OPERACIÓN. 


Interviene la 


Sociedad 


Leasing 


(arrendadora), el 


Fabricante y el 


Cliente 


(arrendatario)


La sociedad 


leasing 


financia la 


adquisición o 


alquiler del 


bien en 


cuestión; el 


cliente paga 


al Leasing el 


importe 


períodico 


durante el 


lapso del 


contrato


 Al final del 


período se 


tienen 3 


opciones


Que se transfiera 


la propiedad del 


bien objeto del 


contrato, 


mediante el pago 


de una suma de 


dinero, la cuál 


siempre será 


inferior al valor de 


mercado


Que se prorrogue 


el contrato a un 


plazo 


determinado, 


durante el cual 


será también 


inferior al vaor de 


mercado


Al participar con la 


arrendadora 


financiera en el 


precio de venta 


de los bienes a un 


tercero en la 


proporción que 


convenga


De estas 3 


operaciones, la 


más común, la 


primera, en donde 


se paga un precio 


simbólico del bien, 


normalmente se 


va de 1% al 5%, 


el cual se paga al 


finalizar el 


contrato.
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AND LEASE BACK


" 


que consiste en que 
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NUNCA LAS PARTES PUEDEN 


CONVENIR ARRENDAMIENTO 


FINANCIERO. SI EN LAS CLÁUSULAS 
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PAGAR UNA RENTA 


PERIODICAMENTE 


POR EL USO O 
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SEGUROS, MTTO.,Y 
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DIFERENCIAS ENTRE EL ARRENDAMIENTO FINANCIERO Y EL PURO
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   A. PURO
	Se entregan bienes del Activo Fijo, para que un tercero haga uso de ellos
	Se entregan bienes del Activo Fijo para que un tercero haga uso de ellos.

	Se pactan rentas periódicas en las que se incluyen el capital y los intereses y en algunos casos, los gastos de mantenimiento y otras partidas.
	Se pactan rentas periódicas en pago del uso que se hace del bien sin incluir intereses implícitamente.

	Por lo general son bienes susceptibles de depreciación.
	Pueden ser bienes depreciables o no.

	Fiscalmente, esta operación tiene un tratamiento específico para ambas partes.
	Ambas partes están sujetos al régimen común de tratamiento fiscal.

	Se crea una fuente de financiamiento para el arrendatario, ya que sustituye la contraprestación de otros pasivos para la adquisición de equipos.
	Es una fuente de financiamiento, ya que evita la adquisición de inmuebles.

	Se pacta una operación de compra para el arrendatario, al finalizar la vigencia inicial de las operaciones, así como de las dos opciones adicionales.
	No se pacta ninguna opción terminal en ningún momento.

	Por lo general son S.A.
	No es necesario que la arrendadora sea una SA, ni que tenga grandes capitales de respaldo.

	Es un contrato irrevocable durante su vigencia inicial.
	El contrato es irrevocable durante su vigencia

	El arrendatario tiene el derecho al uso del activo y el arrendador tiene el título legal de la propiedad del bien, mismo que es transferido al arrendatario al hacer efectiva la opción de compra.
	El arrendatario usa el bien, el arrendador es el propietario del mismo y el bien nunca es transferible al arrendatario.


ARRENDADORA DE BIENES
Las PM que obtengan ingresos por arrendamiento de bienes, acumularán el ingreso, en cualquiera de los siguientes momentos, lo que suceda primero:

a) Cuando se cobre total o parcialmente el importe de la renta.

b) Cuando sean exigibles las rentas.

c) Cuando se expida el comprobante de pago que ampare el precio o la contraprestación pactada.

Se considera que son exigibles las rentas en las fechas en que se encuentren pactadas en los contratos donde se otorga el uso o goce temporal de bienes.
ARRENDADORAS FINANCIERAS Y PRESTADORES DE SERVICIOS QUE SE DEVENGUEN PERIÓDICAMENTE

En arrendadoras financieras y aquellas empresas en que se pacte que la contraprestación se devengue periódicamente, los ingresos se acumulan en el ejercicio, según opción de contribuyente:

· Por el total del precio pactado;

· Solo por el precio exigible durante ese ejercicio.

INGRESOS DERIVADOS DE DEUDAS NO CUBIERTAS

En ingresos por deudas no cubiertas, se convertirán en ingreso acumulable:
· Cuando se consuma el plazo de prescripción de la deuda o bien,

· En el mes en que se cumpla un año de haber incurrido en mora. 

Aún cuando en el artículo 31 F-XVI LISR que menciona el momento para la deducción de las pérdidas por Cuentas Incobrables antes de su prescripción, si fuera notoria la imposibilidad práctica de cobro, cuya suerte principal no exceda de 5,000, para efectos de la acumulación del ingreso no hay límite en cuanto al monto, con base al Art. 18 F-IV que habla solo del plazo, no del monto.

OPCIONES AL TÉRMINO DEL CONTRATO DE ARRENDAMINETO FINANCIERO

· Al término del Contrato de Arrendamiento Financiero, después de haber cumplido todas las obligaciones, se tienen las siguientes opciones de considerar los ingresos:
a) Por el cobro de una cantidad determinada, menor a la de mercado, al momento de transferir la propiedad del bien cuando el arrendatario ejerza la acción de compra.

b) Por el monto inferior al que se fijó durante el plazo inicial forzoso al prorrogar el plazo del contrato y 

c) Por la parte del precio por la venta a un tercero.

CONCEPTOS QUE NO SE CONSIDERAN INGRESOS ACUMULABLES

Los contribuyentes podrán recibir algún tipo de recursos o bien que hagan incrementar el valor de sus activos, pero que no deberán considerarse como ingreso acumulable para efectos de la determinación del resultado fiscal, como sigue:

a) Aportaciones adicionales por parte de los socios que incidan en un incremento del Capital Social.

b) Los pagos que en Asamblea Extraordinaria de Accionistas hubieran acordado efectuar para resarcir las pérdidas acumuladas incurridas por la sociedad en los ejercicios anteriores.

c) Las primas obtenidas por la colocación de acciones emitidas por la sociedad, aún cuando generen un ingreso patrimonial, no serán acumulables para efectos fiscales. Por ello las primas que se contabilicen como crédito diferido y se amorticen en proporción a la vigencia de la mencionada emisión.

d) Valuación de acciones por el método de participación. En este sentido, las inversiones en compañías asociadas podrán valuar dichas inversiones al valor neto en libros a la fecha de la compra y agregar o deducir la parte proporcional posterior a la compra, de las utilidades o pérdidas de las cuentas de Capital Contable derivadas de la actualización y de otras cuentas de Capital Contable.

e) Revaluación de activos y de su capital, que representan esencialmente el reconocimiento del B-10 (Caso Práctico)
f) La simple remesa de la empresa matriz o de otro establecimiento del extranjero a un establecimiento permanente o base fija.

g) Los dividendos o utilidades recibidas de otras PM residentes en México.

h) Se aclara que los ingresos por dividendos o utilidades incrementarán la base para calcular la PTU.
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ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA AL 31 DE

DICIEMBRE DEL 2006

CIFRAS

HISTÓRICAS

ACTIVO

Circulante

Efectivo en Caja y Bancos

430,000

Cuentas por Cobrar

270,000

Estimación para Cuentas Incobrables

-130,000 

Inventarios

1,000,000

Total de A. Circulante

1,570,000

Fijo (No Circulante)

Terreno

250,000

Edificio

600,000

Depreciación Acumulada

-30,000 

Mobiliario y Equipo

800,000

Depreciación Acumulada

-80,000 

Total de A. No Circulante

1,540,000

Diferido

Gastos de Organización

100,000

Amortización acumulada

-50,000 

Total de A. Diferido

50,000

TOTAL DE ACTIVO 3,160,000

PASIVO

Circulante (Corto Plazo)

Proveedores

600,000

Cuentas por Pagar a corto plazo

300,000

Financiamiento bancario

500,000

Total de A. Circulante

1,400,000

Fijo (No Circulante)

Sin movimiento

-

CAPITAL

Capital Social

1,500,000

Utilidad del Ejercicio

260,000

Total de Capital

1,760,000

Total de Pasivo y Capital 3,160,000


SOLUCIÓN AL
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1.8

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2006

CIFRAS CIFRAS PARTIDAS

HISTÓRICAS REEXPRESADAS REEXPRESADAS

ACTIVO

Circulante A. MONETARIAS

Efectivo en Caja y Bancos

430,000 430,000 Act. Monet 430,000

Cuentas por Cobrar

270,000 270,000 Act. Monet 270,000

Estimación para Cuentas Incobrables

-130,000  -130,000  Act. Monet -130,000 

Inventarios

1,000,000 1,800,000 No Monetario -

Total de A. Circulante

1,570,000 2,370,000 570,000

Fijo (No Circulante)

Terreno

250,000 450,000 No Monetario

Edificio

600,000 1,080,000 No Monetario

Depreciación Acumulada

-30,000  -54,000  No Monetario

Mobiliario y Equipo

800,000 1,440,000 No Monetario

Depreciación Acumulada

-80,000  -144,000  No Monetario

Total de A. No Circulante

1,540,000 2,772,000

Diferido

Gastos de Organización

100,000 180,000 No Monetario

Amortización acumulada

-50,000  -90,000  No Monetario

Total de A. Diferido

50,000 90,000

TOTAL DE ACTIVO 3,160,000 5,232,000

PASIVO P. MONETARIOS

Circulante (Corto Plazo)

Proveedores

600,000 600,000 Act. Monet 600,000

Cuentas por Pagar a corto plazo

300,000 300,000 Act. Monet 300,000

Financiamiento bancario

500,000 500,000 Act. Monet 500,000

Total de A. Circulante

1,400,000 1,400,000 1,400,000

Fijo (No Circulante)

Sin movimiento

-

CAPITAL

Difer. A y P Monet.

Capital Social

1,500,000 2,700,000 Monetario -830,000 

Utilidad del Ejercicio

260,000 468,000 Monetario

0.8

Actualización B-10

664,000

REPOMO x 80%

-664,000 

Total de Capital

1,760,000 3,832,000

Total de Pasivo y Capital 3,160,000 5,232,000

COMPAÑÍA TRANSA, S.A. DE .CV.


Calcule usted los efectos de la inflación y elabore el Estado de Posición Financiera, es decir, determine las partidas monetarias, no monetarias y el resultado por posición monetaria a través del método de ajuste al costo histórico por cambio en los niveles de precios, conforme a la siguiente información:
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HISTÓRICAS REEXPRESADAS

ACTIVO

Circulante

Efectivo en Caja y Bancos

86,000

Cuentas por Cobrar

54,000

Estimación para Cuentas Incobrables

-26,000 

Inventarios

200,000

Total de A. Circulante

314,000

Fijo (No Circulante)

Terreno

50,000

Edificio

120,000

Depreciación Acumulada

-6,000 

Mobiliario y Equipo

160,000

Depreciación Acumulada

-16,000 

Total de A. No Circulante

308,000

Diferido

Gastos de Organización

20,000

Amortización acumulada

-10,000 

Total de A. Diferido

10,000

TOTAL DE ACTIVO 632,000

PASIVO

Circulante (Corto Plazo)

Proveedores

120,000

Cuentas por Pagar a corto plazo

60,000

Financiamiento bancario

100,000

Total de A. Circulante

280,000

Fijo (No Circulante)

Sin movimiento

-

CAPITAL

Capital Social

300,000

Utilidad del Ejercicio

52,000

Actualización B-10

Total de Capital

352,000

Total de Pasivo y Capital 632,000
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CASO PRÁCTICO ADICIONAL 1.50

CIFRAS CIFRAS PARTIDAS

HISTÓRICAS REEXPRESADAS REEXPRESADAS

ACTIVO

Circulante A. MONETARIOS

Efectivo en Caja y Bancos

86,000 Act. Monet 86,000

Cuentas por Cobrar

54,000 Act. Monet 54,000

Estimación para Cuentas Incobrables

-26,000  Act. Monet -26,000 

Inventarios

200,000 No Monetario -

Total de A. Circulante

314,000 114,000

Fijo (No Circulante)

Terreno

50,000 No Monetario

Edificio

120,000 No Monetario

Depreciación Acumulada

-6,000  No Monetario

Mobiliario y Equipo

160,000 No Monetario

Depreciación Acumulada

-16,000  No Monetario

Total de A. No Circulante

308,000

Diferido

Gastos de Organización

20,000 No Monetario

Amortización acumulada

-10,000  No Monetario

Total de A. Diferido

10,000

TOTAL DE ACTIVO 632,000

PASIVO P. MONETARIOS

Circulante (Corto Plazo)

Proveedores

120,000 Act. Monet 0

Cuentas por Pagar a corto plazo

60,000 Act. Monet 0

Financiamiento bancario

100,000 Act. Monet 0

Total de A. Circulante

280,000 0

Fijo (No Circulante)

Sin movimiento

-

CAPITAL

Difer. A y P Monet.

Capital Social

300,000 Monetario 114,000

Utilidad del Ejercicio

52,000 Monetario

0.5

Actualización B-10

REPOMO x 50%

57,000

Total de Capital

352,000

Total de Pasivo y Capital 632,000

 


C E T E S

Certificados de la Tesorería de la Federación en donde se consigna la obligación del Gobierno Federal de pagar a su valor nominal al vencimiento. El objetivo es que Banco de México cuente con instrumentos de regulación monetaria en materia de tasas de interés, así como con medios para financiar al Gobierno Federal.

La colocación de este tipo de instrumento en el mercado primario la realiza el Banco de México, en tanto que la distribución de estos valores en el mercado secundario es a través de casas de bolsa e instituciones de crédito. Cuentan con la garantía del Gobierno Federal. Su denominación es en moneda nacional y su valor nominal es de $10.00, el plazo va desde 7 hasta 360 días. Estos certificados se venden o se colocan a descuento es decir debajo de su valor nominal. El rendimiento se obtiene al comparar el monto recibido al vencimiento.
CETES MECÁNICA DE OPERACIÓN

Una de las funciones de los bancos y otras instituciones financieras, es la administración de Sociedades de Inversión de Deuda (Obligaciones). Puede decirse que es una forma costosa de atraer recursos adicionales, ya las acciones de estos fondos no tienen techos de tasas de interés.

Desde 1984, las autoridades mexicanas permitieron la creación de los fondos del mercado de dinero o sociedades de inversión de deuda, las cuales fueron diseñadas para personas físicas y morales, a las que actualmente se les ofrecen intereses atractivos y servicios de administración de efectivo.

Los fondos del mercado de dinero pueden invertirse, en México, en cualquier título del país que no sean acciones, pero deben contar con un mínimo del 30% invertido en valores gubernamentales. Además de los CETES, la mayoría de las sociedades invierte en Bondes, Ajustabonos, Papel Comercial, Aceptaciones bancarias y otros instrumentos financieros del mercado de dinero mexicano, los cuales rinden una tasa de interés un poco mayor que los CETES. Los extranjeros no pueden participar en SI de Deuda, pero si pueden hacerlo en S de I de Renta Variable, las cuales incluyen tanto acciones, como instrumentos del mercado de dinero mexicano.

Sea cual fuere la composición de las sociedades de inversión, éstas pueden contener distintas categorías de inversiones, o sea una combinación de instrumentos de deuda, combinación de acciones o una combinación de instrumentos de deuda y acciones.

Si utilizamos la Teoría Moderna de Portafolios (MPT), los administradores de las S de I miden el rendimiento de la cartera. El objetivo del MPT, creada por Harry Markowitz, es el de obtener la mejor combinación de rendimientos de diversas inversiones, para un nivel de riesgo determinado. Su metodología se enfoca a la búsqueda de inversiones cuyos rendimientos esperados estén negativamente correlacionados.

Existen tres extremos de correlación entre dos inversiones, una de ellas POSITIVA, otra NEGATIVA y la última, la NULA.

a) La perfectamente POSITIVA (que se mide como uno), implica que su rendimiento sube en promedio en la misma proporción.

b) La correlación NEGATIVA, medida como menos uno, implica que el rendimiento de una inversión disminuye en promedio en la misma proporción en la que la otra sube.

c) La correlación NULA o CERO, implica que no haya ninguna forma de relacionar el rendimiento promedio de una inversión con el rendimiento promedio de la otra.

Ejemplo: Si una cartera estuviera compuesta al 50% por CETES con rendimiento del 10% y el otro 50% por Papel Comercial con rendimiento del 20%, su rendimiento esperado sería:


E (R C) = q (RCT) + (1 - q) RP

De donde:  
E (RC) = Rendimiento esperado de la cartera

  q             = Proporción que le corresponde a cada instrumento, respecto del total.

RCT    
= Rendimiento del CETE

RP       
= Rendimiento del Papel Comercial

Determine usted el Rendimiento Esperado

E (RC) = 0.50 (10) + 0.50 (20)

E (RC) = 15%
Este ejemplo tan sencillo, nos muestra que la combinación de dos instrumentos en una cartera, ofrece una combinación de riesgo que logra un rendimiento del 15%

Otra forma de calcular el rendimiento de esta combinación, es reconociendo que si el CETE tiene una tasa sin riesgo del 10% y la diferencia entre su rendimiento y el del Papel Comercial se representa por una prima de riesgo, es decir, 10%, que multiplicada por la proporción de la cartera, sería:

E (RC) = 10 + 0.50 (20-10) = 15%
Calcular la combinación de rendimientos es simple, pero no lo es calcular la combinación de riesgos, ya que aquí debe medirse de antemano la desviación estándar (riesgo) de la inversión con riesgo y ser multiplicada por la proporción de éste respecto del total. De tal forma que, si la desviación estándar de la inversión riesgosa es del 40%, el resultado sería:

0.50 (40) = 20% de Desviación Estándar por toda la cartera, incluyendo el CETE, considerado como no riesgoso.

La combinación de instrumentos riesgosos y no riesgosos, origina entonces, combinaciones de riesgo y rendimientos particulares. A veces las combinaciones serán de beneficio para el inversionista y en otras serán en su perjuicio. Si tomáramos como base el ejemplo anterior, el inversionista, a través de la combinación de las dos  inversiones, pudo obtener un riesgo menor que invirtiendo en un solo instrumento.


MECANISMO DE COLOCACIÓN DE LOS CETES

Los CETES son instrumentos mediante los cuales el Gobierno Federal financia su déficit.
¿Qué Institución es la qué emite los CETES?

La Tesorería de la Federación es la que físicamente emite dichos títulos, por conducto del Banco de México que actúa como agente para su colocación. Se permite su venta a terceros por agentes de casas de bolsa y como existe un mercado secundario bien definido, esto otorga liquidez.

¿Qué es el Monto Subastado? ¿Qué es el Monto Demandado?

El mercado primario se lleva a cabo por medio de una subasta semanal que realiza la SHCP y Banxico, en la cual pueden participar las casas de bolsa, las instituciones de seguros y las instituciones de crédito, ya sea para su posición propia o bien para terceros.

¿Cuál es el funcionamiento de la colocación de los CETES?

El funcionamiento en sí es como sigue:

1. Los viernes de cada semana Banxico envía a diferentes instituciones una convocatoria en al que se define la subasta a realizarse la siguiente semana. En dicha convocatoria, Banxico informa sobre las características de la subasta, el monto a subastar en cada plazo, el monto mínimo garantizado para posturas no competitivas y las tasas de excepción en cada caso. Inicialmente Banxico anuncia en su convocatoria el monto a subastar o Monto Subastado. Al total de posturas que se someten a la subasta se les llama Monto demandado. 

La diferencia entre el monto subastado y el monto demandado  es uno de los indicadores del grado de liquidez del mercado, ya que si lo demandado es mayor al subastado, significa que existe un superávit de dinero en el sistema financiero que va a colocarse en el mercado secundario.
¿Qué es el Monto Colocado?

El MONTO COLOCADO es el resultado de la subasta. Banxico adquiere un monto para su posición propia más otra cantidad que cree poder colocar en el mercado secundario.

¿Qué es la Oferta Pública?

La OFERTA PÚBLICA es la suma de lo que compra BANXICO más el monto colocado a través de la subasta.
El monto que Banxico decide subastar dependerá de los vencimientos de ofertas anteriores y de la política monetaria y de financiamiento requerida por el Gobierno.
¿Qué es la Postura Competitiva? 
Una vez analizada dicha convocatoria, las instituciones interesadas deberán enviar sus posturas para participar dentro de la subasta antes de las 13:30 hrs. del martes de la semana correspondiente. Cada postor puede entrar a la subasta con el número de posturas que desee, las cuales son de dos tipos: competitiva y la no competitiva.

La  postura competitiva es la tradicional para entrar a la subasta en donde se somete un monto determinado a cierta tasa de descuento.
¿Qué es la Postura No Competitiva?
La no competitiva sirve para minimizar el riesgo de quedar fuera de la asignación de Cetes. Para este tipo de postura, Banxico garantiza la colocación de un monto mínimo, que se asigna a la tasa promedio ponderada resultante de la subasta. Banxico puede asignar los Cetes a los postores no competitivos a la tasa de excepción ya comentada.

¿En qué consisten en CETES las tres rondas?

2. Una vez recibidas las posturas de todos, las cuales tienen un monto y una tasa  a la cual se compromete el postor, se procede a la subasta como tal. Cada postor puede solicitar más de una postura, de tal manera que tenga la oportunidad de optar por diferentes tasas. La subasta tiene 3 rondas:

· La primera ronda es solo para asignar los montos mínimos garantizados para  las posturas no competitivas.

· La segunda ronda es la más importante ya que involucra las posturas competitivas. En  esta fase la SHCP revisa la distribución de solicitudes y asigna la colocación de Cetes de acuerdo con su criterio. Normalmente se asignan los montos a aquellos postores que solicitaron tasas iguales o menores a las que Banxico está dispuesto a pagar, con un tope del monto total subastado. A veces la SHCP puede declarar la asignación de Cetes vacía, cuando no está dispuesta a pagar las tasas solicitadas o por que cree que puede colocar los Cetes en el mercado secundario a una tasa mas baja y por lo tanto pagarles menos.

· La tercera y última ronda comprende otra vez las posturas no competitivas, siempre y cuando quede un saldo pendiente por asignar.

Al día siguiente, miércoles, se notifica a los participantes las asignaciones a su favor, así como los resultados generales de la subasta y como consecuencia, debe liquidarse la cantidad correspondiente para poder disponer de los Cetes a partir del día siguiente jueves.

No existe una tasa única para los Cetes, sino que es un rango entre la tasa mínima y máxima según el resultado de cada subasta.

¿Qué conclusiones se obtienen del mecanismo de operación del mercado de CETES?

Después de haber comentado lo anterior, se pueden obtener ciertas conclusiones: El papel que juega Banxico en todo el proceso de colocación, ya que participa en la compra de Cetes básicamente para dos objetivos:

El primer objetivo  es para proteger su posición propia

El segundo objetivo es salir a vender al mercado secundario según sus necesidades. 

En una época los Cetes sustituyeron al Encaje Legal para efectos de la regulación monetaria del país. Actualmente Banxico solo interviene como regulador financiero del mercado, y los Cetes sirven como una fuente de financiamiento importante para el financiamiento del déficit público gubernamental.
MERCADO SECUNDARIO

¿Qué es el mercado secundario?

En éste, las únicas instituciones que participan directamente son las casas de bolsa mediante la compra y venta de títulos para terceros. Las Casas de Bolsa compran o venden Cetes, dependiendo de si tienen excedente o déficit con respecto a lo que presupuestan o creen que van a demandar sus clientes y de cómo se sienten que el mercado va a presionar al precio del propio certificado.

¿Qué es la posición de riesgo en la operación de los CETES en el mercado financiero secundario?

Si suponemos que al inicio de la subasta una Casa de Bolsa observa que sus clientes están demandando 80 millones de pesos a 28 días solamente, y al mismo tiempo se piensa que la tasa de Cetes en el mercado secundario va a bajar, entonces decide buscar la colocación de 20 millones más o sean 100 millones, asumiendo un riesgo por los 20 millones ya que no sabe con seguridad si los va a vender o no, pero eso sí si los vende será a un precio mas caro. A esto se le llama POSICIÓN DE RIESGO o sea la diferencia entre la tenencia total de la casa de bolsa y los que sus clientes quieren comprar y vender (o sean las compras netas de los clientes), misma que se financia con reportos.

Para entender como operan las Casas de bolsa para financiar su posición de riesgo, debe entenderse primero:
¿Qué es FONDEO?
FONDEAR es financiar la posición de riesgo.
¿Qué es REPORTO?

REPORTO es una venta de Cetes con el compromiso de volverlos a comprar después de un lapso acordado. El reporto puede ser de diferentes períodos, desde muy corto plazo, de uno o dos días hasta la duración total del Cetes.

Debido a que el mercado de reportos es muy dinámico, la falta o exceso de liquidez provoca que las tasas de mercado cambien rápidamente.

A diferencia de las tasas bancarias, las tasas resultantes de la subasta de Cetes en el Mercado Primario y las tasas del mercado de dinero en el Mercado secundario, no son fijadas unilateralmente por Banxico, sino por la oferta y la demanda real de los fondos sujetos a préstamo del sistema financiero mexicano.

CÁLCULO DEL RENDIMIENTO.

Si suponemos que un CETE a 28 días se calcula a una tasa de descuento del 30% anual.

La fórmula es: 

0.30/360  x 28 = 0.02333

O bien



30/36000 x 28 = 0.02333

Si sabemos que el Valor Nominal al vencimiento de cualquier CETE es de (VN) 10.00 y si sabemos también que su vencimiento es a 28 días, se calcula así:

10.00x0.02333=0.2333

Por ésto,  si un CETE con Valor Nominal de 10 a su vencimiento con tasa de descuento del 30% y 28 días de vencimiento será:

10 (-) 0.2333 = 9.7667

Ganancia de Capital 0.2333
    10.00


9.7667

28 días

Tasa del CETE


= 30/36000x28
= 0.023

Cantidad a descontar
= VN 10.00x0.023
= 0.233 (0.233*100%=23.30%)
Por lo tanto:

[1x(30x28/36000)]x10.00=9.767 0.23 10.00-0.233=9.767

PRECIO DEL CETE = VN = 1-(TD/36000)

VN= Valor nominal siempre de 10.00

TD= Tasa de descuento

DV= Plazo de Vencimiento del Cetes o número de días de posesión del Cete

La tasa de rendimiento anualizada R= 0.233 que es la ganancia dividida entre  9.767 que es lo que se invierte = 0.02389 x100= 23.89% que es la tasa desanualizada de rendimiento del CETE y para anualizarla y obtener el rendimiento se dice:

(0.2333/9.767)x36000/28=30.72

o bien

{(10/9.767-1)}x36000/28=30.72

Supongamos un Cete a 28 días:

TD= 30%

VN=10.00

DV=28 días

Para obtener la tasa de rendimiento anualizada sería:

R=TD/(1-TDxDV/36000) = 30/(1-(30x28)/36000)=30/(1-0.0233)=(30/0.9767)
R=30.715675

R=30/(1-(30*28/36000))=30.72%

Con TD del  9%=9.063 

Con TD del 10%=10.078 etc.
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TD=30% 15% 5% 7% 9%

VN=10.00 10 10 10 10

DV=28 días 8 28 56 28

30/(1-(30*28/36000))= 15/(1-(15*8/36000)) 5/(1-(5*28/36000)) 7/(1-(7*56/36000)) 9/(1-(9*28/36000))

30.7167235 15.05016722 5.019520357 7.077061335 9.063444109

Más ejemplos de tasa de rendimiento anualizada

TD=4% 6% 8% 10% 12%

VN=10.00 10 10 10 10

DV=28 días 8 28 56 28

4/(1-(4*28/36000))= 6/(1-(6*8/36000)) 8/(1-(8*28/36000)) 10/(1-(10*56/36000)) 12/(1-(12*28/36000))

4.01248328 6.008010681 8.050089445 10.15801354 12.11305518


Implicaciones Fiscales de los Precios de Transferencia

¿Cuál es la razón de la creación del concepto de Precios de Transferencia?

La globalización no sólo ha afectado aspectos de Comercio Exterior, sino también en el terreno tributario se han integrado cada vez más, países que considerando sus prácticas internas, deben contemplar forzosamente ciertos procedimientos para calcular los Precios de Transferencia.

¿Con qué países México ha firmado nuevos convenios tributarios en materia de Precios de Transferencia?

México ha firmado nuevos convenios tributarios en materia de Precios de Transferencia con: Australia, Brasil, Austria, Indonesia, Rusia.

¿Cuál ha sido la problemática con la industria maquiladora en materia de Precios de Transferencia?

Independientemente del anterior, se presentó una problemática en la industria maquiladora, ya que varias empresas no aceptaron ningún procedimiento, cualquiera que fuera éste, para fijación de sus precios, empresas que al convertirse en establecimientos permanentes, implicaría que dejaran de cumplir con sus obligaciones fiscales establecidas en México.

¿Cuál es la razón de haber unificado los criterios para la determinación de los Precios de Transferencia?

Los Precios de Transferencia han tenido hacer unificados con objeto de obtener una mayor recaudación al controlar las operaciones tanto nacionales como internacionales, tomando como base la determinación de los precios de bienes o servicios y desestimular las operaciones en aquellos países que dan a los contribuyentes un atractivo beneficio fiscal excesivamente mayor a aquél que les brinda más a su vez el país de su residencia fiscal.

¿Que países han aceptado el procedimiento de Arm’s Length Price a la determinación de sus Precios de Transferencia?

Los países que han aceptado las reglas para la determinación de los Precios de Transferencia entre partes relacionadas, del procedimiento denominado Arm’s Length Price (transacción correcta, sin ventaja, prudente) son:

Alemania, Argentina, Australia, Austria, Bélgica, Brasil, Canadá, Colombia, Corea, Chile, China, Dinamarca, España, Estados Unidos, Finlandia, Francia, Holanda, Hungría, india, Irlanda, Italia, Japón, Luxemburgo, México, Noruega, Nueva Zelanda, Perú, Polonia, Portugal, Reino Unido, República de Checoslovaquia, Rusia, Singapur, Suecia, Suiza, Turquía y Vietnam.

¿Que países no han aceptado el procedimiento sugerido por la OCDE del Arm’s Length Price en la determinación de sus Precios de Transferencia?

Existen otros países que no siguen la directriz marcada por la Organización para la Cooperación y Desarrollo Económico en materia de Precios de Transferencia y dichos países han implementado sus propias reglas conforme a lo que se maneja en el sistema tributario de los Estados Unidos, siendo:

Argentina, Brasil, Colombia, india, Perú, Rusia, Turquía y Vietnam. 

¿Qué artículo del CFF trata el tema de la metodología para determinar los Precios de Transferencia y da lugar al nacimiento del Advance Price Agreements?

Del Código Fiscal de la Federación de su artículo 34-A se desprende la denominada “Metodología para determinar los Precios de Transferencia”, que con su aplicación de lugar al nacimiento de Advance Price Agreements  (APA) y consiste en el procedimiento que siguen los contribuyentes ante la autoridad fiscal para que se realice la metodología que aplican para fijar los precios de los bienes o servicios, de donde surge la aprobación, corrección o rechazo por parte del fisco. 

La gran ventaja del APA Advance Price Agreements, es que evita al contribuyente la generación de créditos fiscales indebidos al momento de la revisión por parte de la Secretaría de Hacienda.

Otro artículo que afecta el tema de la determinación de los Precios de Transferencia, es el 65 –A de la Ley del Impuesto Sobre la Renta, que trata sobre los ajustes que del estudio de la metodología para determinar los PT deriven en la obligación de los contribuyentes de ajustar el precio de sus bienes o servicios generados de un mayor pago de impuestos al declarado, o bien una disminución en la base gravable al reportarse una pérdida fiscal. 

¿Qué ventaja fiscal tienen los países tienen firmado un contrato para evitar la doble tributación en materia de Precios de Transferencia y que países no tienen esta ventaja?

Los países contratantes que tengan firmado un contrato para evitar la doble tributación, tendrán la posibilidad de que a través de declaraciones complementarias corrijan las actuaciones que ha llevado a cabo entre partes relacionadas.

Los países que no tienen esta ventaja son: Australia, Colombia, China, Dinamarca, Francia, Hungría, india, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Noruega, Perú, Polonia, Portugal, Checoslovaquia, Rusia, Singapur, Suecia, Suiza, Turquía y Vietnam.

Antecedentes

Con objeto de controlar las operaciones donde se involucren dos o más empresas, con o sin residencia fiscal en un mismo país y que sus operaciones se apeguen a la realidad y que no se presten a especulaciones para lograr beneficios fiscales, se crea el procedimiento denominado “Precio de Transferencia” (PT).

La instrumentación de los Precios de Transferencia surge durante la Primera Guerra Mundial, basada en principios preventivos, más que operativos.

El primer país que se ocupó de estos precios fue la Gran Bretaña en 1915 y después le siguió evidentemente Estados Unidos en 1917 y fue hasta la Segunda Guerra Mundial cuando este tema cobró una gran importancia, misma que se mantiene hasta la actualidad.

México toma estos conceptos a partir de la apertura económica ante el resto del mundo.

¿Cuál es la razón por la cual México ha adoptado ciertas metodologías en la determinación de los Precios de Transferencia entre Partes Relacionadas?
Los PT en países con estructura fiscal similar a la de México y con apertura fiscal hacia otros países han utilizado una figura para evitar estrategias que permitan “desviar” las utilidades generadas, o las pérdidas en su caso, de un país hacia otros que les proporcionen más facilidad  o que les permitan mayor libertad en el manejo de las cifras.

Para que dichos PT cumplan con su función, además deberá tomarse en cuenta la legislación fiscal aplicable en un determinado país y contar con soportes que permitan verificar las operaciones entre empresas, para controlar los flujos de inversión y de utilidades que se trasladen entre empresas que participen en la operación.

Los instrumentos legales que soportan a nivel internacional la verificación de las operaciones son:


· Los convenios para evitar la doble imposición y prevenir la evasión fiscal, y

· Los acuerdos para intercambiar información tributaria.

¿Cuáles son las características que contiene procedimiento de Arm’s Length Price para la determinación de los Precios de Transferencia y qué consisten cada una de ellas?

El procedimiento de Arm's Length Price contiene ciertas características fundamentales a saber:


1. Análisis de la Transacción: Esta característica se refleja en el precio de la operación, por lo que la misma deberá ser plenamente identificada respecto de otras;

2. Comparación: La operación debe permitir ser comparada con otras operaciones de la misma índole, calidad y naturaleza;

3. Acuerdo Contractual: El precio determinado debe estar basado al contrato firmado por las partes y se debe reconocer la transacción desde el punto de vista jurídico y lo más importante darle el mismo valor para efectos fiscales de los actos de operación que se puedan derivar;

4. Mercado Abierto: El precio debe ser considerado al analizar las condiciones del mercado y por tanto debe reflejar las prácticas comerciales que estén vigentes en el momento de la transacción.

5. Objetividad en la Transacción: El precio debe tomar en cuenta las circunstancias que caracterizan a la transacción, analizando el motivo y condiciones por las cuales el precio puede variar en el mercado.

6. Análisis Funcional: El precio debe tomar en cuenta aquél que se refleje entre las empresas asociadas.

¿Cuáles son los Métodos de determinación de PT reconocidos por la SHCP?

A partir de 1997 la LISR da a conocer una lista limitada de los métodos a emplear tanto por los sujetos pasivos como por la autoridad para determinar los Precios de Transferencia, siendo éstos:


· Método de Precio Comparable No Controlado.

· Método de Precio de Reventa.

· Método de Costo Adicionado.

· Método Residual de Participación de Utilidades.

· Método de Márgenes Transaccionales.
· Método Estadístico.
A pesar del anterior, el CFF da la posibilidad, vía consulta, que los contribuyentes determinen sus precios bajo el procedimiento que consideren más adecuado siempre y cuando éste se ha probado por la SHCP.

Como puede ser observado, la materia de PT ha cobrado en actualidad una gran importancia, tanto del sector privado, como para el SAT.

En otros países, con legislaciones de mucho mayor experiencia que la mexicana, en materia de tratamiento y control de precios, costos, servicios y operaciones de financiamiento, se ha logrado gracias a un control permanente y constante sobre las actividades empresariales que llevan a cabo con empresas relacionadas. De hecho, a través del SAT y conforme al nuevo modelo tributario, se hace un gran énfasis en las operaciones que se celebran tanto en México como en el extranjero, de empresas que se encuentran vinculadas, ya sea por tenencia accionaria, o bien, por el ejercicio de una acción triangulada o indirecta que les permita una influencia en el desarrollo de sus funciones.

¿Cuál es el objetivo en la utilización del método de PT?

Los Precios de Transferencia, tratan de impedir que las utilidades pago las pérdidas generadas en un país, se han trasladado a otro por medio de operaciones artificiales, tales como:


· Intereses

· Dividendos

· Regalías

· Costos de oportunidad

Cabe recordar que la tasa impositiva varía dependiendo de operación que se realiza, y no es la misma la que se aplica en los actos corporativos, que aquella que se utiliza para regalías o intereses, por lo que algunos contribuyentes acuden estas figuras jurídicas fiscales para minimizar la carga tributaria, transfiriendo las utilidades de un país hacia otro, por lo general de la subsidiaria mexicana hacia la oficina central o headquarters. En pocas palabras se trata de evitar la manipulación de las operaciones, conservando la observación de los principios tributarios que enmarcan dichas operaciones de negocios.

En otras palabras, se limita la posibilidad de estructurar transacciones que traten de ampararse en actos impositivos que contemplen tasas reducidas, logrando así que no se distorsione la Política Fiscal que impera en los países que intervienen, tanto en operaciones internas como externas.


 Concepto de Precios de Transferencia
¿Cuál es el concepto de Precios de Transferencia?

Son todos aquellos lineamientos que van orientados a evitar, que por actos de naturaleza comercial o contractual se provocan efectos fiscales nocivos en el país donde se generan las utilidades obtenidas en una actividad empresarial o bien de servicios.

¿Cómo se aplica el sistema de verificación de Precios de Transferencia en el Sistema Tributario Mexicano?

En el sistema mexicano, la LISR establece lineamientos para la verificación de los Precios de Transferencia y otorga facultades a la autoridad para determinar los ingresos acumulables y las deducciones autorizadas de los sujetos pasivos, mediante la determinación del precio o monto de la contraprestación en las operaciones celebradas entre partes relacionadas. Esta facultad se podrá llevar a cabo cuando en las operaciones que celebran las partes, exista o se refleje en una de ellas, intereses negocios de la otra, o bien se desprendan intereses comunes entre ambas, o inclusive, cuando una tercera persona tenga interés en los negocios o bien desde aquéllas.

Cuando en  materia de Precios de Transferencia se habla de operaciones celebradas entre los contratantes, ¿A que se refieren dichas operaciones?

En las operaciones celebradas entre los contratantes, éstas se refieren a casos de financiamiento igual manera si fuese el caso de prestación de servicios; en el caso de uso, goce o enajenación de bienes tangibles, si se concede explotación o se transmite un bien intangible y finalmente en el caso de enajenación de acciones entre otras operaciones.

¿Cómo se aplican los Precios de Transferencia en el ambiente internacional y a qué países involucra?

Si hablamos del ambiente internacional, la OCDE a través del modelo para evitar la Doble Tributación, proporciona los lineamientos sobre los Precios de Transferencia, mismos que cobran demasiado importancia en nuestro país ya que tiene celebrados convenios con Alemania, Canadá, Francia, Suecia, Estados Unidos, Bélgica, Ecuador, España, Italia, países bajos, Suiza, Reino Unido, Irlanda del norte, Corea, Japón, Noruega, Singapur, Venezuela, Finlandia, Dinamarca, Irlanda, Polonia, Chile, república portuguesa, Israel, Rumania, Luxemburgo, República Checa, Australia, Brasil, Austria, Indonesia, gobierno de la federación de Rusia y con la república Helénica. Adicionalmente, la organización de Naciones Unidas en su modelo para evitar la doble tributación denominado modelo ONU y los Estados Unidos en su modelo impositivo, denominado modelo USA, también hacen referencia el concepto de Precios de Transferencia.


Sujetos del Precio de Transferencia
¿A quienes se les aplica el procedimiento de Precios de Transferencia?

A todas las personas morales residentes en el país, a las residentes en el extranjero, a personas físicas, a establecimientos permanentes en el país de residencia en el extranjero, a asociaciones en participación y fideicomisos cuando se trate de partes relacionadas.

Los sujetos pasivos referidos, para que sean considerados dentro los supuestos legales deberán llevar a cabo actos relacionados, esto significa, en las personas físicas, establecimientos permanentes, asociaciones en participación, personas morales y fideicomisos que participen operación reflejen entre ellos intereses comunes y generen vinculación.

¿Que se considera como “Acto Relacionado” para efectos de Precios de Transferencia?

Se presenta cuando dos o más personas de manera directa o indirecta en administración, control o capital de la otra, o cuando una persona grupo de personas participen directa e indirectamente en administración, control o capital de dichas personas.

¿Qué tipo de operaciones están sujetas al Precio de Transferencia?
1. Las de financiamiento

2. Las de prestación de servicios

3. Las de uso, goce o enajenación de bienes tangibles

4. Las de explotación o transmisión de propiedad de un bien intangible

5. La enajenación de acciones
Cuando en materia de Precios de Transferencia se habla de operaciones de financiamiento, ¿A qué tipo de operaciones se refiere?

Se refieren al monto del crédito principal, plazo, garantías, solvencia del deudor y la tasa de interés. Al involucrar descuentos y éstos sean superiores a lo que se maneja normalmente el mercado, es probable que estemos ante un evento de Precio de Transferencia, al menos que se demuestre que los bienes han sufrido depreciación, o bien estuvieron en circunstancias que determinaron la necesidad de enajenar en esas condiciones y finalmente, cuando se pruebe que el enajenante es afectado sensiblemente y que de no llevarse a cabo la operación, deberán serias dificultades de liquidez financiera.

Cuando en materia de Precios de Transferencia se habla de operaciones de préstamos, ¿A qué tipo de operaciones se refiere?

En los casos de préstamos, se considera el monto del principal en operación del contribuyente, en relación a su flujo de efectivo, el plazo concedido, las garantías otorgadas, la solvencia del deudor y la tasa de interés en el lugar de residencia del acreedor o bien del deudor.

Si se tratara de prestación de servicios entre personas morales en el país con el extranjero, personas físicas, establecimientos permanentes, o asociaciones en participación en el país de residencia en el extranjero, o bien operaciones a través de fideicomisos, si se encontraron relacionados entre ellos o con terceros que tuviesen interés en los negocios o bienes de éstos, la autoridad podrá aplicar el principio de Precio de Transferencia, cuando se determinen montos distintos por servicios idénticos o similares, en transacciones independientes con o entre partes sin intereses relacionados y bajo condiciones similares. En este caso particular se debe considerarse el servicio involucra o no, una experiencia o conocimiento técnico, o si el precio es o no proporcional al beneficio obtenido. Es evidente que el servicio debe de ir de acuerdo al giro del contribuyente, o sea que, los honorarios que se paguen deberán determinarse dentro de lo normal, guardando proporción entre los ingresos y las deducciones autorizadas.

Cuando en materia de Precios de Transferencia se habla de uso o goce temporal o enajenación de bienes tangibles entre partes relacionadas, ¿A qué tipo de operaciones se refiere?
Por lo que toca al uso o goce temporal o enajenación de bienes tangibles entre partes relacionadas, también se aplica el principio de Precio de Transferencia, cuando la renta o precio sea distinto al que se hubiere cobrado, en casos idénticos o similares en transacciones independientes con o entre partes sin intereses relacionados y bajo condiciones similares.

Si se concede explotación o se transmite la propiedad de un bien intangible bajo operaciones entre empresas relacionadas, el Precio de Transferencia y sus lineamientos se tomarán en cuenta cuando la suma total de pagos o de regalías cobradas basadas en producción, ventas, utilidades, o el pago realizado por la concesión de una licencia de patente, sean distintos al que se había obtenido por la concesión de explotación o transmisión de bienes idénticos o similares, en transacciones independientes con o entre partes sin intereses relacionados y bajo condiciones similares.

¿Qué base de cálculo se toma en consideración en los bienes intangibles para determinar los Precios de Transferencia?

No se tomará cuenta la suma total de pagos, sino el derecho por la propiedad que se hubiese adquirido sobre un bien intangible, si las partes comparten gastos y riesgos en el proyecto de desarrollo e investigación de ese bien. En este caso, sólo se considera la parte que exceda al monto que se pago para compartir el gasto por el riesgo en el desarrollo del proyecto.

De no existir transacciones similares que le permitan la autoridad considerar la coincidencia en la operación, podrá comparar los precios corrientes en el mercado interior o exterior y en su defecto, podrá llevar a cabo un avalúo, mismo que siempre ha sido objeto de crítica. La autoridad debe considerar la posibilidad de que el bien pueda ser sustituido por otro existen el mercado, la exclusividad que se tenga sobre el bien por la duración de la licencia de patente o registro, el costo del proyecto de investigación y desarrollo del bien o los servicios prestados en la transmisión de éste y finalmente el precio cobrado por el servicio.

¿Qué elementos se consideran para  determinar los Precios de Transferencia en materia de enajenación de acciones?

Por lo que toca a la enajenación de acciones, deben considerarse elementos para poder determinar el Precio de Transferencia tales como: el capital contable actualizado de la emisora, el valor presente de las utilidades o bien de los flujos de efectivo proyectados, o la cotización bursátil del último hecho del día de la enajenación de la emisora.

Lo comentado anteriormente, se debe llevar a cabo entre empresas relacionadas, en las cuales una parte enajena y la otra adquiere capital de una tercera persona jurídica. Aún más, también aplica este procedimiento si se tratan de operaciones a título gratuito.

La autoridad también puede utilizar la guía sobre Precios de Transferencia para empresas multinacionales y administraciones fiscales aprobados por la OCDE en 1995.

El Precio de Transferencia estos actos se conforma a través de asignar un ingreso acumulable a quien recibe un provecho o un beneficio por el hecho de no realizar una erogación, o sea a título gratuito, está erogación se efectúa por la empresa que realiza el gasto en provecho de un tercero.


Determinación del Precio de Transferencia

Para determinar el Precio de Transferencia tanto por la autoridad como por el contribuyente, deben intervenir especialistas en tres diferentes disciplinas: abogados, contadores y economistas. El abogado vigilará que la autoridad se apegue a la legalidad principalmente en impuesto sobre la renta y código fiscal y deberá estudiar que las pruebas que se aporten en el proceso, cumplan con las características de imparcialidad, no tendenciosas, y que reflejen con precisión el acto para el cual se exhiben. 

Las pruebas y peritajes que se aporten, deberán contar con todos los elementos que permitan tomar una decisión, tales como esfuerzos, ideas, argumentos y documentos que abarquen operaciones idénticas o similares, en cualquier parte donde se desarrollan o se lleven a cabo. El Abogado no deberá permitir que el análisis comparativo se limite, ya que éste deberá observar la gama más amplia de las operaciones que lleve a cabo el contribuyente. El abogado deberá presentar un análisis, argumentación y defensa en el caso de empresas vinculadas para demostrar que no porque el hecho de que entre los participantes exista relación accionaria, prevalece a su vez esta vinculación en las operaciones que se lleven a cabo. El estudio corporativo y del comportamiento universal del grupo de empresas, desde el punto de vista jurídico, es indispensable, cuando se pretendan relacionar las operaciones de las entidades, por el simple reflejo de acciones en su capital.

Se hablamos del Contador, éste juega un papel determinante, ya que en el responsable de configurar los costos de operación, debiendo tomar en cuenta los datos económicos que para estos efectos le proporcione quién esté a cargo de este análisis.

La certificación que emita el contador, es prueba plena en caso de conflicto, misma que se deberá valorar y aportar por quién  lleve a cabo la defensa de los intereses del contribuyente.

Se hablamos de los Economistas, es fundamental su actuación en la configuración del Precio de Transferencia ya que deberá tomar en cuenta la característica social, política y económica en los países en los que se desarrollan las operaciones, ya sean idénticas o similares de aquellas que se efectúen en nuestro país. Deberá considerar además la inflación que impera en las zonas donde se generan las operaciones y su impacto en las condiciones que se reflejan en los estados financieros del contribuyente.

El Precio de Transferencia es el que resulta del análisis y valoración de las pruebas aportadas e instrumentadas por abogados, expertos contables y economistas. No olvidemos que es indispensable considerar a las Normas de Información Financiera aplicadas correctamente, inclusive las NIC’s (Normas Internacionales de Contabilidad).

Si hablamos del Costo, debemos considerar que los gravámenes que no son recuperables en una operación, representan y forman parte de este costo. Por lo tanto, los Precios de Transferencia se pueden configurar, cuando el costo se ve disminuido por efectos fiscales en un país que estimule la exportación a través de otorgar subsidios totales o bien parcial.

Al hablar de México, debemos tener cuidado con las operaciones de exportación, cuando las mismas efectúen con algún país donde no tengamos un Tratado de Libre Comercio, ya que aún teniéndolo, los gravámenes importación y exportación se eliminaron en algunos rubros en otros se disminuyeron, lo que favorece el precio de bienes y servicios que se ofrecen a terceros adquirentes en países que no tienen identificación de asociación económica.

Si se eliminan barreras arancelarias, el precio se disminuye, lo que permite un ámbito de mejor competencia, sin embargo, los países receptores de los bienes o servicios que en sus respectivas legislaciones contemplen modificaciones impositivas en el cumplimiento por parte de los sujetos pasivos obligados a pagar impuestos por actos que impliquen la determinación de un Precio de Transferencia, podrán considerar esta disminución como producto de la no causación de aranceles, es susceptible para la configuración de este precio, ya que en términos generales representa un subsidio fiscal.

Para evitar lo comentado, las empresas residentes en México que compren productos procedentes de Canadá, EE.UU., Colombia, Venezuela, Costa Rica, Guatemala, salvador, Uruguay, Honduras, Chile, Bolivia, y Nicaragua, Israel, y unión europea, con la aplicación de aranceles preferentes y que su vez éstos en forma agregada a un producto final se exporten desde nuestro país a otro no relacionado con convenios económicos, se deberá tener especial cuidado en la forma de contabilizar los costos de adquisición, los que deberán en su caso, soportar la prueba de identificación universal y comparativa con otras transacciones internacionales.

Si se observa esta recomendación, el contribuyente contará con pruebas suficientes para demostrar la incongruencia en la pretendida determinación de un Precio de Transferencia que lesionaría sus intereses económicos.

Una vez observado lo anterior, el Precio de Transferencia ya está configurado y debe evitarse que determinación propicie una doble tributación en la misma base, ya que en principio, el contribuyente ha reflejado para el cumplimiento fiscal, el precio de los bienes y servicios que a su juicio era correcto, mismo que se deberá determinar bajo la reglamentación de la ley del impuesto sobre la renta.

Como doble tributación en la misma base, debe entenderse que el contribuyente deberá corregir la utilidad fiscal generada a través de los ingresos acumulables y resultado de la aplicación del Precio de Transferencia, debiendo cubrir una cantidad mayor impuesto al que ya había pagado.

El primer entero y su complemento de no configurarse de manera adecuada, propiciaría la doble tributación mencionada.

¿Cuáles son los supuestos que originan la posibilidad de que se configure el Precio de Transferencia?

Sólo si se presentan cuando menos tres supuestos que son:


a) Operación celebrada,

b) Sujetos involucrados y

c) La Vinculación entre partes relacionadas.
Con cuando menos estos 3 elementos, entonces estaremos, en principio, ante la posibilidad de que la SHCP configure el Precio de Transferencia, considerando además, que las operaciones comparadas con otras similares entre empresas no vinculadas permitan demostrar que además de los beneficios propios del negocio, se obtuvieron otros, que dentro de la universalidad no son comunes y que afectan el cumplimiento fiscal ya sea al desviarse los ingresos o bien al generar deducciones improcedentes.


Métodos para determinar los Precios de Transferencia
¿Cuáles son los métodos reconocidos e México para determinar los Precios de Transferencia?

En  la legislación mexicana existen varios métodos para determinar los PT:

I. Métodos de Precio Comparable No Controlado (CUPM Comparable Uncontrolled Price Method).

II. Método de Precio de Reventa (RPM Additonal Cost Method)

III. Método de Costo Adicionado (ACM Additional Cost Method)

IV. Método de Partición de Utilidades (PPM Participation Profit Method)

V. Método Residual de Partición de Utilidades (CPM Comparable Profit Method)

VI. Método de Márgenes Transaccionales de Utilidad de Operación (TMOPM Transaction Margins for Operating Profit  Method)

VII. Métodos Estadísticos (SM Statistic Method).

Sin embargo, existen otros métodos alternativos aprobados por la OCDE aplicados en los Estados Unidos de Norteamérica:

VIII. Método de Precio Comparable No Controlado (CUPM, Comparable Uncontrolled Price Method)

IX. Método de Precio de Reventa (RPM, Resale Price Method)

X. Método de Costo de Producción más Utilidad Fija (CPPM, Cost Plus Price Method).

XI. Método de Utilidades Comparables (CPM Comparable Profit Method)

XII. Método de Distribución de Utilidades (PDM Profit Distribution Method).

¿Cuál es la regla para determinar los ingresos en materia de Precios de Transferencia?

En el procedimiento para determinar ingresos, la regla aplicable en todos los casos, es la de “Igualdad”.

¿Cuándo una operación controlada cumple con la Norma de Igualdad?

Una operación controlada cumple con la Norma de Igualdad, solo si sus resultados son congruentes con los que se habrían obtenido si los contribuyentes no controlados, hubiesen celebrado la misma operación, bajo las mismas circunstancias. Siendo así que de ahí nace la conocida Norma o Principio de Igualdad.

Es muy difícil encontrar operaciones comparables en situaciones similares. La evaluación para determinar si una transacción controlada produce un resultado de igualdad, se lleva a cabo mediante la aplicación del método seleccionado y bajo la regla del “El Mejor de Éstos”. Si una empresa hace transacciones con bienes y con servicios, es conveniente que se utilice por separado un método aplicable tanto los bienes como otro aplicable a los servicios, con lo cual, se estará utilizando el Principio de Igualdad.

¿Cómo debe ser determinado el resultado igualdad de una operación controlada?

El resultado de igualdad de una operación controlada debe ser determinado de acuerdo con los hechos y con las circunstancias que proporcionen una solución confiable. No existe un método más confiable que otro. Un resultado de igualdad puede determinarse de acuerdo con cualquier método sin establecer la inaplicabilidad de otro.

La integridad y precisión de los datos, permite identificar y cuantificar los factores que en su caso afectarían el resultado obtenido a través de la aplicación de cualquier método en lo particular. Por ejemplo, la integridad y precisión de los datos permiten determinar el grado en que es posible identificar diferencias entre las transacciones controladas y no controladas, así como la confiabilidad de los ajustes realizados para compensar tales diferencias. Un análisis será más confiable, mientras mayores sean los datos o elementos en los que se basa la integridad y la precisión.

¿Es factible en la determinación de los Precios de Transferencia utilizar las suposiciones?

Si. También se utilizan las suposiciones, por ejemplo, si se utiliza el Principio de Igualdad, las diferencias conducirán a su vez a otras diferencias de precio que reflejen el valor del dinero en el tiempo. Aún cuando, por ejemplo, la elección de la tasa de interés apropiada para usarse en tales ajustes implica un cierto criterio, el análisis económico utilizado debe ser relativamente sólido. 

Existen otras clase de suposiciones, por ejemplo, en el Método de Distribución de Utilidades Residuales, puede basarse en la suposición de que los Gastos Capitalizados de Desarrollo Intangible, reflejen el valor relativo de los bienes intangibles aportados por cada parte. Dado que los costos de desarrollo de un bien intangible no pueden ser relacionados con su valor de mercado, la solidez de esta suposición afectará la confiabilidad de los resultados derivados este Método.

Si aplicamos dos o más métodos y producen resultados distintos, se aplicará una regla conocida en el medio como la Regla del “Mejor de éstos” para elegir el Método que proporcione un resultado más confiable. Si aún así, no se concluye claramente que método utilizar, existe todavía un factor adicional, que es el hecho de que, el método alternativo aplicado debería producir resultados congruentes con aquellos que se obtuvieron en la aplicación de otros Métodos. 

Además, al evaluar las distintas aplicaciones de un mismo método, se puede tomar en cuenta el hecho de que en un segundo método o aplicación del mismo método, produzca resultados que sean congruentes con una de las aplicaciones alternativas.

Aunque en un factor específico de similitud pueda ser de suma importancia al aplicar un método, cada uno de estos factores requiere de un análisis individual que refleje la forma de cómo afecta esta similitud.

Entre estos factores incluyen:


1. El Análisis Funcional estudia las funciones que se deben realizar. 

2. Los alcances contractuales

3. Los riesgos del operación

4. Condiciones económicas

5. Bienes o servicios

De los factores arriba listados, la determinación del grado de similitud entre operaciones controladas y no controladas, requiere su vez de una comparación de las funciones realizadas, así como de los recursos relacionados y empleados por los contribuyentes en cada una de las operaciones realizadas. 

Esta comparación se basa en un análisis funcional que identifica las actividades significativas de los contribuyentes en las transacciones controladas y no controladas.

Este análisis funcional, también debe incluir la consideración de los recursos empleados, o por ser empleados, incluyendo la consideración del tipo de activos usados, tales como Planta y Equipo, o el uso de intangibles valiosos.

Un análisis funcional, no es un método para fijar precios, ya que por sí solo, no determina un resultado de igualdad de la transacción controlada sujeta a revisión.

¿Cuáles son las funciones que son necesarias para determinar la similitud entre dos transacciones?

Entre las funciones que son necesarias tomar en cuenta para determinar similitud entre dos transacciones son:

i. Investigación y desarrollo

ii. Diseño e ingeniería del producto. Aquí, la determinación del grado de similitud entre operaciones controladas y no controladas requiere de una comparación de los términos contractuales que podrían afectar los datos de las dos transacciones entre los que están: la forma de compensación cobraba pagada; volumen de ventas o de compras; el alcance los términos de las garantías ofrecidas; derechos a actualizaciones, revisiones o modificaciones; duración de la licencia, el contrato o cualquier otro convenio que otorgue derechos de terminación o renegociación; transacciones colaterales o relaciones comerciales continuas entre comprador y vendedor, incluyendo acuerdos para la prestación de servicios auxiliares o subsidiarias; y la extinción del crédito y las condiciones de pago, es decir, si una transacción controlada difiere del plazo de pago de una cantidad cobrada en una transacción no controlada, debe hacerse un ajuste para reflejar las diferencias en las condiciones de pago, si tal diferencia tuviese un efecto sobre tres

iii. Manufactura, producción e ingeniería en proceso. Existen riesgos relevantes que deben ser observados tales como: riesgos de mercado incluyendo fluctuaciones en costo, demanda, determinación de precios y niveles de inventario; riesgos relacionados con el éxito o fracaso de las actividades de investigación y desarrollo; riesgos financieros incluyendo fluctuaciones en tipo de cambio de divisas extranjeras y tasas de interés; riesgos de crédito y cobranza; riesgos de calidad de producto; riesgos comerciales relacionados con la posesión de bienes, planta y equipo. Estos riesgos serán respetados si son congruentes con la sustancia económica de la operación. En cuanto la relevancia de la sustancia económica del operación se consideran los siguientes hechos: Si el patrón de conducta del contribuyente controlado con el paso del tiempo es congruente con la supuesta distribución de riesgo entre los contribuyentes controlados; o en caso de que cambie el patrón de conducta, debe verificarse si los arreglos contractuales pertinentes se han modificado en consecuencia; si un contribuyente controlado tiene la capacidad financiera de respaldar las pérdidas que podrían esperarse como resultado de la aceptación de riesgo, o si, bajo el principio de igualdad, la otra parte sufriría el final de cuentas las mismas consecuencias de tales pérdidas; y el grado en que cada contribuyente controlado ejerce control administrativo u operativo sobre las actividades comerciales influyen directamente en el monto de los ingresos o pérdidas obtenidas. En las operaciones bajo el principio de igualdad, es común que las partes tengan un mayor riesgo y sobre cuál ejerzan relativamente mayor control.

iv. Fabricación, extracción y armado del producto. 

v. Compra y manejo de materiales

vi. Funciones de mercadotecnia, distribución, incluyendo manejo de los inventarios, administración de garantía y publicidad.

vii. Transportación y almacenamiento

viii. Servicios administrativos, legales, contables, financieros, de crédito y cobranza, capacitación y administración de recursos humanos
En la determinación del grado de similitud entre transacciones controladas y no controladas requiere de una comparación sobre las condiciones económicas significativas que podrían afectar los precios que se cobrarían o pagarían, con autoridad que sería generada en cada una de las transacciones.

¿Qué elementos básicos deben ser estudiados para determinar las condiciones económicas en las empresas relacionadas?

Para determinar las condiciones económicas, es imperativo estudiar lo siguiente:

a. Similitud de mercados geográficos

b. El tamaño relativo de cada mercado, y el grado de desarrollo económico total en cada mercado.

c. El nivel del mercado considerando si es por mayoreo, medio mayoreo, menudeo, etc.

d. La participación relevante en el mercado de los productos, los bienes o servicios transferidos, o bien, prestados.

e. Los costos específicos de ubicación de los factores de producción y distribución.
f. El grado de competencia en cada mercado con respecto a los bienes o servicios sujetos a revisión.
g. La condición económica de la industria en particular, incluyendo el hecho de que el mercado se encuentre ya sea en contracción o bien en expansión, y

h. las opciones realmente disponibles tanto para el comprador como para el vendedor.

¿Qué se requiere en la determinación del grado de similitud entre operaciones controladas y las que no lo son?

En cuanto a la determinación del grado similitud entre operaciones controladas y no controladas se requiere de una comparación de los diversos servicios transferidos en las transacciones.

Dicha comparación puede incluir cualquier intangible que se encuentre involucrado en los servicios o bienes tangibles que se transfieren.

Si hay diferencias materiales entre transacciones controladas no controladas, deben hacerse los ajustes necesarios si el efecto de tales diferencias sobre los precios por las utilidades no puede determinarse con suficiente precisión para mejorar la confiabilidad de los resultados.

¿Qué es una “diferencia material” para efectos de PT?

Una diferencia material es aquella que afectaría la medida de un resultado de igualdad de acuerdo con el método aplicado. Si no es posible hacer ajustes por diferencias materiales, la transacción no controlada puede utilizarse como la medida de un Resultado Igualdad, pero la confiabilidad del análisis se reducirá. Dichos ajustes deben basarse en prácticas comerciales, principios económicos, o bien análisis estadísticos. El grado de confiabilidad de cualquier ajuste afectará la confiabilidad operativa del análisis.

En muchas ocasiones y ante nuevos mercados, es necesario abandonar las rutinas tradicionales y los procedimientos generales que enmarcan la política comercializadora y ser muy agresivos para ganar puntos estratégicos de venta, así como de prestación de servicios técnicos, profesionales, financieros, entre otros muchos.

¿Qué consecuencias fiscales se presentan cuando en la determinación de los Precios de Transferencia se utilizan actitudes muy agresivas de Mercadotecnia que incrementan los costos empresariales?  

En la determinación de los Precios de Transferencia ante estos supuestos agresivos, éstos son aceptados sin ninguna consecuencia fiscal, pero bajo ciertas circunstancias. Los contribuyentes, por ejemplo, pueden establecer descuentos, premios, obsequios y todo aquello que le facilite entrar en nuevos mercados o para incrementar la participación del producto en un mercado existente, lo que se denomina Estrategia de Participación de Mercado.

Lo anterior origina un incremento de los gastos de desarrollo de mercado con precios de reventa que son temporalmente menores que los precios de los productos comparables en el mismo mercado.

El hecho de que  la estrategia de mercadotecnia se refleje en el Precio de Transferencia o no, depende de cuál de las partes en la operación controlada cubra los costos del estrategia de determinación de precios.

¿Qué hechos son tomados en consideración cuando el contribuyente utiliza una estrategia agresiva de Participación de Mercado en una transacción controlada, para que sea aceptada por el Fisco?

En todo caso, el efecto de la estrategia de participación de mercado sobre una transacción controlada si será tomada en cuenta, solamente si se demuestra que el contribuyente no controlado se ha involucrado en una estrategia comparable en circunstancias comparables por un periodo comparable, y el contribuyente proporcione documentación que respalde al menos tres hechos:

1. Los costos incurridos para poner en marcha la estrategia de participación mercado, son cubiertos por el contribuyente controlado que obtendrá utilidades futuras que resulten de su estrategia y que la vez existe la probabilidad de que esta arroje utilidades conforme un rendimiento apropiado en relación a los gastos incurridos.

2. La estrategia de participación de mercado se realiza sólo durante un periodo que resulte razonable, tomando en cuenta la clase industria, comercio o en su caso el propio producto y

3. La estrategia de participación de mercado, toma en cuenta los costos relacionados y utilidades esperadas y cualquier convenio previo entre los contribuyentes controlados para compartirlos.

¿Qué Métodos de Precios de Transferencia Alternativos se aplican en los Estados Unidos de Norteamérica?

Tanto los métodos tradicionales, como los de carácter alternativo, se siguen aplicando, sin embargo algunos países como los Estados Unidos, han considerado apropiado utilizar los que a continuación se listan, mismos que en un futuro mediato serán adoptados por los países miembros de la OCDE, entre los que se encuentra México:

1. Precio comparable no controlado

2. precio de reventa

3. Costos de producción más utilidad fija

4. Utilidades comparables

5. Distribución utilidades
Los anteriores métodos no son limitativos, solo enunciativos y es posible que, según la operación que trate, se agregue un sexto método que tome en consideración las características especiales de los actos o contratos que se lleven a cabo, como por ejemplo, el retorno de capital invertido y utilidades involucradas en la operación.


Métodos para determinar los Precios de Transferencia conforme la Legislación Mexicana.

73-122

205-220 precios de transferencia Sus efectos fiscales 2005 Herbert Bettinger Barrios

Implicaciones Fiscales de los Precios de Transferencia

¿Cuál es la razón de la creación del concepto de Precios de Transferencia?

La globalización no sólo ha afectado aspectos de Comercio Exterior, sino también en el terreno tributario se han integrado cada vez más, países que considerando sus prácticas internas, deben contemplar forzosamente ciertos procedimientos para calcular los Precios de Transferencia.

¿Con qué países México ha firmado nuevos convenios tributarios en materia de Precios de Transferencia?

México ha firmado nuevos convenios tributarios en materia de Precios de Transferencia con: Australia, Brasil, Austria, Indonesia, Rusia.

¿Cuál ha sido la problemática con la industria maquiladora en materia de Precios de Transferencia?

Independientemente del anterior, se presentó una problemática en la industria maquiladora, ya que varias empresas no aceptaron ningún procedimiento, cualquiera que fuera éste, para fijación de sus precios, empresas que al convertirse en establecimientos permanentes, implicaría que dejaran de cumplir con sus obligaciones fiscales establecidas en México.

¿Cuál es la razón de haber unificado los criterios para la determinación de los Precios de Transferencia?

Los Precios de Transferencia han tenido hacer unificados con objeto de obtener una mayor recaudación al controlar las operaciones tanto nacionales como internacionales, tomando como base la determinación de los precios de bienes o servicios y desestimular las operaciones en aquellos países que dan a los contribuyentes un atractivo beneficio fiscal excesivamente mayor a aquél que les brinda más a su vez el país de su residencia fiscal.

¿Que países han aceptado el procedimiento de Arm’s Length Price a la determinación de sus Precios de Transferencia?

Los países que han aceptado las reglas para la determinación de los Precios de Transferencia entre partes relacionadas, del procedimiento denominado Arm’s Length Price (transacción correcta, sin ventaja, prudente) son:

Alemania, Argentina, Australia, Austria, Bélgica, Brasil, Canadá, Colombia, Corea, Chile, China, Dinamarca, España, Estados Unidos, Finlandia, Francia, Holanda, Hungría, india, Irlanda, Italia, Japón, Luxemburgo, México, Noruega, Nueva Zelanda, Perú, Polonia, Portugal, Reino Unido, República de Checoslovaquia, Rusia, Singapur, Suecia, Suiza, Turquía y Vietnam.

¿Que países no han aceptado el procedimiento sugerido por la OCDE del Arm’s Length Price en la determinación de sus Precios de Transferencia?

Existen otros países que no siguen la directriz marcada por la Organización para la Cooperación y Desarrollo Económico en materia de Precios de Transferencia y dichos países han implementado sus propias reglas conforme a lo que se maneja en el sistema tributario de los Estados Unidos, siendo:

Argentina, Brasil, Colombia, india, Perú, Rusia, Turquía y Vietnam. 

¿Qué artículo del CFF trata el tema de la metodología para determinar los Precios de Transferencia y da lugar al nacimiento del Advance Price Agreements?

Del Código Fiscal de la Federación de su artículo 34-A se desprende la denominada “Metodología para determinar los Precios de Transferencia”, que con su aplicación de lugar al nacimiento de Advance Price Agreements  (APA) y consiste en el procedimiento que siguen los contribuyentes ante la autoridad fiscal para que se realice la metodología que aplican para fijar los precios de los bienes o servicios, de donde surge la aprobación, corrección o rechazo por parte del fisco. 

La gran ventaja del APA Advance Price Agreements, es que evita al contribuyente la generación de créditos fiscales indebidos al momento de la revisión por parte de la Secretaría de Hacienda.

Otro artículo que afecta el tema de la determinación de los Precios de Transferencia, es el 65 –A de la Ley del Impuesto Sobre la Renta, que trata sobre los ajustes que del estudio de la metodología para determinar los PT deriven en la obligación de los contribuyentes de ajustar el precio de sus bienes o servicios generados de un mayor pago de impuestos al declarado, o bien una disminución en la base gravable al reportarse una pérdida fiscal. 

¿Qué ventaja fiscal tienen los países tienen firmado un contrato para evitar la doble tributación en materia de Precios de Transferencia y que países no tienen esta ventaja?

Los países contratantes que tengan firmado un contrato para evitar la doble tributación, tendrán la posibilidad de que a través de declaraciones complementarias corrijan las actuaciones que ha llevado a cabo entre partes relacionadas.

Los países que no tienen esta ventaja son: Australia, Colombia, China, Dinamarca, Francia, Hungría, india, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Noruega, Perú, Polonia, Portugal, Checoslovaquia, Rusia, Singapur, Suecia, Suiza, Turquía y Vietnam.

Antecedentes

Con objeto de controlar las operaciones donde se involucren dos o más empresas, con o sin residencia fiscal en un mismo país y que sus operaciones se apeguen a la realidad y que no se presten a especulaciones para lograr beneficios fiscales, se crea el procedimiento denominado “Precio de Transferencia” (PT).

La instrumentación de los Precios de Transferencia surge durante la Primera Guerra Mundial, basada en principios preventivos, más que operativos.

El primer país que se ocupó de estos precios fue la Gran Bretaña en 1915 y después le siguió evidentemente Estados Unidos en 1917 y fue hasta la Segunda Guerra Mundial cuando este tema cobró una gran importancia, misma que se mantiene hasta la actualidad.

México toma estos conceptos a partir de la apertura económica ante el resto del mundo.

¿Cuál es la razón por la cual México ha adoptado ciertas metodologías en la determinación de los Precios de Transferencia entre Partes Relacionadas?
Los PT en países con estructura fiscal similar a la de México y con apertura fiscal hacia otros países han utilizado una figura para evitar estrategias que permitan “desviar” las utilidades generadas, o las pérdidas en su caso, de un país hacia otros que les proporcionen más facilidad  o que les permitan mayor libertad en el manejo de las cifras.

Para que dichos PT cumplan con su función, además deberá tomarse en cuenta la legislación fiscal aplicable en un determinado país y contar con soportes que permitan verificar las operaciones entre empresas, para controlar los flujos de inversión y de utilidades que se trasladen entre empresas que participen en la operación.

Los instrumentos legales que soportan a nivel internacional la verificación de las operaciones son:


· Los convenios para evitar la doble imposición y prevenir la evasión fiscal, y

· Los acuerdos para intercambiar información tributaria.

¿Cuáles son las características que contiene procedimiento de Arm’s Length Price para la determinación de los Precios de Transferencia y qué consisten cada una de ellas?

El procedimiento de Arm's Length Price contiene ciertas características fundamentales a saber:


7. Análisis de la Transacción: Esta característica se refleja en el precio de la operación, por lo que la misma deberá ser plenamente identificada respecto de otras;

8. Comparación: La operación debe permitir ser comparada con otras operaciones de la misma índole, calidad y naturaleza;

9. Acuerdo Contractual: El precio determinado debe estar basado al contrato firmado por las partes y se debe reconocer la transacción desde el punto de vista jurídico y lo más importante darle el mismo valor para efectos fiscales de los actos de operación que se puedan derivar;

10. Mercado Abierto: El precio debe ser considerado al analizar las condiciones del mercado y por tanto debe reflejar las prácticas comerciales que estén vigentes en el momento de la transacción.

11. Objetividad en la Transacción: El precio debe tomar en cuenta las circunstancias que caracterizan a la transacción, analizando el motivo y condiciones por las cuales el precio puede variar en el mercado.

12. Análisis Funcional: El precio debe tomar en cuenta aquél que se refleje entre las empresas asociadas.

¿Cuáles son los Métodos de determinación de PT reconocidos por la SHCP?

A partir de 1997 la LISR da a conocer una lista limitada de los métodos a emplear tanto por los sujetos pasivos como por la autoridad para determinar los Precios de Transferencia, siendo éstos:


· Método de Precio Comparable No Controlado.

· Método de Precio de Reventa.

· Método de Costo Adicionado.

· Método Residual de Participación de Utilidades.

· Método de Márgenes Transaccionales.

· Método Estadístico.

A pesar del anterior, el CFF da la posibilidad, vía consulta, que los contribuyentes determinen sus precios bajo el procedimiento que consideren más adecuado siempre y cuando éste se ha probado por la SHCP.

Como puede ser observado, la materia de PT ha cobrado en actualidad una gran importancia, tanto del sector privado, como para el SAT.

En otros países, con legislaciones de mucho mayor experiencia que la mexicana, en materia de tratamiento y control de precios, costos, servicios y operaciones de financiamiento, se ha logrado gracias a un control permanente y constante sobre las actividades empresariales que llevan a cabo con empresas relacionadas. De hecho, a través del SAT y conforme al nuevo modelo tributario, se hace un gran énfasis en las operaciones que se celebran tanto en México como en el extranjero, de empresas que se encuentran vinculadas, ya sea por tenencia accionaria, o bien, por el ejercicio de una acción triangulada o indirecta que les permita una influencia en el desarrollo de sus funciones.

¿Cuál es el objetivo en la utilización del método de PT?

Los Precios de Transferencia, tratan de impedir que las utilidades pago las pérdidas generadas en un país, se han trasladado a otro por medio de operaciones artificiales, tales como:


· Intereses

· Dividendos

· Regalías

· Costos de oportunidad

Cabe recordar que la tasa impositiva varía dependiendo de operación que se realiza, y no es la misma la que se aplica en los actos corporativos, que aquella que se utiliza para regalías o intereses, por lo que algunos contribuyentes acuden estas figuras jurídicas fiscales para minimizar la carga tributaria, transfiriendo las utilidades de un país hacia otro, por lo general de la subsidiaria mexicana hacia la oficina central o headquarters. En pocas palabras se trata de evitar la manipulación de las operaciones, conservando la observación de los principios tributarios que enmarcan dichas operaciones de negocios.

En otras palabras, se limita la posibilidad de estructurar transacciones que traten de ampararse en actos impositivos que contemplen tasas reducidas, logrando así que no se distorsione la Política Fiscal que impera en los países que intervienen, tanto en operaciones internas como externas.


 Concepto de Precios de Transferencia
¿Cuál es el concepto de Precios de Transferencia?

Son todos aquellos lineamientos que van orientados a evitar, que por actos de naturaleza comercial o contractual se provocan efectos fiscales nocivos en el país donde se generan las utilidades obtenidas en una actividad empresarial o bien de servicios.

¿Cómo se aplica el sistema de verificación de Precios de Transferencia en el Sistema Tributario Mexicano?

En el sistema mexicano, la LISR establece lineamientos para la verificación de los Precios de Transferencia y otorga facultades a la autoridad para determinar los ingresos acumulables y las deducciones autorizadas de los sujetos pasivos, mediante la determinación del precio o monto de la contraprestación en las operaciones celebradas entre partes relacionadas. Esta facultad se podrá llevar a cabo cuando en las operaciones que celebran las partes, exista o se refleje en una de ellas, intereses negocios de la otra, o bien se desprendan intereses comunes entre ambas, o inclusive, cuando una tercera persona tenga interés en los negocios o bien desde aquéllas.

Cuando en  materia de Precios de Transferencia se habla de operaciones celebradas entre los contratantes, ¿A que se refieren dichas operaciones?

En las operaciones celebradas entre los contratantes, éstas se refieren a casos de financiamiento igual manera si fuese el caso de prestación de servicios; en el caso de uso, goce o enajenación de bienes tangibles, si se concede explotación o se transmite un bien intangible y finalmente en el caso de enajenación de acciones entre otras operaciones.

¿Cómo se aplican los Precios de Transferencia en el ambiente internacional y a qué países involucra?

Si hablamos del ambiente internacional, la OCDE a través del modelo para evitar la Doble Tributación, proporciona los lineamientos sobre los Precios de Transferencia, mismos que cobran demasiado importancia en nuestro país ya que tiene celebrados convenios con Alemania, Canadá, Francia, Suecia, Estados Unidos, Bélgica, Ecuador, España, Italia, países bajos, Suiza, Reino Unido, Irlanda del norte, Corea, Japón, Noruega, Singapur, Venezuela, Finlandia, Dinamarca, Irlanda, Polonia, Chile, república portuguesa, Israel, Rumania, Luxemburgo, República Checa, Australia, Brasil, Austria, Indonesia, gobierno de la federación de Rusia y con la república Helénica. Adicionalmente, la organización de Naciones Unidas en su modelo para evitar la doble tributación denominado modelo ONU y los Estados Unidos en su modelo impositivo, denominado modelo USA, también hacen referencia el concepto de Precios de Transferencia.


Sujetos del Precio de Transferencia

¿A quienes se les aplica el procedimiento de Precios de Transferencia?

A todas las personas morales residentes en el país, a las residentes en el extranjero, a personas físicas, a establecimientos permanentes en el país de residencia en el extranjero, a asociaciones en participación y fideicomisos cuando se trate de partes relacionadas.

Los sujetos pasivos referidos, para que sean considerados dentro los supuestos legales deberán llevar a cabo actos relacionados, esto significa, en las personas físicas, establecimientos permanentes, asociaciones en participación, personas morales y fideicomisos que participen operación reflejen entre ellos intereses comunes y generen vinculación.

¿Que se considera como “Acto Relacionado” para efectos de Precios de Transferencia?

Se presenta cuando dos o más personas de manera directa o indirecta en administración, control o capital de la otra, o cuando una persona grupo de personas participen directa e indirectamente en administración, control o capital de dichas personas.

¿Qué tipo de operaciones están sujetas al Precio de Transferencia?

6. Las de financiamiento

7. Las de prestación de servicios

8. Las de uso, goce o enajenación de bienes tangibles

9. Las de explotación o transmisión de propiedad de un bien intangible

10. La enajenación de acciones
Cuando en materia de Precios de Transferencia se habla de operaciones de financiamiento, ¿A qué tipo de operaciones se refiere?

Se refieren al monto del crédito principal, plazo, garantías, solvencia del deudor y la tasa de interés. Al involucrar descuentos y éstos sean superiores a lo que se maneja normalmente el mercado, es probable que estemos ante un evento de Precio de Transferencia, al menos que se demuestre que los bienes han sufrido depreciación, o bien estuvieron en circunstancias que determinaron la necesidad de enajenar en esas condiciones y finalmente, cuando se pruebe que el enajenante es afectado sensiblemente y que de no llevarse a cabo la operación, deberán serias dificultades de liquidez financiera.

Cuando en materia de Precios de Transferencia se habla de operaciones de préstamos, ¿A qué tipo de operaciones se refiere?

En los casos de préstamos, se considera el monto del principal en operación del contribuyente, en relación a su flujo de efectivo, el plazo concedido, las garantías otorgadas, la solvencia del deudor y la tasa de interés en el lugar de residencia del acreedor o bien del deudor.

Si se tratara de prestación de servicios entre personas morales en el país con el extranjero, personas físicas, establecimientos permanentes, o asociaciones en participación en el país de residencia en el extranjero, o bien operaciones a través de fideicomisos, si se encontraron relacionados entre ellos o con terceros que tuviesen interés en los negocios o bienes de éstos, la autoridad podrá aplicar el principio de Precio de Transferencia, cuando se determinen montos distintos por servicios idénticos o similares, en transacciones independientes con o entre partes sin intereses relacionados y bajo condiciones similares. En este caso particular se debe considerarse el servicio involucra o no, una experiencia o conocimiento técnico, o si el precio es o no proporcional al beneficio obtenido. Es evidente que el servicio debe de ir de acuerdo al giro del contribuyente, o sea que, los honorarios que se paguen deberán determinarse dentro de lo normal, guardando proporción entre los ingresos y las deducciones autorizadas.

Cuando en materia de Precios de Transferencia se habla de uso o goce temporal o enajenación de bienes tangibles entre partes relacionadas, ¿A qué tipo de operaciones se refiere?
Por lo que toca al uso o goce temporal o enajenación de bienes tangibles entre partes relacionadas, también se aplica el principio de Precio de Transferencia, cuando la renta o precio sea distinto al que se hubiere cobrado, en casos idénticos o similares en transacciones independientes con o entre partes sin intereses relacionados y bajo condiciones similares.

Si se concede explotación o se transmite la propiedad de un bien intangible bajo operaciones entre empresas relacionadas, el Precio de Transferencia y sus lineamientos se tomarán en cuenta cuando la suma total de pagos o de regalías cobradas basadas en producción, ventas, utilidades, o el pago realizado por la concesión de una licencia de patente, sean distintos al que se había obtenido por la concesión de explotación o transmisión de bienes idénticos o similares, en transacciones independientes con o entre partes sin intereses relacionados y bajo condiciones similares.

¿Qué base de cálculo se toma en consideración en los bienes intangibles para determinar los Precios de Transferencia?

No se tomará cuenta la suma total de pagos, sino el derecho por la propiedad que se hubiese adquirido sobre un bien intangible, si las partes comparten gastos y riesgos en el proyecto de desarrollo e investigación de ese bien. En este caso, sólo se considera la parte que exceda al monto que se pago para compartir el gasto por el riesgo en el desarrollo del proyecto.

De no existir transacciones similares que le permitan la autoridad considerar la coincidencia en la operación, podrá comparar los precios corrientes en el mercado interior o exterior y en su defecto, podrá llevar a cabo un avalúo, mismo que siempre ha sido objeto de crítica. La autoridad debe considerar la posibilidad de que el bien pueda ser sustituido por otro existen el mercado, la exclusividad que se tenga sobre el bien por la duración de la licencia de patente o registro, el costo del proyecto de investigación y desarrollo del bien o los servicios prestados en la transmisión de éste y finalmente el precio cobrado por el servicio.

¿Qué elementos se consideran para  determinar los Precios de Transferencia en materia de enajenación de acciones?

Por lo que toca a la enajenación de acciones, deben considerarse elementos para poder determinar el Precio de Transferencia tales como: el capital contable actualizado de la emisora, el valor presente de las utilidades o bien de los flujos de efectivo proyectados, o la cotización bursátil del último hecho del día de la enajenación de la emisora.

Lo comentado anteriormente, se debe llevar a cabo entre empresas relacionadas, en las cuales una parte enajena y la otra adquiere capital de una tercera persona jurídica. Aún más, también aplica este procedimiento si se tratan de operaciones a título gratuito.

La autoridad también puede utilizar la guía sobre Precios de Transferencia para empresas multinacionales y administraciones fiscales aprobados por la OCDE en 1995.

El Precio de Transferencia estos actos se conforma a través de asignar un ingreso acumulable a quien recibe un provecho o un beneficio por el hecho de no realizar una erogación, o sea a título gratuito, está erogación se efectúa por la empresa que realiza el gasto en provecho de un tercero.


Determinación del Precio de Transferencia

Para determinar el Precio de Transferencia tanto por la autoridad como por el contribuyente, deben intervenir especialistas en tres diferentes disciplinas: abogados, contadores y economistas. El abogado vigilará que la autoridad se apegue a la legalidad principalmente en impuesto sobre la renta y código fiscal y deberá estudiar que las pruebas que se aporten en el proceso, cumplan con las características de imparcialidad, no tendenciosas, y que reflejen con precisión el acto para el cual se exhiben. 

Las pruebas y peritajes que se aporten, deberán contar con todos los elementos que permitan tomar una decisión, tales como esfuerzos, ideas, argumentos y documentos que abarquen operaciones idénticas o similares, en cualquier parte donde se desarrollan o se lleven a cabo. El Abogado no deberá permitir que el análisis comparativo se limite, ya que éste deberá observar la gama más amplia de las operaciones que lleve a cabo el contribuyente. El abogado deberá presentar un análisis, argumentación y defensa en el caso de empresas vinculadas para demostrar que no porque el hecho de que entre los participantes exista relación accionaria, prevalece a su vez esta vinculación en las operaciones que se lleven a cabo. El estudio corporativo y del comportamiento universal del grupo de empresas, desde el punto de vista jurídico, es indispensable, cuando se pretendan relacionar las operaciones de las entidades, por el simple reflejo de acciones en su capital.

Se hablamos del Contador, éste juega un papel determinante, ya que en el responsable de configurar los costos de operación, debiendo tomar en cuenta los datos económicos que para estos efectos le proporcione quién esté a cargo de este análisis.

La certificación que emita el contador, es prueba plena en caso de conflicto, misma que se deberá valorar y aportar por quién  lleve a cabo la defensa de los intereses del contribuyente.

Se hablamos de los Economistas, es fundamental su actuación en la configuración del Precio de Transferencia ya que deberá tomar en cuenta la característica social, política y económica en los países en los que se desarrollan las operaciones, ya sean idénticas o similares de aquellas que se efectúen en nuestro país. Deberá considerar además la inflación que impera en las zonas donde se generan las operaciones y su impacto en las condiciones que se reflejan en los estados financieros del contribuyente.

El Precio de Transferencia es el que resulta del análisis y valoración de las pruebas aportadas e instrumentadas por abogados, expertos contables y economistas. No olvidemos que es indispensable considerar a las Normas de Información Financiera aplicadas correctamente, inclusive las NIC’s (Normas Internacionales de Contabilidad).

Si hablamos del Costo, debemos considerar que los gravámenes que no son recuperables en una operación, representan y forman parte de este costo. Por lo tanto, los Precios de Transferencia se pueden configurar, cuando el costo se ve disminuido por efectos fiscales en un país que estimule la exportación a través de otorgar subsidios totales o bien parcial.

Al hablar de México, debemos tener cuidado con las operaciones de exportación, cuando las mismas efectúen con algún país donde no tengamos un Tratado de Libre Comercio, ya que aún teniéndolo, los gravámenes importación y exportación se eliminaron en algunos rubros en otros se disminuyeron, lo que favorece el precio de bienes y servicios que se ofrecen a terceros adquirentes en países que no tienen identificación de asociación económica.

Si se eliminan barreras arancelarias, el precio se disminuye, lo que permite un ámbito de mejor competencia, sin embargo, los países receptores de los bienes o servicios que en sus respectivas legislaciones contemplen modificaciones impositivas en el cumplimiento por parte de los sujetos pasivos obligados a pagar impuestos por actos que impliquen la determinación de un Precio de Transferencia, podrán considerar esta disminución como producto de la no causación de aranceles, es susceptible para la configuración de este precio, ya que en términos generales representa un subsidio fiscal.

Para evitar lo comentado, las empresas residentes en México que compren productos procedentes de Canadá, EE.UU., Colombia, Venezuela, Costa Rica, Guatemala, salvador, Uruguay, Honduras, Chile, Bolivia, y Nicaragua, Israel, y unión europea, con la aplicación de aranceles preferentes y que su vez éstos en forma agregada a un producto final se exporten desde nuestro país a otro no relacionado con convenios económicos, se deberá tener especial cuidado en la forma de contabilizar los costos de adquisición, los que deberán en su caso, soportar la prueba de identificación universal y comparativa con otras transacciones internacionales.

Si se observa esta recomendación, el contribuyente contará con pruebas suficientes para demostrar la incongruencia en la pretendida determinación de un Precio de Transferencia que lesionaría sus intereses económicos.

Una vez observado lo anterior, el Precio de Transferencia ya está configurado y debe evitarse que determinación propicie una doble tributación en la misma base, ya que en principio, el contribuyente ha reflejado para el cumplimiento fiscal, el precio de los bienes y servicios que a su juicio era correcto, mismo que se deberá determinar bajo la reglamentación de la ley del impuesto sobre la renta.

Como doble tributación en la misma base, debe entenderse que el contribuyente deberá corregir la utilidad fiscal generada a través de los ingresos acumulables y resultado de la aplicación del Precio de Transferencia, debiendo cubrir una cantidad mayor impuesto al que ya había pagado.

El primer entero y su complemento de no configurarse de manera adecuada, propiciaría la doble tributación mencionada.

¿Cuáles son los supuestos que originan la posibilidad de que se configure el Precio de Transferencia?

Sólo si se presentan cuando menos tres supuestos que son:


a) Operación celebrada,

b) Sujetos involucrados y

c) La Vinculación entre partes relacionadas.
Con cuando menos estos 3 elementos, entonces estaremos, en principio, ante la posibilidad de que la SHCP configure el Precio de Transferencia, considerando además, que las operaciones comparadas con otras similares entre empresas no vinculadas permitan demostrar que además de los beneficios propios del negocio, se obtuvieron otros, que dentro de la universalidad no son comunes y que afectan el cumplimiento fiscal ya sea al desviarse los ingresos o bien al generar deducciones improcedentes.


Métodos para determinar los Precios de Transferencia

¿Cuáles son los métodos reconocidos e México para determinar los Precios de Transferencia?

En  la legislación mexicana existen varios métodos para determinar los PT:

XIII. Métodos de Precio Comparable No Controlado (CUPM Comparable Uncontrolled Price Method).

XIV. Método de Precio de Reventa (RPM Additonal Cost Method)

XV. Método de Costo Adicionado (ACM Additional Cost Method)

XVI. Método de Partición de Utilidades (PPM Participation Profit Method)

XVII. Método Residual de Partición de Utilidades (CPM Comparable Profit Method)

XVIII. Método de Márgenes Transaccionales de Utilidad de Operación (TMOPM Transaction Margins for Operating Profit  Method)

XIX. Métodos Estadísticos (SM Statistic Method).

Sin embargo, existen otros métodos alternativos aprobados por la OCDE aplicados en los Estados Unidos de Norteamérica:

XX. Método de Precio Comparable No Controlado (CUPM, Comparable Uncontrolled Price Method)

XXI. Método de Precio de Reventa (RPM, Resale Price Method)

XXII. Método de Costo de Producción más Utilidad Fija (CPPM, Cost Plus Price Method).

XXIII. Método de Utilidades Comparables (CPM Comparable Profit Method)

XXIV. Método de Distribución de Utilidades (PDM Profit Distribution Method).

¿Cuál es la regla para determinar los ingresos en materia de Precios de Transferencia?

En el procedimiento para determinar ingresos, la regla aplicable en todos los casos, es la de “Igualdad”.

¿Cuándo una operación controlada cumple con la Norma de Igualdad?

Una operación controlada cumple con la Norma de Igualdad, solo si sus resultados son congruentes con los que se habrían obtenido si los contribuyentes no controlados, hubiesen celebrado la misma operación, bajo las mismas circunstancias. Siendo así que de ahí nace la conocida Norma o Principio de Igualdad.

Es muy difícil encontrar operaciones comparables en situaciones similares. La evaluación para determinar si una transacción controlada produce un resultado de igualdad, se lleva a cabo mediante la aplicación del método seleccionado y bajo la regla del “El Mejor de Éstos”. Si una empresa hace transacciones con bienes y con servicios, es conveniente que se utilice por separado un método aplicable tanto los bienes como otro aplicable a los servicios, con lo cual, se estará utilizando el Principio de Igualdad.

¿Cómo debe ser determinado el resultado igualdad de una operación controlada?

El resultado de igualdad de una operación controlada debe ser determinado de acuerdo con los hechos y con las circunstancias que proporcionen una solución confiable. No existe un método más confiable que otro. Un resultado de igualdad puede determinarse de acuerdo con cualquier método sin establecer la inaplicabilidad de otro.

La integridad y precisión de los datos, permite identificar y cuantificar los factores que en su caso afectarían el resultado obtenido a través de la aplicación de cualquier método en lo particular. Por ejemplo, la integridad y precisión de los datos permiten determinar el grado en que es posible identificar diferencias entre las transacciones controladas y no controladas, así como la confiabilidad de los ajustes realizados para compensar tales diferencias. Un análisis será más confiable, mientras mayores sean los datos o elementos en los que se basa la integridad y la precisión.

¿Es factible en la determinación de los Precios de Transferencia utilizar las suposiciones?

Si. También se utilizan las suposiciones, por ejemplo, si se utiliza el Principio de Igualdad, las diferencias conducirán a su vez a otras diferencias de precio que reflejen el valor del dinero en el tiempo. Aún cuando, por ejemplo, la elección de la tasa de interés apropiada para usarse en tales ajustes implica un cierto criterio, el análisis económico utilizado debe ser relativamente sólido. 

Existen otras clase de suposiciones, por ejemplo, en el Método de Distribución de Utilidades Residuales, puede basarse en la suposición de que los Gastos Capitalizados de Desarrollo Intangible, reflejen el valor relativo de los bienes intangibles aportados por cada parte. Dado que los costos de desarrollo de un bien intangible no pueden ser relacionados con su valor de mercado, la solidez de esta suposición afectará la confiabilidad de los resultados derivados este Método.

Si aplicamos dos o más métodos y producen resultados distintos, se aplicará una regla conocida en el medio como la Regla del “Mejor de éstos” para elegir el Método que proporcione un resultado más confiable. Si aún así, no se concluye claramente que método utilizar, existe todavía un factor adicional, que es el hecho de que, el método alternativo aplicado debería producir resultados congruentes con aquellos que se obtuvieron en la aplicación de otros Métodos. 

Además, al evaluar las distintas aplicaciones de un mismo método, se puede tomar en cuenta el hecho de que en un segundo método o aplicación del mismo método, produzca resultados que sean congruentes con una de las aplicaciones alternativas.

Aunque en un factor específico de similitud pueda ser de suma importancia al aplicar un método, cada uno de estos factores requiere de un análisis individual que refleje la forma de cómo afecta esta similitud.

Entre estos factores incluyen:


6. El Análisis Funcional estudia las funciones que se deben realizar. 

7. Los alcances contractuales

8. Los riesgos del operación

9. Condiciones económicas

10. Bienes o servicios

De los factores arriba listados, la determinación del grado de similitud entre operaciones controladas y no controladas, requiere su vez de una comparación de las funciones realizadas, así como de los recursos relacionados y empleados por los contribuyentes en cada una de las operaciones realizadas. 

Esta comparación se basa en un análisis funcional que identifica las actividades significativas de los contribuyentes en las transacciones controladas y no controladas.

Este análisis funcional, también debe incluir la consideración de los recursos empleados, o por ser empleados, incluyendo la consideración del tipo de activos usados, tales como Planta y Equipo, o el uso de intangibles valiosos.

Un análisis funcional, no es un método para fijar precios, ya que por sí solo, no determina un resultado de igualdad de la transacción controlada sujeta a revisión.

¿Cuáles son las funciones que son necesarias para determinar la similitud entre dos transacciones?

Entre las funciones que son necesarias tomar en cuenta para determinar similitud entre dos transacciones son:

ix. Investigación y desarrollo

x. Diseño e ingeniería del producto. Aquí, la determinación del grado de similitud entre operaciones controladas y no controladas requiere de una comparación de los términos contractuales que podrían afectar los datos de las dos transacciones entre los que están: la forma de compensación cobraba pagada; volumen de ventas o de compras; el alcance los términos de las garantías ofrecidas; derechos a actualizaciones, revisiones o modificaciones; duración de la licencia, el contrato o cualquier otro convenio que otorgue derechos de terminación o renegociación; transacciones colaterales o relaciones comerciales continuas entre comprador y vendedor, incluyendo acuerdos para la prestación de servicios auxiliares o subsidiarias; y la extinción del crédito y las condiciones de pago, es decir, si una transacción controlada difiere del plazo de pago de una cantidad cobrada en una transacción no controlada, debe hacerse un ajuste para reflejar las diferencias en las condiciones de pago, si tal diferencia tuviese un efecto sobre tres

xi. Manufactura, producción e ingeniería en proceso. Existen riesgos relevantes que deben ser observados tales como: riesgos de mercado incluyendo fluctuaciones en costo, demanda, determinación de precios y niveles de inventario; riesgos relacionados con el éxito o fracaso de las actividades de investigación y desarrollo; riesgos financieros incluyendo fluctuaciones en tipo de cambio de divisas extranjeras y tasas de interés; riesgos de crédito y cobranza; riesgos de calidad de producto; riesgos comerciales relacionados con la posesión de bienes, planta y equipo. Estos riesgos serán respetados si son congruentes con la sustancia económica de la operación. En cuanto la relevancia de la sustancia económica del operación se consideran los siguientes hechos: Si el patrón de conducta del contribuyente controlado con el paso del tiempo es congruente con la supuesta distribución de riesgo entre los contribuyentes controlados; o en caso de que cambie el patrón de conducta, debe verificarse si los arreglos contractuales pertinentes se han modificado en consecuencia; si un contribuyente controlado tiene la capacidad financiera de respaldar las pérdidas que podrían esperarse como resultado de la aceptación de riesgo, o si, bajo el principio de igualdad, la otra parte sufriría el final de cuentas las mismas consecuencias de tales pérdidas; y el grado en que cada contribuyente controlado ejerce control administrativo u operativo sobre las actividades comerciales influyen directamente en el monto de los ingresos o pérdidas obtenidas. En las operaciones bajo el principio de igualdad, es común que las partes tengan un mayor riesgo y sobre cuál ejerzan relativamente mayor control.

xii. Fabricación, extracción y armado del producto. 

xiii. Compra y manejo de materiales

xiv. Funciones de mercadotecnia, distribución, incluyendo manejo de los inventarios, administración de garantía y publicidad.

xv. Transportación y almacenamiento

xvi. Servicios administrativos, legales, contables, financieros, de crédito y cobranza, capacitación y administración de recursos humanos

En la determinación del grado de similitud entre transacciones controladas y no controladas requiere de una comparación sobre las condiciones económicas significativas que podrían afectar los precios que se cobrarían o pagarían, con autoridad que sería generada en cada una de las transacciones.

¿Qué elementos básicos deben ser estudiados para determinar las condiciones económicas en las empresas relacionadas?

Para determinar las condiciones económicas, es imperativo estudiar lo siguiente:

i. Similitud de mercados geográficos

j. El tamaño relativo de cada mercado, y el grado de desarrollo económico total en cada mercado.

k. El nivel del mercado considerando si es por mayoreo, medio mayoreo, menudeo, etc.

l. La participación relevante en el mercado de los productos, los bienes o servicios transferidos, o bien, prestados.

m. Los costos específicos de ubicación de los factores de producción y distribución.

n. El grado de competencia en cada mercado con respecto a los bienes o servicios sujetos a revisión.

o. La condición económica de la industria en particular, incluyendo el hecho de que el mercado se encuentre ya sea en contracción o bien en expansión, y

p. las opciones realmente disponibles tanto para el comprador como para el vendedor.

¿Qué se requiere en la determinación del grado de similitud entre operaciones controladas y las que no lo son?

En cuanto a la determinación del grado similitud entre operaciones controladas y no controladas se requiere de una comparación de los diversos servicios transferidos en las transacciones.

Dicha comparación puede incluir cualquier intangible que se encuentre involucrado en los servicios o bienes tangibles que se transfieren.

Si hay diferencias materiales entre transacciones controladas no controladas, deben hacerse los ajustes necesarios si el efecto de tales diferencias sobre los precios por las utilidades no puede determinarse con suficiente precisión para mejorar la confiabilidad de los resultados.

¿Qué es una “diferencia material” para efectos de PT?

Una diferencia material es aquella que afectaría la medida de un resultado de igualdad de acuerdo con el método aplicado. Si no es posible hacer ajustes por diferencias materiales, la transacción no controlada puede utilizarse como la medida de un Resultado Igualdad, pero la confiabilidad del análisis se reducirá. Dichos ajustes deben basarse en prácticas comerciales, principios económicos, o bien análisis estadísticos. El grado de confiabilidad de cualquier ajuste afectará la confiabilidad operativa del análisis.

En muchas ocasiones y ante nuevos mercados, es necesario abandonar las rutinas tradicionales y los procedimientos generales que enmarcan la política comercializadora y ser muy agresivos para ganar puntos estratégicos de venta, así como de prestación de servicios técnicos, profesionales, financieros, entre otros muchos.

¿Qué consecuencias fiscales se presentan cuando en la determinación de los Precios de Transferencia se utilizan actitudes muy agresivas de Mercadotecnia que incrementan los costos empresariales?  

En la determinación de los Precios de Transferencia ante estos supuestos agresivos, éstos son aceptados sin ninguna consecuencia fiscal, pero bajo ciertas circunstancias. Los contribuyentes, por ejemplo, pueden establecer descuentos, premios, obsequios y todo aquello que le facilite entrar en nuevos mercados o para incrementar la participación del producto en un mercado existente, lo que se denomina Estrategia de Participación de Mercado.

Lo anterior origina un incremento de los gastos de desarrollo de mercado con precios de reventa que son temporalmente menores que los precios de los productos comparables en el mismo mercado.

El hecho de que  la estrategia de mercadotecnia se refleje en el Precio de Transferencia o no, depende de cuál de las partes en la operación controlada cubra los costos del estrategia de determinación de precios.

¿Qué hechos son tomados en consideración cuando el contribuyente utiliza una estrategia agresiva de Participación de Mercado en una transacción controlada, para que sea aceptada por el Fisco?

En todo caso, el efecto de la estrategia de participación de mercado sobre una transacción controlada si será tomada en cuenta, solamente si se demuestra que el contribuyente no controlado se ha involucrado en una estrategia comparable en circunstancias comparables por un periodo comparable, y el contribuyente proporcione documentación que respalde al menos tres hechos:

4. Los costos incurridos para poner en marcha la estrategia de participación mercado, son cubiertos por el contribuyente controlado que obtendrá utilidades futuras que resulten de su estrategia y que la vez existe la probabilidad de que esta arroje utilidades conforme un rendimiento apropiado en relación a los gastos incurridos.

5. La estrategia de participación de mercado se realiza sólo durante un periodo que resulte razonable, tomando en cuenta la clase industria, comercio o en su caso el propio producto y

6. La estrategia de participación de mercado, toma en cuenta los costos relacionados y utilidades esperadas y cualquier convenio previo entre los contribuyentes controlados para compartirlos.

¿Qué Métodos de Precios de Transferencia Alternativos se aplican en los Estados Unidos de Norteamérica?

Tanto los métodos tradicionales, como los de carácter alternativo, se siguen aplicando, sin embargo algunos países como los Estados Unidos, han considerado apropiado utilizar los que a continuación se listan, mismos que en un futuro mediato serán adoptados por los países miembros de la OCDE, entre los que se encuentra México:

6. Precio comparable no controlado

7. precio de reventa

8. Costos de producción más utilidad fija

9. Utilidades comparables

10. Distribución utilidades
Los anteriores métodos no son limitativos, solo enunciativos y es posible que, según la operación que trate, se agregue un sexto método que tome en consideración las características especiales de los actos o contratos que se lleven a cabo, como por ejemplo, el retorno de capital invertido y utilidades involucradas en la operación.
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